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RESUMEN

Esta investigacion tiene como objetivo principal determinar de qué manera la importacion
de equipos médicos incrementa la rentabilidad de la empresa Preventiva S.A.C., Chiclayo
— 2021 para ello utiliza una metodologia de enfoque cuantitativo y cualitativo, de alcance
descriptivo y de tipo transversal. Se obtuvo como resultado que la importacién de equipos
meédicos es viable teniendo en cuenta los procesos de importacién y cumpliendo con los
requisitos que exige el Ministerio de Salud, sobre todo en cuestiones calidad de los
equipos, las cuales se deben demostrar. Se concluye que la empresa conoce muy bien
el proceso de compra local, por la experiencia de los trabajadores que han realizado
varias veces la adquisicion de equipos médicos. Asimismo, se propone el proceso de
importacion a tener en cuenta para realizar exitosamente la importacion de los equipos,
ya que los costos de importacion son menores que la compra local en un 21 a 30 % de
indice B/C. Por lo tanto, es rentable la importacion de equipos médicos y es

recomendable realizarlo para mejorar la rentabilidad de la empresa.

Palabras Clave: Proceso de importacion, rentabilidad, costos de importacion, equipos

médicos
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ABSTRACT

The main objective of this research is to determine how the importation of medical
equipment increases the profitability of the company Preventiva S.A.C., Chiclayo - 2021,
for which it uses a quantitative and qualitative approach methodology, descriptive in
scope, cross-sectional. Having as a result that the importation of medical equipment is
viable taking into account the import processes and complying with the requirements
demanded by the Ministry of Health, especially in matters of quality of the equipment,
which must be demonstrated. It concludes that the company knows the local purchasing
process very well, due to the experience of the workers who have purchased equipment
several times, and also proposes the import process to be taken into account in order to
successfully import the equipment. import costs are less than local purchase by 21 to 30
% BJ/C index. Therefore, it is profitable to import medical equipment and it is advisable to

do so to improve the profitability of the company.

Keywords: Import process, profitability, import costs, medical equipment
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INTRODUCCION

En el contexto internacional, las importaciones de los equipos médicos se han
incrementado en el continente europeo durante el afio 2018. Claro ejemplo de ello es
Alemania que realiz6 dichas operaciones con un valor aproximado en 17,200 Millones
de euros en dispositivos médicos, siendo este el pais con mayor volumen de
importaciones de este tipo. No obstante, Espafia ha presentado un incremento
significativo en el volumen de sus importaciones, equivalentes a un valor de 4,200
Millones de euros (Statista, 2020).

En el contexto latinoamericano, durante el afio 2020, el dinamismo de las
importaciones ha resultado volatil debido al brote pandémico, ya que algunos paises
incrementaron su produccion de dichos mobiliarios médicos con la finalidad de
satisfacer la demanda que se acrecento debido a la llegada de pacientes a clinicas y
hospitales. Asimismo, SICEX Promoting Global Trade (2021) manifiesta que el
prondstico del crecimiento promedio anual para el segmento de equipos meédicos en
Colombia sera de 5,3 % entre los afios 2020 y 2024, lo que permitiria mantener su

posicion como el tercer mercado mas grande en la region.

De la misma forma, Global Health Intelligence (GHI, 2021) hace mencién de que
del total de equipos y dispositivos médicos importados por Brasil en el afio 2017 serian
aproximadamente mas de 3,1 mil millones de dolares, lo que se traduce en un
incremento de 15 % comparado con el afio 2016, cuando el valor de los equipos
médicos bajo en 14 %. Por ello, se enfatiza que existe tres tipos principales de equipos
médicos especializados en hospitales latinoamericanos, que son tomografos, arcos en

C y sistemas en mamografias.

Por otro lado, durante el afio 2018, se mostré posicionado como lider en
importacion de equipos médicos, tales como maquina de anestesia, endoscopia,
laparoscopia, tomografia, ultrasonido, entre otros; mientras que los incrementos
registrados en Chile, han presentado incrementos alentadores en sus importaciones
tales como Rayos X (768 %), camaras gamma (250 %), maquinas de endoscopia (66

X



%) y laparoscopia (29 %), y esto es debido a que el mercado hospitalario es mucho

mas pequefio que Brasil (Global Health Intelligence, 2018).

En tanto que a medida que mejor tecnologia posea dicho equipamiento médico;
garantizara un mejor diferencial a fin de poder prevenir enfermedades; tal es el caso
del pais uruguayo; en el que el Centro Uruguayo de Imageneologia (Cudim) adquirio
un resonador magnético de 3 Tesla, cuya tecnologia resulta ser de una de las mejores
en el mundo, por lo que permitirh mejorar el diagndstico de enfermedades de cerebro,
médula espinal, préstata y mama; cuya inversion demando por un total de 3 millones

de dolares (Uruguay Presidencia, 2016).

En la situacion peruana, no es ajeno a este comportamiento reflejado en la
region latinoamericana, por lo que durante el afio 2018, se presentd reducciones
considerables en sus importaciones de equipos médicos, que van desde un 39 % a un
100 % en las diferentes categorias que lo componen dicho segmento de mercado;
pese a las proyecciones elaboradas durante el afio 2016, en el cual se preveia un
crecimiento alrededor de 7,7 % hasta los 8,4 millones de délares (diario EI Comercio,
2016).

No obstante, en el Peru, se llevan ejecutando politicas publicas que permitan
garantizar la cobertura universal, gratuita y prioritaria de los servicios de salud para
todos los pacientes, sobre todo, para aquellos que padecen cualquier tipo de cancer.
Por ello, se proyecta que el crecimiento de los siguientes equipos médicos tales como:
aceleradores lineas (39 %), sistemas de tomografias por emision de positrones (23
%), maquinas de mamografia estereostética (23 %), equipos de litotricia endoscépica
(22 %), entre otros que permiten lograr el cumplimiento de dicha meta. (Acevedo &
Suarez, 2016)

En este sentido, bajo el fin de proveer de un completo diagndstico y tratamiento
de los colaboradores de las distintas empresas, indistintamente del giro comercial al
cual se dedica, es trascendental que se cifian a las normativas internacionales que
actian en pro del bienestar de cada uno de los ciudadanos. Por lo que su oportuna

atencion médica preventiva contribuye a que el usuario desarrolle una rutina que se
Xi



alinee al diferencial médico, de ese modo se garantiza un balance entre el ambito

laboral y su oportuno diagnadstico.

Finalmente, ello se sustenta en un eventual crecimiento generado en el Pert y
Su recuperacion 6ptima, por lo que ademas de ello, se encuentra entre los seis
mercados latinoamericanos con mayor potencial para la industria médica, que se
encuentra secundada por Argentina, Brasil, México, Chile y Panama (Medina Group,
2020).
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CAPITULO I: MARCO TEORICO

1. Antecedentes de lainvestigacion

Qiuyao et al. (2021) "en su articulo de investigacion" plantearon como esencia
de como la liberalizacién de los aranceles sobre los insumos afecta a las ganancias
que tienen las corporaciones, de modo que dicha investigacion se configuré con un
esquema metodolégico de tipo descriptivo — correlacional y bajo un disefio no
experimental. Su principal instrumento metodolégico fue el andlisis documental, asi
mismo, la poblacién en la cual se basé el estudio estuvo conformada por empresas
publicas registradas en la Oficina Nacional de Estadistica China (NBS) con ingresos
por ventas superiores a los 650.000 millones de USD. Se concluye que el efecto del
crecimiento de la liberalizacion del comercio es siempre un tema importante en el
ambito del comercio, por lo que la nacion china, es decir que la reduccion de los
aranceles sobre los insumos mejora la rentabilidad de las empresas de forma

significativa.

Mufioz (2020), en su investigacion, tuvo como objetivo dar un diagnostico a los
costos que se tienen en el proceso de importacion, segmentando por categorias de
productos y ver la rentabilidad que generaba una empresa de Ambato-Ecuador, dicha
investigacion se enmarca en un esquema metodolégico de enfoque cuantitativo y
descriptivo; recurriendo a la recoleccion de datos numéricos que fueron
proporcionadas por la misma empresa. Se aplico los instrumentos metodoldgicos de
analisis documental sobre los estados financieros y una encuesta aplicada al gerente
general. Se concluye que los indicadores relacionados al &mbito de las finanzas como
la ganancia obtenida por cada ddlar de la inversion se duplico teniendo un incremento
de las ventas en dos afios consecutivos. Asimismo, esto se debid a la correcta rotacion

de productos y manejo de stocks.

Amaya (2019) "en su investigacién" tuvo como objetivo general calcular qué
efecto tiene la importacién de productos chinos en las MYPES centrandose en su

desarrollo y la rentabilidad. Asimismo, dicha investigacién se enmarco en un esquema
13



metodologico de tipo cuantitativo y bajo un disefio no experimental — longitudinal.
Ademas, se presenta como sujeto de estudio a 485 puntos de ventas, seccionados
entre productores, fabricantes y comerciantes de calzado; su muestra resultd ser un
total de 215 puntos de ventas que fueron posteriormente sometidos a la aplicabilidad
del instrumento metodoldgico de encuesta — cuestionario y analisis documental. Esta
investigacion concluye que el 89 % del total encuestado revelé que los insumos
manipulados en la fabricacion de calzados es cuero nacional, por otra parte, solo un
10 % indicé que el cuero tiene procedencia extranjera y es importado, y con una cifra
muy menor rondando el 1 % se indicé que utilizan insumos mixtos. En cuanto a la
calidad, se determind que el 60 % que no cuentan con un sistema de control,

limitandose a la observacion directa.

Becerra (2018), en su investigacion, tuvo como objetivo determinar como al
importar, los costos generan rentabilidad en la empresa Oficompusa. La investigacion
se enmarcO en un esquema metodologico de tipo descriptivo, con un enfoque
investigativo cualitativo y bajo un disefio no experimental. Ademas, en dicha
investigacion se plante6 como poblacién de estudio a 04 personas que estaban
estrechamente ligadas al proceso de la adquisicion de los productos extranjeros, por
lo que posteriormente fueron sometidos a la aplicabilidad del principal instrumento
metodolégico que fue el analisis documental y secundariamente respaldado por una
guia de entrevista. En este sentido, dicha investigacion concluye con la evidencia que
durante los periodos 2014 — 2016 se contrasta un alto indice de costos que conllevé a
mantener margenes de rentabilidad nula, ademas, se registra que las tasas
arancelarias tienen un efecto directo a la hora poner los productos al publico
principalmente en los accesorios de cOmputo y la venta de equipos siendo la afectacion
entre 10 % - 15 %.

Tarrilloy Vasquez (2018), en su investigacion, tuvieron como objetivo manifestar
cémo la importacion de lubricantes influye en la rentabilidad de una empresa. Para
ello, la investigacion se enmarco en un esquema metodoldgico de tipo cuantitativo y
bajo un disefio no experimental, y el sujeto de estudio fue la empresa Transportes

Victor SRL. En este sentido, dicha investigacion concluye que la opcion de importar de
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la India resulta ser la opcion mas econdmica para la empresa dado que, al comparar
el precio local con el precio importado, existe un margen muy importante ademas de
gue existe una implicancia de reduccién de costes, traduciéndose en la mejora de

rentabilidad del negocio.

Flores y Cevallos (2016), en su investigacion, tuvieron como objetivo determinar
aquellos factores indispensables a la hora de importar repuestos y que influyen en la
rentabilidad de una empresa ecuatoriana. La investigacidbn se estructuré en un
esquema metodoldgico de tipo descriptivo, con disefio no experimental. El sujeto de
estudio fue la empresa, fue innecesario la realizacién de un método de muestreo,
posteriormente fueron aplicados los instrumentos metodoldgicos de la observacion y
la entrevista. La investigacion concluye que, a través de los balances financieros se
demostro que los siguientes procesos de importacion que afectan a la rentabilidad en
la compafiia son: los gastos necesarios para la importacion, los impuestos a raiz de
los aranceles y costo del transporte internacional; por lo que resultdé necesario

optimizar costos y generar una mejor rentabilidad.

1.2. Bases teodricas

1.2.1. Importacion

Segun Jaramillo y Witker (1996), la importacion es aquella actividad en la cual un
producto que ha sido producido en el exterior se somete a una normativa regulatoria y
tributaria de tal manera pueda circular liboremente en un pais diferente que la ha
adquirido. Por ello, pasa por un proceso diferente de las mismas mercancias que se
van a comercializar en el pais de origen, cumpliendo no solo con los requisitos
mencionados sino también con las exigencias del consumidor en términos de

caracteristicas certificadas

No obstante, el autor ademas plantea que las importaciones tienen como parte
fundamental dar las bases de una clarividente competencia leal en proporcion con los
productos nacionales. Dicha informacién es sostenida por Cabrera y Cabrera (2007)

guienes adicionalmente mencionan que la operacion puede ser ejecutada por

15



cualquier individuo y que no se tiene en cuenta la naturaleza del importador y el

proposito a la que se encuentra sujeta dicho bien importado.

Por otro lado, de parte del marco institucional peruano, segun el Banco Central de
Reserva del Perd (BCRP, 2019), define a la importaciébn como la compra de servicios
0 bienes tangibles que tienen una procedencia que no es la del lugar donde se
comercializan excluyendo los limites nacionales. Ademas menciona que para el
requerimiento de tener un registro de adquisiciones internacionales de servicios 0
productos realizada por una determinada empresa residente permite un traspaso de la
propiedad de los mismos, por lo que para los fines en lo que se enmarca la contabilidad

nacional, se puede ubicar por su uso o por algun destino econémico.

1.2.1.1. Tipos de Importacion en el Peru

De acuerdo con la Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion
Tributaria (SUNAT, 2021), el ingreso de mercaderia del exterior se puede clasificar
genéricamente para su uso o consumo en el territorio nacional, no obstante, sefiala
gue todas ellas apuntan a un mismo fin, que es completar las necesidades que tiene
la nacion ante la carencia de la produccion realizada en el pais. Asimismo, brinda la
oportunidad de que la poblacién tenga nuevas alternativas de consumo y condiciones
para la compra muy buenas, repercutiendo en las empresas nacionales a tener que
ser competitivas ante los productos extranjeros. En este sentido, la entidad estatal los

clasifica de la siguiente manera:

1. Envios Postales — Importa facil (Serpost)

Segun la SUNAT (2019), denota que toda persona ya sea "natural o juridica" puede
recibir mercancias extranjeras a través de Serpost, teniendo como condicion que el
valor sea menor que $2000 USD, valor en términos FOB. Es decir que no incluya el

flete ni el seguro internacional. Se sefiala también que estds mercancias estaran

16



sujetas a los requerimientos estipulados por ley tramitAindose un permiso para aquellas

gue son restringidas.
2. Envios de entrega rapida (Courier)

Bajo este proceso se puede importar bienes u obsequios fueras de Pera a través de
empresas de servicios de entrega rpida, donde el valor maximo es igual al del importa
facil, es decir FOB $2000, teniendo en cuenta que estas empresas brindan un servicio
privado y que podrian incluir costos adicionales. (Superintendencia Nacional de
Aduanas y de Administracion Tributaria [SUNAT], 2019).

3. Despacho Simplificado de Importacién

En este tipo, es exclusiva para aquellas mercancias cuyo valor FOB no exceda los
US$ 2,000.00; por lo que serd necesario presentar la Declaracion Simplificada de
Importacion (DSI), para acogerse a este procedimiento es necesario que el importador
realice el tramite correspondiente, asi mismo tiene la opcion de contratar un
despachador de aduanas. (Superintendencia Nacional de Aduanas y de
Administracion Tributaria [SUNAT], 2019).

4, Importacion para el consumo

De acuerdo con la SUNAT (2021), indica que el tramite para que las mercancias
puedan tener un ingreso al territorio nacional, deban tener un FOB superior a los $2000
USD, ademas de hacer frente a todos los pagos correspondientes a ley para productos
importados, y requisitos de acceso si fuera una mercancia que asi lo amerite. Sin
embargo, es necesario mencionar, dicha tipologia cuenta con tres formas de

despacho:
. Anticipado
. Diferido

. Urgente

17



1.2.1.2. Procedimiento logistico internacional importador
Proveedor o exportador

De acuerdo con Valencia y Suarez (2016), manifiestan que la figura del proveedor en
el exterior debera dar el producto o productos de conformidad con el contrato de
compraventa, lo que involucra realizar los procedimientos legales aduaneros
fundamentales para su exportacion, contratacion el transporte con destino al puerto

del pais comprador.

En este sentido, se entiende que el proveedor o exportador; que a través del desarrollo
inicial de estrategias de exportacion, deben ofertar sus productos en distintos
mercados del mundo; por lo que, la principal caracteristica de éstos agentes es que
sean confiables, responsables y que se encuentren legalmente sujetos a las
exigencias normativas; y que ademas sean respetuosos de los pactos concertados por
ambas partes; ello incluye los términos de cuando sera la fecha del vencimiento de

entrega y las caracteristicas del producto (Pefia, 2016).

Lo anterior mencionado, se debe establecer bajo un riguroso procedimiento que se
encuentra debidamente respaldado por una serie de estudios técnicos del mercado y
comercio exterior; ello consecuentemente se vera reflejado en el proceso de seleccion
gue ejecute el comprador o importador; ya que en primera instancia dicha seleccion se
configura como un paso critico y sustancial; posteriormente se lograra efectuar un
contrato de compray venta internacional; en donde se estipulara las responsabilidades
asumidas por cada parte involucrada y a su vez resaltando las obligaciones de cada
uno de ellos, tales como: cantidades productos tranzados, calidad, plazo de entrega,

modalidad de pago, INCOTERM, penalidades y/o multas; entre otros (Carrefio, 2018).

No obstante, lo anterior mencionado debe estar dirigido por un especialista en materia
del comercio exterior y sus topicos correspondientes; que incluye el manejo
responsable y profesional de los Incoterm; para lo cual serd es necesario mencionar

lo siguiente:
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1. Incoterm:

De acuerdo con Antun (2004), los define como aquella terminologia usada en el
ambito del comercio internacional; que a su vez resulta ser un conjunto de reglas que
tienen como funciéon guiar y entender a los términos que se utlizan en las
transacciones comerciales entre empresas que no necesariamente estan en un mismo
pais; en todo el mundo. Ademas, connota que resulta ser la abreviacion de la expresion

moderna anglosajona: International Commerce Term.

Por ello, es necesario establecer una connotacion juridica, ya que "como
menciona Serrano (2015)"; son aquellas condiciones de términos de comercio
internacional; que permiten concretar las clausulas comerciales pactadas en el
contrato de compraventa internacional. Es decir, se establecen las reglas que se
utilizaran en relacion con el producto tranzado, en este sentido, de acuerdo con la

naturaleza de la investigacion se utilizara algunos términos, los cuales son:

2. Free On Board (FOB): «Cuya traduccion en espafiol es “Libre a Bordo” o
“Franco a Bordo” (zona oriental)» ; significa aquel valor de mercancia a bordo
del buque o navio que lo transportara hacia su destino (Maza, 2002). Asi mismo,
dicho valor FOB, se aplicara exclusivamente cuando la mercaderia se despache
desde la economia exportada a través de mar o via fluvial interior (Valdivia &
Razin, 2017). Ademas, dicho Incoterm, se encuentra estructurado de los
siguientes perfilamientos, tales como producto en cuestion, la puesta en pallets
para su transporte, la movilizacién hacia el puerto de embarque, los diferentes
tramites en aduanas y todos aquellos gastos que se incurran en el puerto hasta

gue esté cargado en el medio de transporte internacional.
3. Distribucion

De acuerdo con Alvarez (2021), manifiesta que existen cuatro canales de

distribucion dentro del ambito del proceso logistico internacional, los cuales son:

Maritimo: En este tipo, su principal medio es el mar y se usa en la mayoria de

los casos buques con contenedores de alto tonelaje; dado que esta dirigido para
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productos de consumo, bienes de equipo, productos quimicos, entre otros. Por
lo que se debe tener en cuenta que, se debe optar por elegir el tipo de servicio

mas adecuado en funcién al producto a transportar (Baena, 2002).

Aéreo: En dicha tipologia, se destaca que las mercancias deben acarrearse
desde los centros de produccion o almacenaje; hasta los aeropuertos de carga;
en este sentido, se operaran exclusivamente con aviones de carga completos

con una o varias recogidas en el origen y varias entregas en el destino.

Terrestre: En dicho tipo, es utilizado en su mayoria, cuando las transacciones
son de paises conexos que no requieren logistica de alta complejidad; dado que
esta tipologia, deriva de la utilizacién de una serie de vias que estan conectadas
y que surgen como lazos entre las naciones en teoria, permite acceder a casi
cualquier punto, desde el origen de la carga hasta el punto de desembarque de
mercaderia; de modo que permite tener un acceso mas rapido a las
instalaciones de los despachadores; genera un mayor porcentaje de efectividad,
los tiempos de espera, partidas y llegadas son cuantificados con mayor

exactitud entre dichos puntos (Moral, 2014).

Multimodal: El presente se caracteriza por que se opta por trazar el tramo de
transporte mas largo, por lo que intervienen distintos tipos de transporte, por
otro lado, una de las ventajas de esta tipologia, es que se tiende a utilizar un
documento estandar de transporte para todos los medios a utilizar (Mira & Soler,
2015).

No obstante, es necesario mencionar que el operador de transporte multimodal
tiene toda la responsabilidad por los medios por donde la mercancia ha sido
transportada y tiene el compromiso de un servicio que vaya de puerta a puerta
(Mira & Soler, 2015). Asi mismo, dentro de estos canales de distribucion se hace
presente 02 caracteristicas inherentes dentro de cada una de ellas, que son las

siguientes:

Flete: es uno de los elementos formales del contrato y puede conceptuarse
como el precio o la contraprestacion pagada por el fletador; debido al uso que
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se le da al buque de tal manera pueda operar y asi hacer el transporte por mar

de las mercancias (Freire & Gonzales, 2003).

Seguro de transporte de mercancias: Segun Cabrera (2011), manifiesta que su
funcion primordial es de respaldar las mercancias (aseguradas) ante los
diferentes riesgos que surgen en el traslado internacional, incluyendo el tiempo
gue permanecen alojadas en un almacén y todas aquellas operaciones propias

de la descarga o de la carga.
Comprador o Importador

De acuerdo con Pérez (2017), en el presente componente, se distinguen
una serie de actores que hacen posible la ejecucidn de dicha importacion, entre

ellos se mencionan:

Agencia de carga: Cumple con funciones similares en materia de carga del
pais proveedor; sin embargo, aqui su accionar es inverso; puesto que a la
llegada del buque u otro medio en el pais de destino, el agente de carga debe
realizar anticipadamente, los preparativos para la descarga de la mercancia;
luego proceder a desconsolidar la carga por duefio de la carga; estas acciones
deben ser efectuadas en terminales de carga u otro deposito aduanero

debidamente autorizado y regulado (Castellano, 2015).

Aduana: Se encuentran localizados en los terminales portuarios (maritimo —
aéreo y zonas fronterizas), por lo que su principal rol protagonico es la de
suscribir, gerenciar y mantener el flujo de entrada del producto importado; por
lo que en caso peruano el principal 6rgano encargado de dichas funciones es
SUNAT (2012), quien se encuentra debidamente regulado y facultado por los

organos de poder del estado peruano.

Almacén aduanero: Son aquellos recintos especialmente habilitados por la
administracién aduanera correspondiente para el almacenaje de mercancias y
pueden ser de naturaleza publica o privada; en tanto que el primero puede ser

utilizado por cualquier persona juridica para almacenar mercaderia; y el
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segundo se encuentra reservado para el uso exclusivo del titular (Gonzalez,
2009).

4. Transporte interno: Hace referencia al transporte o desplazamiento de los
productos o mercancias importados; desde el punto de desembarque hasta el

centro de almacenaje u acopio de la empresa importadora (Alvarez, 2021).

5. Importador: Son aquellos agentes empresariales que su actividad econémica
— comercial, se fundamente en adquirir mercancias del mercado exterior, ya sea
para revenderlo o consumir dentro de la circunscripcién territorial (Servicio de
Aduanas de los Estados Unidos, 2003).

1.2.2. Rentabilidad

Segun Faga (2006), conceptualiza a la rentabilidad como aquel estado de
bonanza, utilidad, ganancia o beneficio, ya que de existir o de gozar resultados
positivos se puede contar con un escenario optimista, es decir que la empresa se

mantiene en un estado de supervivencia a través del tiempo.

Asi mismo, lo mencionado se alinea a lo planteado por Veiga y Pérez (2013),
guienes postulan que la rentabilidad surge como una medida financiera en respuesta
del éxito de la estrategia; de modo que la inversion inicial genera que se pueda afiadir
recursos fundamentales para generar acciones y la correcta gestion produzcan ventas
gue se traduzcan en utilidad; ademas la rentabilidad como destino informa del
rendimiento de los inversos que financian la inversion. Por otro lado, de acuerdo con
Diaz et al. (2012), la rentabilidad hace referencia a que se puede medir en términos de
eficiencia, de como la empresa gestiona sus recursos economicos y financieros a lo
largo de un periodo, interpreta como fue al final de una etapa comparandola con el

inicio de la misma.
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1.2.2.1. Ingreso Total

Se denomina realizacion de actividades regulares a los ingresos brutos de los
beneficios econémicos después de un periodo de tiempo tras la ejecucién de
las operaciones cotidianas de una empresa, en la medida en que estos ingresos
se traducen en un aumento de los fondos propios, frente a las aportaciones de

los inversores (Effio, 2013).

Es la cantidad total de dinero que una empresa gana con todas las ventas de
bienes y/o servicios a los clientes. Es factible de calcular ya que es el resultado
de multiplicar todas las ventas por el precio de venta. El total de las ventas

multiplicado por el precio de venta (Salazar & Husted, 2019).

De acuerdo con Parkin y Esquivel (2006), el enfoque de la contabilidad
econdomica y microecondmico deduce que los beneficios econdémicos de la
empresa es la igualdad del ingreso total menos el costo de oportunidad

(sumatoria de costos explicitos e implicitos).

1.2.2.2. Gastos
Gastos de produccién

Es la cantidad total de dinero que gana una empresa después de haber
invertido todos sus esfuerzos y efectivo en el desarrollo de un producto. Todas
las industrias se esfuerzan por proporcionar un valor mayor que el trabajo y el
capital que gastan; por eso cada producto se divide en dos partes: una que
ayuda a reembolsar los gastos y otra que representa el beneficio, o la

produccion real o la riqueza (Chiliquinga & Vallejos, 2017).

Sin embargo, segun Van Horne y Wachowicz (2001), los gastos de
produccion, para hacer efectivo su célculo, es necesario que previamente se
haya establecido un esquema de produccién debidamente regulado por los
organos de la compaiiia; por lo que de haberse efectuado ello, se da inicio al

célculo de las necesidades de materiales, mano de obra y activos fijos
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adicionales; lo que indica, que en breves términos, es la sumatoria de todos los
insumos utilizados (directos e indirectos) para obtener un producto final y

posteriormente ofrecerlo en el mercado (Harnecker, 2002).

Gastos de distribucion

Se refiere a los gastos que no tienen un titulo especifico y deben
asignarse segun un criterio de distribucion. Este porcentaje se aplica al total de
los gastos para calcular la compra y la venta, asi como los gastos de alquiler
(Alvarez, 2019).

Los gastos en los que se incurre como consecuencia de la venta de un producto
0 servicio se conocen como gastos de venta. En otras palabras, son gastos
realizados unicamente con el fin de vender, ya que no habria gastos si no se

realizara esta actividad (Alvarez, 2019).

Por otro lado, Welsch et al. (2005) postula que dicho concepto constituye una
parte sustancial de los gastos totales, por lo que, durante su control, éstos se
observan asi mismos principios de control que para los gastos indirectos de la

fabrica.

Gastos de Administracion

Son aquellos gastos operacionales que se originan en el proceso del
objeto social de la organizacion, son béasicamente aquellos que estan
relacionados con la gestidon administrativa que se enfoca en la direccion,
planeacién, organizacion, estando dentro de ellas también las tareas ejecutivas,

comerciales, legales y financieras (Court, 2012).

Asi mismo, de acuerdo con Cuevas (2004), la erogacion se encuentra alineada
con las remuneraciones del personal, prestaciones sociales y dentro éstas

ultimas se encuentran: salarios base, vacaciones, aguinaldo, seguro social,
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entre otras prestaciones estipuladas en la ley en materia laboral vigente; por lo
gue el monto del gasto o erogacion estard en funcion del nivel de salario que

tenga el colaborador.

No obstante, es necesario precisar que dicho concepto no mantiene una
relacion estrictamente directa con las ventas; en su lugar, se atafie en la
administracién que se le da a una compafiia; que son fruto de los procesos de
planear para luego organizar, luego de implantar generar una direccion y a
través del tiempo un control que se desarrolla y gestiona internamente, cuya
finalidad principal es garantizar la subsistencia de la compafia por mucho

tiempo y que ademas tienda a dar el maximo valor de la empresa (Llin4s, 2004).
1.2.2.3. Tipos de Rentabilidad

Segun Rodriguez (2017), la rentabilidad es instrumento financiero de los
ingresos de una organizacion con fin de proyeccion econémica. Como fuente
fundamental la productividad es el mecanismo sustancial proporcionando
establece de manera positiva 0 negativa una viable inversion. Por lo cual el
rendimiento se prioriza en términos porcentuales accediendo en determinar
como es la gestion de una corporacion que enlaza el beneficio neto con las

participaciones de los propietarios.

En el instante de hablar sobre la rentabilidad "dicho en la actualidad” nos
otorga consiguiendo un reporte preciso importante propio de la financiacion.
Esto genera un rendimiento efectivo por partida doble diciendo mostrar que
vamos por el adecuado medio, a lo largo de cierto grado de productividad en los
dias transcurridos en el proceso constante en la prolongacion de afos
demostrando en un curso el detalle que presentamos en inquietud

estableciendo como perjuicio en las inversiones.

Por otro lado, de acuerdo con Eslava (2003), la rentabilidad puede ser bifurcada

en dos indicadores, que son: Rentabilidad Econdmica y Rentabilidad Financiera.
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Econdmico

De acuerdo con Bernal y S&nchez (2007), este indice, a menudo conocido como
rendimiento de la inversion, evalla la capacidad de una entidad para generar

beneficios utilizando los recursos de que dispone.
Financiero

Segun Medina y Correa (2011), la rentabilidad financiera es un rendimiento
alcanzado por los miembros de la organizacion aconteciendo implantar como
objetivo. Un rendimiento tomando en cuenta en la instancia segun cada
integrante estableciendo lo proporcionado en proporcion como colaboracién

como en cuanto a lo predeterminado en la organizacion.

1.3. Definicién de términos basicos

Rentabilidad: Segun Hayes (2021), la rentabilidad evalla la capacidad de una entidad
para lograr ganancias a través de sus ventas u operaciones, el capital contable o los
activos del balance. Por consiguiente, el Equipo editorial Eteceé la define como una
competencia de inversion segura de ganancias, después de la espera de un periodo

de tiempo con utilidades superiores a los que fueron invertidos.

Precio FOB: Segun One Core® (2018), el valor FOB es el valor de las mercancias
puestas a bordo de un buque, e incluye tres conceptos: el coste de las mercancias en
el pais de origen, el costo del transporte y el costo de los derechos de exportacion.

Este valor esta relacionado con el uso del Incoterm FOB, como su nombre lo indica.

Seguro: el Diario del Exportador (2020), lo define como el seguro es un sistema que
protege a una persona y sus pertenencias de diversas amenazas. Es seguro y vital

como medida de prevencion de desastres que garantizan nuestra seguridad.
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Flete: De acuerdo con DelSol (2021), es el gasto de trasladar productos por cualquier
medio de transporte se conoce como flete. Sin embrago, el flete también puede
referirse al coste del alquiler de un vehiculo para el transporte de productos o a las

tarifas que un transportista cobra por sus servicios.

Gastos por impuestos: Los gastos derivan de la importacién de la mercaderia, por lo
gue se preparan instrucciones escritas sobre politicas de costeo y practicas de registro
qgue deben utilizarse, asi como los gastos que forman parte del coste de adquisicién.
Sin embargo, algunos gastos menores no se incluyen en el de adquisicién, por lo que
cuando se reciben estos documentos, se contabilizan cuentas de gastos en el lugar de

la cuenta de control de activo (Carrion, 2019).

Gastos de transportes: Se trata de todos los costos relacionados con el transporte de
los productos importados y los costos relacionados desde el punto de entrega hasta el

punto de importacion (Direccion de Gestion de Aduanas, 2020).

Ganancias: La ganancia es el beneficio de riqueza que resulta de una transaccion u

operacion economica (Westreicher, 2020).

Ingresos: Por lo tanto, DelSol (2021) lo define como un ingreso es una entrada de
dinero que se produce como resultado de nuestras acciones, puede ser: Ingreso

ordinario, ingreso extraordinario o ingreso financiero.

Estados Financieros: Los estados financieros se elaboran a partir de los datos de los
libros de contabilidad e indican la rentabilidad de la organizacidén. Se presentan en un

periodo trimestral, semestral o anual (Elizalde, 2019).
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CAPITULO II: HIPOTESIS Y VARIABLES

2.1. Formulacion de hipotesis principal y derivadas
La importacion de equipos médicos es mas rentable que la compra local en la clinica

de salud ocupacional Preventiva S.A.C., Chiclayo — 2021.

2.2. Variables y definicién operacional

Importacién de equipos médico: se define como el ingreso de equipos médicos al
pais con origen extranjero, cumpliendo con el pago de impuestos y aranceles, ademas

de los tramites respectivos que exige la ley.

Rentabilidad de la importacion: La rentabilidad de una importacion evalta la

capacidad de para lograr mejores ganancias a través de las operaciones.

28



CAPITULO Ill: METODOLOGIA

3.1. Disefio metodolégico

En la presente investigacion se utilizd un disefio no experimental con alcance
descriptivo, de acuerdo con los métodos cualitativos y cuantitativos, realizando
entrevistas estructuradas con guias de entrevista a los representantes de la empresa
Clinica Preventiva S.A.C. y a los respectivos especialistas en el tema de importacion.
Los datos fueron obtenidos de fuentes cientificas y organizaciones dedicadas a la
investigacion de importaciones de tal manera que se pueda obtener datos reales para

lograr el objetivo de la investigacion.

Los instrumentos que se emplearon fueron la guia de revision documentaria
recopilando documentos de SUNAT, registros de importaciones, asi también se utilizd

una guia de entrevista; asi como datos estadisticos anuales de la organizacion.

Tipo de Investigacion:

La investigacion fue del tipo aplicativa y transaccional, porque se investigo sobre las
importaciones y conocer la gestion de importacion por la empresa en equipos médicos;
también para reconocer la informacion basica de la gestion de importacion sujeta a los

resultados obtenidos y generan menores costos en beneficio de la empresa.

Alcance:

El alcance de la metodologia de la investigacion utilizada es descriptiva simple porque
existen estudios que ya se han realizado, los mismos que sirven como guia para
determinar la rentabilidad de las importaciones por parte de las empresas en la gestion

importadora de la empresa Preventiva SAC.
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3.2. Disefo muestral

Poblacioén:

En la presente investigacion, se tiene 2 poblaciones para obtener informacion

relevante de las variables.

Poblacion 1: Directivos de la Empresa Preventiva S.A.C.

- Gerente general de la empresa Preventiva S.A.C.

- jefe del area de compras de la empresa Preventiva S.A.C.

Poblacion 2: Base de datos de importacion de equipos médicos de la SUNAT.

Muestreo No Probabilistico por Conveniencia

En la presente investigacion se efectuara un muestreo no probabilistico para lo

cual la seleccion de cada unidad de la muestra depende del juicio del investigador.

La investigacion presenta las siguientes muestras con sus respectivos

criterios:
Muestra 1: Area de compras de la Empresa Preventiva S.A.C.
1. Criterio de Inclusion:

Personal directo en materia de compras de equipos médicos en Preventiva
S.A.C.

Experiencia laboral en Preventiva S.A.C. mayor de 2 afios.

2. Criterio de Exclusion:
Personal que labora como Mano de Obra.

Muestra 2: Seleccién de datos de importacion de equipos médicos de la
SUNAT.
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3.3. Técnicas de recoleccion de datos
Técnicas

La técnica utilizada es la revision documentaria y la entrevista
Instrumentos

Los instrumentos formulados servirdn para la recopilacion de informacién, la cual
constara de guias de entrevista dirigidas al personal directivo de Preventiva S.A.C. y
a los especialistas respectivamente. Por otro lado, para el andlisis documentario, se
contara con la revision documentaria de las certificaciones claves para los equipos

médicos.

3.4. Aspectos éticos
Beneficencia

La finalidad de la propuesta en esta investigacion busca beneficiar a la Empresa
Preventiva S.A.C., de tal manera que ayude a incrementar la rentabilidad y el

fortalecimiento de la empresa.
Compromiso

La presente investigacion engloba los objetivos a corto y largo plazo de la Empresa
Preventiva S.A.C., contribuyendo con su participacion mediante el abastecimiento de
informacion relevante que permita el desarrollo de la investigacion. Dado esto, se
muestra el compromiso y el respeto de las partes hacia la investigacion y al objeto de

estudio, la Empresa Preventiva S.A.C.
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CAPITULO IV: RESULTADOS

4.1. Resultados de la investigacién
A continuacion, se presentan los resultados obtenidos de la investigacion,
los cuales fueron obtenidos después del procesamiento de la informacion que se

recolect6 de los instrumentos.

4.1.1. Determinar el proceso de compra local de equipos médicos de la

empresa Preventiva S.A.C.

A continuacion, se describe el proceso de compra local de un equipo médico en la

clinica Preventiva S.A.C. , segun la entrevista realizada al gerente de la empresa:

De acuerdo con la entrevista que se tuvo con el gerente de la clinica LA CLINICA
DE SALUD OCUPACIONAL PREVENTIVA, se elaboré el proceso de compra local

de equipos médicos y que a continuacion se detalla:

1. Identificacién de proveedores, la clinica procede a identificar empresas
proveedoras de equipos meédicos para su evaluacion, teniendo en cuenta los

siguientes criterios:

1. Se buscan las empresas de venta de equipos médicos via

internet, analizando los equipos y garantias post venta.

2. Se considera las recomendaciones de otras empresas que

hayan adquirido los equipos médicos.
3. Se considera la experiencia de la propia empresa.

2. Seleccién de proveedores, con los criterios anteriormente sefialado la
clinica selecciona tres posibles empresas proveedoras los cuales se

presentan al area de compras.

1. Solicitar la cotizacién, el representante del area de compras

de la clinica envia a las empresas proveedoras de equipos
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10.

11.

meédicos una carta solicitando la cotizacion de los equipos, de

acuerdo con las exigencias.

Emite la cotizacién, las empresas proveedoras emiten las
cotizaciones de los equipos médicos solicitados y se hace la

recepcion de estas.

Seleccion de empresa proveedora, de acuerdo con las
cotizaciones recibidas por la clinica, se selecciona la empresa
gue va a proveer los equipos médicos, teniendo en cuenta los

siguientes criterios:

Marca, el prestigio de la marca es importante porque va de la

mano con la calidad.
Precio, el precio debera ser de acuerdo con el mercado.
Garantia, garantia post venta, tiempo de uso y mantenimiento.

Forma de pago, adelantado, en partes, contra entrega o
diferido a 15 o0 30 o 60 dias.

Capacitacion, para el manejo de equipos se necesita
capacitacion, analizar los temas y la metodologia de la

capacitacion (presencial o virtual o videos).

Periodo de entrega, se considera el tiempo de entrega desde

la firma del contrato y la entrega llave en mano de los equipos.

Aceptacion de la cotizacidn, la clinica acepta una cotizacion
de la empresa proveedora de acuerdo con los criterios

sefalados anteriormente.

Contrato y firma, la empresa proveedora emite el contrato, la
clinica lo recepciona, revisa, compara de acuerdo a la

cotizacion y se procede a la firma.
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12.

13.

14.

15.

16.

Pagos de acuerdo con el contrato, la clinica procede a

realizar los pagos de acuerdo al contrato firmado.

Llegada del equipo, de acuerdo con los tiempos de entrega el
equipo llega a la clinica y se recepciona en el almacén o lugar

respectivo.

Instalacion de equipo, la empresa proveedora procede a
instalar el equipo médico en el lugar que sefale clinica, para
ello se dard todas las facilidades del caso para el buen

funcionamiento.

Capacitacion, la empresa proveedora capacita al personal

(dos personas como minimo) indicado por la clinica

Entrega de llave, la empresa proveedora entrega el equipo en
pleno funcionamiento, con el personal capacitado e

indicaciones para su mantenimiento.

34



4.1.2. Determinar el proceso de importacion de equipos médicos de la

empresa Preventiva S.A.C.

A continuacion, presentamos el proceso de importacion de equipos médicos de la

empresa clinica Preventiva S.A.C. a tener en cuenta:
1. Exigencias

Para la importacién de cualquier producto que esté vinculado con el
tratamiento de personas y sea de uso médico, se requiere un registro
sanitario. Previo a esto es necesario definir que es un dispositivo médico,
pues a través de ello se podra entender cual es el producto real objeto de
importacion. Para ello, su funcionabilidad es importante, destacando que
muchos de ellos sirven para diagnosticar algun tipo de mal que se tiene en
algun paciente, ademas de poder no solo conocer la enfermedad sino
también hacer un seguimiento de la evolucion, y por dltimo que sirva para
poder eliminar o dar estabilidad a lo que se padece. El registro sanitario tiene
un tiempo de validez que abarca los cinco afos, pero a su vez este puede
ser reafirmado y seguir con el permiso. Cuando ya se tenga el registro, se
podra importar diferentes mercancias relacionadas con el sector de salud,

ademas de poder tener libre circulacion comercial en el territorio nacional.
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Figura 1

Lineamientos del proceso de Importacion de la clinica preventiva S.A.C.

Establecer

Registrar Comercializar

Importar

Nota: Recopilado de las entrevistas realizadas.

Establecer

La empresa debera tener que priorizar el tener el registro
sanitario, requisito fundamental, para ello debera gestionar ante la
VUCE este registro a través de la autoridad competente que es
DIGEMID. Tendra con ello la denominacién de Drogueria, algunos
requisitos ya cuenta la empresa: Ya se encuentra constituida
formalmente ademas de contar con RUC, también presenta un lugar
gue puede ser destinado como espacio administrativo, en cuanto a
tener como empleado a un quimico farmacéutico, se podra asignar un
personal que ya trabaja para que desempefie la funcién que se
requiere la de “director técnico” y ademas si se cuenta con un espacio
destinado para la custodia de las mercancias, que cuenta también con
una bodega para cuando se requiera su uso. En el anexo 4, se
evidencia el documento necesario para el proceso, dentro de los
cuadros es necesario poder consignar a que categoria se aspira para
el permiso, en el caso de la empresa solo sera el de importar, otros

datos importantes en la direccion de donde se encontrara el
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establecimiento administrativo, declarando también datos exactos de

contacto.
Registrar

Cuando se ha procedido a establecer le primer paso ahora es
necesario registrar los diferentes papeles que se sustentaran para
acceder al permiso por la compra y nacionalizacion de los productos,
es fundamental que cada producto cuente con una fecha técnica, y
gue el conjunto de documentos que sustentes sus caracteristicas,
materiales, formas, etc. se agrupen para poder tener un expediente
gue sera presentado. Para este proceso es necesario que se al
comprado se le exija el maximo de detalles posibles a la hora de
describir el producto a importar, de no saber datos, se le exigira que
se conecte inclusive con el fabricante. Muchas veces los documentos
gue se les pide al proveedor estan en el idioma originario, es por ello
gue es necesario contar con los servicios de un traductor que pueda
darle transcripcion al espafiol para poder asi no tener problemas en el
envio de estos documentos, sera necesario entonces presentar una

traduccion, no siendo necesario la legalizacion.
Importar

Cuando ya se cuenta con la denominacion de Drogueriay a su
vez se ha procedido al registro correspondiente, lo que continua es
poder encontrar los productos y las empresas que los comercializan,
dado que el mundo de ahora es tan globalizado existirAn muchas
empresas que re distribuyen productos, por lo que es necesario
buscar a los productores o a los fabricantes a fin de eliminar

intermediario. Para ello es necesario dos opciones:

1. Busqueda global en paginas que sirven de hub para empresas
exportadoras, uno de estos beneficios es que se puede

encontrar a muchas que cuentan con un registro y con
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calificacion por sus ventas, minimizando el riesgo de poder ser
estafados y con la garantia que nos ofrece estas web. Las mas
conocidas son My indiamart y Alibaba.

2. Otra de las formas es poder aplicar la inteligencia comercial,
esto se da a través del portal web de Sunat Adunas, en
regimenes definitivos y busqueda detallada por partida, en la
cual bajo la partida arancelaria objeto de andlisis se podra
identificar diferentes importadores y con ello las mercancias
gue han importado en un periodo de tiempo, luego a través del
namero de manifiesto presente en la DAM se procedera buscar

el consignatario, quién es el vendedor.

Se debera contar una vez elegido el proveedor con todo lo
necesario para la negociacion, esto es saber en qué Incoterm, que
medio de pago, plazos de entrega, seguros, transporte, proceso de
aduanas, etc. En todo caso, un operador logistico y un agente de
aduanas seran necesarios para poder llevar a cabo una exitosa

importacion.

4.1.3. Determinar los costos de compra local e importacion de equipos

médicos de la empresa Preventiva S.A.C.

A continuacion, presentamos la ficha técnica del equipo de rayos X y del
tomaografo presentada por el proveedor local DIGITECH Medical E.I.R.L identificada
con RUC 20500376722 con domicilio legal en Calle Carolina Freyre de Jaimes N.°

179, urbanizacion pando - Cuarta etapa, distrito de San Miguel Lima.
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1. FICHA TENICA DE EQUIPO DE RAYOS X

Detector portatil, flat panel, inalambrico (wifi) 14x17 — marca pixxgen — procedencia

Corea

precio unitario total incluye el IGV 18 % USD$ 19,500.00 (ver anexo)
2. FICHA TECNICA DEL TOMOGRAFO

MODELO: MARS 40 — PROCEDENCIA LA INDIA

COMBINACION: MARS 40 (Maquina de rayos X de alta frecuencia de 500maA,
125KV, 40 KW con un tubo de rayos X de anodo giratorio, soporte de tubo sin techo,
mesa Bucky horizontal con tablero flotante (6 vias) y soporte Bucky vertical)

Motorizado)

PRECIO UNITARIO TOTAL INCLUYE EL IGV 18 % US$ 23,000.00 (Ver Anexo)

Tabla 1

Costo CIF o valor de aduana de un equipo de rayos X (US$)
DETALLE COSTO TOTAL
Costo del Producto FOB 9400
Costo del Seguro 235
Flete internacional 1740
Subtotal CIF 11375

Nota, datos tomados de la pagina web de la SUNAT la importacién de un equipo

rayos X.

En la tabla, se aprecia el valor del producto en valor CIF, el cual considera tres
aspectos fundamentales: Lo que cuesta el producto en el puerto de origen, ademas

el valor del seguro, que es considerado obligatorio para obtener el valor en Aduanas
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o el valor conocido como CIF, y finalmente el valor del transporte internacional,

aquel que sera via maritima ahorrando dinero comparando con el valor de un flete

aéreo.

Tabla 2

Tratamiento arancelario de la subpartida nacional 90.22.12.00.00
Gravamenes vigentes Valor Monto US$
Ad / Valorem 0 % 0.00
Impuesto Selectivo al Consumo 0% 0.00
Impuesto General a las Ventas 16 % 1820
Impuesto de Promocidén Municipal 2% 228
Derecho Especificos N.A. --
Derecho Antidumping N.A. --
Seqguro 2.50 % --
Sobretasa 0% --
Unidad de Medida: U --
Percepcion 3.5% 470

Nota, datos tomados de la pagina web de la SUNAT la importacién de un equipo

rayos X.

En la tabla anterior, se ha consultado la partida arancelaria a través de la
fuente mas confiable que es Sunat aduanas, en donde se considera el Arancel de
aduanas 2022, se puede ver que el valor de Ad/ Valorem es de 0 %, esto debido a
la politica de nuestro pais de incentivar a la importacién de tecnologia, no presenta

40



ningan pago por su naturaleza del ISC, dentro de los impuestos que la partida si
esta afecta estan el IGV y el IPM, no presentando variaciones y siendo igual que
las demas partidas en 16 % y 2 % respectivamente. Para el caso del seguro
internacional, se considera el valor que se aprecia en la tabla, se muestran ademas
otros impuestos que por la naturaleza del producto a importan se encuentran sin
afecto. Por ultimo, la tabla menciona que se tendra que hacer efectivo un pago por

concepto de percepcion, este valor es de 470 USD.

Tabla 3

Estimacion de costos Logisticos de importacion de equipos médicos
Detalle Monto US$
Descarga y desestiba 100
Uso de muelle 30

Traslado de puerto al terminar de almacenamiento 100

Aforo fisico 90
Costo de Traslado Almacén 10
Costo almacenamiento de contenedores 22
Costo de otros almacenamientos 140
Transporte Local 200
Agencia de Aduanas 228
Otros 230
TOTAL 1150

Nota: Datos tomados de la empresa UNIMAR, operador logistico.

En la tabla anterior, se muestra los diferentes costos proporcionados por la empresa
UNIMAR, dentro de ellos se encuentran la descarga y desestiba que consiste en el
soporte que se da para que el producto a importar sea puesto a tierra una vez

llegado el medio de transporte, ademas se considera otros costos de traslado y
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custodia hasta poder llegar a un almacén donde estara hasta la nacionalizacion.
Luego, se debe llevar hasta la clinica para su instalacion y su puesta en marcha,
todo esto incluye un costo y a su vez los pagos del despacho de aduanas y otros

trAmites por parte de la agencia de aduanas.

Tabla 4
Resumen de costos de importacion de la subpartida nacional 90.22.12.00.00 equipo
de rayos X

Detalle Monto

Costo sin crédito fiscal 13892

Costo con crédito fiscal 11375

Costos logisticos 1150

Costos totales incurridos sin crédito 12347

Costos totales incurridos con crédito 15042

Nota Calculo de los costos de importacion considerando el crédito fiscal y sin

considerar para recuperar.

En la anterior tabla, se aprecia los diferentes costos que se tiene en la importacion
del equipo de rayos X, el crédito fiscal considera el IGV y el IPM que se paga para
la nacionalizacion del producto, los costos logisticos son todos aquellos que sirven
para llevar el producto hasta las instalaciones de la clinica. De esta forma, se puede

visualizar los diferentes costos totales.
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Tabla 5

Costo CIF o valor de aduana de un tomografo (US$)

DETALLE COSTO TOTAL
Costo del Producto FOB 12530

Costo del Seguro 313

Flete internacional 1740

Subtotal CIF 14583

Nota, datos tomados de la pagina web de la SUNAT la importacién de un equipo

tomografo.

En la tabla, se aprecia el valor del tomégrafo en valor CIF, el cual considera 3
aspectos fundamentales: Lo que cuesta el producto en el puerto de origen, ademas
el valor del seguro, que es considerado obligatorio para obtener el valor en Aduanas
o el valor conocido como CIF, y finalmente el valor del transporte internacional,
aquel que sera via maritima ahorrando dinero comparando con el valor de un flete

aéreo.
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Tabla 6

Tratamiento arancelario de la subpartida nacional 90.22.12.00.00 tomografo

Gravamenes vigentes Valor Monto US$
Ad / Valorem 0% 0.00
Impuesto Selectivo al Consumo 0 % 0.00
Impuesto General a las Ventas 16 % 2333
Impuesto de Promocion Municipal 2 % 292
Derecho Especificos N.A. --
Derecho Antidumping N.A. --
Seqguro 2.50 % --
Sobretasa 0% --
Unidad de Medida: U --
Percepcion 3.5% 602

Nota, datos tomados de la pagina web de la SUNAT la importacién de un equipo

tomaografo.

En la tabla anterior, se ha consultado la partida arancelaria a través de la
fuente mas confiable que es Sunat aduanas, en donde se considera el Arancel de
aduanas 2022, se puede ver que el valor de Ad/ Valorem es de 0 %, esto debido a
la politica de nuestro pais de incentivar a la importacion de tecnologia, no presenta
ningun pago por su naturaleza del ISC, dentro de los impuestos que la partida si
esta afecta estan el IGV y el IPM, no presentando variaciones y siendo igual que
las demas partidas en 16 % y 2 % respectivamente. Para el caso del seguro
internacional, se considera el valor que se aprecia en la tabla, se muestran ademas
otros impuestos que por la naturaleza del producto a importan se encuentran sin
afecto. Por dltimo, la tabla menciona que se tendra que hacer efectivo un pago por

concepto de percepcion, este valor es de 602 USD.
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Tabla 7
Estimacion de costos Logisticos de importacion de equipos médicos

Detalle Monto US$
Descarga y desestiba 100
Uso de muelle 30

Traslado de puerto al terminal de almacenamiento 100

Aforo fisico 90
Costo de Traslado almacén importador 10
Costo almacenamiento de contenedores 22
Costo del TA a almacén 140
Transporte Local 200
Agencia de Aduanas 230
Otros 230
TOTAL 1214

Nota: Datos tomados de la empresa UNIMAR, operador logistico.

En la tabla anterior, se muestra los diferentes costos proporcionados por la
empresa UNIMAR, dentro de ellos se encuentran la descarga y desestiba con un
valor de 100 USD que consiste en el soporte que se da para que el producto a
importar sea puesto a tierra una vez llegado el medio de transporte, ademas se
considera otros costos de traslado, aforo (90 USD) y custodia hasta poder llegar a
un almacén donde estara hasta la nacionalizacién. Luego, se debe llevar hasta la
clinica para su instalacién y su puesta en marcha, todo esto incluye un costo y a su
vez los pagos del despacho de aduanas y otros tramites por parte de la agencia de

aduanas ascendiendo a 50 USD.
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Tabla 8

Resumen de costos de importacion de la subpartida nacional 90.22.12.00.00

tomaografo
Detalle Monto
Costo con crédito fiscal 17811
Costo sin crédito fiscal 14583
Costos logisticos 1214
Costos totales incurridos sin crédito 15797
Costos totales incurridos con crédito 19024

Nota Calculo de los costos de importacion considerando el crédito fiscal y sin

considerar para recuperar.

En la anterior tabla, se aprecia los diferentes costos que se tiene en la importacion
del equipo de rayos X, el crédito fiscal considera el IGV y el IPM que se paga para
la nacionalizacion del producto, los costos logisticos son todos aquellos que sirven
para llevar el producto hasta las instalaciones de la clinica. De esta forma, se puede

visualizar los diferentes costos totales.

4.1.4. Determinar el beneficio costo de la importacion de equipos médicos de

la empresa clinica Preventiva S.A.C.

Tabla 9
Célculo de Beneficio costo de la importacion en comparacion con la compra local

de un equipo de rayos X

Costo total Importacion Costo Local Diferencial B/C
Sin crédito fiscal 15042 19500 4458 30%
Con crédito fiscal 12525 15990 3466 28%

Nota: Célculo de la rentabilidad de la importacién considerando el crédito fiscal y

sin considerar para recuperar.
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En la tabla anterior, se aprecia el calculo del beneficio que se obtendria entre las
dos opciones de compra, una a nivel local y otra a través de una importacion, se
observa que el valor de la importacion es mucho menor que la compra local, esto
se evidencia al tener un margen de 30 % y 28 % de beneficio al utilizar el

mecanismo de importacion directa del equipo de rayos X.

Tabla 10
Célculo de Beneficio costo de la importacion en comparaciéon con la compra local
de un tomégrafo

Costo total Importacion Costo Local Diferencial B/C

Sin crédito fiscal 19024 23000 3976 21%

Con crédito fiscal 15797 18860 3063 19%

Nota: Calculo de la rentabilidad de la importacion considerando el crédito fiscal y

sin considerar para recuperar

En la tabla anterior, se aprecia el calculo del beneficio que se obtendria entre las
dos opciones de compra, una a nivel local y otra a través de una importacion, se
observa que el valor de la importacion es mucho menor que la compra local, esto
se evidencia al tener un margen de 21 % y 19 % de beneficio al utilizar el

mecanismo de importacion directa del equipo de rayos X.
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CAPITULO V: DISCUSION

5.1. Discusion de resultados

A continuacioén, presentamos las discusiones de los resultados por cada uno de los

objetivos:

Para el objetivo determinar el proceso de compra local de equipos médicos de la
empresa Preventiva S.A.C., es importante conocer los pasos del proceso de
adquisicion o compra local o nacional, en especial Lima donde se encuentran las
empresas comercializadoras de estos equipos; todo esto lo conocen y lo tienen muy
en claro los empleados a cargo del area de compras de equipos médicos. Para
esto, Becerra (2018) indica que es importante conocer el proceso de compra local

para comparar con la importacion de los productos y analizar la rentabilidad.

En el objetivo determinar el proceso de importacion de equipos médicos de la
empresa Preventiva S.A.C. "igualmente" se detalla como aporte de los
investigadores la propuesta de proceso de importacion a tener en cuenta para la
importacion propia de los responsables de la empresa, sobre todo conocer los
requisitos para la importacion de equipos médicos, los cuales deben tener las
certificaciones de calidad correspondiente para el buen funcionamiento de los
mismos. Es importante conocer todo el proceso de importacion y los requisitos que
se debe tener en cuenta para no tener sobre costos y generen rentabilidad a la

empresa (Flores & Cevallos, 2016).

Con el objetivo determinar los costos de compra local e importacion de equipos
médicos de la empresa Preventiva S.A.C. , es una propuesta de analisis de costos
de la rentabilidad que significa importar y generar menores costos y por ende mayor
rentabilidad para la adquisicion de equipos médicos en la empresa. Con los datos
obtenidos, demostramos que es factible y rentable este tipo de importaciones, los
proveedores piden 50% adelantado y el otro 50 % al instalar el equipo, el plazo es
de 60 dias, primero se le paga la mitad del precio total (11,500 US$ en el caso de
los tomoégrafos), que representa casi el total del valor CIF (11375 US$ en el caso

de los tomdgrafos) el proveedor lo importa y después lo entrega, practicamente lo
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importa con su dinero. Al igual que Tarrillo y Vasquez (2018), En su investigacion,
concluyen que la opcion importacion de la India tiene como resultado ser la méas
econémica para la empresa, dado que, al comparar el precio local con el precio
importado, existe un margen muy importante ademas de que existe una implicancia

de reduccién de costos, traduciéndose en la mejora de rentabilidad del negocio

Ademas, en el objetivo Identificar la rentabilidad de la importacion de equipos
médicos de la empresa Preventiva S.A.C. , se demuestra que la rentabilidad que
alcanza alrededor del 21 % al 30 % dependiendo del equipo médico, es asi que los
empresarios estan bastante satisfechos en los beneficios que genera la
importacién. La mayor inversion esta en la compra CIF que es practicamente lo que
se le paga al proveedor, los tramites y pagos de importacion, el desaduanaje se
realiza cuando llega a puerto de destino, mayormente por el Callao. Mufioz (2020)
diagnosticé que los costos de importacion generan un incremento hasta el doble
cuando se tiene en cuenta en forma especifica y detallada todo el proceso de

importacion. Esto nos permite afirmar que la existe rentabilidad
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CONCLUSIONES

El proceso de compra local que se tiene en la clinica esta dado por el visto bueno
del gerente de la empresa, previo a ellos se identifica proveedores locales de gran
prestigio y con experiencia en la venta e instalacion de equipos. Luego de tener al
menos tres, se procede a una evaluacion de costos y de beneficios entre las
diferentes alternativas, dentro de los atributos que se valora para la seleccion

destaca: La marca, el precio, la garantia y la forma de pago.

El proceso de importacién de equipos médicos para la empresa se puede resumir
en tres etapas, primero cumplir con las exigencias que requiere una importacion a
través del registro sanitario del producto y de la empresa con autorizacion para
realizar este tipo de compras. La segunda corresponde a la busqueda de
proveedores internacionales, la mas acertada examinando las importaciones que
ya se hicieron en el Peru, llegando asi al mismo proveedor. La tercera implica
solicitar cotizaciones y concluir en una negociacion exitosa de compra. Una parte
gue no se debe olvidar es de los temas aduaneros y logisticos, la clinica por carecer

de experiencia contratara un agente de aduanas que se encargue de esto.

Se determiné los costos de compra local e importacion de equipos médicos de la
empresa preventiva S.A.C. los cuales fueron hechas a empresas que se dedican a
la importacion en nuestro pais, dentro de los cuales se consideré un equipo de
rayos X y un tomoégrafo, el primero proveniente de Corea y el segundo de la India,
ambos son proveedores importantes en nuestro pais y son importadores directos,
los valores que resultaron de las cotizaciones superan el 25 % de los costos que

seria si se importara de manera directa.

Se determind los costos de importacién para dos productos importantes, una
maquina de rayos X cuyo valor asciende a 15042 USD y un tomografo cuyo valor
es de 19024 USD. Después de cotizaciones exitosas y de comprobar que esa
empresa cumplia con todos los requisitos y caracteristicas necesarias, se hicieron
todos los calculos respectivos considerando cada uno de los costos. Asi también,

se solicitd cotizaciones locales de UNIMAR, que es un operador logistico a fin de

50



calcular los costos de nacionalizacién de las mercancias y el traslado hasta la

clinica.

Se determiné que la importacion favorece en el ahorro de dinero para la Clinica,
esto a raiz de generar 30 % de beneficio costo en el equipo de rayos X y de 21 %
en el tomografo, se hace énfasis que a raiz de estos datos se pueda ejecutar la
puesta en marcha de la negociacion final para la compra de estos instrumentos de

suma demanda por la clinica.
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RECOMENDACIONES

Se recomienda mejorar el proceso de compra local que tiene la clinica, ya que solo
es visto por el gerente de la empresa. Ademas, debera coordinar con otras areas
para una escucha de necesidades, o para la actualizacién de equipos médicos,
también el proceso de compra que se tiene deberd optar por también utilizar
informacién libre que se encuentra en las aduanas para evaluar futuras

importaciones a raiz de un ahorro de costos.

Se recomienda que "a partir del proceso de importacion de equipos médicos que
se tenga", se pueda orientar a también incurrir en la opcién de ver otras alternativas
de importacion, como podria ser material médico, instrumentos de laboratorio,
algunos farmacos y demas materiales que no son producidos en nuestro pais y que

requieren una compra extranjera.

Se recomienda seguir revisando proveedores nacionales a fin de realizar diferentes
perspectivas de empresas importadoras, muchas de ellas cuentan con un catalogo
actualizado de modelos que podriamos tomar como referencias para futuras
compras, ademas de generar una red de contacto e inclusive podre a un futuro

expandir el negocio a ser comercializadores de equipo médico a nivel nacional.

Se recomienda seguir coordinando con los operadores logisticos y aduaneros a fin
de poder actualizar los datos obtenidos a la fecha, puesto que la economia mundial
esta pasando por cambios sustanciales, asi como estar pendientes de la subida o

bajada del tipo de cambio que también tendria incidencia.

Se recomienda optar por compras de gran magnitud y que no sean producidas en
el Pera por hacer un diagnostico sobre cuél es el beneficio de comprarlo
directamente aqui o importarlo, a fin de que con la experiencia recibida pueda la

Clinica ahorrar costos ejerciendo la compra de manera directa al fabricante.
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ANEXO 1: MATRIZ DE CONSISTENCIA
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ANEXO 2: MATRIZ DE OPERACIONALIZACION DE VARIABLES

Tabla 1. Operacionalizacion de la variable 1
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Tabla 2. Operacionalizacion de la variable

Variable: Rentabilidad de la importacion
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Anexo 3. Instrumento de recopilacion de datos

ANEXO 3: INSTRUMENTO DE RECOPILACION DE DATOS

Nombre del Instrumento:

Guia de entrevista: Importacién de equipos médicos

Autor del Instrumento:

Mundaca Rojas, Bryan Steven
Yesquen Delgado, Sheyla Elizabeth

Paoblacion: Directivos de la empresa Preventiva S.A.C.
Escalas
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= R
= z
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ANEXO 4

USMP

HAR AMARTIN DE PORRES

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

INSTRUCCIONES:

Para validar el Instrumento debe colocar en el casillero de los criterios: suficiencia, clandad, coherencia y
relevancia, el nimero que seqgun su evaluacion corresponda de acuerdo con la ribrica.

RUBRICA PARA LA VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

Criterios Escala de valoracion
1 ? 3 4
. SUFICIENCIA: Los itemz no son | Los items miden algun | Se deben incrementar
H suficientes para medir | aspecto de |z | algunos  items  para | Los items zon
tsz ?ri;nrﬁaqgﬁﬂﬁi?;:zen a !a ] dimengion o | dimensidn o indicador, ppder . evall._larl la | sulicientes.
. . indicador. pero no corresponden a | dimension o indicador
indicador son suficientes Ia dimensidn tatal. completsments.
para obtener la medicidn de
ésta.

. CLARIDAD: El item no = claro. El item requiere varnas | Se requiere  una | El item es daro,
El item se comprende mod!ﬁcac!cl:nes o una WodiﬁFacidn muy ﬁgane gemmﬁcay
facimente. es decir su modificacion muy | especifica .de. algunos | sintzos adecuada.

e . grande en el uso de las | de log términos  del
sintactica y seméantica son palabras de acusrdo | item.
adecuadas. con su significado o por
la ordenacidn de estas.

. COHERENCIA: El item no tene | El item teme wuna| Bl item tiene una | Elitemse
El item tiene relacién logica I';Iadér_]'légica con la | relacion _Iange_rf:ial con rglaciér_]rlegulqr con la | encuentra
con la dimensian o indicador 51|n'_|ensmn o !a ] dimenzién o dlmenspn o indicador mmplehmeme

P indicador. indicador. que esta midienda relacionado con la
que esta midiendo. dimension o
indicador que esta
midiendo.

. RELEVANCIA:

El item s esencial o
importante, es decir debe ser
incluido.

El item puedse =er
eliminade zin que se

ves afectada |z
medicién  de &
dimengion o
indicador.

El item tiene alguna
relevancia, pero ofro
item  puede  estar
incluyendo lo que éste
mide.

El item ez esencid o
importante, ez decir
debe zer ncluido.

El item ez muy
relevante v debe
zer incluido.

Fuente: Adaptado de: www. humana unal colpsicometriafiles/T113/8574/5708/articulo3 _juicic_de_sxperto_27-36.pdf

Santa Anita, 05 de enero de 2022
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ANEXO 5: INSTRUMENTO VALIDADO POR EXPERTO N°1

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

TAELA N*1
VARIABLE 1 Importacion de equipos médico
Momire del Instrumento Zula g antrevizaa
miotiva ge avaluacian:
Autor del Instrumanto Mundzca Rojzs, Eryan Steven
‘eaquen Delgado, Sheyla Elizabeth
Vanatie Impontacian de aquipos medico
Fablacion; Cargos gerenciales de |3 emprasa Prevenive 3 AL,
a = | o
R : Elg |22 .
Dimengion | Indicador Itama =z | 2 ElE Dbearvacionss yio
IE 215 |% recomendacknes
L] (%] =
[ Proceso d2 importcion
Fases g2 |3 importacion ; Cuales 500 22 etapas o2 |3 importacion de s e |3 |3
equipos madicas?
012 Proceso d2 comprs inca
Fazes 03 13 Lompra ioca £ Cuales 50n 33 etapas o2 |3 compra local o
equipes magicas? d e |3 |3
Validado por:
Apellidos v Mombres Firma
PACO™,
Mg. MACO ELERABILLY of £y
Lk
LY =) |r' a

Fecha: 10 de enero de 2022
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ANEXO 6: INSTRUMENTO VALIDADO POR EXPERTO N°1

FORMATO DE VALIDAGION DE JUICIO DE EXPERTOS

TAELA N2
VARIABLE 2 Rentablidad de 2 empresa

Nomore d Instrumento (213 te enfrevista; Rentzoiidad de |5 emprasa
mativa de avaluacian:
Autor gl Instuments Mundzta Rojas, Bryan Steven
Yeaquen Delgado, Sheyla Elizabath
Vanabie 2 Rentabilizad de |3 empresa
Faflacian; Cangos geranciales de 13 empresa Freveniva S.A.C.
g £ |8
L : ela|s|8 .
Dimengian [ Indicador Itama z 2 £l Dbaarvacionss yio
El2 |22 fecomendacianes
2] 4] =
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Precio de compea Cual &5 &l pregin d2 comgra s2gun cofzacion
4 4 3|8
D2 Costos de mpercian
Costo CIF ;Concce el Vakr CIF del equipo madica que slalals
des2a impariar?
MpUSSis | EERCElES 3 | COnoce l0s impussios y arnceles del equipy sl alsls
pagar MEdica que desea importsr?
(35905 de impanacion {Conoce los gasios e importacian del equipo sl el sl
mEdicD g desea importr?
Validado por;
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v r;‘.h

Fecha: 10 de encro de 2022
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ANEXO 7: INSTRUMENTO VALIDADO POR EXPERTO N°2

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

TABLA N 1
VARIABLE 1 Importacion de equipos médico

MNombre del Instrumento
mofivg de evaluacion:

iz de enfrevisia

Auice de! Instruments Mundaca Raojas, Bryan Steven
Yeaquen Delgado. Sheyla Elizabeth
Variable 2 Importacion de equipos médico
Pablacion: Cargos gerenciales de la empresa Prevenfig SAC
| 33|38
Dimenaion | Indicadar ftems Z i 2 g Observaciones yio
E " E : recomendaiones
01 Proceso de importacian
Fases de 3 impottacion i Cugles 3om [z efapas de la importacion de nrEren
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D2 Proceso de compra kocal
Fazes de 3 compea local ; Cudles son |as efapas de la compea local de
equipos medicos? 103 |3 |3
Validado por:
pagina
Firma

Apellidos y Nombres

MONTES NINAGUISPE JOSE CARLOS

Fecha: 05 de ensro de 2022
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ANEXO 8: INSTRUMENTO VALIDADO POR EXPERTO N°2

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

VARIABLE 2 Rentzbildad de la empresa

Nombre del nsfrumenio
mofive g evaluacion:

(Guia de entrevists: Rentabilidad de [2 empresa

Hutcr de! Instrumento Mundaca Rojas, Bryan Steven
Yesquen Delgado. Sheyla Elizabeth
Variable 2 Rentabilidad de [2 empeesa
Fablacidn: Cargos gerenciales o2 la empresa Preveniia SAC
| ARk
Dimension | Indicador ftems B 2 £ g Observaciones yio
E c|s 3 recomendaciones
=
01 Costos de compea lozal
Precio de compra Cudl 2 2l precio de compra s2gun cofizacion
I T I
02 Costos de impartacion
Costo CIF i Conoce & Valor CIF del equipo meédico que
. 4| 4 3|3
desza importar?
Impuesios v aranceles a | zConoce los impuesios v aranceles del equipo AR
paat médico que desea importar?
(3asios oz importacion ; Connce los gastns oz importzcion del equip TR
mEdico gue desed imporar?
Validado por;
Apellidos y Nombres Firma

MONTES NINAQUISPE JOSE CARLDS

Fecha: 05 de enato de 2022
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ANEXO 9: INSTRUMENTO VALIDADO POR EXPERTO N°3

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

TABLA N1
VARIABLE 1 Imporiacion de equipos médico
Nomiore del Insrumentn Zula de enfrayizia
mativa de avaluacian:
Autor del Instrumento Mundzca Rojze, Bryan Steven
eaquen Delgado, 2heyla Elizabsth
Variakie Impartacian de equipos medic
Fablacion; Cargos gerenciales de 1 emprasa Freventve 5 4.C.
N | L
L . g 5|2 |8 .
Dimengion | Indicador Itama B Ele Db=arvacionss yio
g3 |5 |82 Tecomendacionss
2] (%] =
01 Proceso de importacion
Fases g2 |3 importzcion ; Cugles 500 153 etapas o |3 importacion de e
2Juipos medicos?
D2 Frocesn d2 comgra loca
Fases 02 13 compra ioca £ Cugles 50 135 etapas o2 I compra local o2
equipes madicas? e s |2
Validado por:
Apellidos y Hombres Firma

Alvarer Tello Greds

Fecha: 15 de enero de 2022
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ANEXO 10: INSTRUMENTO VALIDADO POR EXPERTO N°3

FORMATO DE VALIDACION DE JUICIO DE EXPERTOS

TAELAN 2
VARIABLE 2 Rertabiidad de la empresa
Homire del Instruments Gula de enfrevisia; Rentsbiidad da s empresa
miofiva de evaluacian:
Autor del Instrumeanto Mundzza Rojzs, Bryan Steven
‘eaquen Delgzdo, Shaylz Elizabsth
Variakie Rentabilidad de |3 empresa
Fablacion; Canos geranciales de |3 emprasa Freventive S.A.C.
3 = | &
S : el = |22 ,
Dimangian | Indicador Itame g2 gl Cbzervacionss yio
g3 |5 |2 recomendacianss
L] [&] =
Dt Cosios de campes local
Precin de campra Cual &5 &l precin da Gompra s2gun cotzacion
4 4 4 4
D12 Coslos de mportacian
Costo CIF ;Concce el Valar CIF ded equipa matica que sl alals
daseg imporar?
mpuesis y erEnceles @ | GCONDCE |03 impuesias y aiEncaies dal equipn sl s als
PENEY mEdico pue deses importar?
23905 de imporacion ;Conoce s gasios de imponiacion el equipo sl al sl
mEgico pue deses importar?
Validado por:
Apellidos y Mombres Firma

MG, Alvaree Tello Greda

Fecha: 15 de enero de 2022
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ANEXO 11 : Formatos para laimportacion de equipos médicos

GPY pcr |Ministerio  |[Bineceisn Senerl
ﬁ de Salud de Medicamentos, Insumos y Dragas,

FORMATO A-2

Solicitud - Declaracion Jurada

N* DE EXPEDIENTE:

FECHA:

AUTORIZACION SAMNITARIA DE:

&) FUNCIONAMIENTO DE DROGUERIA D

b) TRASLADD DE:

- DROGUERIA (OF. ADMINISTRATIVA + ALMACEN) D

- ALMACEN

O

INFORMAGION DEL ESTABLECIMIENTO FARMACEUTICO (Sagin Io consignado en =l RUG.SUNAT)

1. REGISTRO UNICO DEL CONTRIBUVENTE-RUEN- [ v mesistrooeer [ |

]

. NOMBRE COMERCIAL: |

3. RAZON SOCIAL: |

4. PROPIETARIO O REPRESENTANTE LEGAL-

APELLIDOE: I

I NOMBRES:

A). PRODUCTOS FARMACEUTICOS

1. MEDICAMENTOS:
- ESPECIALIDADES FARMACEUTICAS

= MGENTES DE DIAGNOSTICD
= RADIDFARMACDS
- GASES MEDICINALES

2. RECURSOS TERAPEUTICOS NATURALES:
- PRODUCTO NATURAL DE USO EN SALUD

< RECURSO NATURAL DE LSO EN SaLUD

. ACTIWVIDADES (Marcar con X, Solo on caso do autorizacion de funcionamismbaj:
IMPORTACION, COMERCIALIZACION, EXPORTACION, ALMACENAMIENTO Y/O DISTRIBUCION DE:

1. PRODUCTOS COSMETICOS

PERSONAL

00000000 odon

C}. PRODUCTOS SANITARIOS

. PRODUCTOS ABSORBENTES DE HIGIEME

A PRODUCTOS DE HIGIENE DOMESTICA

4. ARTICULOS SANITARIOS (ARTICULOS

O 0O O

3. PRODUCTOS Gl ENICOS Piuruh BERE

4. PRODUCTOS DIETETICOS

&, PRODUCTOS EDULCORANTES

6. FRODUCTOS BIOLOGICOS

7. PRODUCTOS HOMEOPATICOS

8. MEDICAMENTOS HERBARIOS

MNIVEL DE RIESGD
CLASE k& De B. Riesgo CLASE i, die CLASE I, de CLASE IV, Criticos

B). DISPOSITIVOS MEDICOS: Mo Esterl Esténl  |Moderado Riesgl  Alto Riesgo en mater. de Riesgo

1. DISPOSITIVOS MEDICOS D D D D D

2. EQUIPOS BIOMEDICOS O O O O

3. EQUIPOS BIOMEDICCS DE
| TECWOLOGIA CONTROLADA

O O

O

4. DE DIAGNOSTICO INVITRO (Reactive de Diagnostica) (|

weww. digermiid.minsa. gob.pe

FORMATO A-2 - 1/3
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o - | Ministerio
E de Salud

E. DIRECCION DE LA OFICIMA ADMIMIS TRATIVA: (Cengruente con la direccdn coneignada en ol RUC)

| Baw. Calle [ Jiroe f Avenida: | |\J': |INT.: |
Bb. LIRBE JAA HHPE L | |MZ |LDTE |
[ DLSTRITC'.l |5ﬂ. 5'20\.'.:' |5¢. DPTOL: | |
&f. Camen Electronico: I |Eg. Telefonc: | |

7. DIRECCION DEL ALMACEN:  (Congruente con la direccidn consignada en ef FUC)

| Ta. Calle / Jiron | Avenida: | |'\1': |INT.: |
|:I'h. URB.iAA HHIPE.LL | |M2 |LDTE |
Te. msmnc:—.l |r¢. =-nou-.;| |rp. DPTOL: I |
7. COM SERVICIO DE ALMACEMAMIENTO: vo [ s

INFORMACION DEL ESTABLECIMIENTO QUE BRINDA EL SERVICIO DE Al MACENAMIENTO [en caso do marcar sij:
Tg. REGISTRO UNICO DEL CONTRIBUYENTE - RUC N*:

Ti. RAZON SOCIAL: |

HORARIO DE FUNCIONAMIENTO DE SU ESTABLECIMIENTO:
Marcar con X los dias Especificar las Horas [De:. A . |

D LUNEE
D MARTES
D MERCOLES
D JUEVES
D VIERKES
I:l 248400

INFORMACION DE LOS PROFESIONALES QUE LABORAN EN EL ESTABLECIMIENTO FARMACEUTICD

g4, DIRECTOR TECMICO: QUIMICO FARMACEUTICO U OTRO PROFESIONAL SEGUN CORRESPONDA):

ab. APELLIDOS: | | nomeres: | |
C.OF.P. N Jemait | | ow | | |
9. HORARID DE LABOR
Marcar con X los dias Espocificar las Horas {De:. A: .}

D LUKNEE
D MARTES
D MERCOLES
D JUEVES
D VIERNES
I:l akaeno

wearw.digemid minsa.gob pe FORMATO A2 - 203
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A, i ¢
L] - | Ministerio | Dirseeidn General
w PERU | de salud Medicamentos, Insumas y Drogas tin by &

10. QUIMICO FARMAGEUTICO ASISTENTE (CUANDO CORRESPONDA):

1[ILAP!LLII.|S:I I NOMBRES: I |
C.QF.P. N':I Inmll I I L] I |TF| |
[10b. HORARIO DE LABOR
Marcar con X los dias cificar las Horas (De:.. &: ...}

D LUNEE
D MARTES
D MERCOLES
D JLUEVES
D VIERMES
I:l 248400

11. REQUISITOS (PROCEDIMIENTD N* 136 DEL TUPAMINEA]

1. Solicitud con cardcter de Declaracién Jurada, segin formato, indicando ademnds el dia de pago y &l nomera de
constanciade pago.

2. Croquis de distribucidn interna del establecimiento y del almacén, indicando el volumen Otil de almacenamienta
mdxima &n metros cobicos por cada drea, excduiivg o compartida y Las read destinadas a productos o dispositivas que
réquisnen condiciones especiales de almacenamiento, cuando correspanda, en formato A-3.

3. Copia del contrato de servicio de almacenamients y/o distribucidn, cuando correspanda.

i oo e | N S—

LO ClML DECLARD EN BUSTITUCKON DEL DOCLMENTO OFICIL OUE ACREDNTA Wi DICHD ¥ DON BUENA FE, BASADD EN EL PRNCIPIO DE
PRESUNCION DE VERACEIAD COMSACRADS EN EL ART. [V MCISO 1.5, LEY DE PRE TO ADME TW0 CENERAL MO AS]
MG CONCCER CONSECUENCIAS DE ORDEK PECUKLARIC, ADMMIETRATIVG ¥ PERAL EN CASO DE FALSEDAN DE ESTA DECL ARACKN.
REGULA EL ART_£11° DEL COBIGO PENAL

Finma y sello del Director Técnico Firma del Propietario o Ropresentante Legal

w Sedio del Establecimisnto Farmacdutico

wearw.digemid minsa.gob pe FORMATO A2 - 33
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ANEXO 12: Cotizaciones realizadas a empresas de India

®

COTIZACION / FICHA TECNICA

Para: Clinica Preventiva F«.n_ 03-05- 2022

MODELO: MARS 40 - PROCEDENCIA LA INDIA

soporta M! Wﬂi(ﬂ‘! Motorizado)

COMBINACION: MARS 40 (Maguna de rayos X de alta frocuencia de SO0mA, 125KV, 40 XW con un tubo de
rayos X de dncdo giratorio, soporta de tubo sin techo, mesa Budky horizontal con tablero fictante (6 was) y

FOTOGRAFIA DEL EQUIPO

) 2-’*1
— g

~~——

-~
’.

ESPECIFICACIONES TECNICAS DEL EQUIPO

PRECIO UNITARIO TOTAL INCLUYE EL IGV 18%... US$23,000.00

GENERADOR DE RAYOS X Maquing 06 rAGOGraa fa Dasada en MICoProcesador oe ata
frecuencia
FRECUENCIA DEL INVERSOR S0 XHz
SALIDA DE POTENCIA 40 wiovatios
GAMA KV 40 2 125 KVP CON Un NCremanto de 1KV por paso.
RANGO mA S00 mA
RANGO mAs Hasta 400 mAs
[TIEMPO DE EXPOSICION 2 ms 2 2 SeQundcs
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@

Panel G contral atractive y de disehio ergondmico con intesruptores de
tacto suave ot para diversas operadones. Tener las Sguientes
funciones @ indicacones.

o Intenuptor de encendido / apagado de ka magusna
Visualzaddn Sigital de KV y mAs.
KV y mAS aumentan y disménuyen oS intaeruptonas.
Interruptor sto y de rayos X con indicadores
Interruptor de sedaccidn Bucky.
Stand by y intenruptor de hbaracidn de exposicdn.
Programa de autodagnostico con indicadores para: -

o Ervor de fala 3 tiera

e Ervor de KV

o Ervor de filamento

*  Sobrecarga térmica de |a cabeza aa tubo.
Incicadores Ready & X-Ray.

o Programacidn anatdmica de hasta 216 funciones
Preprogramadas en R que se reaiiza la sekeccidn automatica de
Factores Téonicos segin la Seleccdn de a Parte del Cuarpo.

Se proporciona un terngtor manual de 2 pasos con acckdn cual pan
iberacidn de exposicion con cabla retrdctil para tomar imagenes desde
una dstanca mds segura.

TUBO DE RAYOS-X

Un 1o de raycs X de anodo giratorio de doble enfoque. énbodcmos
X estd prot térmicamente.

Punto pequedio: 1.0 mm

Punto focal grande: 2,0 mm

Capacidad de almacenamiento de calor del dnodo: 140 KHU

HVTANK

Un tanque de Jlta tansidn muy compacto Bena de aceite de ata calidad
con alta rigidez dieNctrica. El tanque de alta tensidn contiena
trarcformadores de alta tansién, transformadones de flamenta,
rectificadones de aka tencidn y receptaculos e cables de alta tensdn.

par 0% Ok a m compan con el tu
e rayos X,

S@ PrOpONCiona un COIMacor Manual engranaco con fuents ge iz LED |

con ata salida de lux.
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STAND LIBRE DE TECHD Tioadins bos M entos dal SEand Son mainda les parn Do dos
o Ty 1= B e Ty Ty g T T (TR
& Movimeanto bongiboedinal die la cobaming, Que S bl
s Tl R T 3 TS
Rt ciin Oe cokaming, QU SE Do Stnmatcaane i & el Daso
o 200 ¥ S desbioguas presionands o Bhoguad de o
= Mowimients O b cabera ded tubo hacia arriba [ abajo, oo s@
ol inyusiaa o BenCtrosa Qb s .
# Mo mibenbo rareversal Oe b calbesaa el tubo, Gus sa hkogiuaa
irhienr BTl € b e

|Es pebtiTiedet it ol Pl ikt

Altiira tokal dal soporte desde o suehs: 2116 mm
Morwiimaanito ongitedinagl de columing sobig orugas: 2300 mm
Mosimaants tokal Facia 2eribs | abago de b calbeza dad tuba: 1440
i

Morwiimaanito transsarsal o b cabeea dil tuba: 460 mm
Mosimeants Se rotacidn de la columna: + 900 oon blogiss
MCAnos Jutomdtico en cada paso de 900 [desbhloqueo oon
intesrupbor de ).

B Fotacdon di la cabaza dal tubo: +90 grasdos

7. Pass nabto dal soporte: 200 Kg

il R

HESA FLOATEX +

La meesa Albereders Floates s wna mesa (s oon movimsenio de 4 direccksmes.

& Tablano G mesa Motants e 4 Was Con Mo ents de dlisnecion para facilitas la oloiacion dal pacienta
& Lot movimenTos 9 13 mesa 20N ansversal y ongitudinal,

& Lo meta bucky corsta de una reila oscil ante paera un mieoramiento 9e calidad da nagen.

= La bandijs de acenn iosdidabibe &6n Buecky pusds acomodar un tEaenado 96 catabs die hasts 14 "x 177
B bl G b mesa astd hacked da matenial radstrads panentn

Espatifcioions mohisiadg:

n  Lonagited did tablens de la mess: 2000 mm
w Andcind ded tabkero de la masa: TH0 mm

Howimiente longrudinal de la mesa: 535 mim
Hosimieno trarsverssl de la masa: LBD mem
Albora mad xima desde o seelo: B35 mim
Albera minima desde o suelo: 5T men
Capacdad o carga dal pacianmts: 350 kg

[ SOPORTE VERTICAL BUCRY

El sopome Bucky visrtical montado &n o pied Daia e mands de rayes e pulmon v etguahets Dk un diselo

E I'I1=I'HI!I:I facilas o ukar.
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Atusa maxima do soporte: 2024 s

Ancho mdximo del soporte: 732 mm

Longtud maxima o caporte: 1047 mm

Alwra mrema 0 centro del detector desde ¢l sueo DD mm
Alura minimad Aol centro 36 Aetoctor Gesde of Sulo 1 700 mn
Movieento ascenderts del detector Butiy: 1300 mm
Vloodad da subida 60 mwm | weg

PODER SUMINISTRO Trfasco ADOVAL, SV60
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.

ESPECIFICACIONES TECNICAS DEL EQUIPO

PRECIO UNITARIO TOTAL INCLUYE EL IGV 18%... US$19,500.00

Tecnalogia Siicony/siicio amar™e (2-51)

Cercollador o pantaila 0e conwersidn yoduwo o8 caso (CsI)
Matriz de pieates ofoctiva oe 2560 x 3072

Tamalho o piaal 140 ym

Résohcdn imtadora, 1.6 Lo / mum sin fartamas 0l rejils
RANg0 Gu sourgia ostindy 40 4 150 Kvp

Conversdn ND 14 bits

Moo 0 Geparo AED / softmare (Deteccidn Actomiica 0o Exposicidn)
Proteccdn de ingreso IPX1

Carga esltca 150 kg uwniformamente

Peso de! detector incluido wna bateria 2.8 W

Batera oo podimaero de L-wan de 4180 mah

Cargacor axtarnn Pars cargdr 2 Daterias & B w2

Nempe Se carga plona 1.5 horas

ALZOonamus de Dateria S hara

SAESTACION DE ADQUISICION, VISUALIZACION DOGITAL ¥ CONTROL DE PARAMETRDS
RADIOGRAFICOS

Procesador Pentem Core 5

Lectora grabader de DVD

Lulema Oper et Windows 10 b

Mamora & 400

Monitor color LCD 157 de ana resciucdon

Capacidad ge Ssco G0 1 T

Rad ethernet 10/100 base 7

Conactividad DICOM 3.0 mpresdn, aimacenameento, ISt Se radao,
MPPS, consutar

LR I B I B O

{10 e 3
o Optumizacan & Nujo de traba e Sesde o pan tacn)
o Ingreso 0o Saos del padiens manual 0 atomatcs

B
- e - —————
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%

Modas de

KwfAEC [ automitico de on: téonca de L

- ' r— «pOsicl pureo (Opodn)
zuu- ¥ (oo & J puntos).

|
|

aohn oe Emtes del A AoraConar a linsas de
Configur Qenerador, para a

SOREQUENIMIENTO O ENERGIA
o 208/230 Vac menafisico, SOYS0 wa 4/5 KVA
- ALomItica de & masidn de linea oe 3 menos = 10%
. f:mum 1S amgenies
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IMPRESION DE IMAGENES MEDICAS FUJIFILM DRYPIX

SMART
IMPRESORA LASER SECA DICOM

FOTOGRAFIA DEL EQUIPO

PRECIO UNITARIO TOTAL INCLUYE EL IGV 18%... US$4,300.00

La Impressea Fujl Medical Ory Lasar Images DRYPIX SMART a5 un equipo Sestinado a
Imprimis ndgenes de matiges modalcades y mamogratia con 2{dos) bandejas de
%ﬁu‘smqmmmwrmw tipos © tamalies de pelicuias.

SMART redbe imdgenes DTCOM groveniantes O ectores de imdgenss FCR
0 G modafdudes CT, MEL Mamo y otras, @ Imprime s Mesmas on peliodas
Fujl Mesca Dry DI MLy DI
Lot Upos Se peliculas NG Mudical WBIIadas v SUS retoectives tamafo § e

o DI HL (S base) RADICLOGIA

35 x 43om {147 177) 300 fims/pack

ISX  ISOM (147x 147) 100 fims/pack 26 = 36om (107 147) 150 Shms/pack
35 x Wom (10" 127) 150 Mme/pack 20 ¢ 25cm (8" 1 07) 150 Nime/pack

o Db (Dius Dase) MAMOGRAFICAS
J6 x J6om [10% 147) 150 Nims/pack
2S5 x 30om (10" 127 1SO Mms/padck 20 x 250m (B%x 10°) 150 fimg/pack

Especficacones Téonicas

Sistema S mpresidn: Exgosicion velato Lasar v revelado tdrmiko
Capacuing @ Procusa mertn

Tamalo 0o peicua Cagacgad o
srocasamients

35 x 430m (19l 7) Agrox. B0 Dimaw

35 % )G (34 147) Agrox. 85 Nimaiv

| . [ 30w 04 Agron, 100 TRmg T
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@DIGITECH
MEDICAL

25 x J0om (10% 127) Agrox, 100 Thmete
20 s 25cm (Exio) (Agrox. 1 00 Mems/he

Tmee requends o o Agrosmsadamants | 00 sag. para 1 medda de 35 » €3om (I4"x 177) s la
prosta de improwdn.

Tamats pixel|

Estaodtar  1000m (304ap4)

ALa Resciucidn: SDpen (SOSap)

MI T Sk impeesibn
Res0hacan Tamaho Felcalom ) fmam Pelicula]  Mama
100 I5na3 ?4-1‘17' F5I0w4200 |
Norones 3500 T T IBIORINI0 |
T3 Toxia TG R00 |
[ 26x30 10x12 5403600
[ 2035 Ex10 20002510 |
SO micones | 35wa3 TTTH) 7040u8560 |
BT TTI) F060s 7040 |
FI T3 1owie OO 7200 |
BRI ox12 In01s |
[ 20x2S Bx10 0005020 |
Profundidad de Escala oo Grises 1¢ bits
Momona de Imagen: 1G8
: 16/ 40
Ajsite de Densidad Automatico
Coarga oo policules: Carga de pelcuias Do condiones & Lus 2.
e o L et v

Calitvaciin de Densidad: Incorpora Sensitémetro Inteme para Caliracidn do donsidad &e angresidn O forma
totaimente atomatica
Canaies %0 Ingrese. Ingreso de red DICON por un Candd Gnicaments,

Condcones Amblentatx Condoones de Oparacdn:

Temparatioa 15 20°C

Humedad 40:70% MR (3 15°C) & 15:.70% MR (a 30°C) (Sin condensaciin e rece)
do Sumsesstye de E

e Voltaje ACLOO-120/200- 1%

(2 Eneas @ 3 Eneag)

Frecoancia: SO-60Mx

Cormmunte nominal:

ACID0-120V: 12A

|

AC200- M0V BA

Comsume e enirpia. Mlsimo 1. 5w

Energla eMctrica |

Impessidn . 3S0WN

Lise T 180Wh
-:.tmwmw_
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DIGITECH
MEDICA

) (ln\:uu Alura (M) Peso (h9)
mes

[ Agrox. B10 Aorce. BI0 Rgwoe. g3 Apras, 104 |

Listo para Mnprumsr 700K
Dimensiongs externas vy peso.

2 inediata de sack 3 partir de recepcion de OC y'o fema del
Salvo Caunas de fuerza moyor de 30 3 45 das.
24

meses {la aia tecnica cubre todas las fallas gwe puedan
PrOBCrie en matersies, pArtos por defecto du fabrcs

» Forma de Pago: SO% Adeanto 3 1a fema del CONAe Se COMPra - venta, 40% anos
def embarque de 106 equipos, 10X a fema ded 312 de conformidad.

|
|

» Iestalocion: o precio incluye MOontae, asta, Glbracon, proebas ¥ puesta en

S precid INClupe sErovia LeCmCe U COMO adcional por el
perado de 24 meses Sespots O @ fecha de ontroga, de Ls condcenes de
panaatia del fabricames ¢ las condiciones generales oe Modicai L.

dwmsu—mludm
Ducha loctuads
m.”‘ tecica. “cmaa por

i

“a
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@ DIGITECH
ME DICA

INSTALAOON ¥ MANTENIMIENTO

Indopengiente de B forma de AOQUIBOOn del equipo, ¢ Imstalacion dederd ser
ecfectuaca por DIGITECH MEDICAL, comenzando con o desembalaje del equipo y
terminaado con su entrega en pleno fenconamiento. Cealquier mano Jjera gue
Intecvisiene sin nuestro consentimiento a desempacar 0 anmar ol equipo 0 cuaiguiera de
s partm, armesgard & pérdida do s garantia. s respomaatilidod del comprador, of
Surmeatro @ ratalacion de ks fuerza elécencs adecuads, estatilizada vy b nataiacién del
conductor de tierra en of lagar donde funconard el equipe.

Detalies amplios seran seminstrados por o personal téoncn DIGITECH MEDICAL con
respecto 3 13 Instalackdn aictrica vy conductior de tierra regueridos vy ol comgeador e
compromete 2 0bservar ol pid de 1A letra s reCOMendacones, PArd Earantoa mis
tarde su satisfacoon plena en of rendemiento del equipo.

Ademds correrd por cuenta del comgrador todo trabajo de carpinteria, slectricidad u
obra owé gue sea necesara. S fuera of o los trabiajos de pre - Instalaodn serdn
ofectuados por ol compeador, poro con ol mesoramento del Dopartamento de
Ingerieria de DIGITECH MEDICAL,

DIGITECH MEDICAL se comgromete 3 dar senviclo técnico grats al equipo por un periodo
de venticuatro (24) meses 3 partr de & fecha de stalaodn; salvo en casos de
desperfecios caunados por 3ULO, negligencia o iMervencda Monica nautonzads, en
CUy0 C0 NOA reservamos of derocho de CoDAr NUOSINDS SErviCes para areglar dichos
desperfecios. Después de los veintinats (24) meses de senioo graths, b caa guedan
siemgre 2 las ordenes del compradar para ef contrato de mantenimiento del egQuipo. Las
plezas defectuosas que se reemplacen, guedaran en propiedac de DIGITECH MEDICAL

MOVILIDAD ¥ ALOIAMIENTO
Quods entendhdo Gue pars [as INS121a0iones en Drovingias, s COMO para s vantas de

Inspecodn y mantenimuents 2 dichas instalaciones, 05 pasages, gastos de viaje, pensdn
y alojamiento del personal $8cnico meentras dune su visita de servicio al equipo, correran

por ceenta de DIGITECH MEDICAL, para tas imspecciones y mantenimiento fuera de |a
tudad de Lima, correra por cwenta del Comgrador.

GARANTIA
ESTA VENTA SE REALIZA CON UNA GARANTIA por veinticuato [24) meses, Surante cuyd

periodo se reemplazara o regarard ibre de costo cualquier pleza que Se maiogre. Dicha
Farantia serd provista por of representante de la fabrica, DIGITECH MEDICAL

86



@DIGITECH
.“v” DICAI

La garartia no cubre desperfectos em of aquipo causados por desculdos, abusos,
neglgencia, © mal manmo. entenddndome estos URIMAL (ONCEpLos COmo b wlizaciin
del egupo en forma adversa 3 10 Indicade en o MANUAL DEL OPERADOR growtsts per ol
fabeicante junto can la undad.

Confamos en que nuestro presupuesto serd merecedor de se aprobacion y en espera
de sas gratas Instrucciones 3l respecta, Senemos ol agradeo @ suscribirnes con toda
Cconsider acion

SUs My 22ENt0S y SOPI0S Servidores,

Atertamente,

[Ty 1
/ 3

ANEXO 13:
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GUIA DE ENTREVISTA N° 1

EMPRESA: CLINICA DE SALUD OCUPACIONAL PREVENTIVA S.A.C

ENTREVISTA: Raul Delgado Aquino Cargo: Gerente general

FECHA: 01/07/2019

Mediante el presente se pretende obtener informacidn relevante sobre el proceso
de importacion de equipo médico en la Clinica de salud ocupacional PREVENTIVA

S.A.C mediante preguntas relacionadas al tema.

1. ¢,Cudles son las etapas de la importacion de equipos médicos?

Para la importacion del equipo médico se debe establecer las exigencias para con
el proveedor, a través lineamientos del proceso de Importacion. Las cuales se
dividen en establecer, registrar, comercializar e importar. Se debera contar una vez
elegido el proveedor con todo lo necesario para la negociacion, esto es saber en
gué Incoterm, que medio de pago, plazos de entrega, seguros, transporte, proceso

de aduanas, etc.

2. ¢,Cudles son las etapas de la compra local de equipos médicos?

Las etapas de compra se dividen en la identificacién y seleccion de los proveedores,
a partir de ello se establece los documentos y acciones para formalizar la compra,

como por ejemplo solicitud y emision de cotizacién, contrato y firma, arribo e
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instalacién del equipo y por ultimo la capacitacion para la entrega del equipo en

pleno funcionamiento.

3. ¢, Cual es el precio de compra segun cotizacién?

El precio de compra oscila entre los US$ 15,000.00 a US$ 25,000.00 ddlares,
dependiendo de la marca y adaptaciones técnicas del producto, en este caso el

equipo médico. Considerando los impuestos y costos de transporte a pagar.

4. ¢, Conoce el Valor CIF del equipo médico que desea importar?

El valor CIF estd compuesto de 3 aspectos fundamentales: costo del producto en
el puerto de origen, el valor del seguro considerado obligatorio para obtener el valor
en Aduanas o el valor conocido como CIF, y finalmente el costo del transporte
internacional, aquel que sera via maritima ahorrando dinero comparando con el

valor de un flete aéreo.

5. ¢, Conoce los impuestos y aranceles del equipo médico que desea importar?

A través de la consulta de la partida arancelaria podemos tener conocimiento de
los impuestos y aranceles que se deben pagar, estos son el valor de Ad/ Valorem
es de 0 %, esto debido a la politica de nuestro pais de incentivar a la importacion
de tecnologia, no presenta ningun pago por su naturaleza del ISC, dentro de los
impuestos que la partida si esta afecta estan el IGV y el IPM, no presentando

variaciones y siendo igual que las demas partidas en 16 % y 2 % respectivamente.
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6. ¢, Conoce los gastos de importacion del equipo médico que desea importar?

Dentro de los gastos de importacion se encuentran la descarga y desestiba que
consiste en el soporte que se da para que el producto a importar sea puesto a tierra
una vez llegado el medio de transporte, ademas se considera otros costos de
traslado y custodia hasta poder llegar a un almacén donde estard hasta la
nacionalizacion. Luego se debe llevar hasta la clinica para su instalacion y su
puesta en marcha, todo esto incluye un costo y a su vez los pagos del despacho de

aduanas y otros tramites por parte de la agencia de aduanas.
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ANEXO 14: CONSTANCIA DE CONSENTIMIENTO INFORMADO DE ACCESO

PUBLICO

R USMP |

/ ﬂ IROFEAN
i re
ACBSP oscnou _

CONSTANCIA DE CONSENTIMIENTO INFORMADO DE ACCESO PUBLICO

Por medio de la presente, informamos que la CLINICA DE SALUD OCUPACIONAL PREVENTIVA S.A.C,

autoriza a los alumnos Mundaca Rojas Bryan Steven con codigo de matricula N.° 2013601295 y Yesquén

Delgado, Sheyla Elizabeth con cédigo de matricula N.° 2014153910 de la Escuela Profesional de Administracion

de Negocios Internacionales , de la Universidad de San Martin de Porres, hacer uso de la informacién que a

continuacion se detalla, con el consentimiento de la institucion, para el desarrollo de su proyecto de

investigacion, la cual lleva por titulo: RENTABILIDAD DE LA IMPORTACION DE EQUIPOS MEDICOS EN LA

CLINICA DE SALUD OCUPACIONAL PREVENTIVA S.A.C, CHICLAYO — 2021

1. Entrevista con Gerente General
. Documentos de Importacién

. Costos de Importacion

A W N

. Fotos consentidas dentro de las areas ha investigar en la organizaciéon

Dicha informacion, se recopilara en el Trabajo de Campo para posteriormente ser registrada en su Investigacion

con fines netamente académicos.

Se expide la presente CONSTANCIA DE CONSENTIMIENTO INFORMADO, a solicitud del interesado (a), para

los fines que estime conveniente.

MUNDACA ROJAS, BRYAN STEVEN

YESQUEN DELGADO, SHEYLA
ELIZABETH
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CMP. 2§66
GERENTE GENERAL )
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ANEXO 15: FOTOS EN LA EMPRESA CLINICA DE SALUD OCUPACIONAL
PREVENTIVA S.A.C
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