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INTRODUCCION

La presente tesis lleva por titulo “INCIDENCIA DE POLITICA FISCAL EN LA
FORMALIZACION DE LAS MYPES EN EL SECTOR COMERCIO DE LIMA
CERCADO, 2015".

En el primer capitulo se desarrolla el planteamiento del problema el cual incluye
la descripcidn, la formulacion del problema, los objetivos de la investigacion y la

justificacion, las limitaciones y la viabilidad del estudio.

En el segundo capitulo se desarrolla el marco teorico el cual incluye los
antecedentes, las bases teoricas, los términos técnicos, la formulacion de las

hipotesis y la operacionalizacion de las variables.

En el tercer capitulo se desarrolla los aspectos metodologicos en lo que se
incluye el tipo de investigacion, se determina la poblaciéon y muestra, y se
menciona las técnicas de recoleccion y procesamiento de datos asi como los

aspectos éticos tomados en cuenta para el desarrollo de la presente tesis.

En el cuarto capitulo se muestran los resultados de la encuesta, la

contrastacion de la hip6tesis y la discusion de los resultados.

Luego se mencionan las referencias bibliograficas, hemerograficas vy

electrénicas usadas en el desarrollo de la presente investigacion.

Finalmente en los anexos se incluye la matriz de consistencia y los

instrumentos usados en el trabajo de campo.
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RESUMEN

La presente tesis tiene por objetivo Determinar en qué medida la Politica Fiscal
tiene relacion con la formalizacion de las MYPES en el sector Comercio de

Lima Cercado.

La poblacion bajo estudio, estuvo conformada por las MYPES del sector
Comercio de Lima Cercado que segun el Ministerio de trabajo en al afio 2014
es de 42,363 empresas representadas por 30 personas entre Accionistas,
Gerentes, administradores, Contadores y Auditores Tributarios Independientes.
De estas empresas se focalizé en tiendas ubicadas en galerias que pertenecen

a la zona ubicada en las inmediaciones de mesa redonda y cercado de Lima

En la determinacion del tamafo de la muestra se utilizé la formula del muestreo

aleatorio simple con la cual se obtuvo una muestra de 66 personas.

Las principales conclusiones a las que se llego fueron: a) la adecuacion de las
normas centrales del sistema tributario a la realidad actual lograra que se
incremente la formalizacion de las MYPES comercializadoras pues les permitira
lograr un crecimiento sostenido y lograr una sostenibilidad en el tiempo; b) el
otorgamiento de beneficios tributarios lograra mejorar la rentabilidad en las
MYPES comercializadoras pues disminuirdn sus costos lo que permitira
hacerlas mas competitivas; c) la aplicaciéon de los créditos por gastos de
capacitaciéon aplicable contra el Impuesto a la Renta de tercera categoria
lograra mejorar la productividad en las MYPES comercializadoras pues les
permitira contar con personal mas eficiente y productivo y d) la inclusion de la
E.ILR.L. en el Nuevo RUS permitira mejorar la liquidez en las MYPES
comercializadoras pues disminuirdn sus gastos tributarios y las hara mas

flexibles y con una mayor opcién a consolidarse en el mercado.

Palabras clave: politica fiscal, formalizacion, tributos, beneficios tributarios
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ABSTRACT

This thesis aims to determine to what extent fiscal policy is related to the

formalization of MSEs in the trade sector Cercado Lima.

The population under study consisted of Trade MSEs sector Lima Cercado that
according to the Ministry of Labour in the year 2014 is 42,363 companies
represented by 30 people, including shareholders, managers, directors,
Independent Accountants and Auditors Tax. Of these companies was focused
on shops located in galleries belonging to the area located in the vicinity of

round table and fencing Lima

The formula of simple random sampling which a sample of 66 people was

obtained was used in determining the sample size.

The main conclusions reached were: a) the adequacy of the central rules of the
tax system to the current reality achieved the formalization of trading MYPES
will increase as will enable them to achieve sustained growth and achieve
sustainability over time; b) the provision of tax benefits managed to improve
profitability in the trading MYPES costs will decrease as allowing them more
competitive; c) the application of credits for training expenses applicable against
Income Tax of third category managed to improve productivity in the trading
MYPES because it will permit a more efficient and productive staff and d) the
inclusion of E.I.R.L. in the New RUS will improve liquidity in the trading MYPES
as they lower their tax expenditures and make them more flexible and greater

choice to consolidate in the market.

Keywords: fiscal policy, formalization, taxes, tax benefits
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CAPITULO | PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1.

Descripcion de la Realidad Problematica

Un comercio informal (venta ambulatoria, microempresas de
subsistencia, evasion, subempleo, entre otros) y su diferencia con el
comercio formal (legal, bien constituido, responsable con los impuestos)
se da a partir de diversas causas de la economia del pais. En diferentes
paises utilizan nombres diferentes para referirse a este tipo de comercio
informal: economia subterrdnea, economia paralela o simplemente

mercado negro.

El nuevo rostro que pugna por emerger de la actual confusion de la vida
nacional nos obliga a meditar muy seriamente sobre nuestro futuro
destino, tomar conciencia de su significado y encontrar las estrategias
que la historia nos ensefia en funcién de lo que somos y podemos como

sociedad de multiples legados.

Segun un estudio de la Universidad de Linz (Austria), somos la sexta
economia mas informal del mundo. Mientras que en los '80 el sector
informal contribuia con el 45 % del PBI, en la actualidad ese porcentaje
se ha elevado a 60,9%. En otros términos, la informalidad ha seguido
creciendo en nuestro pais a pesar de algunas politicas tributarias

creadas para reducir su peso en la dinamica del pais.

Una caracteristica central de este sector es que, aproximadamente, tres
cuartas partes de nuestra PEA dependen de la informalidad. En
consecuencia, de facto, es un colchon social para los niveles de
gobernabilidad necesarios en nuestro pais. Mas alld de lo que la

economia formal haga.



Sin embargo, la informalidad no s6lo se manifiesta en los términos
planteados, sino que también lo hace institucionalmente. Tan es asi que

hemos terminado "formalizando la informalidad".

Es decir, cada uno quiere imponer sus reglas. Nadie acepta las que la
autoridad establece. En suma, es un comportamiento andémico que
también tiene manifestaciones similares en lo econémico, politico, social

y hasta culturalmente.

Estas marchas y contramarchas, idas y venidas, no son mas que la
expresion genuina de la informalidad en nuestro pais. Pero, ademas,
permite comprobar enfaticamente que la informalidad no es endogena al

agente economico. Es decir, nadie nace queriendo ser informal.

Pero, también, permite demostrar como la informalidad que podemos
percibir en sectores como transporte, construccion, comercio, servicios,
etc. no son mas que resultados de la deficiencia institucional que termina
por encarecer los costos de transaccion y, por lo tanto, en obstaculos

para la formalizacion.

Durante las ultimas dos décadas, el Perd ha experimentado una
sucesion de fluctuaciones econémicas con un efecto importante sobre el
nivel y la estructura de la demanda de empleo. Asimismo, a inicios de los
noventas, se implement6 un programa de reformas estructurales que
incluia una rapida apertura comercial, una desregulacion del mercado de
trabajo, un acelerado proceso de privatizaciones y una reduccion del
aparato administrativo estatal. Estas reformas tuvieron un impacto
importante sobre el mercado de trabajo. En este contexto, se han dado
cambios importantes en la estructura del empleo, que han llevado a un
incremento en la informalidad, asi como, en el empleo independiente o

autoempleo.



Las diferencias entre la informalidad y la formalidad son las que dia a dia
nos ha llevado a tomar la decision mas conveniente para uno mismo,
pero no siempre la correcta. Los posibles obstaculos que uno encuentre
para poder alcanzar un desarrollo econémico formal a corto plazo son
los que originan las decisiones que tienden a lo informal, lo més facil, lo
gue no cuesta tanto, o lo que se usa de excusa para sobrellevar las
circunstancias.En ese sentido, es importante conocer los efectos fiscales
de estas medidas, con especial incidencia en las MYPES del sector

comercio en Lima Cercado.

Delimitacion temporal
El trabajo de investigacion que propongo es de actualidad, para efectos

de su desarrollo adecuado, se tomara informacion en el periodo 2015.

Delimitacion social
En el proceso de investigacion se establecera relaciones sociales con

empresarios y trabajadores de las empresas comerciales.

Delimitacion espacial

El trabajo de investigacion titulado“Incidencia de Politica Fiscal en la
formalizacion de las MYPES en el sector Comercio de Lima Cercado,
2015" esta referido especificamente al estudio de lasEmpresas

Comerciales en Lima Cercado.

Delimitacion tedrica

Politica Fiscal

Segun Castillo, (2008), la politica fiscal en el Peru se inscribe dentro del
objetivo de alcanzar la solvencia presupuestal y contribuir a la
estabilidad macroeconémica. Asi, el eliminarse la posibilidad del
financiamiento por la via de la emision del Banco Central, se ha limitado
el gasto del Gobierno a los ingresos corrientes y al financiamiento del

exterior.



Impuesto y eficiencia

Segun Mankiw, (2012) el propdsito principal de un sistema impositivo es
obtener recursos para el gobierno, pero hay muchas maneras de
conseguirlo. Cuando los disefiadores de politicas eligen entre los
diferentes sistemas impositivos tienen, dos objetivos primordiales:

eficiencia y equidad.

Tasas impositivas marginales frente a tasa impositiva promedio

Segun Krugman, (2012) cuando se habla de la eficiencia y la equidad del
impuesto sobre la renta, los economistas distinguen entre dos conceptos
de tasas impositivas: la tasa marginal y la tasa promedio. La tasa
promedio es el total de impuestos pagados dividido entre el total de
ingresos. Por su parte, la tasa marginal es el impuesto extra que se paga

sobre cada unidad monetaria adicional de ingreso.

El principio de beneficio

Segun Mankiw, (2012), un principio de los sistemas impositivos es el
llamado principio de beneficio, segun el cual las personas deben pagar
impuesto con base a los beneficios que reciben de los servicios del
gobierno. Este principio intenta equiparar los bienes publicos a los
bienes privados. Parece justo que una persona que va constantemente
al cine pague mas en total por sus boletos que otra que rara vez va al
cine. De igual manera, una persona que obtiene grandes beneficios de
un bien publico debe pagar mas por ello que quien obtiene un beneficio

menor.

El principio de capacidad de pago

Segun Mankiw, (2012), otra forma de medir la equidad de un sistema
impositivo se denomina principio de capacidad de pago, segun el cual
los impuestos deben relacionarse con la capacidad de cada persona

para soportar la carga. Este principio se justifica algunas veces con la



1.2.

aseveracion que todos los ciudadanos deben hacer un "sacrificio igual"
para mantener al gobierno. Sin embargo, la magnitud del sacrificio de
cada persona depende no sélo del monto de los impuestos que paga,

sino también de su ingreso y otras circunstancias.

Incidencia y equidad fiscal

Segun Krugman, (2012) la incidencia fiscal (que involucra a quienes
soportan la carga fiscal) es el central para evaluar la equidad de los
impuestos. La persona sobre la que recae la carga impositiva no siempre

es la que tiene que pagar los impuestos.

Formulacion del problema
1.2.1. Problema General
¢En qué medida la Politica Fiscal tiene relacion con la formalizacion de

las MYPES en el sector Comercio de Lima Cercado?

1.2.2. Problemas especificos

a. ¢Cémo la modificacion de las normas centrales del sistema
tributario inciden en el acceso al financiamiento en las MYPES
comercializadoras de Lima Cercado?

b. ¢,Como los beneficios tributarios inciden en la mayor
competitividad en las MYPES comercializadoras de Lima
Cercado?

C. ¢, Cémo los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra el
Impuesto a la Renta de tercera categoria incide en el mejor poder
de negociacion en las MYPES comercializadoras de Lima
Cercado?

d. ¢, Como la inclusion de la E.l.LR.L. en el Nuevo RUS incide en la
insercién en el mercado en las MYPES comercializadoras de

Lima Cercado?
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1.4.

Objetivos de la investigacion
1.3.1. Objetivo General
Determinar en qué medida la Politica Fiscal tiene relacion con la

formalizacion de las MYPES en el sector Comercio de Lima Cercado.

1.3.2. Objetivos especificos

a. Establecer como la modificacion de las normas centrales del
sistema tributario inciden enel acceso al financiamiento en las
MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

b. Conocer como los beneficios tributarios inciden enla mayor
competitividad en las MYPES comercializadoras de Lima
Cercado.

C. Precisar como los créditos por gastos de capacitacion aplicable
contra el Impuesto a la Renta de tercera categoria incide en el
mejor poder de negociacion en las MYPES comercializadoras de
Lima Cercado.

d. Determinar cémo la inclusion de la E.I.LR.L. en el Nuevo RUS
incide en la insercibn en el mercado en las MYPES
comercializadoras de Lima Cercado.

Justificacién de la investigacion
La presente investigacion se justifica pues permitira conocer la
problemética de las Mypes del sector comercio del Cercado de Lima y

como les afecta la politica fiscal la cual no los incentiva a formalizarse.

Justificacion Metodoldgica

El proyecto de investigacion en primer lugar ha identificado la
problematica. Sobre dicha problematica se han formulado las posibles
soluciones a través de las hipétesis; luego se ha establecido los
propositos que persigue el trabajo por intermedio de los objetivos. Todos
estos elementos se han formado en base a las variables e indicadores

de la investigacion.
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Todo lo descrito tiene el sustento en una metodologia de investigacion
gue identifica el tipo, nivel y disefio de investigacion, la poblacién y
muestra a aplicar; asi como también las técnicas e instrumentos para
recopilar, analizar e interpretar la informacion.

Justificacion Teorica

Frente al problema planteado, es importante mencionar que un sistema
impositivo es mas eficiente que otro si obtiene la misma cantidad de
ingresos a un costo menor para los contribuyentes. ¢ Cudl es el costo de
los tributos para los contribuyentes? El costo méas evidente es el propio

pago de los tributos.

Esta transferencia de efectivo del contribuyente al gobierno es un hecho
inevitable en cualquier sistema impositivo. A la vez, los Tributos generan
otros dos costos que una politica fiscal bien disefiada trata de evitar o al

menos reducir

Justificacion Social

El estudio beneficiara a las MYPES en el sector Comercio de Lima-
Cercado, 2015 pues permitio conocer como les afecta la politica fiscal.
Este estudio servira como fuente de informacién para modificar y/o
adecuar la politica fiscal para lograr que mas Mypes opten por

formalizarse.

Limitaciones

Una limitacion es el escaso tiempo disponible por las actividades
laborales. Otra limitacion esla disponibilidad de tiempo con el que
cuentan las empresas del sector comercio para la realizacion del trabajo

de campo.



1.6. Viabilidad del estudio
Para la realizacibn dela presente tesis se conto con material
bibliografico, hemerogréafico y electronico que facilitan la redacciéon del
marco conceptual y tedrico necesarios para fortalecer la
investigacion.Asimismoes viable, pues se cuenta con los recursos

econdémicos y financieros para su desarrollo.

CAPITULO Il MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes

Al realizar una extensa exploracion vy revisién en los libros especializados,
revistas, periodicos y tesis de investigacion que tengan o guarden estrecha
relacion con el titulo de investigacion “INCIDENCIA DE POLITICA FISCAL EN
LA FORMALIZACION DE LAS MYPES EN EL SECTOR COMERCIO DE
LIMA CERCADO, 2015”, se pueden mencionar a continuaciéon algunos
trabajos encontrados, que han servido de marco referencial para la elaboracién
de las bases teodricas y practicas del presente trabajo, en virtud que presentan
ciertos criterios que se consideran de utilidad para alcanzar los objetivos
planteados.

CintyaKristel Santander Cjuno. (2013), desarrollo una tesis doctoral sobre:
“Estrategias para inducir la formalidad de la mype de la Industria grafica- offset
por medio de gestidbn competitiva”. El estudio tiene como objetivo demostrar
gue tanto la iniciativa publica como la privada coinciden en el enfoque
competitivo que le brindan a su propuesta. La hipétesis que pretende probar es,
que el uso de estrategias relacionadas a la gestion competitiva inducira la
formalidad de la mype de la industria grafica. La metodologia buscé analizar las
diferentes alternativas provenientes del sector publico, privado y las aplicadas
en otros paises; asi se determind que por medio de capacitaciéon y
acompafamiento, se puede alejar al empresario de comportamientos

informales. Entre susconclusiones que arribo fueron:



a. Se puede concluir que implementar un programa de gestién que busque
mejorar la competitividad de la MYPE formal de la industria grafica
implica el desarrollo de una estrategia especifica, pues trabajar con
grupos pequefos tiene mejores resultados, como se advierte de las
experiencias analizadas.

b. La industria grafica enfrenta problemas particulares, como la escasez de
personal calificado, la utilizacion de maquinaria que otros llamarian
obsoleta, la contaminaciéon auditiva y ambiental que se debe
contrarrestar, la falta de proveedores que brinden un largo plazo para el
cumplimiento de obligaciones y diferentes situaciones que se

desarrollaran en la siguiente seccion.

Castillo Castillo, Jorge Augusto (2008), desarrollé una tesis doctoral sobre
“Inadecuacion de la legislacion referente a las MYPES con respecto a la
problematica de su informalidad”. El estudio tuvo como objetivo analizar la
cuestion del grado de informalidad de las MYPES en las distintas zonas
materia de muestra, desde el punto de vista juridico, tributario, comercial,
financiero, administrativo y cultural. La hipotesis “El fenomeno de la
informalidad de las MYPES condiciona su escaso desarrollo empresarial y la
legislacién nacional que regula este tipo de empresas no aporta soluciones
viables y positivas para corregir dicha falencia. La metodologia sera
basicamente empirica o aplicada, por cuanto responde a un estudio juridico-
social. En ese sentido se traté de constatar una realidad desde la perspectiva
social y juridica, en la medida que analizaremos los grados de informalidad en
las micro y pequefas empresas, en los aspectos que le son inherentes, dentro
del campo objetivo materia de investigacion; esto es, en las ciudades de Lima,
Piura, Talara, Paita, Huancayo e Iquitos; como centros referenciales o de
muestra.
Entre sus conclusiones tenemos:
a. La micro y pequefia empresa — MYPE-, es un conjunto irregular y
multiforme de empresas de distintas dimensiones y caracteristicas,

cuyas diferencias entre si trascienden los dos conjuntos de empresas
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aludidos en las siglas antedichas; diferencias que van mas alla de las
meramente cuantitativas a que se refiere la ley 28015, ley de promocion
y formalizacion de la micro y pequefia empresa, respecto a la cantidad
de trabajadores empleados y al volumen anual de ventas. La ley ha
intentado adaptar en dos grupos bien definidos, desde un punto de vista
tedrico, a un conglomerado de unidades productivas; englobando de ese
modo no soélo empresas de distintas especialidades objetivas, sino
ademas con intereses socio economicos divergentes y muchas veces
opuestos. Ademas, el articulo 3° de la ley 28015 no distingue con
precision conceptual los dos grupos.

Las MYPES, en su mayor parte son informales; tratandose de
microempresas la informalidad bordea el 95% de todas ellas, y, en lo
referente a la pequeila empresa, alrededor del 40% es informal; empero,
se considera a las MYPES como la mayor fuerza productiva de nuestro

pais.

Bases tedricas

2.2.1. Politica Fiscal
Marco historico
El recaudador -como lo identificamos en pleno siglo XXI- cumplié
un rol y seguira cumpliéndolo en el Pert porque el erario nacional
depende mucho del Estado, cuyo vinculo con el pueblo es
estrecho. En esa relacién, lo esencial del recaudador es que su

objetivo principal es captar mas rentas.

Con la recaudacion de impuestos, el Estado se encarga de cubrir
las necesidades publicas que la sociedad requiera. Dicho de otra
manera, la tributacibn es importante para que el pais siga
mejorando en diferentes ambitos. Si nosotros cumplimos
cabalmente con el pago de los impuestos, pagamos los servicios

gue gozamos como alumbrado publico, alcantarillado, servicios de
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limpieza, seguridad, hospitales publicos, parques, centros

comunitarios, etcétera.

Los tributos son prestaciones, hoy por lo regular en dinero, al
Estado y demés entidades de derecho publico, que las mismas
reclaman en virtud de su poder coactivo, en forma y cuantia
determinadas unilateralmente y sin contraprestacion especial con

el fin de satisfacer las necesidades colectivas.

Asimismo, el impuesto es una prestacion tributaria obligatoria y el
presupuesto es una responsabilidad del Estado para cubrir los
gastos publicos. Los obligados al pago de tributos son las
personas naturales, personas juridicas, sucesiones indivisas,
sociedades conyugales que realicen actividades econdmicas en el

territorio nacional, entre otros.

Haciendo una breve historia sobre la recaudacién en el Perq,
diremos que durante el tiempo que estuvo vigente el imperio de
los incas, estas labores se encontraban a cargo de oficiales. En el
virreinato, los oficiales reales efectuaron dicha labor,
conjuntamente con el personaje mas controvertido, el cacique,
nombre que fue impuesto por los espafoles en reemplazo del

denominado curaca, que eran jefes de grupos indigenas.

Posteriormente, en la etapa republicana la responsabilidad recay6
en los subprefectos, quienes tuvieron el encargo de cobrar las
principales  contribuciones, trabajo que también fue

complementado por los gobernadores en algunas provincias.
Antes de ser conocidos como subprefectos, por mandato de la

Constitucion de 1826, se les denominé intendentes por medio de

la Carta Magna de 1823. Ellos conformaron una primera etapa
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durante la Republica, es decir de 1821 a 1895. Los subprefectos
no solo eran meros cobradores, sino también oficiaron de

pagadores de sueldos, asignaciones y pensiones.

En la segunda época, desde 1895 a 1946, con la aparicion de
sociedades, destacando la Caja de Depdsitos y Consignaciones y
el Departamento de Recaudacion, apareci6 el empleado

recaudador que mas tarde integra el Banco de la Nacion desde

1966.
Marco legal
a. Constitucion politica del Perd.

Articulo 74° Los tributos se crean, modifican o derogan, o se
establece una exoneracion, exclusivamente por Ley o Decreto
Legislativo en caso de delegacion de facultades, salvo los
aranceles y tasas, los cuales se regulan mediante decreto
supremo. Los gobiernos locales pueden crear, modificar y suprimir
contribuciones y tasas o exonerar de éstas, dentro de su
jurisdiccién. Los Decretos de Urgencia no pueden contener

materia tributaria.

b. Ley de creaciéon de la superintendencia nacional de
administracion tributaria. (SUNAT) Ley N° 24829
Esta Ley establece que la SUNAT, es una Institucién Publica
Descentralizada del Sector Economia y Finanzas, con autonomia
funcional, econdmica, técnica, financiera y administrativa,
conforme a la presente Ley General y su Estatuto. La
Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT)
tiene por finalidad administrar, aplicar, fiscalizar y recaudar los

tributos internos con excepcion de los municipales, asi como
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proponer y participar en la reglamentacion de las normas
tributarias.

Texto Unico ordenado de la Ley del Impuesto a la Renta
Decreto Supremo N° 054-99-EF.

Este Decreto Supremo aprueba el Texto Unico Ordenado de la
Ley del Impuesto a la renta, en la cual puntualiza a los ingresos
gue provengan del capital, del trabajo y de la aplicacién conjunta
de ambos factores, entendiéndose como tales a aquellas que se
originen de una fuente durable y susceptible de generar ingresos
periodicos, asi como también indica las diferentes categorias que
abarca el impuesto a la renta.

Texto Gnico ordenado de la Ley del Régimen Unico
Simplificado, Decreto Supremo N° 057-99-EF.

Esta norma legal crea el Régimen Unico Simplificado que
comprende a las personas naturales y sucesiones indivisas
domiciliadas en el pais, que desarrollen actividades generadoras
de rentas de tercera categoria de acuerdo con la Ley del Impuesto
a la Renta, cuyos ingresos brutos por venta de bienes y/o
prestacion de servicios no excedan de S/. 18,000.00 (Dieciocho
Mil y 00/100 Nuevos Soles) mensuales. También podran acogerse
al presente Régimen las personas naturales no profesionales que
Unicamente perciban rentas de cuarta categoria por el ejercicio
individual de cualquier oficio, a que se refiere el inciso a) del

Articulo 33° de la Ley del Impuesto a la Renta.

Decreto Supremo N° 003-2001-EF.

Esta norma legal hace referencia a la no obligacién de efectuar
retenciones de cuarta categoria, del Impuesto Extraordinario de
Solidaridad, la solicitud de suspension de retenciones y pagos a
cuenta, el cual se regula posteriormente en los meses de junio y

julio de dicho afio.
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Decreto Supremo N° 046-2001-EF.

El presente dispositivo describe la ampliacion de los alcances del
Decreto Supremo N° 003-2001-EF 'y sus normas
complementarias, en la que incluye a los sujetos que perciban
exclusivamente rentas de cuarta categoria y rentas de cuarta y

guinta categoria.

Resolucién de Superintendencia N° 013-1999/SUNAT.
Dicha norma aprueba los formularios, cronograma y normas para
la presentacion de la declaracion jurada anual y el pago del

impuesto a la renta del afio 1998.

Resoluciéon de Superintendencia N° 080-1999/SUNAT.

En esta Resolucion de  Superintendencia se establece la
obligacion de declarar las retenciones y contribuciones sobre las
remuneraciones en el formulario 600 del Programa de Declaracion
Telematica (PDT).

Resolucion de Superintendencia N° 002-2000/SUNAT

El presente dispositivo regula lo concerniente a la forma y
condiciones generales en que se deberan utilizar y presentar los
formularios virtuales que contiene el Programa de Declaracion

Teleméatica.

Resolucion de Superintendencia N° 044-2000/SUNAT.

La presente resolucion es de aplicacion a todo aquél que deba
presentar cualquiera de las Declaraciones y que, para tal efecto,
emplee el PDT IGV-Renta Mensual de acuerdo con lo dispuesto
en la presente norma y en la Resolucion de Superintendencia N°
002-2000/SUNAT.
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K. Resoluciéon de Superintendencia N° 143-2000/SUNAT.
Esta Resolucion de Superintendencia establece las disposiciones
para la declaracion y pago de diversas obligaciones tributarias

mediante el Programa de Declaracion Telematica (PDT).

[ Resoluciéon de Superintendencia N° 042-2001/SUNAT.
Dicha norma legal establece los sujetos obligados a presentar las

declaraciones determinativas mediante el empleo del PDT.

m. Resolucién de Superintendencia N° 005-2002/SUNAT.
Dicha Resolucion de superintendencia indica los ingresos
mensuales que deben tener los contribuyentes de cuarta
categoria para encontrarse obligados a presentar las

Declaraciones Juradas mensuales.

n. Resolucion de Superintendencia N° 129-2002-SUNAT.
Esta Resolucion de Superintendencia deroga la Resolucion de
Superintendencia 042-2001/SUNAT Yy regula los sujetos obligados
a presentar sus declaraciones determinativas utilizando

formularios virtuales generados por el PDT.

0. Resoluciéon de Superintendencia N° 138-2002/SUNAT
El presente dispositivo regula la presentacion de la Declaracion y
pago mensual, utilizando el PDT Trabajadores Independientes,
por los conceptos de Impuesto a la Renta, correspondiente a los
contribuyentes que perciban rentas de cuarta categoria, y de IES,
correspondiente a los contribuyentes que se encuentran obligados

a tributar por dicho impuesto.
Marco conceptual

La politica fiscal en el Per segun (Castillo, 2008), se inscribe dentro del

objetivo de alcanzar la solvencia presupuestal y contribuir a la
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estabilidad macroecondmica. Asi, al eliminarse la posibilidad del
financiamiento por la via de la emision del Banco Central, se ha limitado
el gasto del Gobierno a los ingresos corrientes y al financiamiento del

exterior.

Para lograr ese cometido, se ha fortalecido la administracion tributaria y
simplificado el sistema impositivo, el que ahora se basa en cuatro
impuestos: a la Renta, a las Ventas (al valor agregado), el Selectivo al
Consumo y los aranceles a las importaciones. Se ha efectuado
sustantivas reformas, no solo para obtener la simplificacion aludida, sino
para ampliar la base tributaria; se continla poniendo énfasis en la
expansion del trabajo de inspeccién, con el apoyo de un nuevo cédigo; y
se ha efectuado una completa reestructuraciéon de la administracion en

las aduanas.

Por otro lado (Abusada, 2010), al redimensionar el aparato del Estado y
privatizarse la mayor parte de sus empresas, se ha reducido el nivel del
gasto corriente y eliminado los subsidios (a la gasolina y a los servicios
publicos), con la subsecuente liberalizacion del precio de los

combustibles.

Impuesto y eficiencia

Segun Mankiw, (2012) el propoésito principal de un sistema impositivo es
obtener recursos para el gobierno, pero hay muchas maneras de
conseguirlo. Cuando los disefiadores de politicas eligen entre los
diferentes sistemas impositivos tienen, dos objetivos primordiales:

eficiencia y equidad.

Un sistema impositivo es mas eficiente que otro si obtiene la misma
cantidad de ingresos a un costo menor para los contribuyentes. ¢ Cual es
el costo de los impuestos para los contribuyentes? El costo mas evidente

es el propio pago de los impuestos. Esta transferencia de dinero del
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contribuyente al gobierno es un hecho inevitable en cualquier sistema
impositivo. A la vez, los impuestos generan otros dos costos que una

politica fiscal bien disefiada trata de evitar o al menos reducir:

a. Las pérdidas de peso muerto que resultan cuando los impuestos
distorsionan las decisiones que toman las personas.
b. Las cargas administrativas que los contribuyentes soportan para

cumplir con las leyes fiscales.

Un sistema impositivo eficiente es aquel que genera pérdidas de peso

muerto menores y cargas administrativas pequenas.

Perdidas de peso muerto

Continuando con Mankiw, (2012) uno de los Diez principios de la
economia es que los individuos responden a incentivos, y esto incluye
los que ofrece el sistema impositivo. Si el gobierno grava los helados de
crema con un impuesto, las personas comen menos helados de crema 'y
mas helados de yogur. Si el gobierno grava la vivienda, las personas
viven en casas mas pequefias y gastan una parte mayor de su ingreso
en otras cosas. Si el gobierno grava los salarios, las personas trabajan

menos y descansan mas.

Debido a que los impuestos distorsionan los incentivos, provocan
pérdidas de peso muerto. La pérdida de peso muerto que causa un
impuesto es la reduccién del bienestar econémico de los contribuyentes
gue rebasa la cantidad de ingresos obtenida por el gobierno .La pérdida
de peso muerto es la ineficiencia que crea un impuesto cuando las
personas distribuyen sus recursos con base en el incentivo fiscal en
lugar de tornar en cuenta los verdaderos costos y beneficios de los

bienes y servicios que compran y venden.
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¢ Se debe gravar el ingreso o el consumo?

Cuando Paredes, (2011) dice los impuestos provocan que los
consumidores modifiquen su conducta (como cuando el impuesto indujo
a Jane a comprar menos pizza), los impuestos crean pérdidas de peso
muerto y hacen menos eficiente la distribucion de recursos. Como ya
hemos visto, una gran parte de los recursos del gobierno proviene del
impuesto sobre la renta personal. Este impuesto disuade a las personas
de trabajar tanto como lo haria si ese impuesto no existiera. Otra

ineficiencia causada por este impuesto es que desalienta el ahorro.

Considere a una persona de 25 afios que planea ahorrar S/.1000. Si
esta persona deposita su dinero en una cuenta de ahorros que genera
8% de interés y no lo toca, cuando se jubile, a los 65 afios, tendra
S/.21,720. Sin embargo, si el gobierno cobra impuestos sobre una cuarta
parte de los intereses ganados cada afio, la tasa de interés real es de
s6lo 6%. Después de 40 afos de ganar 6%, esos S/.1000 se convertiran
Unicamente en S/.10,290, menos de la mitad de lo que la persona habria
ganado sin el impuesto. Entonces, debido a que el ingreso por intereses

esta gravado, ahorrar se hace menos atractivo.

Algunos economistas como Mankiw (2012), son partidarios de cambiar la
base del impuesto para eliminar el efecto de desincentivo que el actual
sistema impositivo produce en el ahorro. En lugar de gravar los ingresos
gue las personas ganan, el gobierno podria gravar lo que las personas
gastan. Segun esta propuesta, todo el ingreso que se ahorrara no se
gravaria sino hasta que se gastara. Este sistema alterno, llamado
impuesto al consumo, no distorsionara las decisiones de ahorro de las

personas.
La carga administrativa

Si el 15 de abril le preguntaramos al estadounidense tipico su opinion

acerca del sistema impositivo, seguramente recibiriamos una respuesta

18



muy expresiva (tal vezsalpicada con varios adjetivos malsonantes)
acerca del dolor de cabeza que provoca la preparacion de su
declaracion de impuestos. La carga administrativa de cualquier sistema
impositivo es parte de la ineficiencia que crea. Esta carga incluye no sélo
el tiempo invertido en la preparacion de las declaraciones a principios
de abril, sino también el tiempo utilizado durante el afio para los
registros de documentos para calcular los impuestos y los recursos que

el gobierno utiliza para hacer que las leyes fiscales se cumplan.

Numerosos contribuyentes, especialmente quienes pagan muchos
tributos, contratan abogados fiscalistas y contadores para que les
ayuden a enfrentar las dificultades que contraen con sus obligaciones.
Estos expertos en la compleja normativa tributaria preparan las
declaraciones de tributos de sus clientes o les ayudan a organizar su
informacion de tal forma que se reduzca la cantidad que pagarian. Esta
conducta es una forma legal de evadir los tributos, que es muy diferente

de la evasion tributaria.

Los criticos del sistema impositivo estadounidense como Mankiw, (2012)
aseguran que estos asesores ayudan a sus clientes a evadir el pago de
tributos porque abusan de ciertos detalles de las disposiciones del
cédigo tributario, que a menudo se conocen como "lagunas fiscales". En
algunos casos, dichas lagunas son el resultado de errores de los
legisladores: se crean por ambigiiedades u omisiones en la normativa
juridica. Es mas comun que se emitan normas tributarias porqué los
legisladores deciden dar un tratamiento especial a ciertos tipos de
conducta.

Segun Mankiw, (2012) los recursos utilizados para hacer que las normas

juridicas se cumplan son un tipo de pérdida de peso muerto. El gobierno
recibe solamente la cantidad de impuestos pagada. En contraste, los
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contribuyentes no solo pierden esa cantidad, sino también el tiempo y el

dinero invertidos en documentar, calcular y evadir impuestos.

La carga administrativa del sistema impositivo podria reducirse si la
norma juridica se simplificara. El problema es que esta simplificacion
normalmente es politicamente dificil de implementar. La mayoria de las
personas estan dispuestas a eliminar las lagunas fiscales que benefician
a otros, pero pocos estan deseosos de eliminar las que los benefician. Al
final, la complejidad de la norma juridica es resultado del proceso politico

de turno.

Tasas impositivas marginales frente a tasa impositiva promedio

Cuando se habla de la eficiencia y la equidad del impuesto sobre la
renta, los economistas distinguen entre dos conceptos de tasas
impositivas: la tasa marginal y la tasa promedio. La tasa promedio es el
total de impuestos pagados dividido entre el total de ingresos. Por su
parte, la tasa marginal es el impuesto extra que se paga sobre cada

unidad monetaria adicional de ingreso.

Por ejemplo, suponga que el gobierno grava con un impuesto de 20%
los primeros S/.50, 000 de ingreso y con 50% todo el ingreso superior a
S/.50, 000. Con base en este impuesto, una persona que gana S/.60,
000 paga un impuesto de S/.15, 000: 20% de los primeros S/.50, 000
(0.20 x S/50,000 = S/.10, 000) méas 50% sobre los restantes S/.10, 000
(0.50 x S/.10, 000 = S/.55, 000). Para esta persona, la tasa impositiva
promedio es de S/.15,000/S/.60,000, o 25%. Sin embargo, la tasa
marginal es de 50%. Si el contribuyente gand un sol mas de ingreso, ese
sol estard sujeto a la tasa impositiva de 50%, por lo que la cantidad
adicional que este contribuyente tendrd que pagar al gobierno

aumentara S/.0.50.
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Tributos y equidad

Para comprender mejor la historia de la tributacion en nuestro pais,
debemos tener presente que esta marcada por dos momentos
diferentes: antes y después de la llegada de los espafioles.Desde esta
perspectiva, el desarrollo del proceso, a través del cual el Estado recibe
bienes (moneda, especie, o trabajo) para cumplir con las funciones que
le son propias (como realizar obras o brindar servicios para el bien

comun), fue distinto en ambos periodos.

Mundo Andino
La tributacion se realiz6 a través de la reciprocidad, entendida como un

intercambio de energia humana, fuerza de trabajo o de “favores”.

Mundo Occidental
Tributo entendido como una entrega de dinero o productos a la autoridad

en términos muchas veces coercitivos.

Historia de la Tributacion durante el Tahuantinsuyo

Existen diversas fuentes bibliograficas en la cuales se desarrolla este
tema. Por ejemplo (Klauer, 2005) en su obra “El Cdéndor herido de
muerte” reagrupa en tres subconjuntos los tributos que estaban

obligados a aportar los Incas, segun fuentes del historiador Franklin

Pease.
Clasificacion de los Tributos al Inca
Clasificacién Tributos
Contribuciones e Tres hombres y tres mujeres por cada cien adultos,
permanentes para extraer oro que era llevado al Cusco durante

todo el afio.

e Sesenta hombres y sesenta mujeres para extraer
plata que era llevada al Cusco durante todo el afio.

e Ciento cincuenta hombres para trabajar
permanentemente como yanaconas de
HuaynaCapac.

¢ Diez yanaconas para trabajar en depdsitos de armas.
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¢ Cuarenta para custodiar a las mujeres del Inca.
¢ Quinientos como cargadores de las andas del Inca,
entre otros.

Contribuciones e Cuatrocientos hombres para sembrar tierras en el
periodicas Cusco (una o dos veces al afno).
e Cuarenta hombres para trabajar las tierras del Inca
en Huanuco.
¢ Cuarenta hombres para sembrar aji en el Cusco.
e Sesenta hombres para sembrar y cosechar la coca
gue era llevada al Cusco.

Contribuciones | e Cuarenta hombres para acompafiar al Inca durante
esporadicas sus cacerias de venados; y

¢ Quinientos hombres para sembrar y otras diversas
actividades, sin salir de su tierra.

De esta lista detallada se puede deducir que la atencion principal de la
administracion imperial “giraba alrededor del control de la energia
humana”, como afirma Pease.

En sus inicios, el poder del Inca (Estado) se sustenté en una constante
renovacion de los ritos de la reciprocidad, para lo cual debi6é tener
objetos suntuarios y de subsistencia en sus depdsitos en cantidad
suficiente para cumplir con los curacas y jefes militares que se hallaban

dentro del sistema de la reciprocidad.

En la medida que crecié el Tawantinsuyo, se increment6 el nimero de
personas por agasajar, lo que dio lugar a la busqueda de nuevas formas
de acceder a la mano de obra, obviando los ritos de la reciprocidad. Asi
aparecieron los centros administrativos y, mas adelante, los yanas que

eran representantes del Inca.

Se puede resumir que en esta época en la sociedad y economia andina
prehispanica no existieron el comercio, la moneda ni el mercado. Sin
embargo, si existi6 el intercambio.El alto desarrollo social del mundo
andino prehispanico radic6 en una redistribuciébn equitativa de la
acumulacion de recursos.La principal riqueza fue la fuerza de trabajo. La

contribucion de la poblacion fue fundamentalmente su fuerza de trabajo.
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La redistribucion de recursos y la contribucion de fuerza de trabajo se
sustentaron en dos principios organizadores de la sociedad andina: la
reciprocidad y la redistribucién. Estos principios constituyeron el

fundamento para exigir la contribucion.

Todos contribuian con el Estado y el monto del aporte en trabajo o
especies se determinaba a nivel de Ayllu, jefe étnico/ macro étnico e

Inca.

Historia de la Tributacion durante la Colonia

La forma de tributar en el contexto occidental tuvo caracteristicas
propias. El tributo consistia en la entrega de una parte de la produccién
personal o comunitaria al Estado, que se sustentaba en un orden legal o
juridico. La conquista destruyé la relacion que existi6 en la época
prehispanica en la que la entrega de bienes o fuerza de trabajo se
basaba en los lazos de parentesco, que fueron el fundamento de la

reciprocidad.

La nueva forma de tributacién proveniente de occidente se organizé en
base a ordenanzas y mandatos del rey, de acuerdo con tasas o

regimenes establecidos.

La recaudacion del tributo era responsabilidad del corregidor, quien para
evitarse trabajo “vendia” dicha responsabilidad a un rentista o se la
encargaba al encomendero al inicio de la colonia y posteriormente al

hacendado y a los curacas.

Los corregidores entregaban lo recaudado al Real Tribunal de Cuentas

con cargo a regularizar lo faltante en una siguiente entrega.
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Esta casi nunca se producia porque en esa €poca un tramite ante el
estadovirreynal podia facilmente demorar entre cinco y diez afios, lapso

en el cual el corregidor moria o la deuda prescribia.

Otro asunto importante es que la base tributaria (nimero de
contribuyentes) estaba compuesta por los indios de las encomiendas y

de las comunidades.

Sobre ellos recaia el mayor peso de la carga tributaria. Ellos pagaban un
impuesto directo, mientras que los espafioles, criollos y mestizos tenian
obligaciones que mayormente no afectaban su renta sino su poder

adquisitivo.
Esta situacion se mantuvo hasta bastante iniciada la Republica y
acabaria so6lo cuando Don Ramon Castilla abolio la esclavitud y el tributo

indigena en 1854.

Impuestos coloniales

Quinto Real 20% del producto de las minas o lavaderos de oro.
Alcabala Impuesto sobre la compraventa.
Almojarifazgo Derecho de aduana sobre las mercaderias importadas

0 exportadas (variaba entre el 2% y el 15%)

Diezmo Décima parte de la produccion agricola y ganadera que
se pagaba a la iglesia para su sustento

Anata y Media | Gravaba los sueldos de los funcionarios publicos (el

Anata 100% o el 50% del sueldo del primer afio).

Derramas Impuestos extraordinarios y forzosos en casos muy
especiales y de gran relevancia publica (terremotos,

invasiones).

Estanco Monopolio de algunos productos a favor del gobierno

(naipes, pdlvora, tabaco, licores).
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Otros impuestos fueron: pontazgo, sisa, mesada, estancos, venta de

oficio, mesada, vifias, servicios y millones.

Se pude resumir queel enfoque occidental a partir del cual se realiz6 la
economia colonial rompié con la logica redistributiva del Estado Inca.
Asi, se instala la explotacion y enormes brechas de desigualdad entre

espafoles y el pueblo indigena.

El cobro de tributos se fundament6 en la legislacion colonial.El sistema
tributario tenia como principal objetivo el enriquecimiento de los
invasores.La inversion en servicios para la poblacién fue minimo. Esto
confirma el caracter no redistributivo del Estado Colonial.El Unico
impuesto directo fue el tributo indigena. Fue el de mayor rentabilidad.
Los indigenas soportaron la mayor carga tributaria.

Historia de la Tributacion durante la Republica

Al independizarnos de Espafia, la tributacion siguié teniendo a la
legislacion como su fuente de legitimidad. En este caso, eran las leyes
creadas por la naciente republica.

A lo largo de nuestra historia republicana hemos pasado por periodos de
inestabilidad politica y econdmica. Asi, la tributacion existente en cada
periodo ha sido y contintia siendo expresion clara de las contradicciones

de la época.

A. Tributacioén en el Siglo XIX
Sistema de tributacion
* Desde la primera Constitucion del Peru en 1823, se define la
obligacion del Poder Ejecutivo de presentar el Presupuesto
General de la Republica.
* Dicho presupuesto se establecia de acuerdo con un calculo

previo de los egresos Yy fijando las contribuciones ordinarias,
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mientras se establecia una contribucion Unica para todos los
ciudadanos.

En esta concepcion, los impuestos estaban dados por la
contribucion personal, sin considerarse capitales, rentas ni la

riqueza del contribuyente.

Finalidad de la tributaciéon

* Proveer al Estado del dinero necesario para la defensa
nacional, la conservacion del orden publico y la administracién
de sus diferentes servicios.

* Recién con Piérola, a fines del siglo XIX, el Estado asume,
ademas de los fines mencionados, otros de indole social, tales

como la educacion y la salud publicas.

Por ejemplo, los subsidios a la alimentacién y el inicio de la

construccion de las llamadas viviendas populares.

El principio de capacidad de pago
Otra forma de medir la equidad de un sistema impositivo se denomina
principio de capacidad de pago, segun el cual los impuestos deben

relacionarse con la capacidad de cada persona para soportar la carga.

Este principio se justifica algunas veces con la aseveracion que todos los
ciudadanos deben hacer un "sacrificio igual" para mantener al gobierno.
Sin embargo, la magnitud del sacrificio de cada persona depende no
s6lo del monto de los impuestos que paga, sino también de su ingreso y

otras circunstancias.
Un impuesto de $1000 pagado por una persona pobre significa un

sacrificio mayor que un impuesto de $10 000 pagado por una persona
rica. (Mankiw, 2012).
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El principio de capacidad de pago conduce a dos conceptos basicos de

equidad: la equidad vertical y la equidad horizontal. La equidad vertical
establece que los contribuyentes con mayor capacidad de pago deben

aportar una cantidad mayor.

La equidad horizontal establece que contribuyentes con capacidad de
pago similar deben pagar la misma cantidad. Estos conceptos de
equidad gozan de aceptacion general, pero su aplicacion para evaluar

un sistema impositivo rara vez es sencilla.

Equidad vertical si los impuestos se basan en la capacidad de pago,

entonces los contribuyentes ricos deben pagar mas que los
contribuyentes pobres. Pero, ¢cuanto mas deberia pagar los ricos?

Mucho del debate sobre politica fiscal gira en torno a esta pregunta

Por ejemplo, los tres sistemas impositivos que se presentan en la tabla
siguiente. En cada caso, los contribuyentes que tienen ingresos mas
altos pagan mas. Sin embargo, los sistemas difieren en la rapidez con

gue aumentan los impuestos con respecto al ingreso.

Impuesto proporcional Impuesto regresivo Impuesto progresivo
Ingreso Monto del Porcentaje | Monto del Porcentaje Monto del | Porcentaje
impuesto del impuesto del impuesto del
ingreso ingreso ingreso
$50000 $12500 25% $15000 30% $10000 20%
$100000 $25000 25% $25000 25% $25000 25%
$200000 $50000 25% $40000 20% $60000 30%

Fuente: Mankiw (2012)

El primer sistema se llama proporcional, porque todos los contribuyentes

pagan la misma proporcion de su ingreso.
El segundo sistema se llama regresivo, porque los contribuyentes con
mayores ingresos pagan una fraccion menor de su ingreso, aunque

paguen una cantidad grande.
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El tercer sistema se llama progresivo, porque los contribuyentes con

ingresos altos pagan una fraccion mayor de su ingreso.
¢,Cual de estos tres sistemas impositivos es mas justo? No hay una
respuesta evidente y la teoria econémica no ofrece ninguna ayuda para

encontrarla.

La equidad, al igual que la belleza, esta en los ojos de quien la mira.
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Tributos Internos

PRINCIPALES TRIBUTOS RECAUDADOS
POR LA SUNAT

Tributos comercio exterior

Contribuciones Sociales

Impuesto a la Renta

Impuesto a la produccién y

consumo

Otros impuestos

Primera categoria

Segunda categoria

Tercera categoria

Cuarta categoria

Quinta categoria

No domiciliados

Regularizacién

Regimen especial (RER)

Fuente: SUNAT

Elaboracion: Propia

Impuesto General a las
Ventas

Impuesto de Promocién
Municipal

Impuesto Selectivo al
Consumo

Impuesto Extraordinario
Promocion y Desarrollo
Turistico Nacional

Impuesto a la venta de arroz
pilado

Regimen Unico Simplificado

Impuesto a las
Transacciones Financieras

Impuesto Temporal a los
Activos Netos

Impuesto juegos de casino y
magquinas tragamonedas

Impuesto a las
embarcaciones de recreo

Impueso al rodaje

Impuestos a la importacion ESSALUD
IGV a las importaciones ONP
ISC a las importaciones SENCICO

IPM a las importaciones
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Presupuesto publico

El presupuesto publico es un instrumento de programacion economica,

social y financiera que posibilita al Estado el cumplimiento de sus

funciones. Es el mecanismo a través del cual todos los organismos del

Estado asignan racionalmente los recursos publicos para alcanzar sus

objetivos.

Objetivos del presupuesto publico

1. Asignar los escasos recursos con que cuenta el Estado con el

propadsito de:

Mantener la estabilidad de la economia a través del
equilibrio fiscal, entre ingresos y egresos. €El
presupuesto asegura cuentas fiscales sanas y evita que se
gaste mas de lo que se dispone. Como se sabe, gastar
mas de lo que se tiene implica elevar los niveles de
endeudamiento, lo que en el corto plazo podria ser
manejable, pero en el largo plazo podria llevar a la falta de
liguidez. Ademas, si todas las entidades del estado tuvieran
elevados niveles de endeudamiento las finanzas del pais
también podrian "colapsar", afectando la economia
nacional, lo que al final generaria menor crecimiento,
menores recursos fiscales y menor capacidad para proveer

bienes y servicios a la poblacion.

Propiciar una provision eficiente y eficaz de bienes y
servicios publicos, con criterios de priorizacion. Un
presupuesto bien elaborado ayuda a las autoridades y
funcionarios publicos a asignar y ejecutar en base a
prioridades, es decir, aquello que es mas necesario para la
poblacién y para la sociedad en su conjunto. Todo ello, en
el marco de las politicas nacionales, sectoriales y

regionales, las funciones y competencias de la
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municipalidad y los objetivos estratégicos territoriales e
institucionales, y orientados por el logro de resultados.

Promover la equidad entre los diversos grupos de la
sociedad. En atencién a las necesidades existentes, el
presupuesto propicia una mejor distribucién del ingreso en
el pais a través de acciones y recursos ejecutados
principalmente a favor de los excluidos y personas carentes
de bienes y servicios publicos fundamentales y de
oportunidades para su desarrollo.

2. Ser un instrumento de gestiobn para las entidades publicas,

colaborando con:

El logro de resultados esperados en la provisién de bienes
y servicios publicos en el marco del planeamiento
estratégico de la institucién y el territorio.

El uso de meétodos mas eficaces, eficientes o costo-
efectivos para la provision de bienes y servicios publicos.

El control adecuado del cumplimiento de las obligaciones

institucionales y restricciones normativas.

Principios que debe cumplir el presupuesto publico

Algunas de las caracteristicas del presupuesto publico sefialadas

anteriormente han sido recogidas como principios en la Ley General del

Sistema Nacional de Presupuesto. Sera importante revisarlos para

tenerlos presente:

. Equilibrio presupuestario: Debe asegurarse el equilibrio entre

los ingresos estimados y los gastos que se prevé efectuar, no

pudiéndose incluir autorizaciones de gasto sin el financiamiento

correspondiente.
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Especialidad cuantitativa: Todo gasto efectuado con recursos
publicos debe cuantificar su efecto sobre el presupuesto.

Especialidad cualitativa: Todo recurso publico aprobado para la
entidad debe ser destinado a la finalidad para la que hayan sido

autorizados.

Universalidad y unidad: Todos los ingresos y gastos del sector
publico, asi como el presupuesto de las entidades que lo
comprenden, se sujetan a la Ley de Presupuesto del Sector

Publico.

Informacién y especificidad: El presupuesto y sus modificatorias
deben contener informacion suficiente y adecuada para efectuar

la evaluacién y seguimiento de los objetivos y metas.

Anualidad: Todo presupuesto tiene vigencia anual y coincide con

el afno calendario.

Eficiencia: La gestidon de los fondos publicos debe estar orientada

a resultados con eficiencia, economia y calidad.

Transparencia presupuestal: La asignaciéon y ejecucion de los
fondos publicos debe seguir los criterios de transparencia

presupuestal en la gestion, difundiendo informacion pertinente.

Partes del presupuesto

El Presupuesto Publico representa las cuentas generales de la nacién.

El Estado, administrador de esta cuenta, define cada afio cémo se

invertiran los fondos que obtiene a través de la recaudacion tributaria y el

endeudamiento externo.

El Presupuesto Publico se divide en 3 grandes partes:
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Gastos Corrientes o Funcionamiento del Estado:

Compuesto por salarios, remuneraciones, honorarios, viaticos, y
todo aquello que le permite al estado funcionar. No debemos caer
en el sentido comun que sefala que los gastos corrientes son
inatiles porque son solo sueldos de los burdcratas. En realidad no
solo hay sueldos de congresistas, ministros, generales y el
Presidente. También son sueldos de policias, enfermeras,
meédicos, soldados, profesores, pensiones, etc. y mantenimiento
(teléfono, agua, luz...) y limpieza de edificios publicos, transporte,
traslado de equipos, etc. También incluye servicios de educacion,
salud, etc. Estos gastos son muy importantes, y permiten que en
situaciones de crisis econémica, como la que se vive hoy en el
mundo, pueda a través de sueldos publicos y pensiones, levantar
la capacidad de consumo de muchas familias y por tanto

promover el mercado interno.

Gastos de Capital o Inversion Publica:

Son aquellos que tienen por finalidad la formacion de capital, por
ejemplo: empresas publicas, carreteras, represas, hidroeléctricas,
puentes, tecnologia, compra de acciones y otros valores, etc. Sin
embargo, en el Perq, el dogma neoliberal ha reducido la inversion
publica basicamente a infraestructura (fierro y cemento), dejando
de lado la capacidad estatal de inversion productiva agresiva.

Esto se consagra en el articulo 60 de la Constituciébn Peruana de
1993: “(...) Solo autorizado por ley expresa, el Estado puede
realizar subsidiariamente actividad empresarial, directa o
indirecta, por razén de alto interés publico o de manifiesta
conveniencia nacional. La actividad empresarial, publica o no
publica, recibe el mismo tratamiento legal.” Es decir, solo cuando
una empresa privada no quiera invertir en determinado sector, el

Estado autorizado por ley del Congreso podra empezar a invertir.
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Un ejemplo se da en el desarrollo de las reservas energéticas: a
pesar que PetroPeru tenia los recursos para ello no podia hacerlo,
sin embargo, invierten empresas estatales mexicanas y brasileras
como PEMEX y PETROBRAS.

3. Servicio de la Deuda Publica o Pago de la deuda externa e
interna:
Este rubro estd compuesto por los desembolsos que se hacen a
acreedores externos (bonos, paises ricos, bancos internacionales,
etc.) e internos (bonos, Banco de la Nacién, Oficina de
Pensiones), tanto en capital como en intereses. Si bien es cierto,
es fundamental que el Estado se financie para atender las
necesidades de la poblacién, en nuestro pais, como en muchos
paises del Sur, la deuda externa es en realidad un instrumento

por el cual los paises ricos nos imponen sus politicas.

Efectos fiscales para las micro, pequefiay mediana empresa

En torno al régimen especial aprobado mediante el TUO de la Ley de
Promocién de la Competitividad, Formalizacion y Desarrollo para la
micro y pequefia empresa y del acceso al empleo decente (en adelante,
TUO MYPE), no solo ha variado la denominacién de la norma, sino
también sus alcances y —como era de esperarse— las medidas y los
beneficios tributarios aprobados inicialmente para los emprendedores.
(Mendivil, 2013).

Para empezar, el régimen fue ampliado a las medianas empresas, bajo
la denominacién “total” de Mipyme, pero bajo los siguientes parametros:
ver figura N° 1. Es importante que ademas que, antes de la modificacion,
el articulo 5 discriminaba uUnicamente entre micro y pequefia

empresa:(Mendivil, 2013).
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Figura N° 1

Ventas anuales hasta el
Microempresa —————— monto maximo de 150
UIT

Ventas anuales
superiores a 150 UIT y
hasta el monto maximo
de 1,700 UIT

Regimen especial
modificado por la Ley N° &————  Pequefia empresa
30056

Ventas anuales mayores |
a 1,700 UIT y hasta el
monto maximo de 2,300
UIT.

Mediana empresa

Fuente: Mendivil, (2013)

a) Microempresa: de uno (1) hasta diez (10) trabajadores y ventas
anuales hasta el monto maximo de 150 UIT (S/. 577,500).

b) Pequefia Empresa: de uno (1) hasta cien (100) trabajadores y
ventas anuales hasta el monto maximo del700 UIT (S/.6545,000).

Como ocurre hasta la fecha, la idea del legislador era que la
microempresa pudiera acogerse al Nuevo Régimen Unico Simplificado
(NRUS) o al Régimen Especial del Impuesto a la Renta (RER), que
contemplan un menor nimero de obligaciones formales para este tipo de

contribuyentes y, en ese sentido, le acarrean menores costos.

Rescatamos que, a diferencia de los parametros anteriores, bajo este
nuevo esquema no es relevante el nimero de trabajadores que la
empresa pueda mantener en la planilla, sino su nivel de ingresos, lo cual
consideramos es acertado ya que muchas de las empresas optaban por
contratar a personal de forma independiente, a fin de mantenerla

calificacién de micro o pequefia empresa.
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Como parte de los cambios establecidos se adoptaron medidas para la
competitividad empresarial e incentivos tributarios para mejorar la
productividad; respecto a la primera, destaca el “acompafamiento
tributario” que en buena cuenta implica que la Sunat acompafie a las

microempresas inscritas en el Remype. (Mendivil, 2013).

1. Inscripcion y Registro Remype
Entre las modificaciones, encontramos que la Sunat sera la
encargada de administrar el referido registro, en sustitucion del
Ministerio de Trabajo y Promocion del Empleo (MINTRA), dentro
de ciento ochenta dias calendarios posteriores a la publicacion de
la Ley N° 30056, es decir, aproximadamente a partir de enero de
2014.

A estos efectos, las empresas inscritas 0 que requieran

inscribirse, deberan observarlo siguiente:

» Las empresas inscritas en el Registro, seran trasladas al nuevo
registroREMYPE(Registro Nacional de la Micro y Pequeiia
Empresa) siempre que se encuentre dentro de la definicién y
nivel de ingresos sefalados en los articulos 4 y5 del TUO
MYPE.

* En el plazo sefialado en el punto anterior, la SUNAT efectuara
una verificacion del cumplimiento de los referidos requisitos y
aquellas empresas que no los reunan tendran un plazo de
sesenta dias para subsanar estos, ya que de lo contrario se

tendran por no inscritas en el referido registro.
2. Uso de la Factura Electronica

En principio, recordemos que solo podrian acceder al Sistema de

Emision Electrénica (SEE) aquellos contribuyentes generadores
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de menos de 1 700 UIT en ventas netas anuales, que tributen en
la tercera categoria del Impuesto a la Renta, sin embargo con las
medidas de acompafiamiento tributario se busca establecer un
cronograma especial de vencimientos mensuales para las

empresas que se acojan al SEE.

En el nuevo esquema, este beneficio sera aplicable a las micro y
pequefias empresas (menos de 1700 UIT de ingresos), siempre
gue se acojan al SEE para la emision de sus facturas, asi como
para las medianas empresas (de 700 UIT a 2 300 UIT de

ingresos), en tanto que cumplan con los siguientes requisitos:

a) Tener para efectos del RUC la condicion de domicilio fiscal habido.

b) No encontrarse en estado de suspension temporal o baja de
inscripcion ante el RUC.

c) No haber sido autorizado por la Sunat para incorporarse al Sistema de
Emision Electronica desarrollado desde los sistemas del
contribuyente.

Como es evidente, las medianas empresas podran hacer uso de este

sistema virtual en tanto que se acojan al SEE.

3. Contabilidad simplificada o especial
Segun Mendivil, (2013), otra de las modificaciones que forman
parte del acompafiamiento tributario es la obligacién de llevar
libros contables para los perceptores de rentas de tercera
categoria.

Efectivamente, tratdndose de estas empresas, se mantiene el
esquema de contabilidad simplificada para aquellos
contribuyentes que no superen ingresos brutos anuales menores

a 150 UIT, pero se incorpora un nuevo esquema:
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“Los perceptores (...) que generen ingresos brutos anuales desde
150 UIT hasta 1700 UIT deberan llevar libros y registros contables

de conformidad con lo que dispdngala Sunat” (figura N° 2).

Figura N° 2
It s s Gnnlapilidad Simplficada: N\
— T = Registros de compras,
§.560800 Ventas y diaro de formato
_ simpificado
Aplicable aa micro y
> equefa empresa
- Ingresas brutos anuales
: . superiares a 150 UIT Libros y registros indicados
el T s | s
(3. 6:375,000). J

Gontabiidad completa, de 1 .
> ATISLANE00 > crmiddombge | Paralas medianes y grandes
- GRS
disnongafa Sunat J

Fuente: Mendivil (2013)

Por lo indicado, las pequefias empresas deberan quedar a la espera de
la Resolucién de Superintendencia que; la Sunat emitira para regular
esta obligacion.

Asimismo, cabe anotar que con el nuevo texto de la norma se abre la
posibilidad de que la Sunat establezca una nueva delimitacién entre la
contabilidad completa y la simplificada de interés para algunas

empresas, y especificamente respecto de la obligacién de llevar el Libro
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Diario de Formato Simplificado para los contribuyentes que califiquen

como empresas, ya que en su Informe N° 083-2013-SUNAT/2B000

interpretd que el referido registro es similar o “equivale” al Libro Diario

(ver tabla N° 1).

Tabla N° 1

Antes de la modificacién en el CT

Nuevo texto en el CT

Articulo 65.- Los perceptores de rentas de
tercera categoria cuyos ingresos brutos
anuales no superen las 150 UIT deberan
llevar como minimo un Registro de Ventas,
un Registro de Compras y un Libro Diario
de Formato Simplificado de acuerdo con
las normas sobre la materia.

Los demas perceptores de rentas de
tercera
Categoria estan obligados a llevar

contabilidad completa.

Articulo 65.- Los perceptores de rentas de tercera
categoria cuyos ingresos brutos anuales no superen
las 150 UIT deberan llevar como minimo un Registro
de Ventas, un Registro de Compras y un Libro Diario
de Formato Simplificado de acuerdo con las normas
sobre la materia.

Los perceptores de rentas de tercera categoria que
generen ingresos brutos anuales de 150 UIT hasta
1700 UIT deberan llevar los libros vy registros
contables de conformidad con lo que disponga la
Sunat.

Los demés perceptores de rentas de tercera categoria
estan obligados a llevar contabilidad completa de
conformidad con lo que disponga la Sunat.

Fuente: Mendivil (2013)

4. Inclusion de la E.I.R.L. en el Nuevo RUS

Asimismo, se modifico el Decreto Legislativo N° 937, TUO del

Nuevo Régimen Unico Simplificado (NRUS), a fin de incluir a la

Empresa Individual de Responsabilidad Limitada (E.I.R.L.) como

sujeto que puede acceder al NRUS, atendiendo a que muchas de

estas empresas cuentan con una actividad y volumen de ventas

gue les permitiria hacerlo.

Aun cuando estas personas reunan los parametros relativos a los

ingresos brutos y/o adquisiciones anuales (que no debe superar

los S/. 360,000 en el transcurso de cada afio), o al limite del valor

de los activos fijos afectados a la actividad (no debe superar los

S/. 70,000), consideramos que siguen siendo limitados con

relacion a la actividad comercial que desempefien (ver tabla N° 2).

Notese que con la modificacion se estaria creando una excepcion

a la regla general de incluir solo a personas naturales o
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sucesiones indivisas en el NRUS; —generadores de rentas de
tercera categoria; ya que, segun el articulo 14 de la Ley del
Impuesto a la Renta, la E.l.LR.L. califica como persona juridica v,
en principio se encontraria obligada a llevar contabilidad
completa, asi como todas las obligaciones propias del régimen
general o del régimen especial del Impuesto a la Renta. (Mendivil,
2013).

Tabla N° 2

N° Actividades comerciales restringidas para sujetos del NRUS

1 | Presten el servicio de transporte de carga de mercancias utilizando sus
vehiculos que tengan una capacidad de carga mayor o igual a 2 TM
(dos toneladas métricas).

2 | Presten el servicio de transporte terrestre nacional o internacional de
pasajeros.

3 | Efectien y/o tramiten algun régimen, operacién o destino aduanero.

4 | Organicen cualquier tipo de espectaculo publico.

5 | Sean notarios, martilleros, comisionistas y/o rematadores; agentes
corredores de productos, de bolsa de valores y/u operadores especiales
que realizan actividades en la Bolsa de Productos; agentes de aduana y
los intermediarios de seguros.

6 | Sean titulares de negocios de casinos, maquinas tragamonedas y/u
otros de naturaleza similar.

7 | Sean titulares de agencias de viaje, propaganda y/o publicidad.

Realicen venta de inmuebles.

© (0o

Desarrollen actividades de comercializacién de combustibles liquidos y
otros productos derivados de los hidrocarburos, de acuerdo con el
Reglamento para la Comercializacion de Combustibles Liquidos y otros
productos derivados de los Hidrocarburos.

10 | Entreguen bienes en consignacion.

11 | Presten servicios de depésitos aduaneros y terminales de
almacenamiento.

12 | Realicen alguna de las operaciones gravadas con el ISC.

13 | Realicen operaciones afectas al Impuesto a la Venta del arroz pilado.

Fuente: Mendivil (2013)

Crédito por gastos de capacitacion

Con la finalidad de propiciar la capacitacion del personal técnico
de las micro, pequefia y mediana empresa, se aprobd la
implementacion de un Crédito por Gastos de Capacitacion,
aplicable contra el Impuesto a la Renta de tercera categoria,

siempre que dicho gasto no exceda del 1% de la planilla anual de
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trabajadores del ejercicio en el que se devenguen, y por el lapso
de tres ejercicios, computados a partir del 2014 (hasta el 2016).

Ahora bien, entre otras condiciones, resaltamos que:

+ Deben estar dirigidas exclusivamente a trabajadores en
planilla.

* Deben responder a una necesidad concreta del empleador y no
otorgar un grado académico, vinculada en la generacion de
renta gravada y/o el mantenimiento de la fuente de renta
gravada.

* Respecto a los programas de capacitacion, se exige que se
trate de un tema comprendido en wuna relacion de
capacitaciones que determinan los ministerios de Produccion,
Economia y Finanzas, y de Trabajo, ademas de contar con la
certificacion de estos.

* Los capacitadores deben ser personas juridicas y las

capacitaciones se deben impartir en el pais.

A efectos de gozar del crédito, los referidos gastos deben ser
pagados en el ejercicio que se devenguen, para que proceda su
aplicacibn en dicho afio. No obstante ello, se proscribe la
posibilidad de generar un saldo a favor, arrastre a ejercicios
siguientes, devolucion ni cesion a terceros. (Mendivil, 2013).

La Microempresa
De acuerdo con las medidas establecidas, la microempresa
mantendra las siguientes obligaciones sustanciales y formales de

naturaleza tributaria.
Otros incentivos

Por otro lado, la Ley N° 30056 contemplo los siguientes cambios

adicionales orientados a facilitar la inversion privada en general:
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1. Gastos de capacitacion

Entre las novedades aportadas por la Ley, destaca la primera

modificacion al inciso a.3) del articulo 37 de la Ley del Impuesto a

la Renta, relativo a la deduccion de gastos en proyectos de

investigacion cientifica, tecnoldgica e innovacién tecnoldgica, que

conlleva los siguientes cambios a partir de 2014:

* Con la sustitucion del inciso, se elimino el limite del 10% de
los ingresos netos, con un maximo de 300UIT

+ Podré tratarse de gastos vinculados o no al giro del negocio,
atendiendo a la naturaleza de la investigacién, siempre que
los proyectos sean calificados como tales por las entidades
aprobadas por el reglamento.

« En cuando a la deduccion del gasto, tenemos que esta se
realizard a partir del ejercicio en que se efectie dicha
calificacion, a diferencia de la condicion establecida en el
texto vigente, que condicionaba la deduccion al momento en
que se aplique el resultado de la investigacion.

+ Tratandose de gastos en proyectos no vinculados al giro del
negocio, estos serdn deducibles, pero con un limite del 65%
del total de los gastos devengados a partir del ejercicio en que
se otorgue la calificacion, si es que el contribuyente no
obtiene la aludida calificacion antes de la fecha de
vencimiento para la presentacion de la Declaracion Jurada

anual del ejercicio en el que se inici6 el proyecto.

Esta variacion es importante en tanto que revela que el legislador
se percatd de los nocivos efectos de establecer un limite maximo
para estos gastos y, de otra parte, también permite aclarar que la
deduccién de estos estara en funcion a la causalidad de los
gastos de investigacion y desde el momento de su calificacion,

con sujecion al criterio de lo devengado.
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Complementariamente, se especific6 que tratandose de los
proyectos iniciados antes de 2014, que no hubieran culminado al
1 de enero de 2014 y que hayan cumplido con iniciar el tramite
para la calificacion de la investigacion ante el CONCYTEC,
podran deducir en el 2014 las erogaciones devengadas a partir de
la calificacion del proyecto de investigacion.

En cambio, si el contribuyente obtuvo la calificacion del proyecto y
la autorizacion antes del inicio de la investigacion podran deducir
los gastos devengados hasta el 31 de diciembre de 2013 en el
ejercicio 2014. En caso de no obtener la calificacion y/o la
autorizacion el gasto no sera deducible en el ejercicio 2013.
(Mendivil, 2013).

Régimen Especial de Recuperacién anticipada del IGV

En virtud del Decreto Legislativo N° 973 se aprobd el régimen
especial de recuperacion anticipada del IGV para todas aquellas
personas naturales o juridicas que realicen inversiones en cualquier
sector de la actividad econémica que genere renta de tercera
categoria, en tanto que se encuentre en alguna de los siguientes
supuestos:

(1) Suscriba un contrato de inversion por un valor no menor a

cinco millones de ddlares 6
(i) Que el proyecto requiera de una etapa pre-productiva igual o

mayor a dos afios.

Sin embargo, la novedad que conlleva la entrada en vigencia de la
Ley N° 30056es que se propone reducir el tiempo de tramitacion
del acogimiento al régimen, puesto que ya no se requerira la
resolucion suprema refrendada por el Ministerio de Economia y del
sector correspondiente, sino que bastara con la resolucion

ministerial del sector competente. En la referida resolucion se
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aprobaran los bienes, servicios y contratos de construccion cuya

adquisicion dara lugar al beneficio.

Finalmente,Mendivil (2013), en cuanto a los bienes, servicios y
contratos de construccion que estaran comprendidos en el régimen
se precisa que tratandose de gastos propios de la etapa pre-
productiva, estos también se incluiran en el régimen, aun cuando
esta se hubiera iniciado antes de la fecha de solicitud de la
suscripcion del contrato de inversion, o a partir dela fecha de inicio
de esta etapa, en caso se inicie con posterioridad a la fecha dela
solicitud. A consecuencia de estas modificaciones, se adecuaron
los conceptos de “beneficiario” y “compromiso de inversion” a que

se refiere el articulo 1 del Decreto Legislativo N° 973.

Obras por Impuestos: CIPRL

Con la finalidad de agilizar el mecanismo de Obras por Impuestos,
aprobado mediante la Ley N° 29230, Ley que impulsa la inversion
publica regional y local con Participacién en el sector privado, se
introdujeron cambios importante en cuanto a los proyectos de
inversion y en torno al Certificado de “Inversion Publica Regional y
Local -Tesoro Publico” (CIPRL).

Consideramos un acierto eliminar la restriccién vigente referida a
gue los proyectos de inversion solo se podrian versar sobre obras
de infraestructura, de forma que los interesados en cualquier otro

tipo de obra publica puedan acogerse a este beneficio.

Respecto al segundo punto, recordemos que los CIPRL son
utilizados por las empresas Unica y exclusivamente para su
aplicacion contra los pagos a cuenta y de regularizacion del
Impuesto a la Renta de tercera categoria a su cargo, hasta por un

porcentaje maximo del 50% de dicho impuesto correspondiente al
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2.2.2.

ejercicio anterior, y en caso su valor no sea agotado podra ser

utilizado en los siguientes ejercicios gravables.

En torno a la utilizacién de este certificado, se modifico el articulo
6 de la Ley, confirmandose que este seguird manteniendo una
validez de diez afios contados a partir de su emision, pero
sefialandose que este también tendra el caracter de negociable,
salvo cuando la empresa privada sea la ejecutora del proyecto.
(Mendivil, 2013).

Formalizacion de las Mypes

Marco historico

Las pequefias y micro empresas (PYMES), vienen contribuyendo
al desarrollo de la economia nacional, independientemente del
concepto de desarrollo y del modelo econémico que se sigue,
generando mayores puestos de trabajo y mejorando el ingreso

nacional.

Canamero, (1993) expresa que: “Las Pymes se encuentran en
una situacion de mucha expectativa por lo que va suceder en los
proximos afios, ya que en los actuales momentos, existe un clima
favorable por los resultados de la politica econdmica y por la

coyuntura que ofrece el gobierno” (Pag. 85).

Sin embargo, para los proximos afios dependera de factores
como la politica macro econdémica y la canalizacion de recursos
de los organismos internacionales, ademas del aporte y del rol
gue desempefien las instituciones de financiamiento, la ONG, los
gobiernos locales, los centros de investigacion, universidades,

infraestructurales, tecnoldgica, etc.
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Es dificil pensar de que las PYMES de manera espontanea y en
forma  automatica van a superar sus  problemas
independientemente del entorno en el que se encuentran
inmersos, siendo la Unica manera de avanzar y ser mas
competitivas creando estructuras institucionales estables y que
tengan continuidad en el tiempo.

Existe una debilidad en el programa economico del gobierno a
pesar de los esfuerzos que se vienen haciendo en la politica
econOmica y social ya que esta es insuficiente para resolver los
problemas de las PYMES, por lo que deberia plantearse una
“Estrategia Integral” que incluya la participacion de todas las
organizaciones tanto del Estado como de la Sociedad Civil, como
la ONG y gremios empresariales mas representativos,
universidades, intermediarios financieros, buscando una

articulacion de parte de un Estado promotor y orientador.

Respecto al rol que han desempefiado las ONG, éstas han jugado
un papel muy relevante al sefialar el camino a seguir por la micro
empresa, desde el afio 1984 en que empiezan los primeros
programas. Existe consenso en un sector de las ONG que las
PYMES es un sector que debe ser atendido en areas de crédito,
capacitacion y mercadeo, principalmente.

Las PYMES generan el 74% del empleo del pais y esta
demostrando que es uno de los estratos en donde la generacion
del empleo se realiza con una baja inversion y con una mayor

dindmica. En el corto plazo. (Lastra, 2008. P4g. 128).
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Marco legal

a.

Constitucion Politica del Perda.

Articulo 74° Los tributos se crean, modifican o derogan, o se
establece una exoneracion, exclusivamente por Ley o Decreto
Legislativo en caso de delegacion de facultades, salvo los
aranceles y tasas, los cuales se regulan mediante decreto
supremo. Los gobiernos locales pueden crear, modificar y suprimir
contribuciones y tasas o exonerar de éstas, dentro de su
jurisdiccién. Los Decretos de Urgencia no pueden contener

materia tributaria.

Ley de Creacion de la Superintendencia Nacional de
Administracion Tributaria. (SUNAT) Ley N° 24829

Esta Ley establece que la SUNAT, es una Institucion Publica
Descentralizada del Sector Economia y Finanzas, con autonomia
funcional, econdmica, técnica, financiera y administrativa,
conforme a la presente Ley General y su Estatuto. La
Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria (SUNAT)
tiene por finalidad administrar, aplicar, fiscalizar y recaudar los
tributos internos con excepcion de los municipales asi como
proponer y participar en la reglamentacion de las normas

tributarias.

Ley General de la Pequeiia yMicroempresa Ley 27268

La Ley en mencion define a la pequefia y microempresa como
aquella unidad econOmica que opera una persona natural o
juridica, bajo cualquier forma de organizacion o0 gestion
empresarial, que desarrolla actividades de extraccion,
transformacién, produccion y comercializacion de bienes o
prestacion de servicios. La Ley se refiere de manera expresa a la

capacitacion en materia tributaria.
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Marco conceptual

Cuentan generalmente con escaso capital. Se utilizan tecnologias
menos intensivas en capital y mas intensivas en mano de obra. El
empresario es trabajador en las actividades propias de la empresa. Las
caracteristicas artesanales de la produccion en la microempresa, hacen
gue la calidad esté sujeta a la habilidad del trabajador. La inversién por
puesto de trabajo es baja.

Entre las caracteristicas de las PYMES generalmente resaltan los

siguientes elementos:

a. Escasa especializacion en el trabajo, tanto en el aspecto productivo
como el administrativo, donde el empresario atiende todos los
campos: ventas, produccion, finanzas, compras, personal, etc.

b. Administracion independiente, usualmente dirigido y apoyado por el
propio duefio.

c. Incidencia poco significativa en el mercado demostrado en el area de
operaciones pequeiias.

d. Empresarios con actividades de bajo capital de trabajo, el duefio
aporta su propio capital.

e. Empresarios de mucha experiencia, pero carecen de conocimiento
de gestion empresarial.

f. Presencia de algunos conglomerados productivos, crecimiento en
medio de la crisis, como Gamarra, Trujillo y recientemente zona
industrial de Villa el Salvador.

g. Son empresas familiares, un gran numero son parientes los

trabajadores.

Es reconocida a nivel mundial la importancia del sector de la Pequeia
Empresa en el contexto econdmico-productivo y social de cada pais, por
su efectiva participacion en la generacion de empleo a costos menores

de inversion, dado que generalmente se hace uso de una tecnologia
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menos sofisticada y por tanto la incidencia en el costo de capital es baja

y mas bien es intensa en utilizacion de mano de obra.

Cabe agregar una ventaja adicional, y es que la Pequefia Empresa
puede adaptarse facilmente en zonas rurales y urbano-marginales, por lo
que resulta viable un desarrollo armonizado en razon de su ubicacion,

potencialidades de recursos y capacidad por los pequefios empresarios.

Realidad

Lazo, (2004) “Las micro y pequefias empresas son formas especificas
de organizacion economica en actividades industriales y de servicios que
combinan capital, trabajo y medios productivos para obtener un bien o
servicio que se destina a satisfacer diversas necesidades en un sector

determinado y un mercado de Consumidores. (Pag. 103)

Estas organizaciones economicas constituyen la principal fuente de
empleo en el Pert y se considera que su numero excede los 4'300,000
trabajadores. En promedio, cada microempresa tiene 2.6 trabajadores,
por lo que se estima que el total de micro y pequefias empresas en el

Peru (urbanas y rurales) seria del orden de 2'715,000.

Segun IDESI, el 60% (1°629,000) trabaja en el ambito urbano y el
restante 40% esta conformado por unidades agropecuarias que
disponen menos de 10 Has.; cada una y tienen ventas de menos de
U$10,000 anuales. Las pequefias unidades productivas se pueden
clasificar segun el numero de trabajadores permanentes, valor de activos
y capacidad operativa, en microempresas de Subsistencia y

microempresas de acumulacion simple y ampliada.
Boggiano, (2005) comprende que: “Las micro y pequefias empresas de

subsistencia son aquellas sin capacidad de acumulacién y se

caracterizan por ser inestables, tener equipos de trabajos simples y
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combinar la actividad empresarial con la doméstica; en la mayoria de los
casos el propietario comparte el trabajo con los subordinados u

operarios”. (P4g. 336).

Por el bajo nivel de acondicionamiento tecnoldgico, dichos
establecimientos so6lo tienen capacidad para satisfacer una demanda de
bienes y servicios en mercados reducidos y de bajo poder adquisitivo, lo
cual los coloca en un segmento inferior con un margen limitado de
utiidad para capitalizacion y crecimiento;es decir mantienen sus
ingresos en niveles de subsistencia. Segun el censo de 1993, el 74% de
la PEA trabaja en las PYMESs y la productividad de este sector no esta
de acuerdo con la alta utilizacion de mano de obra; mencionandose, una
vez mas; la falta de capacitacion de las PYMEs en nuestro medio y la
ausencia de entidades que difundan informacion que este sector

necesita.

Sin embargo, es importante sefalar la evoluciéon que ha tenido el
fendmeno de la organizacion empresarial en nuestro pais, en donde
priman formas de especializacion flexibles como la subcontratacion y

asociaciéon de empresas pequefias.

Disponibilidad del Capital y Costo del Dinero

Las micro y pequeiias empresas tienen limitada capacidad financiera. No
tienen posibilidades de acceder al crédito u otro mecanismo de
financiamiento del sistema financiero debido a que no cuentan con las

garantias que el sistema exige.

Pérez (2003) comprende que: “La falta de créditos constituye un cuello
de botella para el desarrollo de la micro y pequefia empresa,ya que el
ahorro familiar es insuficiente y el crédito de préstamos particulares no

constituye una solucién al problema”. (Pag. 250)

50



La dificultad de acceso al crédito de la pequefia y micro empresa esta
asociada con el riesgo que la concesion del préstamo implica, los
pequefios montos que solicitan, y el vasto nimero de empresas presta-
tarias, lo que hace que los costos administrativos del financiador para

este tipo de empresarios, sea significativamente elevado.

Ademas existen graves problemas de comunicacién con el sistema
bancario; desconocimiento mutuo, exigencias de garantias exageradas y
sobre todo,una aplastante burocracia. Las pequefias y micro empresas
se autofinancian o consiguen préstamos de tipo personalsolamente a

tasas de interés muy elevadas.

Desconexion con el Productor de Materias Primas

Lasdificultades de acceso a materias primas e insumos a precios y
calidades competitivas son una de las principales limitaciones de las
micro y pequefias empresas. Considerando las caracteristicas de la
produccién del sector, orientada principalmente a productos con escaso
contenido tecnolégico para mercados altamente segmentados, las
PYMEs tienen una reducida capacidad de compra individual, lo cual les
impide acceder a mejores precios por los mismos productos o a mejores

calidades por los mismaos precios.

El reducido poder de compra de los pequefios empresarios individual-
mente hace que tengan que pagar precios altos y a veces de especula-
cion, y tengan que esperar a ser atendidos después de los pedidos de
los clientes mas grandes. Ademas,los proveedores generalmente son
informales, comprandose por precio y no por calidad. Falta acceso
directo a fabricantes de insumos, asi como informacion sobre los

mismos.

Hermoza, (2000) manifiesta que: “Es necesario que exista una conexion

entre la empresa y el productor que suministra materias primas a través

51



de mecanismos de compra asociativos, centrales de insumos, centros de
abastecimiento y de compra, etcétera, con el propésito de producir
materias primas de calidad adecuadas y estandarizadas, que permitan
mejorar la eficiencia en el procesamiento y competir con mejores

posibilidades en el mercado. (Pag. 305)

Desconocimiento de la Tecnologia del Proceso

Este es un problema que limita la Capacidad productiva de la micro y
pequefia empresa, al no existir vinculacion con el sector que realiza la
investigacion y desarrollo tecnolégico. Persiste la falta de informacion
tecnoldgica, oportuna y cercana a las zonas de trabajo, ya que en
algunas instituciones existe informacion pero ella no llega a los
empresarios. La pequefia y micro empresa practicamente no se ve
favorecida de los avances tecnolégicos que constituyen la base del
crecimiento de la industria. En nuestro pais son escasos los mecanismos
de transferencia y adaptacion tecnolégica de las instituciones de
investigacion y de apoyo hacia las PYMEs, en funcion de los procesos y
métodos ya probados y por lo tanto perfectamente adaptables a este tipo
de empresa.

La escasez de capital y la falta de informacion y de conocimientos
especializados, hacen que las posibilidades de mejoramiento tecnolégico
sean remotas y se logren en muy largo plazo. Este problema podria
resolverse en parte mediante el establecimiento de mecanismos de
difusibn y de comunicacién fluida entre usuarios e instituciones
productoras y almacenadoras de informacion. El establecimiento de
redes y de terminales en las zonas productivas puede ser la orientacion

para resolver estas carencias de informacion.
Desconocimiento del Mercado

El mercado de la pequeiia y micro empresa ha sido siempre el mercado

interno, captando principalmente la demanda de los sectores de
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menores recursos, los cuales tienen escasa capacidad adquisitiva. Casi

el 80% de la produccién se comercializa de esta forma.

La baja incorporacion de progreso técnico en la micro y pequefia
produccién, genera un conjunto de productos cuya principal fuente de
demanda proviene de los sectores medios y bajos de la poblacion
principalmente asalariada, la cual ha venido reduciendo su capacidad de
consumo en los ultimos afos. Las deficiencias en calidad, capacidad de
produccion, tiempo de entrega, etcétera, para mercados mas amplios y
exigentes son limitantes importantes para el desarrollo individual de las

pequefias unidades.

Deficiencias en la Comercializacién

Los problemas de comercializacion de productos finales, incluyendo las
politicas de fijacién de precios; asi como, los canales y modalidades de
ventas, vienen afectando el desarrollo de las pequefias y micro empre-
sas. La mayoria de pequefios empresarios pierde valioso tiempo
productivo en la venta personal de sus productos por desconocimiento

de otras alternativas de comercializacion.

Las unidades productivas se orientan hacia la produccion, es decir, en
base a sus experiencias con otros grupos de trabajo, sus capacidades y
habilidades, y no en funcién de lo que exige el mercado y la
competencia; orientacién hacia el consumidor conociendo sus necesi-
dades, modos, lugares de compras y habitos. La comercializacion no
puede abordarse aisladamente, por el contrario debe tener estrecha
relacion con la produccion, capacitacion,asistencia técnica y desarrollo

organizacional.

Deficiencias en el Manejo Empresarial

“El micro o pequefio empresario es un empresario que se forma "a

pulso”, recorriendo un tortuoso camino por el método del "ensayo error"”,
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esto es, cometiendo errores y aprendiendo de ellos. No ha estudiado ni
se ha preparado para optimizar la gestion y el proceso productivo”.
(Cabello. 2004. Pag. 453). Las micro y pequefias empresas con
frecuencia estan dirigidas por "hombres orquesta” que toman todas las
decisiones, incluso las del tipo tecnologico. Siendo su principal reto el
sobrevivir, sus decisiones tecnolégicas y econdmicas son muy

elementales y dan poca relevancia a cuestiones de largo plazo.

La capacidad de gestién de la mayoria de pequefios y microempresarios
continla siendo pues muy débil. Esto se traduce en una serie de
problemas administrativos, contables y productivos. Esto ocurre sobre
todo con las pequefias y micro empresas que recién trascienden el
umbral de la micro industria. Al incrementar la produccion y el empleo, la
organizacion de la produccion se vuelve mas compleja. Esta situacion
exige la capacitacion del empresario en aspectos de control de
existencias,calidad total, programacion de la produccion y en finanzas,

compras, ventas y comercializacion.

Podriamos decir que en las pequefias y micro empresas los aspectos
relacionados a la gestibn y organizacion mantienen caracteristicas
similares. Se trabaja con informacion limitada, muchas veces resultado
de una transferencia de otras empresas en mejor posicion, reflejando lo

gue otros desarrollan, no asi su propia realidad.

Dispersién

Las micro y pequefias empresas generalmente se encuentran dispersas
y aisladas unas de otras. Al no estar articuladas a redes, deben enfrentar
individualmente problemas que son comunes a muchas otras de su

propia rama o sector, incurriendo por ello en costos unitarios elevados.
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2.3.

Términos técnicos
2.3.1. Politica fiscal

1. Cuenta: Una cuenta es un instrumento que permite registrar, para un

determinado aspecto de la vida econdmica: a) los empleos y los
recursos; o b) las variaciones de activos y las variaciones de pasivos;
0 c) las existencias de activos y pasivos que existen en un
determinado momento; las cuentas de operaciones incluyen un saldo
contable que sirve para equilibrar los dos lados de las cuentas (por
ejemplo, los recursos y los empleos) y que en si constituye una
medicion significativa de resultado econdémico.

Deflactacion del impuesto: Con la inflacion, los ingresos nominales
pueden aumentar aunque los reales sean los mismos (si los salarios
aumentan igual que el IPC aumentan los salarios nominales mientras
gue los reales siguen siendo los mismos). Si los ingresos nominales
de un sujeto pasivo aumentan, le corresponde un tipo impositivo mas
alto en la escala de gravamen, con lo que se puede pasar a pagar un
impuesto mas alto sélo por efecto de la inflacion, sin que hayan
mejorado los ingresos reales. La deflactacién intenta evitar que
aumenten los impuestos que se cobran, por el simple hecho que
aumente la inflacion. Para ello, disminuyen el tipo impositivo en
relacion con la inflacion, de forma que la tasa real permanezca igual.

Gasto publico: Aquel flujo que configura el componente negativo del
resultado econdmico-patrimonial, producido a lo largo del ejercicio
por las operaciones conocidas de naturaleza presupuestaria 0 no
presupuestaria, como consecuencia de la variacién de activos o el
surgimiento de obligaciones, que implican un decremento en los
fondos propios.

Impuesto a la renta: El Impuesto a la Renta grava las rentas que
provengan del capital, del trabajo y de la aplicacion conjunta de
ambos factores, entendiéndose como tales a aquéllas que provengan

de una fuente durable y susceptible de generar ingresos periédicos.
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5. Impuestos directos: Impuestos que se aplican sobre la renta y el
patrimonio.

6. Impuestos indirectos: Son aquellos que gravan el consumo

7. Incidencia y equidad fiscal: La incidencia fiscal (el estudio de quienes
soportan la carga fiscal) es el central para evaluar la equidad de los
impuestos. La persona sobre la que recae la carga impositiva no
siempre es la que tiene que pagar los impuestos.

8. Incidencia: Habiéndose producido la traslacion del impuesto a un
tercero, y en la medida que ese tercero no pueda también trasladar el
impuesto, nos encontramos con el sujeto que efectivamente, en
términos econdmicos, ha recibido el impacto de la carga tributaria, es
decir, el contribuyente de hecho, que son estar contemplado como
sujeto pasivo de la obligacion legal en la respectiva norma, recibira lo
gue se denomina la incidencia del impuesto o en otras palabras,
guien pagara realmente el impuesto.

9. Percusion: Es la obligacion legal de pago por el sujeto designado en
la respectiva norma, es decir, quien recibe la percusion del tributo es
el contribuyente de derecho.

10.Politica fiscal coyuntural: De corto plazo, referida a los objetivos de
estabilizacion.

11.Politica fiscal estructural: De largo plazo, referida a los objetivos
estructurales de toda indole.

12.Politica fiscal restrictiva: Los mecanismos son los contrarios que en la
expansiva, y mas duros: 1) Reducir el gasto publico, para bajar la
produccion. 2). Subir los impuestos, para que la gente no gaste tanto
y las empresas puedan invertir menos, asi la demanda agregada se
desplaza hacia la izquierda. De esta forma, al haber menor gasto
publico, y mayores impuestos, el presupuesto del Estado, genera un
superavit. Aumenta la demanda: se le pone un impuesto a los
consumidores para que esta baje.

13.Politica Fiscal: La politica fiscal en el Pert se inscribe dentro del

objetivo de alcanzar la solvencia presupuestal y contribuir a la
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14.

15.

16.

17.

18.

estabilidad macroeconomica. Asi, al eliminarse la posibilidad del
financiamiento por la via de la emision del Banco Central, se ha
limitado el gasto del Gobierno a los ingresos corrientes y al
financiamiento del exterior.

Politica tributaria: Son aquellos lineamientos que dirigen el sistema
tributario. Esta disefiada por el Ministerio de Economia y Finanzas
(MEF). La politica tributaria asegura la sostenibilidad de las finanzas
publicas, eliminando distorsiones y movilizando nuevos recursos a
través de ajustes o reformas tributarias.

Presion fiscal: El total de los impuestos que recauda el sector publico
en un pais en relacion con la produccion anual, el PIB, constituye la
presion fiscal.

Principio de beneficio: Un principio de los sistemas impositivos es el
llamado principio de beneficio, segun el cual las personas deben
pagar impuesto con base a los beneficios que reciben de los
servicios del gobierno. Este principio intenta equiparar los bienes
publicos a los bienes privados. Parece justo que una persona que va
constantemente al cine pague mas en total por sus boletos que otra
gue rara vez va al cine. De igual manera, una persona que obtiene
grandes beneficios de un bien publico debe pagar mas por ello que
guien obtiene un beneficio menor.

Principio de capacidad de pago: Otra forma de medir la equidad de
un sistema impositivo se denomina principio de capacidad de pago,
segun el cual los impuestos deben relacionarse con la capacidad de
cada persona para soportar la carga. Este principio se justifica
algunas veces con la aseveracion que todos los ciudadanos deben
hacer un "sacrificio igual” para mantener al gobierno. Sin embargo, la
magnitud del sacrificio de cada persona depende no sélo del monto
de los impuestos que paga, sino también de su ingreso y otras
circunstancias.

Reforma fiscal: Cambio sustancial en un sistema fiscal. El sistema

fiscal esta cambiando constantemente en aspectos parciales, pero
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solo se refiere a “reforma fiscal” cuando se modifica el conjunto o una
parte muy sustancial del sistema anterior.

19.Sistema de Cuentas Nacionales (SCN): Es el conjunto normalizado y
aceptado internacionalmente de recomendaciones relativas a la
elaboracion de mediciones de la actividad econémica de acuerdo a
convenciones contables estrictas, basadas en principios econémicos.
Las recomendaciones se expresan mediante un conjunto de
conceptos, definiciones, clasificaciones y reglas contables que
incluyen las normas aceptadas internacionalmente para la medicién
de partidas como el producto interno bruto (PIB), el indicador de los
resultados econdmicos utilizado con mayor frecuencia. ElI marco
contable del SCN permite elaborar y presentar los datos econémicos
en un formato destinado al analisis econdmico, a la toma de
decisiones y a la formulacién de la politica econdémica.

20.Sistema tributario: El Sistema Tributario peruano es el conjunto
ordenado de normas, principios e instituciones que regulan las
relaciones procedentes de la aplicacion de tributos en el pais. Se rige
bajo el Decreto Legislativo N° 771 (enero de 1994), denominado
como la Ley Marco del Sistema Tributario Nacional.

21.Tasas impositivas marginales frente a tasa impositiva promedio:
Cuando se habla de la eficiencia y la equidad del impuesto sobre la
renta, los economistas distinguen entre dos conceptos de tasas
impositivas: la tasa marginal y la tasa promedio. La tasa promedio es
el total de impuestos pagados dividido entre el total de ingresos. Por
su parte, la tasa marginal es el impuesto extra que se paga sobre
cada unidad monetaria adicional de ingreso.

22.Traslacion: Sin embargo, el sujeto percutido, en la medida que el
impuesto se aplica sobre transacciones econdémicas en las que
participa mas de una parte, puede intentar cambiar los términos en
gue esta dispuesto a contratar y, a través de esos cambios trasladar
la carga del impuesto a la otra parte. En este caso, el contribuyente
de derecho continuara respondiendo por el cumplimiento de la
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obligacion legal, pero el peso econdmico del impuesto ya no recaera
sobre él.

23.Variacion de los impuestos: Si aumenta la renta de los consumidores
(el dinero que la gente tiene disponible para gastar), entonces
pueden gastar mas, y es probable que lo hagan. Hay medidas para
saber qué porcentaje de la renta se gasta; son la propension
marginal al consumo y la propensién marginal al ahorro.

24.Variacion del gasto publico: (inversion publica) es la cantidad de
dinero que gasta el estado en pagar los proyectos publicos, como
carreteras y otras construcciones. Conjunto de gastos realizados por

el gobierno en bienes y servicios para el Estado.

2.3.2. Formalizacién Mypes

1. Desempleado: Persona que en el periodo de referencia no trabajo,
pero se encontraba buscando activamente una ocupacion.

2. Economia informal: La economia informal hace referencia al conjunto
de actividades economicas desarrolladas por los trabajadores y las
unidades productivas que no cumplen con las regulaciones previstas
por el estado para el ejercicio de sus actividades. En otras palabras,
la economia informal esta compuesta por el sector informal y el
empleo informal.

3. Economia no observada: Los grupos de actividades mas propensas a
no ser observadas son aquéllas que son subterraneas, ilegales o
informales o aquéllas que son realizadas por los hogares para
consumo final propio. También puede haber actividades no
observadas debido a vacios en el dispositivo de captura de datos
estadisticos basicos. Estos grupos de actividades se designan (en el
Manual sobre la medicion de la ENO) como zonas problematicas. Las
actividades no cubiertas por los datos basicos por figurar en una o en
varias de estas zonas problematicas se designan colectivamente con

el término economia no observada.
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Economia subterrdnea: Actividades que pueden ser productivas
desde el punto de vista econémico y totalmente legales (a condicion
de que cumplan con algunas normas 0 normativas), pero
deliberadamente ocultadas a las autoridades publicas por distintos
tipos de razones: a) evitar el pago del impuesto a la renta, del
impuesto sobre el valor agregado o de otros impuestos; b) evitar el
pago de las cotizaciones del seguro social; ¢) no tener que cumplir
con algunas normas legales: salario minimo, horario maximo, normas
en materia de seguridad o de salud, etc.; d) evadir algunos
procedimientos administrativos, tales como el hecho de llenar
cuestionarios estadisticos u otros formularios administrativos.

Empleo informal: Todo empleo que no cuenta con los beneficios
estipulados por ley. En funcién del pais, puede incluir seguridad
social pagada por el empleador, vacaciones pagadas, licencia por
enfermedad, etc.

Sector informal: Es el subconjunto de empresas no constituidas en
sociedad de los hogares que operan dentro de la frontera de la
produccién del Sistema de Cuentas Nacionales, de acuerdo a
consideraciones de la OIT y del Sistema de Cuentas Nacionales, se
puede operativizar con criterios de registro o de tamafio.

Cluster: Conjunto de empresas que se encuentran integradas a un
mercado que comparten relaciones de conocimientos e insumos.
Esta aglomeracion productiva genera economias de escala y efectos
de desbordamiento que hace que los costos medios de produccion
de las empresas inmersas en el cluster se reduzcan en el tiempo.
MYPES: La Micro y Pequefia Empresa es la unidad econdomica
constituida por una persona natural o juridica, bajo cualquier forma
de organizacion o gestion empresarial contemplada en la legislacion
vigente, que tiene como objeto desarrollar actividades de extraccion,
transformacion, produccion, comercializacion de bienes o prestacion

de servicios.
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9. Microempresa: Se considera de uno (1) hasta diez (10) trabajadores
inclusive y ventas anuales hasta el monto maximo de 150 Unidades
Impositivas Tributarias (UIT).

10.Pequefia empresa: Se considera de uno (1) hasta cien (100)
trabajadores inclusive y ventas anuales hasta el monto méximo de
1700 Unidades Impositivas Tributarias (UIT).

11.Asociatividad: Es todo mecanismo de cooperacion voluntaria entre
dos 0 mas empresas, para realizar negocios de manera conjunta, con
el objeto de lograr mejores condiciones y resultados mas favorables
para la empresa.

12.Conductor mype: Es la persona responsable de la conduccion
administrativo - operativo de la empresa, responsable de la toma de
decisiones. En el caso de la micro y pequefia empresa, generalmente
el cargo es desempeiiado por el propietario, siendo este, la persona
natural que ejerce los derechos de propiedad de la empresa.
También en algunos casos este cargo puede ser desempefiado por
el gerente, contador, administrador, entre otros.

13.Gestion empresarial: Es la actividad empresarial que busca a través
de personas (como directores institucionales, gerentes, productores,
consultores y expertos) mejorar la administracion de los recursos
disponibles, asi como la productividad y por ende la competitividad
de la empresa o el negocio.

14.Propietario: Es la persona natural que ejerce los derechos de
propiedad de la empresa.

15.Capacitacion adecuada: Es el acceso a cursos de capacitacion
especializados que permiten elevar el conocimiento, habilidades y
actitudes en las labores que desempena el trabajador, generando el
incremento de su productividad y el perfeccionamiento en su puesto
de trabajo. En la encuesta de Micro y Pequefia Empresa 2013, se
considera como capacitacion adecuada a los cursos o0 eventos
relacionados con la actividad econdmica de la empresa, seguidos por

el personal (incluido el propietario) que hayan tenido métodos de
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aprendizaje activos participativos, pruebas de entrada y salida y que
el evento tenga relacion con el trabajo que el trabajador desarrolla.

2.4. Formulacion de hipotesis
2.4.1. Hipotesis general
La Politica Fiscal incidesignificativamenteen la formalizacion de

las MYPES en el sector Comercio de Lima Cercado.

2.4.2. Hipotesis Secundaria

a. La modificacion de las normas centrales del sistema tributario
inciden significativamente en el acceso al financiamiento en las
MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

b. Los beneficios tributarios inciden significativamente en la
mayor competitividad en las MYPES comercializadoras de
Lima Cercado.

c. Los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra el
Impuesto a la Renta de tercera categoria inciden
significativamente en el mejor poder de negociacion en las
MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

d. La inclusion de la E.LR.L. en el Nuevo RUS inciden
significativamente en la insercion en el mercado en las MYPES

comercializadoras de Lima Cercado.
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2.5.

Operacionalizacion de variables

2.5.1 Variable independiente

X: Politica Fiscal
Definicion Castillo (2008) define que La politica fiscal es el uso del
conceptual gasto gubernamental y la recaudacion de impuestos
para influenciar en la economia.
INDICADORES INDICES
Definicis x1. Normatividad 1.1.Tributaria
efinicion 1.2. Legal
operacional 1.3. Laboral
1.4. Comercial
2.1. Exoneraciones
Xa. Beneficios | 2.2. Beneficios
tributarios 2.3. Incentivos
2.4. Fraccionamientos
Xs. Créditos por| 3.1. Rentabilidad
gastos de| 3.2. Liquidez
capacitacion 3.3. Productividad
3.4. Eficiencia
4.1. Accesibilidad al sistema
Xa. Inclusién de la tributario
EIRL en el nuevo| 4.2 Mayor simplicidad e el
RUS cumplimiento de obligaciones
tributarias
4.3 Reduccion de costos de
cumplimiento tributario
4.4. Ampliacion de la base
tributaria

Escala valorativa

Nominal
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1.5.2. Variable dependiente

Y:

Formalizacion de Mypes
Definicion Lazo (2004) definela formalizacibn es el
conceptual cumplimiento de las disposiciones del Estado
para el adecuado inicio de una actividad
empresarial.
Definicién INDICADORES INDICES
operacional Vi. Acceso al| 1.1. A solafirma
financiamiento 1.2. A corto plazo
1.3. A mediano plazo
1.4. Alargo plazo
Ya. Mayor | 2.1. Precios
Competitividad 2.2 Productos
2.3 Costos
2.4. Posicionamiento
ys. Mejor poder de| 3.1 Clientes

negociacion

3.2 Proveedores
3.3. Intermediarios
3.4. Colaboradores

ya. Insercién en el
mercado

4.1.Local
4.2.Nacional

4.3. Internacional
4.4, Global

Escala valorativa

Nominal
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3.1.

CAPITULO Ill METODOLOGIA

Disefio Metodologico

3.1.1. Tipo de investigacion

Es una investigacion no experimental, aplicada cuyo
disefio metodoldgico es transaccionalcorrelacional.

OxrQOy
Donde:
O=0Observacion.
x= Politica Fiscal.
y= Formalizacion de las Pymes.
r = Relaciéndevariables.
Nivel de investigacion
Cuantitativo — deductivo. Es aquél que parte los datos generales
aceptados como valederos, para deducir por medio del
razonamiento légico, estadistico varias suposiciones, es decir;
parte de verdades previamente establecidas como principios
generales, para luego aplicarlo a casos individuales y comprobar

asi su validez, en base a datos numéricos precisos.

3.1.2. Procedimientos de contrastacion de hipétesis

Paracontrastarlashipotesis planteadasse
usoladistribucionChicuadrada, pues los datospara el
analisisdebenestarenformadefrecuencias.La estadisticaChi
cuadrada es la distribucion mas adecuada porquelas pruebas
sonlas evidencias mueéstrales,y silas mismas
aportanresultadossignificativamente diferentesdelos
planteadosenlas hipétesisnulas, éstaesrechazada,y en
casocontrario esaceptable,teniendoencuentael siguiente
procedimiento:

a. Formulaciondelahipotesis nula (Ho).

b.  Formulacidondelahipétesis alterna (Ha).
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c. Fijar el nivel de significacion (a): es la probabilidad de
rechazar la hipotesis nula siendo verdadera.

El nivel de significacion (a) tiene un rango de variacién de 5% < a

< 10%, y esta asociada al valor de la tabla Ji-Cuadrado que

determina el punto critico (X?%), especificamente el valor de la

distribucion es X2 1), -1) g.y Se ubica en la Tabla estadistica Ji-

Cuadrado, este valor divide a la distribucion en dos zonas, de

aceptacion y de rechazo tal como indica el grafico; si X2c es 2 X%,

entonces se rechazard la hipétesis nula.

d. Calcular la prueba estadistica con la formula siguiente:

X%=%( 0i —ei)?/ ei

Donde:

Oi= Valor observado producto de las encuestas

ei=Valor esperado producto de las encuestas

X?c=Valor del estadistico calculado con datos de la muestra que
se trabajan y se debe comparar con los valores
paramétricos ubicados en la tabla de la Ji-Cuadrado segun
el planteamiento de la hipétesis alternante e indicados en el
paso C.

X?«n=Valor del estadistico obtenido en la tabla estadistica Chi

Cuadrado.

K =Filas, r = columnas, gl = grados de libertad

e. Toma de decisiones: observar donde cae el valor de la

Prueba para tomar decisiones.

Se rechaza la Ho

Se acepta la Ho

Valor critico
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3.2.

3.2.2.

Poblacién y Muestra
3.2.1. Poblacion (N)

La poblacion bajo estudio, estuvo conformada por las MYPES del

sector Comercio de Lima Cercado que segun el Ministerio de

trabajo en al aflo 2014 es de 42,363 empresas representadas por

30 personas entre Accionistas,

Gerentes,

Contadores y Auditores Tributarios Independientes.

administradores,

De estas empresas se focalizo en tiendas ubicadas en galerias

gue pertenecen a la zona ubicada en las inmediaciones de mesa

redonda, cercado de Lima, lo que se muestra en la tabla adjunta.

Tabla 01: Distribucion de la poblacién

Empresa Ubicacién EmTp?rt:slas Trabajadores | Poblacién
A Jr. Cusco 6 5 30

B Jr. Huallaga 4 4 16

C Jr. Miroquezada 6 5 30

D Jr. Ayacucho 5 5 25

E Jr. Ucayali 5 5 25

F Jr. Puno 4 6 24
Total 30 150

Comprende: Utiles de Escritorio, Juguetes, Vestuario (Prendas de vestir), Accesorios para
Vestuario, Articulos para Decoracion de interiores, Utensilios de Cocina y Servicio de Mesa.

Fuente: Municipalidad de Lima Metropolitana.
Elaboracién: Propia

Muestra (n)

En la determinacion del tamafio de la muestra se utilizé la férmula del

muestreo aleatorio simple propuesto por R.B Avila Acosta en su libro

“Metodologia de la Investigacion®, la que se detalla a continuacion:

zZp*q N

€2[N-1]+22p*g
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Donde:

Z:

Valor de la abscisa de la curva normal asociado a un nivel de
confianza, siendo el rango de variacion, el siguiente: 90% <
confianza < 99%, para el caso del presente trabajo de
investigacion se trabajard con el 90% de confianza que le
corresponde un valore z = 1.64.

Porcentaje de empresas dedicadas alsector comercio formales
ubicadas en Lima Cercado, para el caso del problema se tiene
que p = 0.8.

Porcentaje de empresas dedicadas al sector comercioinformales
ubicadas en Lima Cercado, para el caso del problema se tiene
que p = 0.2.

Margen de error que existe en todo trabajo de investigacién, cuyo
valor fluctua entre el siguiente intervalo; 5% < € < 10% para el
caso del presente trabajo de investigacion se considera un error
del 0.06%.

Poblacion conformada por 30 empresas del sector comercio
ubicadas en zona de mesa redonda de LimaCercadorepresentada
por 150 personas entre Accionistas, propietarios, Gerentes,
administradores, Contadores y Auditores entre hombres vy
mujeres.

Tamafio éptimo de muestra a determinar.

1.642 *0.8*0.2*150

0.062 [150 - 1] + 1.642*0.8*0.2
n=66.7

Con este valor se calculo el factor de distribucion muestra (fdm) que

permite estratificar la poblacién y se obtiene el cuadro de distribucién

muestral.
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fdm = 66/150 = 0.44, por lo tanto dicho valor representa el factor de

distribucion de la muestra y se aplicé el muestreo estratificado, que se

indica a continuacion:

Tabla 02: Distribucién de la muestra

Empresa Ubicacion Total Empresas | Trabajadores | Muestra (n)

A Jr. Cusco 6 30 13
B Jr. Huallaga 4 16 7
C Jr. Miroquezada 6 38 13
D Jr. Ayacucho 5 25 11
E Jr. Ucayali 5 25 11
F Jr. Puno 4 24 11

Total 30 66

3.3. Técnicas de recoleccién de datos

3.3.1 Descripcién de losmétodos,técnicase instrumentos

Losmétodosdeinvestigacionempleados

enelprocesodeinvestigacionfueron: El
meétododescriptivoestadistico,deanalisis—sintesis,entre  otros,que
de acuerdo al desarrollo delainvestigacionse fueron dando

indistintamente.

Conrespectoalas técnicasdeinvestigacion,seaplicélaencuesta,

caracterizada por su ampliautilidadenlainvestigacionsocial por

excelencia, debidoasu utilidad,versatilidad,sencillezy
objetividaddelosdatosquese obtienemediante el
cuestionariocomoinstrumento deinvestigacion.

Enrelacidénalaentrevista,comoinstrumento
deinvestigacion,secentr6 en el  dialogointerpersonalentre
elentrevistadory elentrevistado, en una relacioncaraacara, es

decir,enformadirecta.
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3.4.

3.5.

3.3.2 Procedimientosdecomprobaciéndelavalidezyconfiabilidadde
los instrumentos.
Paragarantizarla eficaciay efectividad delos instrumentos
deinvestigacion, fundamentalmentesiestosmidencon
objetividad,precision,veracidady autenticidadaquelloquese desea
medirde las variables, se procedié con la aplicacion de una
prueba piloto a treinta (30) empresas, entre accionistas,
gerentes, administradores, contadores y auditores tributarios
independientesdeconformidadconladeterminacién dela muestra.
Asimismo; la confiabilidad ha permitido obtener los mismos
resultadosencuanto
asuaplicacionenunnumerodevecesdetres(3)alas mismas

personasen diferentesperiodosde tiempo.

Técnicas para el procesamiento y analisis de la informacion

Para elprocesamientoy analisisdelainformacion seutilizé elprograma
estadisticoinformético demayor usoenlas
cienciassociales;StaticalPackagefortheSocialSciences,
conocidoporsussiglasdeSPSS, edicionIBM® SPSS®Statistics23, version

en espaniol.

Aspectos Eticos

Enla elaboracion delatesis,sediocumplimientoalaEtica Profesional,desde
supuntodevista especulativoconlosprincipios fundamentalesdela
moralindividualy social;y elpunto devistapractico a travésdenormasy
reglasdeconductapara satisfacer elbiencomun,conjuicio
devalorqueseatribuyealascosasporsu fin existencialy alaspersonaspor
sunaturalezaracional, enmarcadas enel CddigodeEticaprofesional
delosmiembrosde losColegiosdeContadoresPublicos del pais y a
IFAC,dandoobservancia obligatoriaa lossiguientesprincipios
fundamentales:

Integridad.
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Objetividad.

Competencia profesional ydebidocuidado.

Confidencialidad.

Comportamiento profesional.
Engeneral, el desarrollosellevoacabo prevaleciendolosvalores éticos,
comoproceso integral, organizado, coherente, secuencial, yracional en
la busquedade nuevosconocimientoscon elpropdésitode encontrar
laverdado falsedaddeconjeturasycoadyuvar el desarrollo

delacienciacontable.
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4.1.

1.

CAPITULO IV: RESULTADOS

Resultados de encuesta

¢, Qué leincomoda de la normatividad tributaria?

Frecuencia | Porcentaje

Véalido Es muy compleja 32 48,5
Genera gastos 15 22,7

Otros 2 3,0

Todas las anteriores 17 25,8

Total 66 100,0

El 48.5% de los encuestados manifiesta que lo que mas le
incomoda de la normatividad tributaria es que es muy compleja. El
22.7% manifiesta que genera gastos. El 25.8% manifiesta que es muy
compleja y que genera gastos al mismo tiempo. Y un 3% manifiesta que

le incomoda otros aspectos de la normatividad tributaria.
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1., Qué le incomoda de la normatividad tributaria?

M Es muy complsia

B Genera gastos
Ootros

M Todas las anteriores

2. ¢,Como le afecta la normatividad legal en el acceso a financiamiento

a mediano plazo?

Frecuencia | Porcentaje

Véalido No me permite acceder a un financiamiento 17 25,8
No califico para un préstamo 24 36,4

Todas las anteriores 25 37,9

Total 66 100,0

El 36.4% de los encuestados manifiesta que la normatividad legal le afecta en
el acceso a financiamiento a mediano plazo pues no califica para un préstamo
y no tiene acceso al financiamiento. Un 25.8% que no pueden acceder a ningun
tipo de financiamiento.El 37.9% restante manifiesta que le afecta todas las

opciones mencionadas.
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2.;Cémo le afecta la normatividad legal en el acceso a financiamiento a mediano
plazo?

Mo me permite acceder a un
financiamiento

BEno califico para un prestamo
[CTodas las anteriores

3. .Sabe Ud. como le afecta la normatividad laboral en el acceso a

financiamiento a largo plazo?

Frecuencia | Porcentaje
Véalido Mis ingresos no me permiten pagar
. 42 63,6
beneficios laborales
No p_uedo demostrar que tengo personal 15 227
trabajando
Otros 9 13,6
Total 66 100,0

El 63.6% de los encuestados manifiesta que sus ingresos no le permiten pagar
beneficios laborales con lo cual no puede cumplir con la normatividad laboral y
no le permite reunir los requisitos para acceder a un financiamiento a largo
plazo. El 22.7% manifiesta que no puede demostrar que tiene personal
trabajando. El 13.6% restante manifiesta que otros factores laborales le

impiden acceder a un financiamiento a largo plazo.
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3.Sabe Ud. como le afecta la normatividad laboral en el acceso a financiamiento a
largo plazo?

g 'Mis ingresos no me permiten
pagar beneficios laborales

.No puedo demostrar gue
tengo personal trabajando

Octros

4. .Cémo le afecta la normatividad comercial en el acceso a

financiamiento?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido El no contar con comprobantes de pago 47 71,2
El no contar con declaracion de impuestos 14 21,2

Todas las anteriores 5 7,6

Total 66 100,0

El 71.2% manifiesta que el aspecto de la normatividad comercial que le afecta
es el no contar con comprobantes de pago lo cual no le permite el acceso al
financiamiento. El 21.2% manifiesta que el aspecto de la normatividad
comercial que le afecta es el no contar con declaracion de impuestos. El 7.6%
manifiesta que tanto el no contar con comprobantes de pago como el no contar

con declaracion de impuestos le afecta en el acceso al financiamiento.
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4.;Cémo le afecta la normatividad comercial en el acceso afinanciamiento?
.EI no contar con
comprobantes de pago

[E! ne cortar con declaracion
de impuestos

OTodas las anteriores

5. ¢,Como las exoneraciones tributarias inciden en los precios de sus
productos?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Puedo contar con precios competitivos 13 19,7

Contaria con un mejor margen para 29 43.9
negociar

Disminuye mis gastos 9 13,6

Me permitiria contar con un mayor stock 6 9,1

Todas las anteriores 9 13,6

Total 66 100,0

El 43.9% de los encuestados que las exoneraciones tributarias inciden en los
precios de sus productos pues les permitirian contar con un mejor margen para
negociar. El 19.7% manifiesta que podria contar con precios competitivos. El
13.6% manifiesta que disminuiria sus gastos. Otro 13.6% manifiesta que todas
las opciones mencionadas incidirian positivamente en su negocio. El 9.1%
restante manifiesta que le permitiria contar con un mayor stock por tener mas

liquidez para capital de trabajo.
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5.;,Como las exoneraciones tributarias inciden en los precios de sus productos?

[} Puedo contar con precios
competitivos

= Contaria con un mejor
margen para negociar

O pisminuye mis gastos

[ Me permitiria contar con un
mayor stock

O Todas las anteriores

6. .Como los beneficios tributarios inciden en los costos de sus
productos?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Me permite contar con mas liquidez 23 34,8
Disminuye mis costos 23 34,8

Mejor margen de utilidad 10 15,2

Todas las anteriores 10 15,2

Total 66 100,0

El 34.8% manifiesta que los beneficios tributarios inciden en los costos de sus
productos pues les permite contar con mas liquidez. Otro 34.8% manifiesta que
les disminuye sus costos. El 15.2% manifiesta que mejora el margen de
utilidad. Otro 15.2% restante manifiesta que todas las opciones anteriores son
validas.
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6.;,Como los beneficios tributarios inciden en los costos de sus productos?
Me permite contar con mas

u quuﬁﬂez

m Disminuye mis costos

O Mejor margen de utilicad

B Todas las anteriores

7. .,Como los incentivos tributarios inciden en los volumenes de

compra de sus productos?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Permite con mayor capital de trabajo 21 31,8
Permite contar con mayor liquidez 27 40,9

Mejora la negociacién con proveedores 8 12,1

Todas las anteriores 10 15,2

Total 66 100,0

El 40.9% de los encuestados manifiesta que los incentivos tributarios inciden
en los volimenes de compra de sus productos y les permiten contar con mayor
liquidez. El 31.8% manifiesta que les permite contar con mayor capital de
trabajo. El 15.2% manifiesta que todas las opciones son validas. EI 12.1%
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manifiesta que los incentivos tributarios inciden en los volumenes de compra de

sus productos y mejora la negociacidén con proveedores.

7., Como los incentivos tributarios inciden en los volumenes de compra de sus
productos?

.FeLmi_te con mayor capital de
rabajo

Permite contar con mayor
.quuidez

DMejora la negociacion con
proveedores
M Todas las anteriores

8. ¢,Como los fraccionamientos tributarios inciden en las obligaciones

fiscales?

Vélido Es una facilidad de pago

Ofrece plazos de acuerdo a nuestras
posibilidades

Nos permite cumplir con las obligaciones
tributarias

Todas las anteriores
Total

Frecuencia | Porcentaje
11 16,7

20 30,3

27 40,9

8 12,1

66 100,0

El 40.9% de los encuestados manifiesta que los fraccionamientos tributarios si

inciden en las obligaciones fiscales pues les permite cumplir con sus
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obligaciones tributarias. El 30.3% manifiesta que le ofrece plazos de acuerdo a
sus posibilidades. El 16.7% manifiesta que es una facilidad de pago. El restante

12.1% manifiesta que todas las opciones son validas.

8.;.Cémo los fraccionamientos tributarios inciden en las obligaciones fiscales?

MEs una facilidad de pago
.Ofrece plazos de acuerdo a
nuestras posibilicades
DNcs permite cumplir con con
las ohligaciones tributarias
W Todas las arteriores

9. ¢,Como los créditos por gastos de capacitacion inciden en la
rentabilidad de la empresa?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Permite contar con personal capacitado y

eficiente 22 333
Mayor productividad 37 56,1
Mayor eficiencia 7 10,6
Total 66 100,0

El 56.1% de los encuestados manifiesta que los créditos por gastos de
capacitacion inciden en la rentabilidad de la empresa pues se obtiene mayor
productividad. ElI 33.3% manifiesta que les permite contar con personal
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capacitado y eficiente. El 10.6% restante manifiesta que les permite una mayor
eficiencia por el personal mejor capacitado.

9.;,Como los créditos por gastos de capacitacién inciden en la rentabilidad de la
empresa?

.Permite contar con personal
capacitado y eficiente

BEmayor productividad
CMayor eficiencia

10. ¢Cbmo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la
liquidez de la empresa?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Permite mayor disponibilidad de capital 41 62,1
Permite disminuir gastos 25 37,9

Total 66 100,0

El 62.1% de los encuestados manifiesta que los créditos por gastos de
capacitacion inciden en la liquidez de la empresa pues permite contar con
mayor disponibilidad de capital. EI 37.9% manifiesta que le permite disminuir
sus gastos.
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10.;,Como los créditos por gastos de capacitacion inciden en la liquidez de la
empresa?

Permite mayor disponibiiciacd
u de capital Y P

B Permite disminuir gastos

11. ¢Cbémo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la

productividad de la empresa?

Frecuencia | Porcentaje
Vélido Mejora el proceso de produccién por contar
> 34 51,5
con personal eficiente
Mejora la calidad de producto por mejora de 32 485
proceso
Total 66 100,0

El 51.5% de los encuestados manifiesta que los créditos por gastos de
capacitacion inciden en la productividad de la empresa pues mejora el proceso
de produccion por contar con personal eficiente. El 48.5% restante de los
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encuestados manifiesta que los créditos por gastos de capacitacion inciden en

la productividad de la empresa pues mejora la calidad de producto por mejora
de proceso

11.;Cédmo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la productividad de
laempresa?

Mejora el proceso de
Wproduccién por contar con

personal eficients

Mejora la calidad de
Bproducto por mejora de

proceso

12. ¢Coémo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la
eficiencia de la empresa?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Al ~contar  con personal capacitado se 51 773
mejora los procesos ’

La empresa disminuye sus costos y gastos 15 22,7

Total 66 100,0

El 77.3% de los encuestados manifiesta que los créditos por gastos de
capacitacion inciden en la eficiencia de la empresa pues al contar con personal

capacitado se mejora los procesos. El 22.7% menciona que los créditos por
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gastos de capacitacion inciden en la eficiencia de la empresapuesdisminuye
Sus costos y gastos

12.;Como los créditos por gastos de capacitacion inciden en la eficiencia de la
empresa?

Al contar con personal
capacitado se mejora los
pProcesos

m La empresa disminuye sus
costos y gastos

13. ¢Cbmo la inclusion de la Empresa Individual de Responsabilidad
Limitada (E.l.R.L.) en el nuevo Régimen Unico Simplificado (R.U.S.)
le da méas accesibilidad al sistema tributario?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Mayor facilidad para acceder a la
formalidad 46 69,7
Menores tramites burocréaticos 12 18,2
Disminuye el monto a pagar 8 12,1
Total 66 100,0

El 69.7% de los encuestados manifiesta que la inclusion de la EIRL en el nuevo

rus le da mas accesibilidad al sistema tributario pues existe mayor facilidad
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para acceder a la formalidad. El 18.2% manifiesta que existe menores tramites
burocréticos. El 12.1% afirma que disminuye los montos a pagar por tributos.

13.iCémo lainclusién de la EIRL en el nuevo rus le da mas accesibilidad al
sistema tributario?

Mayor facilidad para
u acceder a la formalicac

= Menores tramites
burocraticos

(| Disminuye el monto a pagar

14. ¢Cbmo la inclusién de la EIRL en el nuevo rus le da una mayor

simplicidad en el cumplimiento de las obligaciones tributarias?.

Frecuencia | Porcentaje

Valido Mayor sencillez para cumplir con los 20 303
tributos

Menos complejidad en la normatividad 38 57,6

Mayor accesibilidad 8 12,1

Total 66 100,0

El 57.6% de los encuestados manifiesta que la inclusién de la EIRL en el nuevo

rus le da una mayor simplicidad en el cumplimiento de las obligaciones
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tributarias pues existe menos complejidad en la normatividad. EI 30.3%
manifiesta que existe mayor sencillez para cumplir con los tributos. El 12.1%

restante manifiesta que permite una mayor accesibilidad.

14.;Como lainclusién de la EIRL en el nuevo rus le da una mayor simplicidad en
el cumplimiento de las obligaciones tributarias?.

[ ill li

Bon los tributos |

Menos complejidad en la
.normati\ridad

DMa\,ror accesibiidad

15. ¢Cbébmo la inclusion de la EIRL en el nuevo rus incide en la

reduccion de costos por cumplimiento tributario?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Implica menores impuestos 52 78,8
Disminucion de costos en asesoria contable 11 16,7
Menores tramites 3 4,5

Total 66 100,0

El 78.8% de los encuestados manifiesta que la inclusién de la EIRL en el

nuevo rus incide en la reduccion de costos por cumplimiento tributario pues
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implica menores impuestos. El 16.7% manifiesta que disminuye sus costos en
asesoria contable. El 4.5% manifiesta que son menores tramites.

15.;,Como la inclusiéon de la EIRL en el nuevo rus incide en lareduccién de
costos por cumplimiento tributario?

| Implica menores impuestos

= Disminucion de costos en
asesoria contable

tenores tramites

16. ¢CoOmo la inclusién de la EIRL en el nuevo rus incide en la

ampliacion de la base tributaria?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Incrementa la formalizacion 23 34,8
Facilita la creacion de nuevas empresas 12 18,2
Incrementa la recaudacion 31 47,0

Total 66 100,0

El 47% de los encuestados manifiesta que la inclusién de la EIRL en el nuevo
rus incide en la ampliacion de la base tributaria pues se incrementa la
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recaudacion. El 34.8% manifiesta que se incrementa la formalizacion. El 18.2%

restante manifiesta que facilita la creacion de nuevas empresas.

16.; Coémo la inclusién de la EIRL en el nuevo rus incide en la ampliacién de la
base tributaria?

M incrementa la formalizacidn
[ Facilta la creacién de
NUEVAs empresas

Oincremerta la recaudacisn

17. Sabe Ud, ¢(Como el acceso al financiamiento le da una mayor
competitividad?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Mayor inversion en activos fijos 14 21,2
Mayor inversion en capital de trabajo 47 71,2

Mayor posicionamiento 5 7,6

Total 66 100,0

El 71.2% de los encuestados manifiesta que el acceso al financiamiento le da

una mayor competitividad pues tendria mayor inversién para capital de trabajo.
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El 21.2% manifiesta que tendria mayor inversion para activos fijos. El restante

7.6% manifiesta que le daria un mayor posicionamiento.

17.Sabe Ud, ;Como el acceso al financiamiento le da una mayor competitividad?
[ I'Tl_.:}g;or inversion en activos

= Mayor inversian en capital
de trabajo

a Mayor posicionamiento

18. Sabe Ud., (,Como el acceso al financiamiento le da un mayor poder

de negociacion con los clientes?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Mejor calidad de productos 20 30,3
Mejores precios 18 27,3
Mayores descuentos 28 42,4

Total 66 100,0
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El 42.4% de los encuestados manifiesta que el acceso al financiamiento le da
un mayor poder de negociacién con los clientes pues se puede obtener
mejores descuentos. El 30.3% manifiesta que les permite obtener productos de

mejor calidad. El 27.3% manifiesta que les permite mejores precios.

18.Sabe Ud, ;Como el acceso al financiamiento le da un mayor poder de
negociaciéon con los clientes?

| Mejor calidad de productos
B Mejores precios
O Mayores descuentos

19. Sabe Ud., ¢Como el acceso al financiamiento le da un mayor poder

de negociacion con los proveedores?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Mejora el volumen de ventas 9 13,6
Mejora el nivel de precios 15 22,7
Mayores margenes 42 63,6

Total 66 100,0
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El 63.6% de los encuestados manifiesta que el acceso al financiamiento
le da un mayor poder de negociacion con los proveedores pues les da mayores
margenes. El 22.7% manifiesta que mejora el nivel de precios. El restante

13.6% manifiesta que mejora su volumen de ventas.

19.8abe Ud, ;Como el acceso al financiamiento le da un mayor poder de
nhegociacién con los proveedores?

| Mejora el volumen de ventas
B mejora &l nivel de precios
Omayores margenes

20. Sabe Ud., (Como el acceso al financiamiento le da una mayor
opcion parainsertarse en el mercado?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Apertura de sucursales 7 10,6
Ampliacion y diversidad de productos 50 75,8
Mejores canales de distribucion 9 13,6

Total 66 100,0
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El 75.8% de los encuestados manifiesta que el acceso al financiamiento
le da una mayor opcidén para insertarse en el mercado pues permite una
ampliacion y diversidad de productos. El 13.6% manifiesta que les permite
contar con mejores canales de distribucion. El restante 10.6% manifiesta que le

permite la apertura de sucursales.

20.Sabe Ud, ;Como el acceso al financiamiento le da una mayor opcidén para
insertarse en el mercado?

[} Apertura de sucursales
.Ampliacién y civersidac de
productos

Mejores canales de
distribucion

21. Sabe Ud. ¢(Como la formalizacién le da una mayor oportunidad para
contar con precios competitivos?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Mayor garantia 13 19,7
Mayor fiabilidad 14 21,2
Mejores créditos 39 59,1

Total 66 100,0

92



El 59.1% de los encuestados manifiesta que la formalizacién le da una mayor
oportunidad para contar con mejores créditos. El 21.2% manifiesta que le da
mayor fiabilidad ante los clientes. El 19.7% manifiesta que le da mas garantia a

los clientes.

21.Sabe Ud. ;Cémo la formalizaciéon le da una mayor oportunidad para contar
con precios competitivos?

W tayor garantia
B mayor fiabilidad
a Mejores creditos

22. Sabe Ud. (Como la formalizacion le da una mayor oportunidad para
contar con productos competitivos?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Mejor calidad de productos 5 7,6
Mayor variedad de productos 11 16,7
Acceso a créditos comerciales 38 57,6

Todas las anteriores 12 18,2

Total 66 100,0
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El 57.6% de los encuestados manifiesta que la formalizacion le da una
mayor oportunidad para contar con productos competitivos pues le permite
mayor acceso a créditos comerciales. El 18.2% manifiesta que todas las
opciones son validas. El 16.7% manifiesta que le permite contar con mayor
variedad de productos. El 7.6% manifiesta que le permite contar con productos
de mejor calidad.

22.Sabe Ud. ;Cémo la formalizacién le da una mayor oportunidad para contar
con productos competitivos?

| Mejor calidad de productos
[ Mayor variedad de
productos

O Acceso a creditos
comerciales

M Todas las anteriores

23. Sabe Ud. (Como la formalizacion le da una mayor oportunidad para

disminuir sus costos?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Créditos a menores tasas de interés 16 24,2
Credibilidad ante proveedores 33 50,0
Mejores precios de compra 3 4,5

Todas las anteriores 14 21,2

Total 66 100,0
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El 50% de los encuestados manifiesta que la formalizacion le da una

mayor oportunidad para disminuir sus costos pues le da una mayor credibilidad

ante los proveedores. El 24.2% manifiesta que le permite obtener créditos a

menores tasas de interés. El 21.2% menciona que todas las opciones son

vélidas. El 4.5% restante manifiesta que les permite mejores precios de

compra.

23.Sabe Ud. ;Cémo la formalizacion le da una mayor oportunidad para disminuir
sus costos?

24.
posicionarse en el mercado?

de interes

proveedores

] Creditos a menores tasas
= Credibilictad ante

| Mejores precios de compra
M Todas las anteriores

Sabe Ud. ;{Cémo la formalizacién le da una mayor oportunidad para

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Mejora la imagen empresarial 8 12,1

Mejora la credibilidad ante cliente vy 34 515
proveedores

Mayor respaldo 7 10,6

Todas las anteriores 17 25,8

Total 66 100,0
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El 51.5% de los encuestados manifiesta que la formalizacion le da una

mayor oportunidad para posicionarse en el mercado pues mejora la credibilidad

ante cliente y proveedores. El 25.8% manifiesta que todas las opciones son

validas. El 12.1% manifiesta que mejora la imagen empresarial. El 10.6%

restante menciona que le da un mayor respaldo.

24.Sabe Ud. ;Cémo la formalizacién le da una mayor oportunidad para
posicionarse en el mercado?

B Mejora la imagen
empresarial

= Mejora la credibilidad ante
clierte ¥ proveedores

O Mayaor respaldo
M Todas las anteriores

25. Sabe Ud. ¢Como un mejor poder de negociacion con los clientes

incide en lainsercién de su empresa en el mercado local?

Frecuencia | Porcentaje

Véalido Amplia la cartera de clientes 2 3,0
Fideliza a los clientes 11 16,7

Mejora la imagen 24 36,4

Mayor credibilidad 14 21,2

Todas las anteriores 15 22,7

Total 66 100,0
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El 36.4% de los encuestados manifiesta que un mejor poder de

negociacion con los clientes incide en la insercibn de su empresa en el

mercado local pues mejora la imagen empresarial. El 22.7% manifiesta que

todas las opciones son validas. El 21.2% manifiesta que le da una mayor

credibilidad. EI 16.7% manifiesta que le permite fidelizar a los clientes. ElI 3%

manifiesta que le permite ampliar la cartera de clientes.

25.Sabe Ud. ;Como un mejor poder de negociacion con los clientes incide enla
insercion de su empresa en el mercado local?

.Amplia la cartera de clientes
EFideliza a los clientes
DMejora la imagen

W mayor credibilidad

O Todas las anteriores

26. Sabe Ud. {Como un mejor poder de negociacién con proveedores

incide en la disminucién de sus costos?

Valido Permite lograr menores precios
Permite mayor volumen de compra
Permite negociar créditos
Total

Frecuencia | Porcentaje
41 62,1

2 3,0

23 34,8

66 100,0
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El 62.1% de los encuestados manifiesta que un mejor poder de negociacion
con proveedores incide en la disminucion de sus costos. El 34.8% manifiesta
que le permite negociar créditos. El 3% restante manifiesta que le permite un

mayor volumen de compra.

26.8abe Ud. ; Como un mejor poder de negociacion con proveedores incide en la
disminucién de sus costos?

[} Permite lograr menores
precios

= Permite mayor volumen de
compra

O rermite negociar creditos

27. Sabe Ud. ;Cémo un mejor poder de negociacion con intermediarios

incide en lainsercion de su empresa en el mercado internacional?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Permite ampliar el area geogréfica de
influencia P 9509 20 30,3
Permite expandir el mercado 20 30,3
Mayor presencia en el mercado 26 39,4
Total 66 100,0
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El 39.4% de los encuestados manifiesta que un mejor poder de negociacion
con intermediarios incide en la insercibn de su empresa en el mercado
internacional y le permite lograr una mayor presencia en el mercado. El 30.3%
de los encuestados manifiesta que le permite expandirseenel mercado. Otro
30.3% manifiesta que le permite a la empresa ampliar el area geografica de

influencia.

27.Sabe Ud. ;Cémo un mejor poder de negociacion con intermediarios incide en
lainsercion de su empresa en el mercado internacional?
.F‘erm'rte ampliar el area
geografica de infuencia
B Permite expandir e mercado

O Mavyor presencia en el
mercado

28. Sabe Ud. ¢Como un mejor poder de negociacién con los

colaboradores incrementa la productividad de su empresa?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Mejora la lealtad del personal 22 33,3
Mejora la identificacion del personal con la

emeresa P 26 39.4

Menor rotacion de personal 18 27,3

Total 66 100,0
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El 39.4% manifiesta que un mejor poder de negociacidén con los colaboradores
incrementa la productividad de su empresa pues mejora la identificacion del
personal con la empresa. El 33.3% manifiesta que mejora la lealtad del

personal. El 27.3% restante manifiesta que disminuye la rotacién de personal.

28.Sabe Ud. ; Como un mejor poder de negociacién con los colaboradores
incrementa la productividad de su empresa?

[ Mejora la leattad del
personal

=] Mejora a identificacion del
personal con la empresa

O menor rotacian de personal

29. Sabe Ud. {Cémo la formalizacion le permite una mejor insercion en
el mercado local?

Frecuencia | Porcentaje

Vélido Por la mayor credibilidad 16 24,2
Por la mayor fiabilidad 7 10,6

Por la legalidad de la empresa 43 65,2

Total 66 100,0
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El 65.2% de los encuestados manifiesta que la formalizacién le permite
una mejor insercion en el mercado local por la legalidad de la empresa. El
24.2% de los encuestados manifiesta que le da una mayor credibilidad. El

10.6% manifiesta que le permite una mayor fiabilidad frente al cliente.

29.Sabe Ud. ;Cémo laformalizacién le permite una mejor insercion en el
mercado local?

Wroria mayor credibilicad
B Por la mayor fiahilidad

Por la legalidad de la
empresa

30. Sabe Ud. ¢(Como la formalizacién le permite ampliar su area

geografica de influencia a nivel nacional?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Mayor opcion de abrir nuevos puntos de 3 121
venta ’
Mayor garantia de los productos 7 10,6
Opcidén a contactar con distribuidores 51 77,3

Total 66 100,0
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El 77.3% de los encuestados manifiesta que la formalizacion le permite ampliar
su &rea geogréfica de influencia a nivel nacional pues le da opcién de contactar
con distribuidores. El 12.1% manifiesta que le da una mayor opcion de abrir
nuevos puntos de venta. El 10.6% restante manifiesta que da mayor garantia a

sus productos.

30.8abe Ud. ;Como la formalizacién le permite ampliar su area geografica de
influencia a nivel nacional?

Mayor opcion de abrir
L nuevos puntos de venta
Mayaor garantia de los

| productos
m| Opcion a contactar con
distribuiclores

31. Sabe Ud. (Cémo la formalizacién le permite una mejor insercion en

el mercado internacional?

Frecuencia | Porcentaje

Valido Mayor opcion de abrir nuevos puntos de 5 76
venta ’

Mayor garantia de los productos 7 10,6

Opcidén a contactar con distribuidores 54 81,8

Total 66 100,0
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El 81.8% de los encuestados manifiesta que la formalizacién le permite
una mejor insercion en el mercado internacional pues le opcién a contactar con
distribuidores. El 10.6% manifiesta que da una mayor garantia a sus productos
y el restante 7.6% manifiesta que le da mayor opcion a ampliarse con mayores

puntos de venta.

31.Sabe Ud. ; Como la formalizacion le permite una mejor insercion en el
mercado internacional?

Mayor opcion de alarir
u nuevos puntos de venta
Mayor garantia ce los

= productos
m| Opcion a contactar con
distribuidores

32. Sabe Ud. ;Cémo la formalizacion le permite un mejor insercion en

el mercado global?

Frecuencia | Porcentaje
Véalido Mayor reconocimiento por empresas
. 35 53,0
trasnacionales
Mayores ventas por demanda 4 6,1
Presencia en mercados internacionales 27 40,9
Total 66 100,0
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El 53.0% de los encuestados manifiesta que la formalizacion le permite
una mejor insercion en el mercado global pues se logra un mayor
reconocimiento por empresas trasnacionales. El 40.9% manifiesta que le da
una mayor presencia en los mercados internacionales. El 6.1% manifiesta que

obtienen mayores ventas por una mayor demanda.

32.Sabe Ud. ;Como la formalizacion le permite un mejor insercién en el mercado
global?

| Mayor reconocimierto por
empresas trasnacionales

[ Mayores ventas por

demanda

O Presencia en mercados
internacionales

4.2. Contrastacion de hipotesis
Para contrastar las hipotesis planteadas se uso la distribucidn ji cuadrada pues

los datos para el analisis se encuentran clasificados en forma categérica.

La estadistica ji cuadrada es adecuada porque puede utilizarse con variables

de clasificacion o cualitativas como la presente investigacion:
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4.2.1. Hipotesis General

H1:

HO:

La Politica Fiscal Sl incide en la formalizacion de las MYPES en
el sector Comercio de Lima Cercado.
La Politica Fiscal NO incide en la formalizacion de las MYPES

en el sector Comercio de Lima Cercado.

¢Qué le incomoda de la normatividad tributaria?*21. Sabe Ud. (Cémo la

formal|zaC|on le da una mayor oportunidad para contar con precios competitivos? tabulacion

cruzada
Recuento
21. Sabe Ud. ¢ Cémo la formalizacién le
da una mayor oportunidad para contar con
precios competitivos?
Mejores
Mayor garantia | Mayor fiabilidad | créditos Total
1. ¢Qué le Es muy compleja 13 0 19 32
incomoda dela  Genera gastos 0 2 13 15
normatividad Otros 0 0 2 2
tributaria? .
Todas las anteriores 0 12 5 17
Total 13 14 39 66

Para probar la hipotesis planteada se ha seguido el siguiente

procedimiento:

1.
2.

Suposiciones: La muestra es una muestra aleatoria simple.
Estadistica de prueba: La estadistica de prueba es:
(O = EIJ )

E

i= ij

m

F TR

Distribucién de la estadistica de prueba: cuando Ho es verdadera,

=]

X2?sigueuna distribucién aproximada de ji-cuadrada con (4-1) (3-1) =
6 grado de libertad y un nivel de significancia de 0.05.
Regla de decision: Rechazar hipotesis nula (Ho) si el valor calculado

2
de £ es mayor o igual a 12.591

Céalculo de la estadistica de prueba: Al desarrollar la férmula
tenemos:

» (O —Ey)’

T B 246,034

Decision estadistica: Dado que 46,034>12.591, se rechaza Ho.
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Se acepta la Ho

Se rechaza la Ho

12.59146,034

7. Conclusion:La Politica Fiscal Sl incide en la formalizacion de las
MYPES en el sector Comercio de Lima, 2015.

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintotica
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 46,0342 ,000
Razén de verosimilitud 51,087 ,000
Asociacion lineal por lineal ,299 ,584
N de casos validos 66
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1.;Qué le incomoda de la normatividad tributaria?

4.2.2. Hipotesis especifica 1

H1: La modificacion de las normas centrales del sistema tributario Sl
inciden significativamente en el acceso al financiamiento en las
MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

HO: La modificacion de las normas centrales del sistema tributario NO
inciden significativamente en el acceso al financiamiento en las

MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

2. ¢Cémo le afecta la normatividad legal en el acceso a financiamiento a mediano plazo?*17. Sabe

uUd, ¢Como el acceso al financiamiento le da una mayor competitividad? tabulacion cruzada
Recuento

17. Sabe Ud, ¢ Como el acceso al financiamiento
le da una mayor competitividad?
Mayor inversién Mayor
Mayor inversion en capital de posicionamient
en activos fijos trabajo 0 Total
2. ¢, Coémo le No me permite
afecta la acceder a un 0 17 0 17
normatividad legal en financiamiento
el acceso a No califico para un
financiamiento a préstamo 13 1 0 24
mediano plazo?
Toda; las 1 19 o5
anteriores
Total 14 47 5 66
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Para probar la hipétesis planteada seguiremos el siguiente
procedimiento:
1. Suposiciones: La muestra es una muestra aleatoria simple.

2. Estadistica de prueba: La estadistica de prueba es:

3. Distribucion de la estadistica de prueba: cuando Ho es verdadera,
X2sigueuna distribuciéon aproximada de ji-cuadrada con (3-1) (3-1) =
4 grado de libertad y un nivel de significancia de 0.05.

4. Regla de decision: Rechazar hipoétesis nula (Ho) si el valor calculado

2
de ¥ es mayor o igual a 9.48
5. Célculo de la estadistica de prueba: Al desarrollar la formula

tenemos:

i = 31,815

6. Decision estadistica: Dado que 31,815>9.48, se rechaza Ho.

Se rechaza la Ho

Se acepta la Ho

9.48731,815

7. Conclusién:La modificacion de las normas centrales del sistema
tributario Sl inciden significativamente en el acceso al financiamiento

en las MYPES comercializadoras de Lima Cercado.
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Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintética
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 31,8152 4 ,000
Razén de verosimilitud 35,068 4 ,000
Asociacién lineal por lineal 2,310 1 ,129
N de casos validos 66

Grafico de barras

20+ 17.Sabe Ud, ; Como el
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Recuento

fijos
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10
5
0
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un financiamiento prestamo

2.;Como le afecta la normatividad legal en el acceso a
financiamiento a mediano plazo?

4.2.3. Hipotesis especifica 2
H1: Los beneficios tributarios Sl inciden significativamente en la
mayor competitividad en las MYPES comercializadoras de Lima

Cercado.
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HO: Los beneficios tributarios NO inciden significativamente en la
mayor competitividad en las MYPES comercializadoras de Lima

Cercado.

6. ¢,Cémo los beneficios tributarios inciden en los costos de sus productos?*22. Sabe
Ud. (Como la formalizacién le da una mayor oportunidad para contar con productos
competitivos? tabulacion cruzada

Recuento
22. Sabe Ud. ¢ Como la formalizacién le da una mayor
oportunidad para contar con productos competitivos?
Todas
las
Mejor calidad | Mayor variedad | Acceso a créditos | anteriore
de productos | de productos comerciales S Total
6. Me permite
¢C6 contar con 1 0 10 12 23
mo los mas liquidez
beneficios Disminuve
tributarios mis COSt)(;S 4 2 17 0 23
inciden en :
los costos de Ic\j/lee Juotglirg:égen 0 4 6 0 10
sus
productos? TOdaTS las 0 5 5 0 10
anteriores
Total 5 11 38 12 66

Para probar la hipétesis planteada seguiremos el siguiente

procedimiento:

1. Suposiciones: La muestra es una muestra aleatoria simple.

2. Estadistica de prueba: La estadistica de prueba es:

Zz :i 4 (Oij _Eij)2

i=1 j=1 Eij
3. Distribucion de la estadistica de prueba: cuando Ho es verdadera,

X2sigueuna distribucién aproximada de ji-cuadrada con (4-1) (4-1) =

9 grado de libertad y un nivel de significancia de 0.05.

4. Regla de decision: Rechazar hipétesis nula (Ho) si el valor calculado

2
de ¥ es mayor o igual a 16.92
5. Célculo de la estadistica de prueba: Al desarrollar la formula

tenemos:
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0, o (0, ~E,)’
ZZ :Z . ] = ]
= i =43,805

6. Decision estadistica: Dado que 43,805>16.92, se rechaza Ho.

Se rechaza la Ho

8e acepta la Ho

16.91943,805

7. Conclusion:Los beneficios tributarios Sl inciden significativamente en

la mayor competitividad en las MYPES comercializadoras de Lima

Cercado.
Pruebas de chi-cuadrado
Sig. asintotica (2
Valor gl caras)

Chi-cuadrado de Pearson 43,8052 9 ,000
Razén de verosimilitud 48,185 9 ,000
Asociacion lineal por lineal 11,437 1 ,001
N de casos validos 66
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Grafico de barras
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6.;Como los beneficios tributarios inciden en los

costos de sus productos?

4.2.3. Hipotesis especifica 3

22.Sabe Ud. ; Cédmo la
formalizacion le da una
mayor oportunidad para
contar con productos
competitivos?

Mejor calidad de productos
WMayor variedad ce
productos

Acceso a creditos
comerciales

Todas las anteriores

H1l: Los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra el
Impuesto a la Renta de tercera categoria Sl inciden
significativamente en el mejor poder de negociacién en las
MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

HO: Los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra el
Impuesto a la Renta de tercera categoria NO inciden
significativamente en el mejor poder de negociacion en las
MYPES comercializadoras de Lima Cercado.

9. ¢Cémo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la rentabilidad de la empresa?*26. Sabe Ud.
¢,Coémo un mejor poder de negociacion con proveedores incide en la disminucion de sus costos? tabulacion
cruzada

Recuento
26. Sabe Ud. ¢ Cémo un mejor poder de negociacién con
proveedores incide en la disminucién de sus costos?
Permite mayor
Permite lograr volumen de Permite negociar
menores precios compra créditos Total
9. ¢Como los  Permite
créditos por gastos contar con
de capacitacién personal 17 0 5 22
inciden en la capacitado y
rentabilidad de la eficiente
empresa? Mayor
productividad 19 1 o 37
Mayor 5 1 7
eficiencia
Total 41 2 23 66
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Para probar la hipétesis planteada seguiremos el siguiente
procedimiento:
1. Suposiciones: La muestra es una muestra aleatoria simple.

2. Estadistica de prueba: La estadistica de prueba es:

3. Distribucion de la estadistica de prueba: cuando Ho es verdadera,
X2sigueuna distribucién aproximada de ji-cuadrada con (3-1) (3-1) =
4 grado de libertad y un nivel de significancia de 0.05.

4. Regla de decision: Rechazar hipoétesis nula (Ho) si el valor calculado

2
de ¥ es mayor o igual a 9.4878
5. Célculo de la estadistica de prueba: Al desarrollar la férmula

tenemos:

i = 8,292

6. Decision estadistica: Dado que 8,292>7.48, se rechaza Ho.

Se rechaza la Ho

S8e acepta la Ho

8,292 7.48

7. Conclusién:Los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra
el Impuesto a la Renta de tercera -categoria Sl incide
significativamente en el mejor poder de negociacién en las MYPES

comercializadoras de Lima Cercado
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Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintética
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 8,2922 4 ,081
Razén de verosimilitud 7,796 4 ,099
Asociacion lineal por lineal 1,455 1 ,228
N de casos validos 66

424,
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HO:

Grafico de barras

26.5abe Ud. ¢ Como
un mejor poder de
negociacion con
roveedores incide en
a disminucidn de sus
costos?

Permte lograr menores
precios

:Permrte mayar volumen de
compra

[ Permite negociar creditos

Recuento

1
Permite contar con Mayor productividacd Mayor eficiencia
personal capacitado y
eficiente

9.;.Como los créditos por gastos de capacitacion
inciden en la rentabilidad de la empresa?

Hipdtesis especifica 4

La inclusion de la E..R.L. en el Nuevo RUS SI incide
significativamente en la insercién en el mercado en las MYPES
comercializadoras de Lima Cercado.

La inclusion de la E.ILR.L. en el Nuevo RUS NO incide
significativamente en la insercién en el mercado en las MYPES

comercializadoras de Lima Cercado
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13.

¢Cémo lainclusion de la EIRL en el nuevo rus le da mas accesibilidad al sistema

tributario?*29. Sabe Ud. ¢(Cémo la formalizacién le permite una mejor inserciéon en el mercado

local? tabulacién cruzada

Recuento
29. Sabe Ud. ¢ Como la formalizacién le permite
una mejor inserciéon en el mercado local?

Por la mayor Por la mayor | Por la legalidad

credibilidad fiabilidad de la empresa Total
13. Mayor facilidad

¢CO0 para acceder a 16 7 23 46

mo la la formalidad

da mas

inclusiébn de  Menores
la EIRL en el tramites 0 0 12 12
nuevo rusle  pyrocraticos

- Disminuye el
accesibilidad
) monto a pagar
al sistema pag 0 0 8 8
tributario?
Total 16 7 43 66

Para probar la hipétesis planteada seguiremos el siguiente

procedimiento:

1.
2.

Suposiciones: La muestra es una muestra aleatoria simple.
Estadistica de prueba: La estadistica de prueba es:

Zz :i -” (Oij ;Eij)z
i=1 j=1 ij
Distribucién de la estadistica de prueba: cuando Ho es verdadera,
X2sigueuna distribucién aproximada de ji-cuadrada con (3-1) (3-1) =
4 grado de libertad y un nivel de significancia de 0.05.

Regla de decision: Rechazar hipotesis nula (Ho) si el valor calculado

2
de £ es mayor o igual a 9.487
Calculo de la estadistica de prueba: Al desarrollar la férmula
tenemos:

n 2, (0, —E,)’
ZZ :Z ] = 1]
i=1 j=1

i = 15,349
Decision estadistica: Dado que 15,349>9.487, se rechaza Ho.
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Se acepta la Ho

Se rechaza la Ho

9.487

Conclusioén:

La inclusion de la E.lL.R.L.

15,349

en el

Nuevo RUS SIi

incide

significativamente en la insercion en el mercado en las MYPES

comercializadoras de Lima Cercado.

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintotica
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 15,3492 ,004
Razén de verosimilitud 21,569 ,000
Asociacion lineal por lineal 11,552 ,001
N de casos validos 66
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CAPITULO V: DISCUSION DE RESULTADOS

Los resultados de la presente investigacion, fueron obtenidos a través de
encuestas a 66 personas entre Accionistas, Gerentes, administradores,
Contadores y Auditores Tributarios Independientes delas MYPES del sector
Comercio de Lima Cercado quedando registro de todas las actividades

mencionadas por medio de cuestionarios llenados.

Las técnicas empleadas permitieron realizar el analisis de fiabilidad
correspondiente, certificando la validez de los resultados que se consiguieron,

Nuestros resultados muestran que el personal encuestado esta de acuerdo en
que la Politica Fiscal Sl incidird en la formalizacion de las MYPES en el sector

Comercio de Lima Cercado.

Asimismo los resultados muestran que la adecuacion de las normas centrales
del sistema tributario a la realidad actual lograra que se incremente la
formalizacion de las MYPES. Asimismo el otorgamiento de beneficios
tributarios lograra mejorar la rentabilidad en las MYPES. También que la
aplicacion de los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra el
Impuesto a la Renta de tercera categoria lograra mejorar la productividad en
las MYPES. Asimismo que la inclusién de la E.l.R.L. en el Nuevo RUS permitira

mejorar la liquidez en las MYPES.

Nuestros resultados guardan relacién con Portocarrero y otros (2006) que
menciona que en los proximos afios se debe aplicar una reforma tributaria
integral que amplie la base tributaria, mejore la equidad, logre una buena
administracion tributaria, y promueva la eficiencia y la transparencia en el
manejo del gasto publico. En la literatura econdmica, existe un consenso sobre
la necesidad del equilibrio fiscal para alcanzar un crecimiento sostenible de la
economia. ¢Qué medidas se deben implementar para mantener la
sostenibilidad de la actual situacion fiscal? Para contestar esta pregunta, se

debe analizar los factores que han contribuido a la mejora fiscal de los ultimos
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afnos; es decir, si este logro puede ser atribuido a las reformas, a los cambios
estructurales o al presente boom de los precios de las exportaciones.

Asimismo es importante mencionar a Arias (2011) que afirma que desde el
punto de vista macroeconémico, la politica fiscal debe cumplir un rol de
estabilizacion, vale decir, la politica fiscal debe procurar ser expansiva en
periodos de contraccion del ciclo y debe procurar ser contractiva en periodos
de expansion del mismo. Durante la reciente crisis financiera mundial, nuestro
pais pudo enfrentar con relativo éxito la recesion mundial porque se pudo
aplicar una politica fiscal expansiva financiada con los ahorros de los superavits
fiscales generados en el periodo de bonanza. Pero el rol de la politica fiscal no
es solo el de la estabilizacion, también tiene la importante funcion de promover
la equidad. Para ello, tiene dos instrumentos: los impuestos y el gasto publico.
La tributacién debe permitir recaudar lo necesario para financiar el gasto
publico, y, ademas, debe contribuir a mejorar la distribucion del ingreso. Por
otro lado, el gasto publico debe orientarse a generar las condiciones para el
crecimiento, a través de la inversiéon en infraestructura, pero, al mismo tiempo,

brindar servicios a los mas necesitados.

Por otro lado Loayza (2006) menciona que la informalidad es la forma
distorsionada con la que una economia excesivamente reglamentada responde
tanto a los choques que enfrenta como a su potencial de crecimiento. Se trata
de una respuesta distorsionada porque la informalidad supone una asignacion
de recursos deficiente que conlleva la pérdida, por lo menos parcial, de las
ventajas que ofrece la legalidad: la proteccién policial y judicial, el acceso al
crédito formal, y la capacidad de participar en los mercados internacionales.
Por tratar de eludir el control del estado, muchas empresas informales siguen
siendo empresas pequefias con un tamafio inferior al éptimo, utilizan canales
irregulares para adquirir y distribuir bienes y servicios, y tienen que utilizar
recursos constantemente para encubrir sus actividades o sobornar a

funcionarios publicos. Por otra parte, la informalidad induce a las empresas
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formales a usar en forma mas intensiva los recursos menos afectados por el

régimen normativo.

Por otro lado Calidad PUCP (2013) en lo relacionado a la politica fiscal
menciona en uno de sus articulos acerca de “El caso de la SUNAT y las PYME”
en las que menciona que el problema es simple: si flexibiliza sus politicas, la
recaudacion se reduciria y esto fomentaria el ambiente de informalidad en el
sector. Incrementar la recaudacion fiscal en el pais y reducir la informalidad es
un imperativo para el estado y la nacién si se busca desarrollar el pais y
mejorar la calidad de vida de los ciudadanos, pero el hacerlo a costa del
hostigamiento y ahogo del motor de la economia de la clase media puede
convertirse en un arma de doble filo para el estado. Hoy por hoy muchas
PYMES optan por realizar cobros y pagos de manera informal con sus clientes
con el fin de reducir su carga fiscal y de esta manera poder tener capital para

seguir operando y no verse forzados a declarar su negocio en quiebra.

Asimismo es importante mencionar a Angulo (2011) que en lo relacionado a la
politica fiscal manifiesta que toda estrategia encaminada al correcto pago de
los impuestos debe tener al menos los siguientes objetivos bésicos e
indispensables: 1. Reduccion de la base del impuesto. 2. Diferimiento de los
impuestos por pagar. 3. Recuperacion de los saldos a favor. 4. Cumplimiento
correcto de las obligaciones fiscales. 5. Certeza para planear en términos
financieros. EI mismo autor sefiala que una parte fundamental para lograr los
objetivos es la aplicacién estricta de las disposiciones fiscales siendo menester
gue sea como resultado de una interpretacion armaonica, producto de relacionar
los preceptos fiscales con normas mercantiles, civiles y laborales, entre otras,
con la finalidad de que al momento de implementarlas sea con el objetivo de
lograr un beneficio econémico en beneficio de los dineros, siendo sustancial
dar pautas de accion para pagar un impuesto justo en correspondencia con las
finanzas.Los resultados obtenidos corresponden en efecto, a que la Politica
Fiscal Sl incide en la formalizacion de las MYPES en el sector Comercio de
Lima Cercado.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

Conclusiones

La adecuacion de las normas centrales del sistema tributario a la
realidad actual lograra que se incremente la formalizacion de las MYPES
comercializadoras pues les permitird lograr un crecimiento sostenido y
lograr una sostenibilidad en el tiempo.

El otorgamiento de beneficios tributarios lograra mejorar la rentabilidad
en las MYPES comercializadoras pues disminuiran sus costos lo que
permitird hacerlas mas competitivas.

La aplicacion de los créditos por gastos de capacitacion aplicable contra
el Impuesto a la Renta de tercera categoria lograra mejorar la
productividad en las MYPES comercializadoras pues les permitira contar
con personal mas eficiente y productivo.

La inclusion de la E.I.R.L. en el Nuevo RUS permitird mejorar la liquidez
en las MYPES comercializadoras pues disminuiran sus gastos tributarios
y las hard mas flexibles y con una mayor opcién a consolidarse en el

mercado.

Recomendaciones

a.

Las normas centrales de la politica fiscal deben adecuarse a la realidad
actual de las MYPES para lograr el incremento de la formalizacién.

La politica fiscal debe otorgar incentivos y/o beneficios tributarios para
las MYPES de esta manera se lograra obtener una mayor rentabilidad
y asegurar la permanencia en el mercado

Las normas centrales de la politica fiscal debe ser menos engorrosa
para un mejor entendimiento y las mypes opten por la formalizacion.

La politica fiscal debe tener en cuenta la situacion de las mypes y

crear normas que logren mejorar la liquidez en las empresas.
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ANEXO N°01: Matriz de consistencia
Titulo: INCIDENCIA DE POLITICA FISCAL EN LA FORMALIZACION DE LAS MYPES EN EL SECTOR COMERCIO DE
LIMA CERCADO, 2015

Problemas Objetivos Hipotesis Variables e indicadores Metodologia
Problema General Objetivo General Hipoétesis general Variable: Independiente Es una investigacion no
¢En qué medida la Politica Fiscal | Determinar en qué medida la | La Politica Fiscal incidira | X: Politica Fiscal experimental, aplicada cuyo
tiene relacion con la formalizacion de | Politica Fiscal tiene relacién con | significativamente en la | X1. Normatividad disefio metodoldgico es
las MYPES en el sector Comercio de | la formalizacién de las MYPES | formalizacion de las MYPES en el | X2. Beneficios tributarios transaccionalcorrelacional.
Lima Cercado? en el sector Comercio de Lima | sector Comercio de Lima Cercado. X3. Créditos por gastos de | OxrOy
Cercado. capacitacion Donde:
X4. Inclusion de la EIRL en el | O=Observacion.
nuevo RUS x= Politica Fiscal.
y= Formalizacién de las Pymes.
Problemas especificos Objetivos especificos Hip6tesis Secundaria Variable Dependiente r = Relaciéndevariables.
1. ¢Coémo la modificaciéon de las | 1. Establecer cémo la | 1. La modificacién de las normas | Y: Formalizacion de | Poblacién (N)
normas centrales del sistema modificacion de las normas centrales del sistema tributario | Mypes La poblacién bajo estudio, estara
tributario inciden en el acceso al centrales del sistema inciden significativamente en el | Y1. Acceso al financiamiento conformada por las MYPES del
financiamiento en las MYPES tributario inciden en el acceso al financiamiento en las | Y2. Mayor Competitividad sector Comercio de Lima
comercializadoras de Lima acceso al financiamiento en MYPES comercializadoras de | Y3. Mejor poder de | Metropolitana que segin el
Cercado? las MYPES Lima Cercado. negociacién Ministerio de trabajo en al afo
2. ¢Como los beneficios tributarios comercializadoras de Lima | 2. Los beneficios tributarios | Y4. Insercién en el mercado 2014 fue de 42 363 empresas
inciden en la mayor Cercado. inciden significativamente en la Contadores y Auditores
competitividad en las MYPES | 2. Conocer cémo los mayor competitividad en las Tributarios Independientes
comercializadoras de Lima beneficios tributarios inciden MYPES comercializadoras de Muestra : 23 empresas
Cercado? en la mayor competitividad Lima Cercado.
3. ¢Como los créditos por gastos de en las MYPES | 3. Los créditos por gastos de
capacitacion aplicable contra el comercializadoras de Lima capacitacion aplicable contra el
Impuesto a la Renta de tercera Cercado. Impuesto a la Renta de tercera
categoria incide en el mejor poder | 3. Precisar cémo los créditos categoria incide
de negociacion en las MYPES por gastos de capacitacién significativamente en el mejor
comercializadoras de Lima aplicable contra el Impuesto poder de negociacion en las
Cercado? a la Renta de tercera MYPES comercializadoras de
4. ¢Cébmo la inclusion de la E.I.R.L. categoria incide en el mejor Lima Cercado.
en el Nuevo RUS incide en la poder de negociacién en las | 4. La inclusiéon de la E.l.LR.L. en el
insercion en el mercado en las MYPES comercializadoras Nuevo RUS incide
MYPES comercializadoras de de Lima Cercado. significativamente en la
Lima Cercado? 4. Determinar como la inclusién insercion en el mercado en las
de la E.LR.L. en el Nuevo MYPES comercializadoras de
RUS incide en la insercién Lima Cercado.
en el mercado en las
MYPES comercializadoras
de Lima Cercado.
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ANEXO N° 02: Encuesta

La presente técnica tiene por finalidad recabar informacion importante para el
estudio de “INCIDENCIA DE POLITICA FISCAL EN LA FORMALIZACION DE
LAS MYPES EN EL SECTOR COMERCIO DEL CERCADO DE LIMA, 2015”.

Al respecto se le solicita a Ud. que, con relacion a las preguntas que a
continuacion se le presenta, se sirva responder en términos claros, en vista que
sera de mucha importancia para la investigacién que se viene llevando a cabo.
Esta técnica es andnima, se la agradecera su participacion.

VARIABLE: POLITICA FISCAL

INDICADOR: NORMATIVIDAD

1. ¢, Qué le incomoda de la normatividad tributaria?

a. Es muy compleja ()

b. Genera gastos ()

C. Otros ()

d. Todas las anteriores ( )

2. ¢,Como le afecta la normatividad legal en el acceso a financiamiento a
mediano plazo.

A. No me permite acceder a un financiamiento ()

B. No califico para un préstamo ()

d. Todas las anteriores { @)

3. Sabe Ud. como le afecta la normatividad laboral en el acceso a
financiamiento a largo plazo.

A. Mis ingresos no me permiten pagar beneficios laborales ()

B. No puedo demostrar que tengo personal trabajando ()

C. Otros ()

4. ¢,Cémo le afecta la normatividad comercial en el acceso a
financiamiento.

A. El no contar con comprobantes de pago. ()

B. El no contar con declaracion de impuestos ()

d. Todas las anteriores ()

INDICADOR: BENEFICIOS TRIBUTARIOS

¢,Como las exoneraciones tributarias inciden en los precios de sus
roductos?

Puedo contar con precios competitivos
Contaria con un mejor margen para negociar
Disminuyen mis gastos

Me permitiria contar con un mayor stock
Todas las anteriores

coooTpT O
NN N N N
N N N N

)

¢, Como los beneficios tributarios inciden en los costos de sus productos?
Me permite contar con mas liquidez ()

L o
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b Disminuyen mis costos ()

c Mejor margen de utilidad ()

d. Todas las anteriores ()

7. ¢, Como los incentivos tributarios inciden en los volimenes de compra de
sus productos?

A. Permite contar con mayor capital de trabajo ()

B. Permite contar con mayor liquidez ()

C. Mejora la negociacion con proveedores ()

D. Todas las anteriores ()

8. ¢,Cémo los fraccionamientos tributarios inciden en las obligaciones
fiscales?

A. Es una facilidad de pago ()

B. Ofrece plazos de acuerdo a nuestras posibilidades ()

C. Nos permite cumplir con las obligaciones tributarias ( )

D. Todas las anteriores ()

INDICADOR: CREDITOS POR GASTOS DE CAPACITACION

9. ¢, Como los créditos por gastos de capacitacion inciden en la rentabilidad
de la empresa?

A. Permite contar con personal capacitadoy eficiente ()

B. Disminuye los costos de la empresa ()

C. Mayor productividad ()

D. Mayor eficiencia ()

10. ¢Cbdmo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la liquidez de
la empresa?

A. Permite mayor disponibilidad de capital ( )
B. Permite disminuir gastos ()
C. No sabe ()
D. No opina. ()

11. ¢Cbomo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la
productividad de la empresa.

A. Mejora el proceso de produccion por contar con personal eficiente ()

B. Mejora la calidad de producto por mejora de procesos. ()

C. No sabe ()

D. Noopina. ()

12. ¢Cbémo los créditos por gastos de capacitacion inciden en la eficiencia
de la empresa.

A. Al contar con personal capacitado se mejora los procesos ()
B. La empresa disminuye sus costos y gastos ()
C. No sabe ()
D. No opina. ()

INDICADOR: INCLUSION DE LA EIRL
13. ¢Como la inclusiéon de la EIRL en el nuevo rus le da mas accesibilidad al
sistema tributario.

A. Mayor facilidad para acceder a la formalidad ( )
B. Menores tramites burocraticos ()
C. Disminuye el monto a pagar ()
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D. No opina. ()
14. ¢Cbmo la inclusion de la EIRL en el nuevo rus le da una mayor
simplicidad en el cumplimiento de las obligaciones tributarias.

A. Mayor sencillez para cumplir con los tributos. ()
B. Menos complejidad en la normatividad ()
C. Mayo accesibilidad ()
D. No opina. ()

15. ¢Cbmo la inclusién de la EIRL en el nuevo rus incide en la reducciéon de
costos por cumplimiento tributario.

A. Implica menores impuestos ()
B. Disminucion de costos en asesoria contable ()
C. Menores tramites ()

D. No opina. ()
16. ¢Cbmo la inclusion de la EIRL en el nuevo rus incide en la ampliacion de
la base tributaria.

A. Incrementa la formalizacion ()
B. Facilita la creacion de nuevas empresas ()
C. Incrementa la recaudacion ()
D. No opina. ()

VARIABLE: FORMALIZACION
INDICADOR: ACCESO AL FINANCIAMIENTO

17. Sabe Ud, ¢Como el acceso al financiamiento le da una mayor

competitividad

A. Mayor inversion en activos fijos ()

B. Mayor inversion en capital de trabajo ()

C. Mayor posicionamiento ()

D. No opina. ()

18. Sabe Ud, ¢(Como el acceso al financiamiento le da un mayor poder de

negociacion con los clientes?

A. Mejor calidad de productos ()
B. Mejores precios ()
C. Mayores descuentos ()
D. No opina. ()
19. Sabe Ud, ¢(Como el acceso al financiamiento le da un mayor poder de

negociacion con los proveedores?

A. Mejora el Volumen de ventas. ()
B. Mejora el nivel de precio ()
C. Mayores margenes ()
D No opina. ()

Q

20. Sabe Ud, ¢Como el acceso al financi
para insertarse en el mercado?

miento le da una mayor opcion

A. Apertura de sucursales ()
B Ampliacion y diversidad de productos ()
C. Mejores canales de distribucion ()
D No opina. ()
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INDICADOR: MAYOR COMPETITIVIDAD

21. Sabe Ud. ¢Como la formalizacion le da una mayor oportunidad para
contar con precios competitivos?

A. Mayor garantia ()

B. Mayor fiabilidad ()

C. Mejores créditos ()

D. No opina. ()

22. Sabe Ud. ¢Como la formalizacion le da una mayor oportunidad para
contar con productos competitivos?

A. Mejor calidad de productos ()
B. Mayor variedad de productos ()
C. Acceso a créditos comerciales ()
D. Todas las anteriores ()

23. Sabe Ud. ¢Como la formalizacion le da una mayor oportunidad para
disminuir sus costos?

A. Créditos a menores tasas de interés ()
B. Credibilidad ante proveedores ()
C. Mejores precios de compra ()
D. Todas las anteriores ()

24. Sabe Ud. ¢Como la formalizacion le da una mayor oportunidad para
posicionarse en el mercado?

A. Mejora la imagen empresarial

B Mejora la credibilidad ante cliente y proveedores
C. Mayor respaldo

D Todas las anteriores

AN NN N
N N N N

INDICADOR: PODER DE NEGOCIACION

25. Sabe Ud. ¢Como un mejor poder de negociacion con los clientes incide
en la insercion de su empresa en el mercado local

A. Amplia la cartera de clientes ()
B. Fideliza a los clientes ()
C. mejora la imagen ()
D. Mayor credibilidad ()
e. Todas las anteriores ()
26. Sabe Ud. ¢ Cémo un mejor poder de negociacion con proveedores incide

en la disminucién de sus costos.

A. Permite lograr menores precios ()
B. Permite mayor volumen de compra ()
C. Permite negociar créditos ()
D. No opina. ()

27. Sabe Ud. ¢Como un mejor poder de negociacion con intermediarios
incide en la insercién de su empresa en el mercado internacional

A. Permite ampliar el area geografica de influencia ()
B Permite expandir el mercado ()
C. Mayor presencia en el mercado ()
D No opina. ()
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28. Sabe Ud. ¢Como un mejor poder de negociacién con los colaboradores
incrementa la productividad de su empresa.

A. Mejora la lealtad del personal ()
B. Mejora la identificacion del personal con la empresa ( )
C. Menor rotacion de personal ()

D. No opina. ()

INDICADOR: INSERCION EN EL MERCADO

29. Sabe Ud. ¢Como la formalizacion le permite una mejor insercion en el
mercado local.

A. Por la mayor credibilidad ()
B. Por la mayor fiabilidad ()
C. Por la legalidad de la empresa ()
D. No opina. ()
30. Sabe Ud. ¢{Como la formalizacion le permite ampliar su area geogréfica

de influencia a nivel nacional.

A. Mayor opcion de abrir nuevos puntos de venta ()
B. Mayor garantia de los productos ()
C. Opcidn a contactar con distribuidores ()
D. No opina. ()
31. Sabe Ud. ¢{Como la formalizacion le permite un mejor inserciéon en el

mercado internacional.

A. Mayor respaldo ()
B. Mas garantia ()
C. Permite contactar con distribuidores ()

()

D. No opina.
32. Sabe Ud. ¢(Cédmo la formalizacion le permite un mejor insercién en el
mercado global

A. Mayor reconocimiento por empresas trasnacionales ( )
B. Mayores ventas por demanda ()
C. Presencia en mercados internacionales ()
D. No opina. ()
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