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RESUMEN

La presente tesis de investigacion titulada “El Pago del Impuesto General a las
Ventas y su Incidencia en la Liquidez de las Micro y Pequefias Empresas que
venden al crédito en el distrito de Los Olivos — Lima, Afio 2016” tiene como
objetivo, determinar la relacion entre las obligaciones tributarias de las MYPE y
los problemas de liquidez que afrontan por las ventas al crédito que realizan. Para
tal efecto se empled un disefio descriptivo correlacional, a través de la aplicacion
de encuestas a empresarios de medianas y pequeiias empresas localizadas en el
distrito de Los Olivos, entrevistas a expertos en temas tributarios y analisis
documentario de las politicas tributarias empleadas en diferentes paises.
Se encontré una relacion significativa entre los items del pago del IGV con los
items de liquidez de las MYPE. Obteniendo como hallazgos y resultados
importantes tdpicos que nos sirvieron para plantearnos soluciones aplicadas y de

un sencillo accionar.

Podemos verificar las interpretaciones que se obtuvieron a través de un prolijo y
minucioso trabajo de campo que nos permitid contrastar la teoria y la realidad
actualizando nuestras hip6tesis que nos dio como resultado el comportamiento
objetivo y veraz de nuestras variables a través de cuya correlacion hemos podido
arribar a resultados eficientes y que nos permitimos traducir en nuestras
recomendaciones y principalmente en el aporte que con gran cuidado y esmero
hemos planteado a los estudiosos del tema que permitira en el futuro solucionar

sino en parte o totalmente la problematica planteada.

Palabras claves: IGV, Ventas al crédito, Liquidez de las MYPE



ABSTRACT

This research thesis titled "The Payment of the General Tax on Sales and its
Effect on the Liquidity of Micro and Small Companies that sell to the credit in the
district of Los Olivos - Lima, Year 2016" had as objective, to determine the relation
between the Tax obligations of the MSEs and the liquidity problems they face for
their credit sales. For this purpose a descriptive correlational design was used,
through the application of surveys to entrepreneurs of medium and small
companies located in the district of Los Olivos, interviews with experts in tax
matters and documentary analysis of the tax policies used in different countries. A
significant relationship was found between the IGV payment items and the liquidity
items. Obtaining as important findings and results topics that served us to consider

applied solutions and a simple action.

We can verify the interpretations that were obtained through a meticulous and
meticulous field work that allowed us to contrast theory and reality by updating our
hypotheses that gave us as a result the objective and truthful behavior of our
variables through whose correlation we were able to arrive To efficient results and
that we allow ourselves to translate into our recommendations and mainly in the
contribution that with great care and dedication we have raised to the students of
the subject that will allow in the future to solve but in part or totally the raised

problem.

Keywords: IGV, Sales to credit, Liquidity of MYPE



INTRODUCCION

Las protagonistas principales de la pelicula: “Evidencias de una economia
saludable” son las empresas. Con esta sencilla analogia queremos reconocerlas
como las promotoras del desarrollo y crecimiento de un pais. Podemos
clasificarlas de acuerdo a criterios ya existentes. Para el presente estudio, hemos
considerados a las micro y pequefias empresas ya que conforman casi la
totalidad de las empresas en nuestro pais. Actualmente, las empresas pagan el
impuesto general a las ventas aun cuando estas ventas no han sido cobradas.
Quiere decir que cobren o no cobren de sus ventas al crédito, tienen que pagar el
IGV, restandolas de esta manera la liquidez necesaria para su normal
desenvolvimiento. La falta de liquidez serd un factor del cual dependera su

existencia.

La presente investigacion buscara establecer como el pago del impuesto general
a las ventas afecta negativamente la liquidez de las micro y pequeias empresas
en el Distrito de Los Olivos, para ello, aplicaremos los métodos estadisticos
suficientes para validar y contrastar nuestras hipotesis. Nuestro trabajo
proporciona solidez al patrimonio y desarrollo de las MYPE y por lo tanto se
puede dar lugar a otras investigaciones relacionadas con la finalidad de crear los
dispositivos legales, normas, guias que puedan consolidar en futuras

investigaciones

En el capitulo I, tenemos el Planteamiento del problema, donde se especificara,
sustentara, justificar4 nuestro tema de investigacion.

En el capitulo I, abordaremos amplia y ricamente en el Marco tedrico y en la
formulacién de nuestras hipotesis.

En el capitulo IIl, aplicaremos los métodos y procedimientos pertinentes a nuestra
muestra, validando la consistencia y fiabilidad de la investigacion.

En el capitulo IV, veremos los resultados de las interrogantes planteadas segun
las técnicas empleadas para la recoleccion de la informacion.

En el capitulo V, como resultado de todo este proceso intelectual y de campo,
tendremos nuestras conclusiones y recomendaciones. Y finamente, las

referencias bibliograficas y anexos.

Xi



CAPITULO |

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1 Descripcion de larealidad problematica

En mas de una ocasion, el Perl ha sido catalogado como “el pais mas
emprendedor del mundo”, una denominacion que nos enorgullece porque
permite desarrollar un dinamismo econdmico-social importante y significativo
para todas las empresas de los distintos sectores econdmicos del pais,
generando mayor empleabilidad y desarrollo de habilidades y competencias
de emprendimiento necesarias para el éxito y sostenibilidad de las empresas

que inician su actividad empresarial.

Las estadisticas muestran que el 95% de este tejido empresarial y social
estd conformado por las micro y pequefias empresas (MYPE),
constituyéndose como un motor econémico tanto para nuestro pais como
para diversos paises a nivel mundial. Sin embargo, la Superintendencia
Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria SUNAT (2010), seial6
gue al afio se registran cerca de 300,000 empresas, pero se cierran unas
200,000. Esto, debido a una serie de factores tales como gestion
administrativa, investigacion de mercados, estrategias de marketing, temas
contables y financieros, acceso a capital, corrupcion e informalidad,
educacion, experiencia, entre otros (Avolio, 2011) que afrontan en su

mayoria las MYPE.



De acuerdo con una encuesta realizada por el Instituto Nacional de
Estadistica e Informética (INEI 2013), reveld que entre los mecanismos que
generan mayores costos a las MYPE, son las ventas al crédito, con un
representativo 61.40%. Nuestra experiencia de praxis profesional nos ha
permitido conocer que la mayoria de las MYPE en el Peru, confrontan un
problema en comuan al cumplir con el pago mensual del Impuesto General a
las Ventas (IGV), pese a que aun no hayan recibido el pago de sus clientes

producto de sus ventas al crédito

Segun la Ley del IGV (Art.4 DS N°055-99-EF), en cuanto a la obligacion de
pagar el impuesto, este surge en la fecha en que se emite el comprobante
de pago o en la fecha en que se entregue el bien, lo que ocurra primero.
En el caso de las ventas al crédito, basta con la entrega del bien para que
surja la obligacion del vendedor de declarar y pagar a la SUNAT el IGV por
dicha operacién. Ello, pese a que el vendedor cobre meses después de
realizada la venta. Dada esta situacion, las empresas se ven coaccionadas a
cumplir ineludiblemente con el Estado, sacrificando el activo liquido
disponible destinado a la produccion, a la inversién, al pago de sus

proveedores, trabajadores o alguna otra responsabilidad corriente.

Esta situacion afecta negativamente el capital de trabajo de las MYPE, ya
gue en la mayoria de los casos y al no tener los recursos suficientes se
vuelven informales, evaden impuestos o llegan a la quiebra. El tener
forzosamente que asumir y pagar un IGV de su propio peculio no las
ayuda. De los factores que afecta la liquidez de las MYPE proviene del
caracter impositivo que las envuelve y mas aun cuando tiene que realizar

ventas al crédito causando de esta manera contraccién en su liquidez.

Bajo esa perspectiva, surge una disyuntiva en aceptar la idea de justicia
ante la situacion de una MYPE que ademas de resignarse ante la posible
incobrabilidad de sus ventas, tendra por consecuencia, el hacerse cargo de
pagar el IGV. Esta situacion nos insta a reflexionar sobre el principio de
equidad tributaria, que debe existir y evidenciar toda norma juridica.



Equidad que revela la capacidad contributiva, econémica y de pago. Caso
contrario se estaria atentando contra este principio y con el criterio de que
el empresario es un intermediario del usuario para el pago del IGV, donde
el empresario es el que primero debe recaudar, para luego dar entrega a la

caja fiscal del Estado.

Ante esta realidad, la recaudacion tributaria sin consideracion del pago
efectivo de las ventas puede agravar la falta de liquidez de las MYPE,
encaminandolas de alguna manera a la informalidad, como la via mas facil
para su supervivencia, pero que a su vez resulta ser la mas perjudicial para
nuestro pais, ya que afectan negativamente el crecimiento y desarrollo de
nuestra economia. Por ello, el presente estudio busca establecer la relacién
entre el pago del IGV y la falta de liquidez aplicado a las MYPE que venden
al crédito en el distrito de Los Olivos - Lima.



1.2 Delimitacion de la investigacion

121

1.2.2

1.2.3

Delimitacion espacial

La presente investigacion, sobre la incidencia del pago del IGV en la
liquidez de las MYPE que venden al crédito, se desarroll6 en el

distrito emprendedor de Los Olivos — Lima.

Delimitacion temporal

El periodo que comprendio el estudio fue del mes de enero al mes
de diciembre de 2016.

Delimitacién social

El presente tema, involucr6 a los duefios, contadores vy
colaboradores de las MYPE que se distinguen en los distintos

sectores econdmicos.

1.2.4 Delimitacion conceptual:

o IGV: Impuesto que grava las ventas de bienes y
prestacion de servicios realizados en todo el territorio de la

Nacion.

o Liquidez: Calidad de los valores activos con respecto a

su mayor o menor grado de disposicion o realizacion

o MYPE.: Es la unidad econd6mica constituida por una
persona natural o juridica que tiene como objeto desarrollar
actividades de extraccion, transformacion, comercializacion

de bienes o prestacion de servicios.



1.3 Formulacion del problema

1.3.1 Problema General

1.3.2

¢En qué medida el pago del Impuesto General a las Ventas (IGV)

incide en la liquidez de las micro y pequeiias empresas (MYPE) que

venden al crédito en el distrito de Los Olivos - Lima?

Problemas Especificos

a.

¢Como las ventas al crédito incide en el cumplimiento de las

obligaciones a corto plazo de las MYPE?

. ¢ En qué magnitud el pago del IGV de las ventas al crédito incide

en el capital de trabajo de las MYPE?

¢De qué manera el principio de equidad esta relacionado con la

capacidad de pago en las MYPE que venden al crédito?

. ¢Por qué las MYPE que venden al crédito optan por la

informalidad con el fin de no perder liquidez?



1.4 Objetivos de la investigacion

1.4.1 Objetivo General

1.4.2

Establecer si el pago del Impuesto General a las Ventas (IGV) incide

en la liquidez de las micro y pequeiias empresas (MYPE) que venden

al crédito en el distrito de Los Olivos - Lima.

Objetivos Especificos

a.

Determinar si las ventas al crédito incide en el cumplimiento de las

obligaciones a corto plazo de las MYPE

. Demostrar si el pago del IGV de las ventas al crédito incide en el

capital de trabajo de las MYPE.

Inferir si el principio de equidad esta relacionado con la capacidad

de pago de las MYPE que venden al crédito.

. Analizar si las MYPE que venden al crédito optan por la

informalidad con el fin de no perder liquidez.



1.5 Justificacidén e importancia de la investigacion

1.5.1 Justificacion
Teniendo en cuenta que en nuestro pais la gran mayoria de empresas
son MYPE, nuestra investigacion pretende mostrar nuevas evidencias
que permitan conocer la realidad empresarial y las principales
dificultades de falta de liquidez que afrontan las MYPE, apoyado en el
conocimiento existente de su gestion y de los problemas ampliamente
conocidos a través de nuestra experiencia profesional en las que se

ha prestado servicios profesionales.

Cabe resaltar que las MYPE generan empleo para mas del 60% de la
fuerza laboral del pais; y por las actividades que realizan en los
distintos sectores de nuestra economia, las estadisticas mostraron
qgue un imponente 84% se desarrolla en el sector terciario (servicios),
un 13% en el secundario (manufactura) y un 3% en el sector primario

(materia prima).

Como sefialamos al inicio, el Peru es considerado mundialmente
como un pais muy emprendedor, sin embargo, muchas de esas
Iniciativas empresariales quiebran antes de llegar al primer afo, las
razones que hacen posible esta dificil situacion para las MYPE, son la
falta de capacidad operativa, la falta de una adecuada gestion (la
mayoria de sus duefios son empiricos) y otros mecanismos que le

generan costos a tal punto que llegan a descapitalizarse.

Por ello, es pertinente analizar si al afiadir igual peso tributario como a
las medianas y grandes empresas interfiere con una politica fiscal
justa. Si analizamos la situacién de las pequefias empresas en Chile,
Argentina y Espafia, observaremos que las autoridades si han tomado

medidas al respecto.



15.2

Nuestra investigacion se abocara a la busqueda de hechos
relacionados con la problematica planteada. En este sentido, hemos
considerado importante considerar y mencionar iniciativas legales que
justamente pretender analizar y solucionar esta problematica. Nos
referimos al Proyecto de Ley N° 3273-2008-CR presentado ante la
Comision de Producciéon, Micro y Pequefia Empresa y Cooperativas;
del cual nos ocuparemos ampliamente mas adelante porque se trata
de un planteamiento que le dara consistencia a nuestra investigacion
en beneficio de las MYPE. Si bien es cierto, esta fue la primera
iniciativa presentada al Legislativo en el afio 2009, actualmente se
esta debatiendo un nuevo Proyecto de Ley denominado “IGV Justo”

gue defiende y propone soluciones a esta problematica.

Importancia

Nuestra investigacion tiene como finalidad mejorar la gestidon
empresarial y crecimiento econdmico de este tipo de empresas que
actualmente abarcan el 95% de todas las empresas a nivel nacional.
Siendo las MYPE entes generadoras de riqueza y por lo tanto de
desarrollo nacional, es labor fundamental del Estado priorizar en
asuntos de su total competencia y velar por la continua existencia de
las mismas. Ya que la realidad muestra que las MYPE vienen siendo
afectadas por un desfinanciamiento producto de la incobrabilidad de
sus ventas al crédito y el cumplimiento del pago del IGV

correspondiente.

Si bien es cierto, en la realidad, el enfoque por parte del Estado es
netamente recaudatorio, deberia evaluar la posibilidad de considerar a
las MYPE para que puedan pagar el impuesto al cobro del
comprobante. Eso evitaria, en cierta medida, que puedan

descapitalizarse.



1.6 Limitaciones del estudio

Uno de los elementos que se necesita para el desarrollo de una
investigacion es el contar con las fuentes de informacién publica
accesible, las que no existen en forma aplicada en nuestro pais.
Sin embargo, no significara una dificultad para el desarrollo de la
presente investigacion. En todo caso, recurriremos al derecho comparado
para obtener la informacion de otros paises donde se recomienda esta

modalidad e incluso su aplicacién ya se encuentra en ejecucion.

1.7 Viabilidad del estudio

Nuestra investigacion cuenta con la informaciébn necesaria para su
desarrollo asi como la experiencia en el area de Contabilidad y
Tributacion; por otro lado, se dispone de los medios necesarios como
materiales, tecnologia y la disponibilidad de tiempo necesario para

investigar.



CAPITULO I
MARCO TEORICO

2.1 Antecedentes de la investigacion

Luego de haber realizado las consultas respectivas en cuanto a la busqueda
de este tema, encontramos iniciativas de investigacion relacionadas con las
variables, las cuales serviran de apoyo para ampliar los conocimientos

referentes a nuestro estudio.

Canchailla, M. (2015), en su tesis titulada “El Sistema de pago de
obligaciones tributarias y su incidencia en la liquidez de las empresas
constructoras del Callao” para obtener el grado de magister en Contabilidad,
determind que el Sistema de pago de obligaciones tributarias incide en la
liquidez de las empresas constructoras del Callao, ya que se comprobé que
no cuentan con liquidez para hacer frente a sus obligaciones a corto plazo,
por lo que recurren a préstamos financieros afectando también su

rentabilidad.

El autor concluye que las empresas al recurrir a financiamiento externo para
hacer frente a sus obligaciones a corto plazo, estan generando costos
financieros. Respecto a la liquidez total promedio, las empresas sin la
aplicacion del sistema de detracciones tiene una capacidad de pago de S/.
2.05, cuanto mayor sea a S/. 2.00 menor sera el riesgo de la empresa y
mayor sera su solidez de pago a corto plazo. Con la aplicacion del Sistema
el coeficiente se obtuvo que el promedio alcanzado es S/. 1.59; menor en S/.

0.46, significando que liquidez no es buena.



Valverde, W. (2015), en su tesis titulada “El Impuesto general a las ventas
en las ventas al crédito y su incidencia en la liquidez de la empresa
Inversiones Castillo SAC, afno 2013”, en sus conclusiones mencioné que el
pago del IGV es un desembolso que conforme a la naturaleza del citado
impuesto, lo asume el consumidor, pero en el caso de las ventas al crédito,
esto no se materializa en su totalidad y la empresa tiene que disponer del
efectivo para poder cumplir con la obligacion tributaria, hecho que origina la
disminucioén de la liquidez y el consecuente peligro en el cumplimento de sus

obligaciones.

Sanchez, E. (2015), en su tesis titulada “/mpacto Fiscal Tributario y sus
efectos en la rentabilidad y liquidez para la empresa constructora ABC,
Lambayeque 2013”, a través de esta investigacion se pone a la luz las
deficiencias que tiene nuestro Estado peruano al no establecer leyes que
favorecen a los contribuyentes trasladarse a la formalidad, estas leyes deben
ser principalmente ligadas al aspecto laboral que es la principal deficiencia

gue conduce a una empresa incurrir en informalidad.

En ese sentido, el presente trabajo de investigacion se realizé con el objetivo
de explicar los diferentes aspectos de gastos reparables durante el periodo
2013; ademas de medir sus efectos de rentabilidad y liquidez de la empresa
constructora ABC, y mostrar como afecta la determinacion de las rentas
netas empresariales, originando ello una desatencion a su capacidad

contributiva, ocasionando un perjuicio econémico en la empresa.

Vigo, C. (2014), en su tesis titulada: “Incidencia del Sistema Tributario en el
aspecto Econdémico y Financiero de la Microempresa Maquiservice Servicios
Generales S.A.C.” para obtener el titulo de contador publico, puntualiza las
debilidades del Sistema Tributario Peruano y cuyas caracteristicas son: el
bajo nivel de recaudacion, la recaudacion que da mayor preponderancia a
los impuestos indirectos lo que determina que el impacto de la tributacion y
los altos niveles de evasion tributaria del impuesto a la renta y del impuesto

general a las ventas en la equidad sea minimo. Sefiala la incidencia del
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sistema tributario en el aspecto econdémico y financiero de una

microempresa.

En los ultimos afos, el Estado aprobo leyes a favor de la competitividad,
formalizaciébn y desarrollo de las MYPE bajo un enfoque Ilaboral.
El autor concluye en que es necesario tener un conocimiento mayoritario de
la operatividad y de los beneficios del régimen tributario y laboral aplicable.
Asi mismo, en que la SUNAT debe abocar sus esfuerzos en el incremento
de la base tributaria y no en la excesiva fiscalizacion y presion a

determinados sectores de la economia nacional.

Paiva, E. y Gonzales, Y. (2014), en su investigacion “Los tributos al
gobierno central y la liquidez de empresas constructoras del Perd”, tuvo
como objetivo general, conocer los tributos que aportan al gobierno central
y sus efectos en la liquidez de las empresas constructoras, asi como
también la influencia negativa de estos tributos en la situacién econémica y
financiera. Esto a causa de que se realizan ventas al crédito lo que
imposibilita la disponibilidad del dinero para que la empresa realice y/o

cumpla con sus gastos operativos.

El autor concluye mencionando que la falta de liquidez puede ocasionar un
efecto negativo en la parte operativa de las empresas, ya que pueden
incurrir en infracciones tributarias, ocasionandoles hasta el embargo de sus
cuentas corrientes (medidas cautelares) lo cual lo perjudicaria
economicamente. También se determind que las aportaciones que se
realizan al gobierno central influyen a razén de 40% de manera negativa en

la situacion de la econdémica y financiera de la empresa.

Burmester, F. (2010), en su tesis titulada: “Pago de Impuesto General a las
Ventas y a cuenta del Impuesto a la Renta y su incidencia en el desarrollo
econdémico de las Pymes Sector Comercio, Provincia de Trujillo” para
obtener el grado de maestro, sefala que cuando las ventas de bienes y/o
prestacion de servicios que realizan son al crédito ya estan cancelando un

tributo no recibido totalmente, mas aun siendo estos pagos mensuales
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tienen su incidencia en la liquidez de las empresas, motivando que estas
recurran al capital de trabajo a efecto de cumplir con la obligacion. La
politica tributaria de los impuestos mencionados que rige nuestro pais no
es la mas acertada, pues cuenta con defectos en lo que se refiere a los
pagos a cuenta del Impuesto a la Renta y el pago del Impuesto General a
las Ventas. En éste ultimo, tienen que detraer el efectivo que disponen para
cumplir con dicho pago originandoles de esta manera un desequilibrio

financiero.

Los resultados que revelaron esta investigacion, son de mucha reflexion
porque el movimiento econdmico Yy financiero de las Pymes no concuerda
con la politica tributaria existente ya que éstas afrontan muchas deudas
tributarias y su capacidad financiera se ve disminuidas por el pago mensual
de los mencionados impuestos que no han permitido que participen

significativamente en el desarrollo econémico y social del pais.

Alemberth, J. & G. (2010) en su tesis titulada “El Régimen de los pagos
adelantados del Impuesto General a las Ventas por concepto de
percepciones a las importaciones y su efecto en la liquidez en las empresas
importadoras del sector plasticos en el departamento de Lima durante los
afios 2007-2008” hace mencidon a lo siguiente” La Legislacion Tributaria
Peruana ha creado Los regimenes de pagos adelantados del Impuesto
general a las ventas, (Retenciones — Res. 037-2002-SUNAT, Percepciones
Ley 28053 y Detracciones D.Leg. 917), por ello desde que estos impuestos
adelantados se implantaron en nuestro pais, las empresas importadoras se
ha visto gravemente afectadas con respecto a la liquidez, de esta manera,
se esta desnaturalizando los impuestos indirectos vulnerando los principios
de igualdad, reserva de ley y no confiscatoriedad, ya que estos pagos
adelantados por concepto de percepciones a las importaciones se debe
pagar de manera inmediata de forma adicional a los derechos aduaneros no

formando parte de ninguna inversion con retorno.
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Las empresas no cuentan con la liquidez necesaria cumplir con las
obligaciones con los proveedores, ya que muchas veces esta se ve en la
obligacion de tener liquidez mediante financiamientos de préstamos o
pagares y hasta hipotecas con las entidades financieras con tasas de
intereses elevadas, la que por consecuencia reflejara un gasto en la

organizacion.

Solorzano, T. (2008), en su tesis titulada: “El Impuesto General a las
Ventas y su incidencia en la Liquidez de las Empresas Constructoras de la
Regioén La Libertad” para obtener el grado de maestro, sefiala coOmo estas
empresas realizan grandes esfuerzos técnicos y financieros para poder
sobrevivir y mantenerse en marcha, pero se ven con la imposibilidad de
cumplir integramente con sus obligaciones por la falta de liquidez.
La principal causa que origina el estado de insolvencia de las empresas es
la politica tributaria en el pais, y el Estado en su esfuerzo por mejorar la
posicion de la caja fiscal, ha emitido leyes anti técnicas que crean una
barrera para el desarrollo empresarial. Existen muchos vacios e
incongruencias que inciden negativamente en los contribuyentes. Dentro de
esta causa de aspecto tributario se tomé el Impuesto General a las Ventas,
por su significancia y porque los pagos mensuales tienen una incidencia
directa en la liquidez de las empresas, en este sector construccion, ya que
al efectuar sus ventas por el servicio de contratos de construccién al
crédito, tienen que cancelar a la Administracion Tributaria un tributo que

aun no han percibido totalmente.

En la investigacidbn se concluyd en que la situacion de las empresas
constructoras no concuerda con la politica tributaria existente; lo que
conlleva a dicho sector afrontar muchas deudas tributarias y su capacidad
financiera se ve disminuido. Se propone considerar a los profesionales
competentes e inmersos en la problematica para que participen en la
dacion de normas tributarias mas idoneas, pudiendo también medir sus
implicancias o efectos, y asi proponer soluciones en bien de las empresas y

por ende en la economia del pais.
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Azabache, E. (2008), en su estudio “Evasion tributaria en la Industria de
Calzado en el Distrito del Porvenir — Trujillo”, se precisan caracteristicas
objetiva y subjetiva de los movimientos econémicos. Al evaluar se llegé a la
conclusion de que para el contribuyente del sector industria de calzado
cumplir con el pago del IGV es atentar contra su liquidez, debido a que la
competencia desleal originada por las importaciones de calzado a menor
precio, obliga a que la mayoria de ellos a asumir el impuesto como costo
del producto, para poder mantenerse en el mercado. También enfatiza en
gue la politica recaudadora del sistema tributario peruano, esta asfixiando

al contribuyente llevandolo a seguir trabajando en la informalidad.

Dionicio, J. (2006), en su tesis titulada: “Incidencia de los Tributos
Confiscatorios de las Pequefias Empresas de la Industria del calzado en la
Provincia de Trujillo” para obtener el titulo de contador publico, tuvo la
finalidad de realizar un estudio sobre la afectacion de la liquidez del sector
industrial, en este caso del calzado en la provincia de Trujillo por el pago de
tributos confiscatorios, debido a que la SUNAT realiza una aplicacion literal
de la norma, la cual, como veremos, es injusta. También menciona lo
inconveniente que resulta para este tipo de empresas aplicar el pago de los
tributos en funcion al principio de devengado, reflejandose la falta de

liquidez para cumplir con sus obligaciones.

El autor concluye que ante esta situacion, las pequefias empresas de
calzados optan por el cierre de local, originando un incremento en las tasas
de desempleo ya que la tributacion juega un papel importante dentro de la
politica econdmica del pais, como recurso del Estado a tal punto que puede
generar inflacion cuando los tributos no son productivos, mas bien, anti

técnicos y confiscatorios.
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2.2 Bases tedricas

Para obtener criterios y teorias importantes hemos creido conveniente
considerar los planteamientos o teorias vertidas por autores expertos en el
tema que le daran méas consistencia y nos servirdn de guia en la

consecucion de nuestra tesis.

Vasquez, F. (2014), en una de sus investigaciones sefiala que las
MYPE en el Pert son importantes desde el punto de vista cuantitativo
y cualitativo. Ademas, estas empresas también se enfrentan al
sistema tributario imperante en el Pais, el mismo que seguramente en
su aplicacion y operatividad le genera mayores efectos que a las
medianas y grandes empresas, por el hecho de que las MYPE tienen
serios problemas de financiamiento, capacitacion, competitividad y
rentabilidad; por lo tanto, el pago de impuestos les generaran

mayores efectos negativos que a las medianas y grandes empresas.

Dapena, J. & Volman, M. (2014), en sus documentos: Distorsiones
econémicas y financieras originadas en el Impuesto sobre los
ingresos brutos, sefialaron que: El gravamen no es neutral frente a la
organizacion de los negocios, como lo es el impuesto al valor
agregado, pues discrimina a favor de la integraciéon vertical de las
empresas eliminando — real o ficticiamente- la existencia de agentes
econOdmicos intermedios para morigerar el impacto del tributo, lo cual
en un contexto de restricciones de acceso a los mercados de crédito
0 de capitales genera distorsiones. Las distorsiones econdémicas y
financieras provocan procesos de sub inversion dadas las
restricciones de acceso a los mercados de crédito, y conlleva la
inmovilizacién ineficiente de recursos sin una contraprestacion
operativa. Esta situacibn no es consistente con procesos de

crecimiento econémico y creacién de empleo en el largo plazo.
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Ledn, A. (2012), en su articulo “El criterio del percibido: ante un
impuesto al consumo mas justo en el Peru” La ley obliga al pago del
impuesto general a las ventas por el solo hecho de haberse producido
la entrega de los bienes o que se haya emitido la correspondiente
factura es uno de los elementos a nuestro parecer injusto desde el
punto de vista econdmico para el contribuyente. A propdsito de la
equidad, dificilmente puede concebirse una imposicién mas injusta,
gue la enfrentada por quien, ademés de soportar la posible
incobrabilidad de sus ventas, debe, por afiadidura, hacerse cargo de
pagar el IGV que, en algunos casos, nunca habra de cobrar, pero se
obliga a pagar un impuesto ajeno que quiza cobraran tarde o nunca,
para otros presenta una fuente gratuita de financiamiento que
aprovechan, a veces hasta el abuso. Situacién que también se da en
cabeza del vendedor, quién aprovecha el crédito fiscal de sus

proveedores cuando las operaciones son al contado.

Por otro lado, Alva, M. (2009), afirma que desde el afio 2002, las
empresas vienen colaborando, ad honorem, con la Sunat en la
recaudacion de los impuestos, conforme a los Sistemas de Pagos
Adelantados del impuesto general a las ventas -IGV- (retenciones,
percepciones y detracciones), los cuales vienen ocasionando
diversos problemas a los contribuyentes, generandoles sobrecostos y
restandoles competitividad. No solo se trata de sistemas complicados
y dispersos, sino que ademas, afectan la liquidez de las empresas,
pues los pagos adelantados no se compensan automaticamente y su
devolucién esta sujeta a un trdmite engorroso que puede durar varios

meses.

Asi mismo, Flores, C. (2006) en su articulo sobre politica fiscal sefiala:

- Los esquemas fiscales se aplican igualmente para empresas
grandes, medianas, pequefias y microempresas, lo cual se
considera un error, pues las Uultimas deberian recibir un
tratamiento especial.

- Los estimulos fiscales son practicamente inexistentes.
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No se ha utilizado una politica fiscal como agente modernizador
gue cambie las conductas empresariales.

La economia informal constituye una competencia desleal.

Los empresarios perciben la existencia de un régimen de
terrorismo fiscal en el que se persigue al que paga y se tolera al
qgue no lo hace.

Los procedimientos fiscales son largos, burocréaticos y demandan
una considerable inversion de tiempo y esfuerzo de los

empresarios.

En cuanto al sistema tributario peruano también deberia ser menos

complejo e inflexible, asi lo sefiala Villegas, H. (1998), en una de sus

investigaciones menciona las caracteristicas que debe tener un

sistema tributario:

Desde un aspecto fiscal, es necesario que los tributos que
constituyen el sistema sean productivos y que originen un
rendimiento suficiente, tanto en épocas normales como anormales.
Desde el punto de vista econdémico es necesario que el sistema
tenga la flexibilidad funcional suficiente para convertir la fiscalidad
en un instrumento de promocion econdmica, y no, por el contrario,
gue trabe la produccion nacional.

Desde el aspecto social, los tributos deben ocasionar un sacrificio
minimo al contribuyente equitativamente entre los ciudadanos
segun su aptitud de prestacion patrimonial.

Desde el aspecto administrativo, es necesario que el sistema sea
lo méas simple posible, de manera que produzca certeza en el

contribuyente.

Asi también, Molina, X. (2010) en su investigacion sefiala que uno de

los elementos que afecta la liquidez proviene del caracter impositivo

en el que la empresa se desenvuelve. La Ley y normativa tributaria

determinan la forma, plazo y actores obligados a presentar sus

declaraciones, retencion y pago de los impuestos. Bajo este contexto,
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el presente trabajo analiza el efecto de la acumulacién de crédito
tributario por retencion del impuesto al valor agregado en las
operaciones de las empresas y como el mismo afecta al saldo efectivo
empresarial... A fin de mes o periodo, las empresas presentan su
declaracion mensual del impuesto al valor agregado. En ocasiones el
valor del impuesto pagado en sus compras es mayor al cobrado por
efecto de sus ventas, produciendo lo que se denomina crédito
tributario o saldo a favor de la empresa, mismo que podr& hacerse
efectivo en la declaracion del mes siguiente o acumularse. A lo largo
del afo, dicho valor puede crecer o decrecer, conforme a la
composicion de sus compras y ventas, asi como por las retenciones
al impuesto efectuadas por terceros. Para una empresa esta
acumulacion provoca contraccion en su liquidez. La pérdida de
liquidez afecta sus operaciones diarias y en ocasiones puede
aumentar sus costos y gastos, esto por ejemplo si la empresa debe

recurrir al endeudamiento para solventar estas deficiencias.

Trejo, J. (2010), en su estudio sobre el IVA y sus efectos
redistributivos en México llegé a la conclusién de que las reformas
gue simplifiquen la determinacion y administracién del impuesto
pueden tener efectos recaudatorios mas positivos incluso que un
incremento en tasa, tal es el caso de lo observado en México con la

modificacién de la causacion del IVA de devengado a flujo de efectivo.

De igual manera, Chavez, E. (2008) en su investigacion “La
desnaturalizacion del Impuesto general a las ventas y su efecto en la
liguidez de las empresas importadoras de plastico de Lima
Metropolitana”, donde hace referencia a que la liquidez es el grado en
el cual un activo, valor o propiedad puede ser comprado o vendido en
el mercado sin afectar su precio: “La liquidez se caracteriza por un
alto nivel de actividad comercial, y se refiere a la habilidad de
convertir un activo en efectivo rdpidamente. Se conoce también como

comerciabilidad”.
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2.3

Y para finalizar este segmento, Moreno, K. (2006) en su estudio Politicas
de crédito inadecuadas y su incidencia en la liquidez de Ambatol Cia.
Ltda., donde menciona que la liquidez de una organizacion es juzgada
por la capacidad para saldar las obligaciones a corto plazo que se han
de adquirir a medida que estas se vencen. Se refiere no solamente a
las finanzas totales de la empresa, sino a su habilidad para convertir

en efectivo determinados activos y pasivos corrientes.

Bases legales

El marco legal de la presente investigacion esta basado en los siguientes
dispositivos legales:

a. Constitucién Politica del Peru

El articulo 53° establece que en el pais se “ejerce una economia
social de mercado” y en el articulo 59° estipula que "El Estado
estimula la creacion de riqueza y garantiza la libertad de trabajo y la
libertad de empresa, comercio e industria. El ejercicio de estas
libertades no debe ser lesivo a la moral, ni a la salud, ni a la seguridad
publica. El Estado brinda oportunidades de superacion a los sectores
qgue sufren cualquier desigualdad; en tal sentido, promueve las

pequefias empresas en todas sus modalidades.”

El articulo 74 senala que “El principio de igualdad es un limite que
prescribe que la carga tributaria debe ser aplicada de forma simétrica
y equitativa entre los sujetos que se encuentran en una misma
situacién econdmica, y en forma asimétrica o desigual a aquellos
sujetos que se encuentran en situaciones econdémicas diferentes.
El principio bajo mencidén supone que a iguales supuestos de hecho
se apliquen iguales consecuencias juridicas, debiendo considerarse
iguales dos supuestos de hecho cuando la utilizacién o introduccién
de elementos diferenciadores sea arbitraria o carezca de fundamento

racional”
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b. Ley de Promocion y Formalizacion de las Micro y Pequefia
Empresa (Ley N° 28015); En el articulo 4 estipula que: “El Estado
promueve un entorno favorable para la creacion, formalizacion,
desarrollo y competitividad de las MYPE y el apoyo a los nuevos
emprendimientos, a través de los Gobiernos Nacional, Regionales y
Locales; y establece un marco legal e incentiva la inversion privada,
generando o promoviendo una oferta de servicios empresariales
destinados a mejorar los niveles de organizacion, administracion,
tecnificacion y articulacion productiva y comercial de las MYPE,
estableciendo politicas que permitan la organizacion y asociacion

empresarial para el crecimiento econémico con empleo sostenible”.

c. Ley del Impuesto General a las Ventas e Impuesto Selectivo al
Consumo. Decreto Legislativo 821 y el Decreto Supremo N° 055-
99-EF Texto Unico Ordenado de la Ley del Impuesto General a las

Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo

El TUO establece en el inciso a) del articulo 4 que la obligacion
tributaria nace, "en la venta de bienes, en la fecha en que se emita el
comprobante de pago de acuerdo a lo que establezca el reglamento o

en la fecha en que se entregue el bien, lo que ocurra primero.

d. Decreto Supremo N° 135-99-EF Texto Unico Ordenado del Codigo
Tributario

En cuanto al nacimiento de la obligacion tributaria, precisa en el
articulo 2, que "La obligacion tributaria nace cuando se realiza el
hecho previsto en la ley, como generador de dicha obligacion."

e. En el Articulo 9 del Texto Unico Ordenado de la Ley del Impuesto
General a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo, se sefialan
los sujetos del Impuesto en calidad de contribuyentes, las personas
naturales, las personas juridicas, las sociedades conyugales que

ejerzan la opcién sobre atribucion de rentas prevista en las normas
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f.

gue regulan el Impuesto a la Renta, sucesiones indivisas, sociedades
irregulares, patrimonios fideicometidos de sociedades titulizadoras, los
fondos mutuos de inversion en valores y los fondos de inversién que
desarrollen actividad empresarial que:

a) Efectien ventas en el pais de bienes afectos, en cualquiera de las
etapas del ciclo de produccion y distribucion.

b) Presten en el pais servicios afectos.

c¢) Utilicen en el pais servicios prestados por no domiciliados.

d) Ejecuten contratos de construccion afectos.

e) Efectien ventas afectas de bienes inmuebles.

f) Importen bienes afectos.

Articulo 29 y 30 del TUO de la Ley del IGV:
"Articulo 29.- Declaracion y pago”

Los sujetos del Impuesto, sea en calidad de contribuyentes como de
responsables, deberan presentar una declaracion jurada sobre las
operaciones gravadas y exoneradas realizadas en el periodo tributario
del mes calendario anterior, en la cual dejaran constancia del Impuesto
mensual, del crédito fiscal y, en su caso, del Impuesto retenido o
percibido. lgualmente determinaran y pagaran el Impuesto resultante
0, si correspondiere, determinaran el saldo del crédito fiscal que haya

excedido al Impuesto del respectivo periodo.

De acuerdo a lo dispuesto por la normatividad, el contribuyente
(vendedor, prestador de servicios o0 constructor) debera cada mes
considerar el 18% sobre el total de las operaciones gravadas, a lo que
se le denomina Débito Fiscal; y a este importe le deducira el 18% sobre
el total de las adquisiciones realizadas y anotadas en el mismo mes en
el registro de compras, vinculadas a las actividades de la empresa, a lo

gue se le denomina Crédito Fiscal.

En ese sentido, de manera mensual el contribuyente calcula el total del
IGV de sus operaciones de venta o prestacion de servicios (Débito
Fiscal), y a ello le deduce el total del IGV de sus operaciones de

compra (Crédito Fiscal), con lo que el resultado es el "IGV a pagar".
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Tal como puede ser apreciado, el IGV grava el valor agregado en cada
etapa del proceso de produccion y circulacion de servicios y bienes,
hasta el consumidor final, de modo que se permite la deduccién del

Impuesto que se ha pagado en la etapa anterior.

De conformidad con el articulo 30 del TUO de la Ley del IGV, la
determinacion y pago del impuesto se efectia en el mes calendario
siguiente al periodo al que corresponde el Impuesto a Pagar (Débito

Fiscal - Crédito Fiscal).

En efecto, la norma sefala lo siguiente:

"Articulo 30.- Forma y oportunidad de la declaracion y pago del

Impuesto”

La declaracion y el pago del Impuesto deberan efectuarse
conjuntamente en la forma y condiciones que establezca la SUNAT,
dentro del mes calendario siguiente al periodo tributario a que

corresponde la declaraciony pago.

Si no se efectuaren conjuntamente la declaracion y el pago, la
declaracion o el pago seran recibidos, pero la Superintendencia
Nacional de Administracion Tributaria-SUNAT aplicara los intereses y/o
en su caso la sancion, por la omisién y ademas procedera, si hubiere
lugar, a la cobranza coactiva del Impuesto omitido de acuerdo con el

procedimiento establecido en el Cadigo Tributario.

La declaraciéon y pago del Impuesto se efectuara en el plazo previsto en

las normas del Cédigo Tributario.

El sujeto del Impuesto que por cualquier causa no resultare obligado al
pago del Impuesto en un mes determinado, deberd comunicarlo a la
SUNAT, en los plazos, forma y condiciones que sefiale el Reglamento.
La SUNAT establecera los lugares, condiciones, requisitos, informacion

y formalidades concernientes a la declaracién y pago.”
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Como habiamos ya habiamos mencionado en el primer capitulo, un
proyecto de ley que si bien es cierto fue aprobado por el poder
legislativo, no logré entrar en vigencia, nos referimos al Proyecto de
Ley N° 3273/2008-CR, presentado por la Comision de Produccion,
Micro y Pequeiia Empresa y Cooperativas, que proponia una “Ley que
facilita el desarrollo econémico de las MYPE al diferir el pago del
IGV ala cancelacion de la factura”. La iniciativa proponia modificar el
articulo 30° del Texto Unico Ordenado (TUO) de la Ley del Impuesto
General a las Ventas (IGV) e Impuesto Selectivo al Consumo (ISC),
aprobado mediante Decreto Supremo N° 055-99-EF, para disponer que
el pago del impuesto deberd efectuarse en el caso de las MYPE y
tratdndose de ventas al crédito una vez que le sea cancelada la factura
emitida, procediendo a la declaracion en el mes de su emision. La
finalidad de este proyecto de ley era diferir el pago del IGV de- las
MYPE, que ofrecen sus servicios o ventas al crédito, al momento de la
cancelacion de sus facturas y ya no al momento de su emision. Se
pretendia corregir los problemas que se producen por el pago del IGV y
la fecha efectiva de cobranzas, los que afectan negativamente el
capital de trabajo y nivel de endeudamiento de las MYPE. El proyecto
presentaba también un analisis del costo-beneficio de esta norma. El
Estado no se veria afectado por las demoras en el pago de los
comprobantes de pago ni por los incobrables, pues el origen de la
obligacion tributaria para las MYPE tiene un plazo, que es la fecha de
vencimiento previsto en el comprobante de pago o en la fecha en que
se perciba el ingreso. De esta manera, también se alentaba a la
formalizaciéon de las MYPE. La aprobacién por parte del pleno del
Congreso, con 73 votos a favor, disponia la modificaciéon del articulo
cuarto de la Ley del IGV y del ISC relacionado con el nacimiento de la
obligacion tributaria, asi como la venta de bienes a crédito realizadas
por las MYPE. Con esta proyecto se buscaba estimular el desarrollo de
las MYPE en nuestro pais, lamentablemente, aquel proyecto no

trascendio.
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Sin embargo, a puertas de finalizar la presente investigacion, se
presentd al Congreso de la Republica el Proyecto de Ley N° 17/2016-
CR que propone una Ley de Prorroga del Pago de IGV para la Micro
y Pequefia Empresa — “IGV justo”, en cuya exposicion de motivos

mencionaremos lo mas resaltante:

o El Estado debe establecer las reglas esenciales de los tributos
bajo el principio de igualdad tributaria, segun lo establece la
Constitucion Politica, sefialando que la recaudacion de todo
tributo debe velar por el cumplimiento del principio de igualdad

tributaria.

o La problematica que subyace a la MYPE en torno al
cumplimento de sus obligaciones tributarias, esta asociada al
desbalance que significa en sus niveles de liquidez el tener que
pagar el impuesto correspondiente de una factura que aun no ha
sido cancelada, viéndose en la obligacion de financiar el
impuesto que otras empresas (sus compradores) utilizan como
crédito fiscal. Esta situacion le resta competitividad a la MYPE
gue pasa por esta situacion, no solo por el costo de oportunidad
que tiene el dinero para capitalizar su propio negocio o realizar
nuevas inversiones, sino porque en la mayoria de los casos no
cuentan con el dinero suficiente para afrontar el “IGV a pagar”,
teniendo que recurrir a otras fuentes de financiamiento (banca,
cajas, créditos de familiares, o créditos informales) o peor aun,
restandolo del capital de trabajo que tienen para la reposicion de
sus mercaderias o el pago a sus proveedores. Esta situacion es
reconocida y aceptada por todo el tejido empresarial peruano y

es uno de los limitantes para el desarrollo de las empresas.

Es muy importe recalcar que para paises extranjeros, este pago

diferido del IVA, ya es una realidad.
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En Espafia, 01 de enero de 2014, en la nueva Ley de Emprendedores
entré en vigencia el “IVA de caja” que consiste en pagar el impuesto
cuando se cobre la factura. El objetivo del IVA de caja, es evitar que
pymes y autobnomos con facturas sin cobrar deban adelantar este
impuesto a Hacienda antes de cobrar sus deudas, una circunstancia
gue agrava la falta de liquidez que padecen por culpa de la crisis.
Pueden acogerse a esta medida las pymes y autbnomos con un

volumen de ingresos inferior a dos millones de euros.

En Chile, el beneficio de postergacion del IVA para las pymes, que
estd enmarcado en la Reforma Tributaria: Desde enero de 2015, las
micro, pequefias y medianas empresas pueden postergar el pago del
IVA por hasta 60 dias adicionales. Esta orientado a apoyar a la Micro,
Pequefias y medianas Empresas. La fecha de pago de IVA podra
postergarla hasta en dos meses después de la fecha de pago
correspondiente. De acuerdo con el articulo 64° del D. L. N° 825 del
afio 1974, modificado por la Ley N° 20.780, de 29 de septiembre de
2014, y con el desarrollo normativo mediante la Resolucion EX: Sli N°
110 del 2 de diciembre del 2014, se apoya a las Micro, Pequeias y
Medianas Empresas mediante la postergacion del pago del también

denominado IVA.

Es relevante mencionar que en Chile hay supuestos de denegacion
del citado beneficio, entre los cuales se encuentra el adeudamiento
de los impuestos correspondientes a tres periodos tributarios en un
periodo de doce meses respecto del IVA, o de dos declaraciones

anuales en el caso del Impuesto a la Renta.

En Argentina la postergacién del pago del IVA a empresas PyMES
se ha disefiado de manera trimestral. En efecto, de acuerdo con sus
reglas tributarias emitidas por la Administracion Federal de Ingresos
Publicos - AFIP, especialmente la Resolucion General AFIP N°
3878/2016, se podra diferir el pago de las declaraciones juradas del

trimestre, de acuerdo con la disposicion siguiente:
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"Articulo 1° - Los sujetos comprendidos en la Ley N° 25.300 y
categorizados como Micro, Pequeiias y Medianas -tramo 1-, en
los términos de la Resolucion N° 24 del 15 de febrero de 2001 de
la ex Secretaria de la Pequefia y Mediana Empresa del entonces
Ministerio de Economia y sus modificaciones -excepto aquellos
gue desarrollen actividades de la construccion y mineria- , podran
acceder a los beneficios de cancelar trimestralmente el impuesto
al valor agregado y de obtener por un tramite simplificado el
"Certificado de Exclusiéon” de los regimenes de retencion,
percepcion y/o pago a cuenta del citado gravamen, a cuyos fines
deberan observar las disposiciones que se establecen en la

presente.

Cuando se trate de personas humanas correspondientes al sector
servicios por su actividad, soOlo estaran alcanzadas por los
beneficios aquellas cuyas ventas totales anuales expresadas en
pesos sean inferiores o iguales al limite establecido para la

categoria Micro Empresa”.

Finalmente, el sistema en Argentina contiene mecanismos de
exclusién del sistema de postergaciéon de pagos para las PyMES que
dejan de cumplir ciertos requisitos, entre los que se encuentra la
falta de presentacion de tres declaraciones juradas mensuales de
IVA en un mismo afio calendario, o si se incumple el pago trimestral

ya diferido.

Como podemos apreciar, de los dos ultimos paises citados, podemos afirmar que
en Latinoamérica la tendencia de la prérroga de plazo de pago de IGV para las
pequefias empresas ya es un hecho, y de aprobarse la Ley “IGV Justo”, también

sera parte de nuestra realidad.
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2.4 Definiciones conceptuales

2.4.1El pago del IGV de las ventas al crédito

Partiendo desde la matriz tributaria, Gonzalez, D. (2009) en su
estudio: “La Politica Tributaria Heterodoxa en los paises de
Ameérica Latina”, menciona que un sistema tributario es el
conjunto de impuestos que se aplican en un pais, en un
momento dado, y su configuracion obedece a multiples
razones, a saber: politicas, econdmicas, histéricas, culturales,
etc., de cada pais. Generalmente existen dos sistemas de
tributacion: el sistema de tributacion ortodoxo y el sistema de
tributacion heterodoxo. Para Gonzalez, el sistema tributario
ortodoxo o modelo de tributacion europeo, esta constituido por
los impuestos directos e indirectos que establecen los
gobiernos de los paises. Dentro de la imposicion directa se
incluye al impuesto sobre la renta (personas fisicas y juridicas)
y el impuesto al patrimonio. Dentro la imposicion indirecta se
encuentra la tributacion al consumo general (impuesto tipo
valor agregado), al consumo especifico y al comercio exterior

(gravando a las importaciones).

Segun lo sefialado por el autor, a los paises latinoamericanos los
rige una politica tributaria ortodoxa de origen europeo. Para los
paises de América Latina su aplicacion ha tenido varios
inconvenientes, siendo los méas relevantes a mi parecer la economia
informal, la paupérrima cultura tributaria y la incapacidad del Estado

en controlar eficientemente la administracion tributaria.

Segun el Codigo Tributario del Peru (s/f), los tributos se clasifican
en impuestos, contribuciones y tasas. De estos tributos nos interesa

los impuestos y dentro de ellos el impuesto general a las ventas.

El origen del impuesto general a las ventas (Impuestos al valor

agregado- IVA) se remonta a la antigua roma donde la “centésima
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rerum venalium” era un tributo tipo indirecto. En la Roma antigua los
impuestos eran bastante variados y encajan en la definicion de
consumos. En Francia, tenemos otro antecedente del IVA: el
“‘maltote”, que era un impuesto que se aplicaba sobre los bienes de
consumo, como la cera, los vinos, la cerveza, entre otros productos.
Posteriormente en Espafia, apreciamos al “alcabala”. La alcabala
recaia sobre las mercancias vendidas e intercambiadas y fue
establecida también en América espafiola, se trataba de un impuesto
gue gravaba la compra-venta. La imposicién al consumo bajo la
técnica del valor agregado tiene sus origenes en Alemania. En lo
gue respecta a Latinoamérica, la generalidad de paises adoptan tal
estructura impositiva, Brasil fue el primer pais en implementar un

régimen con las caracteristicas de un IVA. En el Peru estuvo vigente,
hasta diciembre de 1972, el impuesto a los timbres fiscales que
afectaba todas las ventas que se realizaran dentro del ciclo de
produccién y distribucion de un bien. Este impuesto estaba
claramente comprendido en el régimen del impuesto plurifasico
acumulativo sobre el valor total. A partir de 1973, con el Decreto Ley
N°19620, se adoptd la modalidad del monofasico, gravandose la
venta de bienes en la etapa de fabricacion o importacion. En enero
de 1975, por Decreto Ley N°21070, se introducen sustanciales

modificaciones tributarias. Las mas importantes fueron:

o Se sujeta las ventas a nivel de mayoristas a las mismas
tasas que las ventas de fabricantes otorgandoles el
derecho de tomar como crédito el impuesto pagado
sobre sus compras de mercaderias.

o A los fabricantes se les autoriza tomar como crédito el
100% del impuesto pagado por sus insumos y materias

primas

Practicamente se integré del valor agregado pero con una legislacién
defectuosa lo que determiné la necesidad de “reformar la reforma”.

Fue entonces, en 1982, mediante Decreto Legislativo 190, se
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empez6d a implementar un impuesto general al consumo con una

tasa general del 16% y en la actualidad con una tasa de 18%.

En el Sistema de informacion de legislacion peruana para
empresas y profesionales (s/f) sefiala que el Impuesto General a
las Ventas (impuesto al valor agregado), grava la venta en el pais
de bienes muebles, la importacion de bienes, la prestacién o
utilizacion de servicios en el pais, los contratos de construcciéon y
la primera venta de inmuebles que realicen los constructores de
los mismos. Este Impuesto grava Unicamente el valor agregado en
cada etapa de la produccién y circulacién de bienes y servicios,
permitiendo la deduccion del impuesto pagado en la etapa

anterior, alo que se denomina crédito fiscal.

Cabe sefalar que también existen operaciones con el IGV que no se
encuentran gravadas. Dentro de estas Ultimas podemos mencionar las
exportaciones de bienes y servicios y la transferencia de bienes con
motivo de la reorganizacion de las empresas. Tanto las operaciones
gravadas como no gravadas se encuentran estipuladas en el Texto
Unico Ordenado de la Ley del Impuesto General a las Ventas e

Impuesto Selectivo al Consumo.

El IGV tal como lo menciona Bravo, J. (2009), es un Impuesto
plurifdsico estructurado sobre la base de la técnica del valor
agregado bajo el método de sustraccion, adoptado como método
de deduccién el de base financiera, en mérito del cual el valor
agregado se obtiene por la diferencia entre las ventas y las
compras realizadas en el periodo; vale decir, no se persigue la

determinacion del valor agregado econdmico o real.

El que el impuesto sea plurifasico implica que recae sobre todas las
etapas del ciclo productivo y, por consiguiente, se va causando en
cada una de ellas a pesar de que formalmente no haya existido un acto

de consumo “final”. Pero como en todo caso es un impuesto “al
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consumo” la legislacién repara en que solo puede tener como base el
“valor agregado”, que no es otra cosa que la sumatoria de las
adiciones, cambios, transformaciones y mejoras que ha recibido un
bien y que, en términos muy sencillos, corresponde al valor total

facturado al consumidor final.

Hoyos, C. (2014) El IGV es un impuesto indirecto, entre otras
razones, porque con él resulta incidido econdémicamente el
consumidor final, quien a pesar de ello no ostenta la calidad de
responsable frente al Estado. Encontramos, ademas, un
“responsable” unico que ejecuta la operacién gravada, pero dicha
persona no es la llamada a asumir el coste del tributo pues este

siempre debera ser pagado por el consumidor.

El comprobante de un bien gravado con el IGV debe ser asumido por el
adquirente del bien o del servicio, mas no por su prestador, tanto en la
parte del bien o servicio como en lo correspondiente al importe del
tributo. De esta manera se determinan las responsabilidades frente a
este impuesto de los agentes econdémicos involucrados en la cadena
de consumo. Si se evidencia que el pago del tributo no es asumido por
el consumidor final, podemos intuir que existe una problematica que se

reflejara en varios aspectos, motivo de esta investigacion.

Mendoza, R. (2014) sefiala que los impuestos indirectos que
origina los ingresos corrientes del Estado peruano, impacta en
mayor grado a los estratos sociales de menores ingresos,

generando mayores desigualdades sociales.

La variable se completa en este caso cuando las MYPE que venden al
crédito tienen que pagar el IGV. Muchas de ellas entonces, poseen una
cartera morosa, esa parte del activo constituida por los documentos y
en general por todos los créditos que no han sido pagados a la fecha
de su vencimiento. Evidentemente el problema de cartera vencida

surge principalmente cuando una empresa ofrece crédito a sus clientes
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sin el andlisis adecuado de sus politicas de crédito y/o de la falta de
control y vigilancia de la cartera. Sin embargo, también existe un riesgo
independiente a la capacidad de la empresa para fijar sus politicas de
crédito y cobranza representado por condiciones circunstanciales y
particulares del cliente que resultan en el vencimiento del crédito.
A pesar del riesgo que el otorgamiento de crédito representa en
términos de costos, es una politica necesaria porque apoya y estimula
las ventas y, logra el desarrollo de negocios en el mediano y largo

plazo con el cliente.

Si consideramos la modalidad de pago para las ventas, es donde se
vislumbran y acrecientan las dificultades para las empresas, que
muchas veces por la naturaleza del negocio, tienen que vender al
crédito, ya sea a 30, 60, 90, dias o en algunos casos a mas, limitando

de esta manera el libre flujo que debe ser originado por las cobranzas.

Dada la situacion, es necesario definir también la Politica tributaria.
Esta es una de las principales herramientas con las que cuenta todo
gobierno para el cumplimiento de diferentes objetivos de la politica
publica en materia econdémica, sean ellos para corregir las limitaciones
de los mercados, la redistribucion del ingreso con el fin de reducir su
disparidad, el financiamiento de las entidades publicas, entre otros,
Escalante (2013)

Asi y con el fin de que se cumplan dichos objetivos de manera Optima,
y al menor costo, el disefio de la politica tributaria debe contemplar

ciertos principios basicos (Stiglitz, 2000) de la siguiente manera:

o Eficiencia: el sistema tributario no debe ser distorsionador, si es
posible, debe utilizarse para aumentar la eficiencia econémica.

o Sencillez administrativa: Los costos de la administracion y de
fiscalizacion tributario deben ser bajos.

o Flexibilidad: el sistema tributario debe poder adaptarse facilmente

a la coyuntura.
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o Responsabilidad politica: el sistema tributario debe ser
transparente.

o Justicia: el sistema tributario debe ser justo o debe considerarse
como justo, es decir, que trata de forma similar a los que se
encuentran en circunstancias similares y que obliga a pagar mas

impuestos a los que pueden soportar mejor la carga tributaria.

Igualdad Tributaria

La igualdad como base de los tributos, como medida de la obligacion,
significa que cada uno deberd contribuir en forma proporcional y
progresiva a su capacidad economica. Decir que todos deben contribuir
no implica que no habra excepciones, ya que la causa de la obligacion
de contribuir es la capacidad econOmica; y sin ella, no existe
constitucionalmente obligacién de tributar. Vemos entonces, como
generalidad y capacidad econdmica pueden ser vistas como

especificaciones del principio de igualdad.

El deber de los individuos de contribuir al sostenimiento de los gastos
publicos debe corresponder a la capacidad economica de aquellos.
Se presenta asi, la capacidad contributiva como presupuesto
legitimador del tributo. No puede haber imposicion ante la inexistencia
de capacidad econdmica, y no puede dejar de existir un tributo donde
haya capacidad contributiva. La capacidad contributiva desempefia, un
rol estelar, basico, aunque no exclusivo, que aplica con espiritu de
justicia el principio de igualdad. Si existe capacidad contributiva
entonces se aplica el principio tributario de igualdad, presentandose asi

la capacidad contributiva como presupuesto legitimador del tributo.

La distribucion de las cargas publicas debe ser estructurada en forma
proporcional y progresiva a la capacidad econdémica de los sujetos
pasivos del tributo. La igualdad tributaria no puede ser entendida en
sentido de igualdad matematica, es decir, que todos paguen la misma

contribucion. La igualdad impone, cuanto menos, que sea proporcional
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a la capacidad econdémica. La igualdad entre dos contribuyentes
(Lejeune V. s/f) que se encuentran en situacion de igualdad relativa,
solo se mantiene si la situacion de uno respecto del otro, no se altera
tras el pago de sus impuestos, lo cual exige una tributacion progresiva,
de forma tal que ambos experimenten un sacrificio proporcional en

relacion con la utilidad derivada de sus respectivos niveles de renta.

Equidad tributaria

En cuanto al principio de equidad, éste comporta un claro desarrollo del
derecho fundamental de igualdad en materia tributaria, razon por la
cual persigue proscribir toda formulacion legal que consagren
tratamientos tributarios diferentes que no tengan justificacién, tanto por
desconocer el mandato de igual regulacion legal cuando no hay
razones para un tratamiento desigual, como por desconocer el
mandato de regulacién diferenciada cuando no hay razones para un
tratamiento igual. En este sentido, el tributo deber ser aplicado a todos
aquellos sujetos que tengan capacidad contributiva y que se hallen bajo
las mismas circunstancias de hecho, lo cual garantiza el mantenimiento
del equilibrio frente a las cargas publicas. Tal planteamiento, a su vez,
ha sido recogido en el denominado principio de generalidad, cuyo
enunciado implica que el universo de los sujetos pasivos del tributo
debe comprender a todas las personas que tengan capacidad
contributiva (criterio subjetivo) y desarrollen la actividad o conjunto de
actividades gravadas (criterio objetivo). Conforme con ello, a través del
principio de equidad, se busca que quienes se encuentran en
situaciones similares, con capacidad econémica similar, soporten una
carga tributaria igual. Segun lo ha explicado esta Corporacién, la
equidad se proyecta no sélo desde un punto de vista horizontal, es
decir, que a igual capacidad de pago, igual sea la contribucion, sino
también desde una perspectiva vertical, en la medida en que el mayor
peso en cuanto a la obligacion de contribuir debe recaer sobre aquellos
sujetos que cuentan con mas capacidad econdmica. Matos, A. (2013)
Enfatizamos entonces en que la carga tributaria sea la mas justa de

acuerdo a la realidad de cada contribuyente.
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24.2

También es pertinente mencionar que el registro y aplicacion del
cobro de esto impuesto funciona bajo dos conocidos criterios, el
“percibido o contado” y el “devengado”. Este ultimo reconoce el hecho
econdmico sin tomar en cuenta los efectos de la circulacion del

efectivo. (Ver figura 1)

Repercusion del IGV

Figura N°1 “Devengado y percibido”

Fuente: Internet. Elaboracion propia.

Liquidez de las MYPE

La liquidez se puede definir como la calidad de los valores activos con
respecto a su mayor o menor grado de disposicion o realizaciéon. La
liquidez se mide a través de la relacién entre los recursos disponibles y
a realizar a corto plazo y las deudas o compromisos que se deben
cancelar en este mismo término.
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En términos generales entendemos por liquidez a la facultad que tienen
los bienes y derechos del activo para transformarse en valores
monetarios. Su auténtico sentido se obtiene cuando expresamos que
mide la capacidad que tiene la empresa en todo momento para saldar
sus obligaciones con terceros.

Para Aching, C. (s/f), la liquidez es un andlisis que mide la
capacidad de pago que tiene la empresa para hacer frente a sus
deudas de corto plazo. Es decir, el dinero en efectivo que se
dispone, para cancelar las deudas. Expresan no solamente el
manejo de las finanzas totales de las empresas, sino la habilidad
gerencial para convertir en efectivo determinados activos vy
pasivos corrientes. Facilitan examinar la situacion financiera de la
compafia frente a otras, en este caso los ratios se limitan al

analisis de activos y pasivos corrientes.

Es muy importante para una empresa poseer disponibilidad en efectivo
para poder enfrentar sus obligaciones corrientes, el autor complementa
mas la idea al puntualizar que la liquidez depende mucho de la
habilidad de la gerencia para la convertibilidad del efectivo en los

activos y pasivos a corto plazo.

De igual manera, Monzon, J. (2010) nos dice que la liquidez esta
ligada con la capacidad que tienen las empresas de pagar sus
obligaciones en los momentos especificos de su vencimiento. Una
empresa se encuentra en una situacion permanente de liquidez si
es capaz de satisfacer todos los pagos a que esta obligada, y
ademas, dispone de saldos de dinero disponibles adecuados en el
activo del balance; por lo tanto, la empresa tiene que encontrarse
necesariamente en equilibrio financiero. Equilibrio financiero
implica que en la empresa durante largos periodos no se

producen estrangulamientos de tesoreria.
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Que las empresas puedan cumplir con sus obligaciones de pago sin
problema alguno, y mantenerlo asi por largos periodos, sin que esto
signifigue estrangulamientos en el area de tesoreria, es sefal y
caracteristica de una empresa cuya situacion de liquidez es

permanente.

Asi mismo, Berneo, J. (2014), en su investigacion menciona que los
Impuestos en general, influyen en gran medida en la liquidez de un
ente econdmico, ya que son rubros que se deben cancelar por el
total de las compras o las ventas realizadas, sin tomar en cuenta
gue las ventas son facturadas, dando varios dias de plazo a los
clientes, y por lo tanto, los valores que se cancelan por
obligaciones al fisco son de dinero destinado al pago de

acreedores o al pago por adquisicion de mercaderia.

Los valores cancelados por obligaciones tributarias disminuyen la
liquidez de la empresa, por consecuencia, afectan directamente la
actividad del negocio, es por ello que la empresa poco a poco va
perdiendo la capacidad de adquisicion de productos, porque todas las
empresas necesitan liquidez para sobrellevar sus actividades
regulares, dar crecimiento a la organizacion y aumento del empleo en

el pais.

Complementando, Solérzano, M. (s/f) nos dice que el término
activos liguidos se usa para designar el dinero y los activos que
se convierten con facilidad en dinero. Se dice que los activos
presentan diferentes grados de liqguidez. Por definicién el dinero
es en si mismo el méas liquido de todos los activos; los demas
tienen diversos grados de liquidez, de acuerdo con la facilidad con

gue pueden convertirse en efectivo.

En este sentido, para una MYPE sera de suma importancia que pueda
contar con activos liquidos, siendo mas especificos, con dinero. En la

conformacién de sus activos, sino hay la facilidad de convertir en
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efectivo, se vera tremendamente imposibilitada de cumplir con sus

obligaciones corrientes.

Segun Biondi, M. (2001) en su obra: Interpretacion y Andlisis de los
Estados Contables dice: Se denomina “liquidez” porque considera
la totalidad de los Activos de la empresa destinados a afrontar
compromisos normales, dado que de otra forma se podrian
producir dificultades para atender Pasivos, perjudicando la
calificacién de la empresa. En conclusion es la disposicion inmediata
de fondos financieros y monetarios para hacer frente a todo tipo de

compromisos.

Segun Albornoz, G. (2006), es importante mantener una relacion
positiva de capital de trabajo, lo que a su vez generard una
liguidez que proporcione un margen de seguridad y reduzca la
probabilidad de insolvencia y eventual quiebra de la empresa. En
oposicion a esto, demasiada liquidez traera aparejada la
subutilizacién de activos que se usan para generar ventas
generando una baja rotacion de activos y de menor rentabilidad.
Por lo tanto, la administracién de capital de trabajo debe permitir
determinar correctamente los niveles tanto de inversion en activos
corrientes como de endeudamiento, que traeran aparejadas

decisiones de liquidez y de vencimientos del pasivo.

También es de suma importancia que las empresas logren una
adecuada administracion del capital de trabajo, teniendo en cuenta los
niveles de inversion, como también los del endeudamiento.
Manteniendo una relacién positiva y equilibrada con el capital de
trabajo, el cual se vera reflelado en una liquidez que proporciona

seguridad y alejamiento de la idea de una posible quiebra.

Asi mismo, Diaz, O. (2007), sostiene que las empresas requieren de
una variedad de recursos para realizar sus operaciones y asi

poder lograr cumplir con las metas y objetivos establecidos por la
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gerencia. El estado de flujo de efectivo, debe ser analizado en
conjunto con los otros estados financieros, sus notas y de ser
posible con los ratios de liquidez, ya que ello facilitard su
comprension y proporcionara mayor nivel de informacion
respecto a la generacion de efectivo y sobre los niveles de

liquidez.

La responsabilidad de elaborar y utilizar adecuadamente el estado de
flujo de efectivo y otros estados financieros, corresponde a la gerencia,
gue es la encargada de la obtencion y el uso de los fondos para lograr
una realizacion 6ptima de las operaciones de la empresa; por lo cual,

esto es muy importante en el proceso de toma de decisiones.

Es importante comentar con mas detalle sobre el capital de trabajo.
Ya que es lo que conocemos como activo corriente. Este fondo de
maniobra, como también otros autores llaman al capital de trabajo, son
aquellos recursos que necesita la empresa para poder operar y cubrir
los requerimientos de insumos, materia prima, mano de obra,
reposiciéon de activos fijos, entre otros. Estos recursos deben estar a
disponibilidad de la empresa para cubrir lo requerido oportunamente.
Para determinar el capital de trabajo de una forma mas objetiva, se

determina mediante la siguiente resta:

Capital de Trabajo = Activo corriente — Pasivo corriente

De esta forma obtenemos lo que se llama el capital de trabajo neto
contable. Esto supone determinar la cantidad de recursos que cuenta

la empresa para operar si se pagan todos los pasivos a corto plazo.

Queriendo abordar ahora el tema de las MYPE, cuando nos referimos a

estas empresas, en el ordenamiento peruano, nos referimos a:

“(...)un conjunto de normas que regulan un régimen para unidades
econdmicas constituidas por una persona natural o juridica, bajo

cualquier forma de organizacion o gestion empresarial contemplada en
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la legislacion vigente, que tiene como objeto desarrollar actividades de
extraccion, trasformacion, produccion, comercializacion de bienes o

prestacion de servicios”

En los ultimos afios diversas normas han regulado diversos aspectos
de las MYPE. Debe mencionarse por su naturaleza pionera el Decreto
Legislativo N° 705, denominado "Ley de Promocién de Micro Empresas
y Pequefias Empresas”, norma que fue publicada en noviembre del afio
1991. A este Decreto Legislativo le sigui6 la Ley N° 27268, emitida en
el afio 2000 bajo el titulo de "Ley General de la Pequefa y

Microempresa".

Posteriormente se dio la Ley N° 28015, publicada el 3 de julio del 2003,
denominada "Ley de promocion y formalizacion de la pequefia y micro
empresa”. De hecho, es esta norma la que contiene la definicion mas
omnicomprensiva de las MYPE y que destaca la flexibilidad de su

forma organizativa.

Es interesante descubrir como hasta ahora, medios, autores y otros,
confunden a las MYPE con las PYME afirmando en muchos casos,
errbneamente, la igualdad de sus caracteristicas. Al respecto, vale citar
el articulo 5 del TUO que establece la delimitacion de qué es una
microempresa y cuando estamos frente a una pequefia empresa.

. MONTO DE VENTAS
TAMANO DE LA MONTO DE LA UIT
EMPRESA ANUALES(*I)EN SOLES

Hasta el monto méaximo de Hasta S/ 592,500
MICRO EMPRESA

150 UIT
Hasta el monto méaximo de Desde S/592,501
PEQUENA EMPRESA | 1,700 UIT hasta S/ 6,715,000

(*) Monto de la UIT, afio 2016, S/3,950.

A puertas del afio 2015, existian registradas en SUNAT 1,592,232
MIPYME (micro, pequefias y medianas empresas). De este total, el
porcentaje de participacion de las micro empresas es del 94.9%,
mientras las pequefas representan un 4.5% y las medianas 0.2%.

El universo de micro y pequeiias empresas formales asciende a
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1,589,597, no obstante, sélo el 44% del total de MIPYME se encuentra
registrada en SUNAT, existiendo un numero de empresas no
registradas (informales) cuyo universo total se estima en 2,838,566, lo
gue haria un total aproximado de 4,430,798 MIPYME en el tejido

empresarial peruano (Ver Figura 2)

B E. Formales ME. Informales

1589597,
36%

2838566,
64%

Total MIPYME
4,430,798 (100%)

Figura 2. Condicion de las Empresas

Fuente: Ministerio de la Produccién. Elaboracion propia

La informalidad es uno de los fendmenos més agudos que contribuyen a la
evasion fiscal. De Soto (1986) sefiala que el estatus legal es el elemento
clave para distinguir entre las actividades formales e informales. En este
sentido, el sector informal se define como el conjunto de unidades

econdémicas que no cumplen con todas las regulaciones e impuestos.

El Pera es la quinta economia mas informal del mundo, pues alrededor del
60.9% de nuestra economia existe al margen de la ley. Debido a la
informalidad se pierde una recaudacion de IGV que, en el 2013, se estimo6
en 1,372 millones de soles anuales. En Bolivia la informalidad llega al
68.3% En Chile la informalidad solo alcanza al 20.9% (Miranda, 2016)

Con el proposito de conocer mas a las protagonistas de este estudio,
a continuacion observaremos importantes resultados producto de un

trabajo procesado durante el afio 2013 por el Instituto Nacional de
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Estadistica e Informatica. Ya para el afio 2014, el INEI puso a disposicién
de los usuarios los resultados de una encuesta aplicada a las MYPE. Esta
encuesta se orientd a obtener informacion estadistica, cuantitativa y
cualitativa de las MYPE ubicadas en las ciudades de Lima y la Provincia
Constitucional del Callao, Arequipa, Ayacucho, Chiclayo, Cusco,
Huancayo, Iquitos, Juliaca, Piura y Trujillo correspondiente a diversas
actividades econdmicas, en especial del sector secundario. En la siguiente
gréfica, observamos que, segun el tipo de organizacion juridica, las MYPE
en su mayoria (45.8%) tienen la condicién de persona natural (Ver Figura
3)

J L

Sociedad andonima;

Sociedad comercial
2,7

de responsabilidad
limitada; 10,1

Empresa individual
de responsabilidad _______
limitada; 15,0
~~_ Persona natural;
45,8

Sociedad anonima
cerrada; 26,4

1 I

Figura 3. Micro y Pequefia empresa por tipo de Organizacién Juridica, 2013
(Distribucion porcentual)
Fuente: INEI — Encuesta de micro y pequefia empresa — 2013.

Esta encuesta, también ha revelado que el 50% de las MYPE tienen local
alquilado. Por consiguiente, tienes costos fijos mensuales que cumplir.
En cuanto al nivel educativo alcanzado, el 34% de los propietarios de las
MYPE manifestaron haber estudiado hasta secundaria completa.
Sin embargo, un 56% declaré haber participado en cursos o eventos de
capacitacion, donde los temas que generaron mayor interés fueron sobre
el sistema financiero, gestion empresarial y aplicacion de tecnologias para

la produccién.

42



Si nos referimos a las entidades financieras y su oferta crediticia, esta
encuesta informé que un 94.5% en créditos fue para capital de trabajo,
inversion en activo fijo un 48.9%. Mientras que el factoring se encuentran

por debajo del 9% (Ver Figura 4)

— [

Créditos para capital de trabajo 945

Créditos para inversién en activo fijo I 48,9

Seguros | 133

Ahorros | 11.2

Cartas fianza | 1.1

Factoring o descuento de facturas | 87

Mo conoce | 3.2

Productos financieros estructurados | 19
1,0 10,0 100,0
1 I

Figura 4. Conocimiento de la Micro y Pequefia empresa sobre productos
que ofertan las entidades financieras (Distribucién porcentual)
Fuente: INEIl — Encuesta de micro y pequefia empresa — 2013.

Del total de las MYPE que manifestaron haber accedido a un préstamo, el
67.4% indic6 que lo destind para el capital de trabajo, el 9.7%, para
inversion en activo fijo, mientras que el 22.8% restante declar6é que lo usé

para ambos fines (Ver Tabla 1)

Tabla 1

Destino o uso del financiamiento obtenido por las micro y pequefia
empresa, segun ciudad (Distribucién porcentual)

Total 5145 67,4 9,7 22,8
Lima - Callao 3821 67,2 99 229
Arequipa 370 588 12.8 275
Ayacucho 30 80,0 12,0 8.0
Chiclayo 139 79,2 85 12,3
Cusco "7 64 4 10,2 254
Huancayo 129 776 46 17.8
lquitos 38 51,7 6.5 419
Juliaca 94 63,0 174 174
Piura 68 76,7 12,8 10,6
Trujillo 338 74 28 26,0

Fuente: INEI — Encuesta de micro y pequefia empresa — 2013.
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De los conductores de las MYPE que declararon no estar conformes con el
financiamiento recibido, el 85.9% indicaron que el principal motivo fue por

los altos intereses, el 36.8% por las altas comisiones (Ver Tabla 2)

Tabla 2
Motivos de las MYPE para no estar conforme con el financiamiento
recibido, segun ciudad (Distribucion porcentual)

MYPES que accedierony no  No me otorgaron . Periodo de

. : Altos Altas  Me lo dieron .
Ciudad estuvieron conformes con el el monto . . gracia muy

. - intereses comisiones tarde

financiamiento que solicite corto
Total 1024 20,1 859 36,8 27 10,7
Lima - Callao 763 229 851 39,3 286 19
Arequipa 80 124 89,7 290 6,2 "7
Ayacucho 10 125 100,0 62,5 0,0 125
Chiclayo 19 16,8 715 0,0 0,0 58
Cusco 48 174 826 87 43 43
Huancayo 19 11,1 944 246 0,0 0,0
lquitos 7 00 833 16,5 16,7 16,7
Juliaca 14 143 857 143 0,0 0,0
Piura 12 9.1 909 0,0 0,0 0,0
Trujillo 54 6.3 919 66,9 0,0 8.1

Fuente: INEI — Encuesta de micro y pequefia empresa — 2013.

Consideramos que los datos que acabamos de observar son muy
importantes ya que nos precisan y presentan la situacion y los aspectos
vulnerables de las MYPE. En primer lugar quienes la conducen, en su
mayoria, son personas naturales quien animados a tener un negocio
producto de una idea creativa o innovadora se inician en esta gran
aventura econdmica. Durante el camino, se dan cuenta de todos los

esfuerzos que tendran que realizar para avanzar y crecer.

Los resultados que observaremos a continuacion, nos revelé un dato muy
importante y que justamente es el motivo de la presente investigacion, ya
gue dentro de los mecanismos de gestidn que generan mayores costos a
las MYPE, las ventas al crédito resaltan con un imponente 61.4%, le sigue
el acceso al crédito con un 26.6%, entre otros (Ver Tabla 3).
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Tabla 3

Mecanismos de gestion que generaron mayores costos en las Micro y
pequefias Empresas, para el incremento de las ventas o para acceder a
nuevos mercados, segun ciudad (Distribuciéon porcentual)

—_—_—e—eee—e———e—e e ll\n»---nP-ne| 1o |- [|[-0o'-o-j- -o-o--[n--o-i-n-:-"=-
. Ventas al Acceso al Financiamiento Mecanismos
R L crédito crédito mediante socio Contratos.t'de Otro
colaboracién
Total 5246 614 26,6 5.1 82 18,5
Lima - Callao 4079 63,0 240 5.1 83 19,2
Arequipa 310 554 334 7.3 94 16,9
Ayacucho 20 353 235 294 235 412
Chiclayo 91 64,5 404 12 0,0 17,7
Cusco 87 295 318 6.8 27 205
Huancayo 117 340 66,6 24 54 15,1
lquitos 43 571 1.5 5.7 257 29
Juliaca 76 70,3 432 27 27 27
Piura 49 90,1 1.4 0.0 23 6,1
Trujillo 374 60,2 31.8 48 44 185

Fuente: INEI — Encuesta de micro y pequefia empresa — 2013.

Este resultado nos muestra que las MYPE enfrentan dificultades que
afectan su economia y que, segun este hallazgo, no debemos contemplar
este problema sin la menor intencién de ofrecerles una alternativa que les

permita alivianar su carga tributaria.

2.4.3 Definiciones técnicas

Ventas al crédito

Se le llama venta a crédito a la que tiene el propésito de distribuir el
pago del bien o servicio adquirido en un determinado plazo pautado de
antemano entre el comprador y el vendedor, de manera que el primero
pueda amortizarlo, por ejemplo, en varios meses.
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Obligaciones a corto plazo

Son obligaciones de pago surgidos en el curso normal de un negocio y
de vencimiento inferior a un afio. También se le llama pasivo circulante
0 corriente.

Capital de trabajo

Se define como capital de trabajo a la capacidad de disponibilidad de
recursos que requiere la empresa para llevar a cabo sus actividades
con normalidad en el corto plazo. Denominacién que suele darse al

capital circulante.

Disponibilidad de Efectivo

Es uno de los principales objetivos de los negocios. La mayoria de sus
actividades van encaminadas a provocar de una manera directa o
indirecta, un flujo adecuado de dinero, que permita, invertir para el
crecimiento de la empresa.

Principio de Equidad

Es un criterio con base en el cual se pondera la distribucion de las
cargas y de los beneficios o la imposicion de gravamenes entre los
contribuyentes para evitar que haya cargas excesivas o beneficios
exagerados. Una carga es excesiva 0 un beneficio es exagerado
cuando no consulta la capacidad econdmica de los sujetos pasivos en

razon a la naturaleza y fines del impuesto en cuestién.

Capacidad de pago

Se refiere al estudio de las posibilidades de la empresa para cubrir sus
deudas a corto y largo plazo. Las deudas a corto plazo, se cubren
mediante el uso de los activos corrientes (efectivo, caja, bancos,

cuentas por cobrar).
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Informalidad

El conjunto de actividades econdémicas desarrolladas por los
trabajadores y las unidades econémicas que, tanto en la legislacion
como en la practica, estan insuficientemente contempladas por

sistemas formales o no lo estan en absoluto.

Recaudacion fiscal
Recepcion de fondos que percibe el fisco principalmente por concepto

de impuestos.

Micro y Pequefia Empresa (MYPE)
La MYPE es la unidad econdmica que se encuentra constituida por una

persona natural o juridica bajo cualquier forma societaria y cuyo
objetivo es desarrollar actividades de extraccion, transformacion,

produccion de bienes o prestacion de servicios.

Cartera morosa

Es la parte del activo constituida por los documentos y en general por
todos los créditos que no han sido pagados a la fecha de su
vencimiento. Evidentemente el problema de cartera vencida surge
principalmente cuando una empresa ofrece crédito a sus clientes sin el
analisis adecuado de sus politicas de crédito y/o de la falta de control y

vigilancia de la cartera.

Criterio del Percibido

Segun este, el efecto economico (pérdida o ganancia) de las
operaciones de una entidad, se reconocen cuando éstas se pagan o se
cobran. Cabe sefalar que, las rentas de segunda, cuarta y quinta
categoria se rigen por el criterio de lo percibido y en ese sentido, se
consideraran percibidas cuando se encuentren a disposicion del
beneficiario, aun cuando éste no las haya cobrado en efectivo o en

especie.
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Criterio del Devengado

Bajo este supuesto, el efecto econdmico de una transaccién se
reconoce cuando esta ocurre o se realiza sin entrar a distinguir si se ha
cobrado o pagado por la transaccién. Lo que implica que no hay
ninguna correlacion entre los flujos de entrada o salida de dinero que
pudiera tener una operacion y el efecto en los resultados que esta

produce.
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2.5 Formulacién de la hipotesis

251

2.5.2

Hipotesis general

La actual politica tributaria ocasiona que el pago del IGV afecte
significativamente y origine dificultades en la liquidez de las MYPE
gue venden al crédito en el distrito de Los Olivos — Lima.

Hipdtesis especificas

a. Las ventas al crédito limitan el cumplimiento de las obligaciones
a corto plazo de las MYPE ya que no cuentan con el recurso

financiero disponible y necesario.

b. EIl pago del IGV de las ventas al crédito originan
descapitalizacion en las MYPE, pues se prioriza cumplir con el
Estado quedando asi insuficiente capital de trabajo para su

desarrollo.

c. El principio de equidad esta relacionado con la capacidad de

pago de las MYPE que venden al crédito.

d. Las MYPE que venden al crédito, al verse perjudicadas optan
por la informalidad con el propdsito de no perder liquidez y

seguir desarrollando sus actividades empresariales.
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CAPITULO Il
METODOLOGIA

3.1 Disefio metodolégico
El tipo de investigacidon es cualitativa-cuantitativa, y el disefio es descriptivo
correlacional. De acuerdo a la naturaleza del estudio que se ha planteado,
reune las condiciones metodoldgicas suficientes para ser considerada una
“‘investigacion aplicada”, en razon que se utilizara doctrina, normas, practicas

y principios tributarios.

Para el andlisis de los datos recolectados en la investigacion se hizo uso de
la estadistica descriptiva e inferencial. Se utilizd en la contrastacion de las

hipotesis, la estadistica no paramétrica chi cuadrado.

3.2 Poblacion y muestra
3.2.1 Poblacion
La poblacion esta conformada por 321 personas que conducen las
MYPE en el distrito de Los Olivos - Lima.

Empresas MYPE - Los Olivos, Lima Poblacion (N)
Total 321
INVERSIONES Y NEGOCIOS A&M S.A.C. 5
CONDUCE PERU E.I.LR.L. 32
INTEGRA SALUD SERVICIOS MEDICOS S.A.C. 30
VICTOR Y AARON S.A.C. 4
IZUNOME S.A.C. 10
TRANSPORTES ANITA CARGO EXPRESS S.A.C.
CREA CENTRO DE REPRODUCCION ASISTIDA 4
CORPORACION LGM S.A.C. 5
JUVENCIA CENTRO DE CIRUGIA ESTETICA SAC 18
AGRO MOLINO S.A.C. 187
R&V ENERGY INGENIERIA ELECTRICA S.A.C. 22
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3.2.2 Muestra
Para determinar el tamafio 6ptimo de muestra se utilizé6 el muestreo
aleatorio simple para estimar proporciones cuya formula se describe a

continuacion;

Z? PON
T
e? (N-1) + Z2 PQ
Donde:
Z : Valor de la abcisa de la curva normal para una probabilidad

del 95% de confianza.

P : Proporcion de MYPE que manifestaron tener problemas de
liquidez al pagar sus impuestos por las ventas al crédito (Se
asume P =0.5)

Q : Proporciébn de MYPE que manifestaron no tener problemas
de liquidez al pagar sus impuestos por las ventas al crédito
(Se asume Q =0.5)

e : Margen de error
N : Poblacion
n : Tamafio 6ptimo de muestra.

A un nivel de significancia de 95% y 9% como margen de error n
sera:

(1.95)? (0.5) (0.5) (321)
N = = e e
(0.09)? (321-1) + (1.95)? (0.5) (0.5)

n =86

Esta muestra fue seleccionada de manera aleatoria con la finalidad de
evitar posibles sesgos.
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86 representd la muestra de personas. Con este valor se obtuvo el
factor de distribucion muestra (fdm) = n/N = 86/321
Fdm = 0.26791

Distribucion de la Muestra

Empresas MYPE - Los Olivos, Lima Muestra (n)

Total 86
INVERSIONES Y NEGOCIOS A&M S.A.C. 1
CONDUCE PERU E.I.R.L. 9
INTEGRA SALUD SERVICIOS MEDICOS S.A.C. 8
VICTOR Y AARON S.A.C. 1
IZUNOME S.A.C. 3
TRANSPORTES ANITA CARGO EXPRESS S.A.C. 1
CREA CENTRO DE REPRODUCCION ASISTIDA 1
CORPORACION LGM S.A.C. 1
JUVENCIA CENTRO DE CIRUGIA ESTETICA SAC 5
AGRO MOLINO S.A.C. 50
R&V ENERGY INGENIERIA ELECTRICA S.A.C. 6

Elaboracién: Propia
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3.3 Operacionalizacion de variables

3.3.1 Variable Independiente
X:

El pago del IGV de las ventas al crédito

Sunat, (s/f) El IGV esun impuesto al valor

agregado de tipo plurifasico (grava todas las

fases del ciclo de produccién y distribucion) no

Definicion . I
acumulativo (solo grava el valor afiadido), y que
conceptual . L
P se encuentra estructurado bajo el método de
base financiera de impuesto contra impuesto
(débito contra crédito).
Indicadores indices
X1: % de empresarios | 1.1 Normativa del IGV
que venden al crédito 1.2 Periodo de crédito
1.3 Politica de crédito
X2: % de empresarios | 2.1  Recepcion  del
que pagan el IGV de las | comprobante
ventas al crédito 2.2 Medio de pago
Definicion
_ 2.3 Pago del IGV en
operacional las fechas establecidas

por la norma.

X3: Principio de equidad

3.1 Normativa tributaria

3.2 Neutralidad
Impositiva

X4: Informalidad

4.1 Emisién del
comprobante de pago

4.2 Infracciones vy
Sanciones
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3.3.2

Variable Dependiente

Y: Liquidez de las MYPE

Definicion Capacidad de una empresa para atender sus
conceptual obligaciones a corto plazo (un afio).
Indicadores indices
Y;: Obligaciones a corto | 1.1 Deudas a
plazo proveedores
1.2 Pago personal
planilla
1.3 Préstamo bancario
Y,: Capital de trabajo 2.1 Disponibilidad en
efectivo
Definiciéon 2.2 Cuentas por cobrar
operacional

2.3 Inventarios

Y3: Capacidad de pago

3.1 Flujo de caja
proyectado

3.2 Presupuesto de
ingresos y gastos

Y4 % de empresarios
gue ven disminuir la
liquidez por el pago del
IGV

4.1 Pago parcial del
IGV

4.2 Incumplimiento del
pago del IGV
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3.4 Técnicas de recoleccién de datos

3.4.1

3.4.2

Descripcién de los instrumentos

Las principales técnicas que se utilizd en este estudio fueron la
entrevista y al encuesta.

La entrevista, se centré en el diadlogo interpersonal directa entre el
entrevistador y el entrevistado.

La encuesta, se caracteriza por ser una herramienta en la
investigacion social por excelencia, debido a su utilidad, versatilidad,
sencillez y objetividad de los datos que se obtiene mediante el

cuestionario como instrumento de investigacion.

Procedimientos de comprobacién de la validez y confiabilidad de
los instrumentos

Para garantizar la eficacia y efectividad de la la técnica empleada
para la fiabilidad fue el coeficiente de alfa de CROMBACH; y para la

validez del constructo a través de juicio a expertos.

3.5 Técnicas para el procesamiento de la informacion

3.6.

Se utiliz6 el procesamiento de datos al Excel y SPSS version 22 y

posteriormente se utilizdé las técnicas de organizacion y presentacién de

datos, mediante el empleo de cuadros unidimensionales y bidimensionales.

Aspectos éticos

La ética siempre presente como el elemento crucial e imperativo en nuestras

tareas profesionales; pues sélo bajo principios éticos y la debida atencion a

los valores morales, se tendra una informacién de calidad y confiable.

Nuestra actuacion profesional también amerita profundizar en temas

requeridos para el bien comun y los referidos a imperativos de progreso

social y econémico.
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Los valores éticos sociales, los cuales constituyen aspiraciones o propositos
gue benefician a la sociedad, que buscan el bienestar comun, nos ha exigido
de alguna manera, preparar el estudio que se lleva a cabo, motivado méas
por un sentido de justicia y equidad para la aplicacién de los impuestos en
nuestra nacion. Miles de peruanos emprendedores han constituido una
MYPE y dada la condicion de estas, serd necesario escudrifiar la dinamica

tributaria que se le impone.

Recordemos también que la ética considera como principio a la
responsabilidad social en cuanto a suministrar informacion cuyas categorias

sean suficientes, veraces, y de calidad.

El desarrollo del presente trabajo se ha llevado a cabo manteniendo los
valores éticos, como proceso integral, organizado, coherente, secuencial, y
racional en la busqueda de nuevos conocimientos con el propdésito de
encontrar la verdad o falsedad de conjeturas y guiar al desarrollo de la

ciencia contable.

Los principios fundamentales que guiaron nuestro proceder fueron:

- Integridad

- Objetividad

- Competencia profesional y debido cuidado
- Confidencialidad

- Comportamiento profesional
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4.1.

CAPITULO IV
RESULTADOS

Resultados de la entrevista
La entrevista fue realizada a profesionales especialistas en la materia
tributaria y conocedores de la situacion de las micro y pequefias empresas

en el Perd.

a. A su juicio ¢Existe equidad impositiva en la aplicacién del Impuesto
General a las Ventas en las micro y pequefias empresas que venden al
credito?

En la doctrina del IGV en el Pert es un impuesto plurifasico no
acumulativo o de valor agregado, es decir que por cada fase de venta
se grava con el impuesto. Por otro lado el IGV es un impuesto de
retencién que tiene que efectuar el contribuyente, y realizar el pago
por la diferencia entre la compra y la venta. Debemos tener en cuenta
gue se aplica el método del devengado cuando se origina la obligacion

tributaria.

En tal sentido la ley tiene un efecto fiscalista a favor del gobierno y
desfavorable para el contribuyente porque tiene que desembolsar de
su peculio un dinero que no ha recaudado, lo que le podria generar una

descapitalizacion.

b. ¢Considera que nuestro sistema tributario peruano, es justo en cuanto
a la distribucién de la carga impositiva en las grandes, pequefas y
microempresas con respecto del IGV?

En cuanto a la aplicacion doctrinaria del impuesto es Io mas justo
desde un punto de vista fiscal. Por el lado del contribuyente podria
resultar injusto si se rompe la cadena de pagos o sus ventas al crédito

sSOon mayores a un mes.
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Para el caso de las MYPE, ¢Debe aplicarse siempre el criterio del
devengado para el reconocimiento de los hechos econémicos y el pago
del IGV?

Es lo que esta implantado en la norma del impuesto. En todo caso se
deberia reformar la ley del IGV y hacer una distincién cuando se trate
de hechos econ6micos que se realizan al crédito y cuando la cobranza

cae en morosa.

Cree usted que ¢ El considerar el método de lo percibido para el pago
del IGV, favoreceria en la liquidez de las MYPE?

Si beneficiaria al contribuyente MYPE en cuanto a la liquidez, quien se
veria  perjudicado seria el Estado debido a que disminuiria la
recaudacion. Si bien en un primer momento el vendedor MYPE
obtendria un alivio fiscal al diferir el pago del impuesto, en el mediano
plazo este efecto desaparecera porque el importe total de la obligacion
tributaria no sufre ninguna variacion y tampoco varian los importes

transados.

En su opinion, ¢Considera que existan causas que harian inviable el
diferir el pago del IGV para las ventas al crédito?

Por un tema de recaudacién y de evasion tributaria podria hacerse
inviable el diferimiento del pago del IGV para transacciones al crédito.
Puede que el Estado asuma el impuesto correspondiente a
operaciones que devienen en incobrables, lo cual resultaria

inconsistente.

¢ Considera que el pago del IGV en las MYPE que venden al crédito
afecta significativamente su capital de trabajo?
El pago del IGV al crédito de acuerdo a la normatividad actual si afecta

la liquidez no solo de las MYPE sino de cualquier empresa en general.
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¢Una adecuada politica tributaria aplicada a las MYPE, permitirian que
esta se desarrollaran mas plenamente?

Para que las MYPE puedan desarrollarse debe darse una serie de
medidas de caracter integral, no solo politica tributaria, debe incluirse

el tema laboral, societario, seguridad social entre otros.

En su opinion, ¢Al tener el empresario MYPE que pagar un IGV aun no
habiendo percibido la cobranza, lo animaria de algin modo a recurrir a
acciones informales?

En mi opinion la forma de cobranza por el método del devengado le
quita competitividad a las MYPE, al quitarle competitividad el pequefio
empresario va a buscar métodos alternativos para poder mantener

activo su negocio.

¢Es necesario una normativa mas flexible conforme a la capacidad
contributiva de las MYPE?

Es conveniente una normatividad mas acorde a la realidad que viven
las MYPE de manera integral, la capacidad contributiva la ejerce el
Estado y a veces podria hacerlo de manera omnimoda e injusta. Es un
poco subjetivo debido a que las normas tributarias se aplican sobre la
base de este principio. En todo caso las normas tributarias deberian

ser menos pro Estado.

Siguiendo los modelos de Chile, Argentina y Espafia ¢Existe la
posibilidad de permitir el pago del IGV en funcién de la cobranza de las
operaciones afecta a las MYPE?

Para la realidad peruana el 60 % es informal, donde no existe una
disciplina del contribuyente y que siempre busca eludir los impuestos

imitar estos modelos no serian aplicables a nuestra realidad.
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En relacion a todas las preguntas, todos los entrevistados concuerdan
gue las MYPE estan en desventaja financiera y que la actual normativa
no contempla una solucion en cuanto al pago del IGV producto de las
ventas al crédito que estas pudieran realizar. Sin embargo, advierten
gue si el Estado aplica una Ley favorable para el pago diferido del IGV,
el contribuyente no esta preparado para cumplirla debidamente, dado

la falta de cultura tributaria imperante en nuestro pais.

60



4.2.

Resultados de la encuesta
A continuacion, se presentan los resultados, producto de las encuestas
realizadas a duefios, gerentes o contadores de MYPE del distrito de Los

Olivos realizadas durante el afio 2016.

El pago del IGV de las ventas al crédito

Tabla 01

¢Conoce la Ley del Impuesto General a las Ventas?

. Porcentaje Porcentaje
Variable Frecuencia | Porcentaje o
vélido acumulado
Valido Si 78 90,7 90,7 90,7
No 4 4.7 4.7 95,3
No sabe/ No opina 4 4.7 4.7 100,0
Total 86 100,0 100,0
100%
80%
60%
Q
g
& 40%
g
(o]
a
20% 5% 5%
0% T T
No No sabe / No
opina

Interpretacion

Tal como observamos en la tabla 01, el 90.7% de los encuestados
manifestaron que si conocen la Ley del IGV, resultado importante ya que
estan informados sobre las implicancias de esta Ley, no al detalle pero si
en términos generales como la tasa del impuesto, el débito y crédito fiscal.
El 4.7% indicé no conocer la Ley del IGV y no dieron mayor razén al

respecto.
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Tabla 02

¢Emite el comprobante en el momento de la venta?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Véalido Si 57 66,3 66,3 66,3
No 29 33,7 33,7 100,0
Total 86 100,0 100,0

~
o

(o2}
o

w
o

Porcentaie
w S
o o

=N
o O

o

Si No

Interpretacion

En la tabla 02 se observa que el 66.3% de los encuestados ha emitido el
comprobante una vez vendido el producto o prestado el servicio.
En cambio el 33.7% sefialaron que no emiten el comprobante en el
momento de la venta, sino que prefieren asegurarse con el adelanto o
cancelacion para poder emitirlo. Se presume informalidad en el resultado

de los que no emiten los correspondientes comprobantes.
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Tabla 03

¢Establece un periodo de tiempo para el pago de sus ventas al

credito?
Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Valido Si 81 94,2 94,2 94,2
No sabe/ No opina 5 5,8 5,8 100,0
Total 86 100,0 100,0

100%
90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

Porcentaie

0%

No

Interpretacion

En la tabla 03, observamos que el 94.2% si establece un periodo de

tiempo para el pago producto de sus ventas realizadas al crédito y segun lo

manifestado por ellos, el periodo es de 30 dias, 60 dias y en algunos

casos, hasta 90 dias. El 5.8% no sabe ni opina al respecto.
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Tabla 04

¢ Tiene alguna politica establecida para otorgar crédito a sus

clientes?
Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Valido Si 59 68,6 68,6 68,6
No 22 25,6 25,6 94,2
No sabe/ No opina 5 5,8 5,8 100,0
Total 86 100,0 100,0

Porcentaije
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0%

0%
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0% -
Si

No

No sabe / No opina

Interpretacion

En la tabla 04 podemos ver que el 68.6% de los encuestados si tiene una

politica establecida para el otorgamiento del crédito a clientes. Ellos

manifestaron que algunos de los criterios estarian alineados al nivel de

confianza y antigiiedad con sus clientes. Un 25.6% manifesté no poseer

una politica para los créditos y un 5.8% no tiene conocimiento de aquello.
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Tabla 05

¢Esta de acuerdo con el pago del IGV para sus ventas al crédito?

Variabl ) ) Porcentaje Porcentaje
EIElE Frecuencia | Porcentaje .
valido acumulado
Vélido Si 4 4,7 4,7 4,7
No 78 90,7 90,7 95,3
No sabe/ No opina 4 47 4.7 100,0
Total 86 100,0 100,0
100%
90%
80%
70%
R
£ 60%
S
& 50%
o]
0 40%
30%
20% 5%
10%
0% T T
No No sabe / No opina

Interpretacion

Los resultados de esta tabla 05, nos sefiala que un 90.7% no esta de
acuerdo con el pago del IGV para las ventas al crédito. Un 4.7% va para
los que si estdn de acuerdo y para los que no saben ni opinan.
Los encuestados manifestaban que es totalmente injusto dar al Estado un
IGV no recaudado previamente. Sin embargo, cabe resaltar que si bien es
cierto no estan de acuerdo, hacen lo posible para cumplir con el pago y

asi no tener problemas con la SUNAT.
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Tabla 06

Durante los afios 2015y 2016, ¢Pagé el IGV?

. Porcentaje Porcentaje
Variable Frecuencia | Porcentaje )
valido acumulado
Valido  Si 86 100,0 100,0 100,0

100%

80%

60%

40%

Porcentaie

20%

0%

Interpretacion
Todos los encuestados, tal como lo revela la tabla 06, manifestaron haber

pagado el IGV durante los afios 2015 y 2016.
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Tabla 07

¢Pagaste el IGV oportunamente? (segun fecha de

vencimiento)

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
vélido Si 69 80,2 80,2 80,2
No 17 19,8 19,8 100,0
Total 86 100,0 100,0

80%
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60%
e 50%

ta

< 40%

orci

§ 30%
20%
10%

0% -

Si

No

Interpretacion

En la tabla 07 observamos que el 80.2% de los encuestados si pago el IGV

en las fechas establecidas segun cronograma de vencimientos, mientras

gue el 19.8% manifestd no haber pagado el IGV de manera oportuna.
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Tabla 08

El pagar IGV sin aun haber cobrado sus ventas ¢le
ocasiona escasez de efectivo, acrecienta sus deudas o
invierte poco?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Valido Si 82 95,3 95,3 95,3
No 4 4.7 4,7 100,0
Total 86 100,0 100,0

5%

No

Interpretacion

En la tabla 08, podemos observar que un imponente 95.3% de los
encuestados manifestaron que haber cumplido con el pago del IGV sin
haber cobrado aun sus ventas al crédito, les ha generado como
consecuencia tres situaciones: escasez de efectivo, deudas pendientes de
cancelacion y pocas posibilidades de invertir. Sin embargo, el 4.7% de este

resultado sefialé no lidiar con este tipo de circunstancias.
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Tabla 09

¢Deja de pagar alguna obligacién significativa del proceso
productivo para priorizar el pago del IGV?

Variabl ) ) Porcentaje Porcentaje
EIEIDNE Frecuencia | Porcentaje .
valido acumulado
Valido Si 36 41,9 41,9 41,9
No 50 58,1 58,1 100,0
Total 86 100,0 100,0

60%

50%
40%
30%

Porcentaie

20%
10%
0%

No

Interpretacion
la tabla 09, el 41.9% de Ilos encuestados

manifestaron que si dejaron de cumplir con el pago de obligaciones

Segun los resultados de

concernientes al proceso productivo de sus operaciones para cumplir en
primer lugar con el Estado. En cambio, el 58.1% sefialé no priorizar el pago
del IGV, lo que no quiere decir que hayan dejado de pagarlo, aunque si

enfatizaron los pagos relacionados con la marcha del negocio.
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Tabla 10

¢Conoce el nivel de sanciones impuestas por la SUNAT por no

pagar el IGV?
Variabl ) ) Porcentaje Porcentaje
EIlElE Frecuencia | Porcentaje i
valido acumulado
Vélido  Si 77 89,5 89,5 89,5
No 5 5,8 5,8 95,3
No sabe/ No opina 4 4,7 47 100,0
Total 86 100,0 100,0

90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

O% T T T T
Si No No sabe / No opina

Porcentaie

5%

Interpretacion
89.5%

manifestaron que si conocen el nivel de sanciones impuestas por la

De acuerdo con la tabla 10, el de nuestros encuestados,
SUNAT en el caso de no cumplir con el pago de este impuesto. Mientras
gue el 5.8% y 4.7% de este resultado no conoce, no sabe ni opina acerca
de temas de sanciones ni del caracter punitivo de la SUNAT para quienes

incumplan con el pago del IGV.
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Liguidez de las MYPE

Tabla 11

¢cDespués de pagar el IGV, tiene problemas para pagar a
sus proveedores?

60.00%
50.00%
40.00%

Porcentaie

30.00%
20.00%
10.00%

0.00%

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Véalido Si 34 39,5 39,5 39,5
No 52 60,5 60,5 100,0
Total 86 100,0 100,0
70.00%

No

Interpretacion

De acuerdo a lo que observamos en la tabla 11, el 39.5% de los
encuestados sefialaron que después de cumplir con el pago del IGV,
tuvieron dificultades para cubrir financieramente los pagos destinado a sus
proveedores. Esto es el comienzo de una situacion peligrosa ya que son
los proveedores quienes abastecen de materia prima e insumos para que
las MYPE puedan producir. Por consiguiente, sera importante el poder de
negociacion y los acuerdos que fortaleceran o debilitaran esta relacion.

Un importante 60.5% manifesté no tener problemas en cumplir con el pago

a sus proveedores.
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Tabla 12

¢cDespués de pagar el IGV, tiene problemas para pagar a
sus trabajadores?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Vélido Si 27 31,4 31,4 31,4
No 59 68,6 68,6 100,0
Total 86 100,0 100,0

No

Interpretacion

De igual manera podemos observar en la tabla 12, que el 31.4% de los
encuestados manifestaron que después de cumplir con el pago del IGV,
tuvieron dificultades para cumplir con la remuneracibn de sus

colaboradores. Un 68.6% sefalé no pasar por estas dificultades.
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Tabla 13

¢Ha solicitado financiamiento crediticio para cumplir con
sus obligaciones corrientes?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Vélido Si 32 37,2 37,2 37,2
No 54 62,8 62,8 100,0
Total 86 100,0 100,0

70%
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Porcentaie

10%

0%

No

Interpretacion

De acuerdo con lo que observamos en la tabla 13, el 37.2% de los
encuestados ha solicitado financiamiento crediticio de terceros para poder
cumplir con sus obligaciones corrientes. Un porcentaje que sefialo el INEI
en uno de sus informes del afo 2014, fue que el 40% de las MYPE
accedieron al financiamiento. Una cifra no alejada de estos resultados. Sin
embargo, el 62.8% manifesté no haber solicitado préstamos, pues nos

comentaron que habian tenido malas experiencias con los bancos y que

las tasas de interés fueron muy elevadas.
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Tabla 14

¢Después de pagar el IGV, tiene problemas con el capital
de trabajo de su empresa?

Variabl ) ) Porcentaje Porcentaje
clliElliE Frecuencia | Porcentaje i
valido acumulado
Vélido Si 44 51,2 51,2 51,2
No 42 48,8 48,8 100,0
Total 86 100,0 100,0

51%

51%

50%

50%

Porcentaie

49%

49%

48% T .
Si No

Interpretacion

Segun lo sefialado en la tabla 14, el 51.2% de los encuestados
manifestaron que si tuvieron problemas con el capital de trabajo una vez
que pagaron el IGV de las ventas al crédito. Expresaron las dificultades de

obtener los recursos para cubrir las necesidades de la empresa a tiempo.
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Tabla 15

¢El pago del IGV le genera problemas de liquidez en su

empresa?
Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
vélido Si 47 54,7 54,7 54,7
No 39 45,3 45,3 100,0
Total 86 100,0 100,0
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Porcentaie

20%

10%

O% 1 T T
Si No

Interpretacion

En la tabla 15 podemos observar que el 54.7% de los encuestados
admitieron que pagar el IGV (por ventas al crédito) les generd problemas
de liquidez en su empresa. El 45.3% sostuvo que no tuvieron esta
dificultad.
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Tabla 16

¢ Considera Ud. que sus facturas al crédito incurriran en
problemas de morosidad?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Valido Si 43 50,0 50,0 50,0
No 43 50,0 50,0 100,0
Total 86 100,0 100,0
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Porcentaie

20%

10%

0% . .
Si No

Interpretacion

Como bien observamos en la tabla 16, los resultados son equitativos.
El 50% de los encuestados manifestaron que sus ventas al crédito tendran
problemas de morosidad, lo que dificultard la situacion. El otro 50%

sostuvo que no enfrentaran este problema.
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Tabla 17

¢Maneja un flujo de caja proyectado?

. Porcentaje Porcentaje
Variable Frecuencia | Porcentaje ) ) )
valido acumulado
Vélido Si 42 48,8 48,8 48,8
No 39 45,3 45,3 94,2
No sabe/ No opina 5 5,8 5,8 100,0
Total 86 100,0 100,0
50%
45%
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P 35%
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10%
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Interpretacion

En la tabla 17 observamos que el 48.8% de los encuestados si manejan un
flujo de caja. Esto nos indica que si llevan un control financiero y que es
elemental para tomar decisiones. En cambio, el 45.3% manifesté no
manejar esta herramienta y un 5.8% sefalé no saber de qué trata un flujo

de caja proyectado.
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Tabla 18

¢Maneja un presupuesto de ingresos y gastos?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
Vélido Si 81 94,2 94,2 94,2
No 5 5,8 5,8 100,0
Total 86 100,0 100,0

100%
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0% - T 1
Si No

Interpretacion

A diferencia del resultado de la tabla 17, el 94.2% de los encuestados
manifestaron que si manejan un presupuesto de ingresos y gastos, vital
para el control de sus operaciones y para la toma de decisiones. Un 5.8%

sefialé que no lo aplican.
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Tabla 19

¢Paga mensualmente el IGV ya sea total o parcial?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
véalido acumulado
Vélido Si 81 94,2 94,2 94,2
No 5 5,8 5,8 100,0
Total 86 100,0 100,0
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Interpretacion
Tal como lo revela la tabla 19, el 94.2% de los encuestados si pagan
mensualmente el IGV de sus operaciones ya sea total o parcial. Un 5.8%

sefalé que no lo pagan.
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Tabla 20

¢ Tiene 6rdenes de pago pendientes de cancelacion por
concepto de IGV?

Variable Frecuencia | Porcentaje Porcentaje Porcentaje
valido acumulado
valido Si 5 5,8 5,8 5,8
No 81 94,2 94,2 100,0
Total 86 100,0 100,0
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20%
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No

Interpretacion

De acuerdo a los resultados de la tabla 20, el 94.2% de los encuestados no

tienen ordenes de pago pendientes de cancelar por el concepto del IGV.

En cambio un 5.8% sefala que si tienen pagos por regularizar.
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Como informacién Adicional, se recogieron también los siguientes datos:

e MYPE registradas en el REMYPE 15% SIi. — 85% NO
e MYPE conducidas por varones 63%

e MYPE conducidas por mujeres 37%

e MYPE sector comercial 45%

e MYPE sector servicios 40%

e MYPE sector industria 15%

e 9% crédito otorgado 5% - 40%
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4.3.

Contrastacion de la hipotesis
Para contrastar las hipétesis planteadas en el presente trabajo de

investigacion usamos la prueba Chi-Cuadrado.

Primera hipotesis
La actual politica tributaria ocasiona que el pago del IGV afecte
significativamente y origine dificultades en la liquidez de MYPE que venden

al crédito en el distrito de Los Olivos - Lima

a) Hipotesis nula (Ho)
La actual politica tributaria NO ocasiona que el pago del IGV afecte
significativamente y origine dificultades en la liquidez de MYPE que

venden al crédito en el distrito de Los Olivos - Lima

b) Hipodtesis alternante (H1)
La actual politica tributaria Si ocasiona que el pago del IGV afecte
significativamente y origine dificultades en la liquidez de MYPE que

venden al crédito en el distrito de Los Olivos - Lima

c) Nivel de significacion (a)
Para el caso del problema se ha considerado un nivel de significacion
de:
a= 5%, cuyo valor tabular es X? .1y, ¢-1) gi. = X° 191= 3,842
d) Se calcul6 la prueba estadistica con la férmula siguiente:
X? .=%(oi — ei)®/ ei = 17,554

Donde:

oi = Valor observado, producto de las encuestas.

ei = Valor esperado o valor tedrico que se obtiene en base a los

valores observados.

X2, = Valor del estadistico calculado con datos provenientes de las
encuestas, han sido procesados mediante el Software Estadistico
SPSS, y se debe comparar con los valores asociados al nivel de

significacion que se indica en la Tabla de Contingencia N° 01
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e) Toma de decisiones

Se rechaza la Ho

Se acepta la Ho

H1=3,842 X2 =17,554

Interpretacion y analisis:

Con un nivel de significacion del 5% se rechaza la hipétesis nula y se
acepta la hipétesis alternante, concluyendo que: “La actual politica
tributaria si ocasiona que el pago del IGV afecte significativamente y
origine dificultades en la liquidez de MYPE que venden al crédito en el
distrito de Los Olivos”, lo cual ha sido probado mediante la Prueba No
Paramétrica usando el software SPSS version 22, adjuntando para tal
efecto las evidencias, consistente en la tabla de contingencia N° 1 y el

resultado de la prueba estadistica Chi cuadrado.
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Tabla de Contingencia 1

¢Dejas de pagar alguna obligacién significativa del proceso
productivo para priorizar el pago del IGV?*;Después de pagar el
IGV, tiene problemas con el capital de trabajo en su empresa?

¢Dejas de pagar alguna obligacion
significativa del proceso productivo

para priorizar el pago del IGV?

¢Después de pagar el IGV, tiene

problemas con el capital de trabajo

en su empresa?

Si No Total
Si 28 8 36
No 16 34 50
Total 44 42 86
Pruebas de chi- cuadrado
Sig. asintotica
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 17,5542 1 ,000
Correccioén de continuidad® 15,770 1 ,000
Razon de verosimilitud 18,349 1 ,000
Asociacion lineal por lineal 17,350 1 ,000
N de casos validos 86
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Segunda hipoétesis

Las ventas al crédito limitan el cumplimiento de las obligaciones a corto

plazo en las MYPE ya que no cuentan con el recurso financiero disponible

y necesario

a)

b)

c)

Hipotesis nula (Ho)
Las ventas al crédito NO limitan el cumplimiento de las obligaciones
a corto plazo en las MYPE ya que no cuentan con el recurso

financiero disponible y necesario

Hipotesis alternante (H1)
Las ventas al crédito Si limitan el cumplimiento de las obligaciones a
corto plazo en las MYPE ya que no cuentan con el recurso

financiero disponible y necesario

Nivel de significacion (a)

Para el caso del problema se ha considerado un nivel de significacion

de:

a= 5%, cuyo valor tabular es X? .1y, ¢-1) gi. = X° 191= 3,842

d) Se calculé la prueba estadistica con la férmula siguiente:

X? =%(0i — ei)®/ ei = 15,363

Donde:

oi = Valor observado, producto de las encuestas.
ei = Valor esperado o valor teérico que se obtiene en base a los

valores observados.

X?. = Valor del estadistico calculado con datos provenientes de
las encuestas, han sido procesados mediante el Software
Estadistico SPSS, y se debe comparar con los valores asociados al
nivel de significacion que se indica en la Tabla de Contingencia N°
02yO03
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e) Toma de decisiones

Se rechaza la Ho

Se acepta la Ho

X=3,842 X=15,363

Interpretacion y analisis:

Con un nivel de significacion del 5% se rechaza la hipétesis nula y se
acepta la hipétesis alternante, concluyendo que: “Las ventas al crédito
si limitan el cumplimiento de las obligaciones a corto plazo en las
MYPE ya que no cuentan con el recurso financiero disponible y
necesario”, lo cual ha sido probado mediante la Prueba No Paramétrica
usando el software SPSS version 22, adjuntando para tal efecto las
evidencias, consistente en la tabla de contingencia N° 2 y N° 3 vy el

resultado de la prueba estadistica Chi cuadrado.
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a.l

Obligaciones a corto plazo: Proveedores

Tabla de Contingencia 2

¢,Dejas de pagar alguna obligacién significativa del proceso
productivo para priorizar el pago del IGV?*;Después de pagar el
IGV, tiene problemas para pagar a sus proveedores?

¢ Dejas de pagar alguna obligacion | ¢PesPués de pagar el IGV, tiene
significativa del proceso productivo problemas para pagar a sus
para priorizar el pago del IGV? proveedores?
Si No Total
Si 23 13 36
No 11 39 50
Total 34 52 86

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintotica
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 15,363% 1 ,000
Correccion de continuidad® 13,661 1 ,000
Razo6n de verosimilitud 15,643 1 ,000
Asociacién lineal por lineal 15,185 1 ,000
N de casos validos 86
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a.2

Obligaciones a corto plazo: Trabajadores

Tabla de Contingencia 3

¢,Dejas de pagar alguna obligacién significativa del proceso
productivo para priorizar el pago del IGV?*;Después de pagar el
IGV, tiene problemas para pagar a sus trabajadores?

¢Dejas de pagar alguna obligacion

significativa del proceso productivo

¢Después de pagar el IGV, tiene

problemas para pagar a sus

para priorizar el pago del IGV? trabajadores?
Si No Total
Si 18 18 36
No 9 41 50
Total 27 59 86

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintética
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 9,951% 1 ,002
Correccion de continuidad® 8,520 1 ,004
Razoén de verosimilitud 9,977 1 ,002
Asociacién lineal por lineal 9,835 1 ,002
N de casos validos 86
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Tercera Hipotesis

El pago del IGV de las ventas al crédito originan descapitalizacion en las

MYPE, pues se prioriza cumplir con el Estado quedando asi insuficiente

capital de trabajo para su desarrollo.

a)

b)

d)

Hipotesis nula (Ho)
El pago del IGV de las ventas al crédito NO originan descapitalizacion
en las MYPE, pues se prioriza cumplir con el Estado quedando asi

insuficiente capital de trabajo para su desarrollo.

Hipotesis alternante (H1)
El pago del IGV de las ventas al crédito S| originan descapitalizacion en
las MYPE, pues se prioriza cumplir con el Estado quedando asi

insuficiente capital de trabajo para su desarrollo.

Nivel de significacion (a)

Para el caso del problema se ha considerado un nivel de significacion
de:

a= 5%, cuyo valor tabular es X2 t(k-1), (r-1) gl. = X2 1gl= 3,842

Se calculd la prueba estadistica con la formula siguiente:
X2 c=X(oi —ei)2/ ei=6,475
Donde:
oi = Valor observado, producto de las encuestas.
ei = Valor esperado o valor teérico que se obtiene en base a los

valores observados.

X2c = Valor del estadistico calculado con datos provenientes
de las encuestas, han sido procesados mediante el Software
Estadistico SPSS, y se debe comparar con los valores
asociados al nivel de significacion que se indica en la Tabla de

Contingencia N° 04.
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e) Toma de decisiones

Se rechaza la Ho

Se acepta la Ho

X2 = 3,842 X2 o= 6,475

Interpretacion y analisis:

Con un nivel de significacion del 5% se rechaza la hipotesis nula y se
acepta la hipotesis alternante, concluyendo que “El pago del IGV de las
ventas al crédito si originan descapitalizacion en las MYPE, pues se
prioriza cumplir con el Estado quedando asi insuficiente capital de trabajo
para su desarrollo”, lo cual ha sido probado mediante la Prueba No
Paramétrica usando el software SPSS version 22, adjuntando para tal
efecto las evidencias, consistente en la tabla de contingencia N° 4 y el

resultado de la prueba estadistica Chi cuadrado.
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Tabla de Contingencia 4

¢Pagaste el IGV oportunamente? (segun fecha de
vencimiento)*;Después de pagar el IGV, tiene problemas con el
capital de trabajo en su empresa?

¢Pagaste el IGV oportunamente?

(segun fecha de vencimiento)

¢Después de pagar el IGV, tiene

problemas con el capital de trabajo

en su empresa?

Si No Total
Si 40 29 69
No 4 13 17
Total 44 42 86

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintética
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 6,475% il ,011
Correccion de continuidad® 5,170 1 ,023
Razén de verosimilitud 6,731 1 ,009
Asociacién lineal por lineal 6,400 1 ,011
N de casos validos 86
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Cuarta Hipotesis

El principio de equidad esté relacionado con la capacidad de pago

de las MYPE que venden al crédito

a) Hipotesis nula (Ho)
El principio de equidad NO esta relacionado con la capacidad de

pago de las MYPE que venden al crédito

b) Hipotesis alternante (H1)
El principio de equidad Si estéa relacionado con la capacidad de pago

de las MYPE que venden al crédito

c) Nivel de significacion (a)
Para el caso del problema se ha considerado un nivel de
significacion de:

a= 5%, cuyo valor tabular es X? 1.1y, -1y g1. = X? 291= 5,992

d) Se calcul6 la prueba estadistica con la férmula siguiente:
X2 .=%(oi — ei)®/ ei = 10,630
Donde:
oi = Valor observado, producto de las encuestas.
ei = Valor esperado o valor tedrico que se obtiene en base a los

valores observados.

X%, = Valor del estadistico calculado con datos provenientes de las
encuestas, han sido procesados mediante el Software Estadistico
SPSS, y se debe comparar con los valores asociados al nivel de

significacion que se indica en la Tabla de Contingencia N° 05
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e) Toma de decisiones

Serechaza la Ho

Se acepta 1a Ho

¥4= 5092 X% =10,630

Interpretacion y analisis:

Con un nivel de significacion del 5% se rechaza la hipétesis nula y se
acepta la hipotesis alternante, concluyendo que “El principio de equidad
si esta relacionado con la capacidad de pago de las MYPE que venden
al crédito”, lo cual ha sido probado mediante la Prueba No Paramétrica
usando el software SPSS version 22, adjuntando para tal efecto las
evidencias, consistente en la tabla de contingencia N° 5 y el resultado

de la prueba estadistica Chi cuadrado.
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Tabla de Contingencia 5

¢ Estas de acuerdo con el pago del IGV para tus ventas al crédito?*¢ El
pago del IGV le genera problemas de liquidez en su empresa?

¢ Estas de acuerdo con el pago del IGV para

tus ventas al crédito?

¢El pago del IGV le genera

problemas de liquidez en su

empresa?
Si No Total
Si 0 4 4
No 47 31 78
No sabe/ No opina 0 4 4
Total 47 39 86

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintética
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 10,630% ,005
Razdén de verosimilitud 13,651 ,001
Asociacion lineal por lineal ,OOOb 1,000
N de casos validos 86
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Quinta hipotesis
Las MYPE que venden al crédito, al verse perjudicadas optan por la informalidad
con el propésito de no perder liquidez y seguir desarrollando sus actividades

empresariales.

a) Hipotesis nula (Ho)

Las MYPE que venden al crédito, al verse perjudicadas NO optan por la
informalidad con el propésito de no perder liquidez y seguir
desarrollando sus actividades empresariales.

b) Hipotesis alternante (H1)
Las MYPE que venden al crédito, al verse perjudicadas Si optan por la
informalidad con el propésito de no perder liquidez y seguir

desarrollando sus actividades empresariales.

c) Nivel de significacion (a)
Para el caso del problema se ha considerado un nivel de significacion
de:
o= 5%, cuyo valor tabular es X2 t(k-1), (r-1) gl. = X2 1gl= 3,842
d) Se calcul6 la prueba estadistica con la férmula siguiente:
X2 c=X(oi — ei)2 / ei = 10,345
Donde:
oi = Valor observado, producto de las encuestas.
ei = Valor esperado o valor teérico que se obtiene en base a los

valores observados.

X2c = Valor del estadistico calculado con datos provenientes de
las encuestas, han sido procesados mediante el Software Estadistico
SPSS, y se debe comparar con los valores asociados al nivel de

significacion que se indica en la Tabla de Contingencia N° 06
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e) Toma de decisiones

Se rechaza la Ho

Se acepta l[a Ho

= 3,842 X:=10,345

Interpretacion y analisis:

Con un nivel de significacion del 5% se rechaza la hipétesis nula y se
acepta la hipotesis alternante, concluyendo que: “Las MYPE que
venden al crédito, al verse perjudicadas si optan por la informalidad con
el proposito de no perder liquidez y seguir desarrollando sus
actividades empresariales”, lo cual ha sido probado mediante la Prueba
No Paramétrica usando el software SPSS version 22, adjuntando para
tal efecto las evidencias, consistente en la tabla de contingencia N° 6 y

el resultado de la prueba estadistica Chi cuadrado.
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Tabla de Contingencia 6

¢Emites el comprobante en el momento de la venta?*¢ El
pago del IGV le genera problemas de liquidez en su

empresa?
¢El pago del IGV le genera
¢Emites el comprobante en el problemas de liquidez en su
momento de la venta? empresa?
Si No Total

Si 27 9 36
19,7 16,3 36,0
No 20 30 50
27,3 22,7 50,0
Total 47 39 86
47,0 39,0 86,0

Pruebas de chi-cuadrado

Sig. asintética
Valor gl (2 caras)
Chi-cuadrado de Pearson 10,345% il ,001
Correccion de continuidad® 8,981 1 ,003
Razoén de verosimilitud 10,687 1 ,001
Asociacion lineal por lineal 10,225 1 ,001
N de casos validos 86
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CAPITULO V
DISCUSION, CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1 Discusion
La importancia del pago del IGV, es totalmente indiscutible. Este impuesto
indirecto es el mas recaudador de nuestra economia. Es labor constante de
nuestras autoridades establecer politicas, lineamientos y mecanismos, que

permitan hacer posible esquemas tributarios no engorrosos ni complicados.

Por otro lado, tenemos una fuerza intrinseca oriunda de nuestros pueblos,
mentes y corazones emprendedores quienes a la primera oportunidad de
hacer negocio, lo realizan y es aqui donde marchan nuestras MYPE, que por
lo vulnerables en tamafo, no poseen los recursos suficientes para
establecerse y posicionarse en algun mercado especifico. No debemos de
ninguna manera subestimar la importante participacion que tienen en nuestra

economia.

Como bien observamos a lo largo de este estudio, la falta de liquidez es un
tema recurrente en todas las empresas, mas aun, en las MYPE.
El Estado sabiamente debe apoyarlas y guiarla en su crecimiento. Si bien es
cierto, ha implementado medidas laborales y financieras a favor de estas, aun
falta mucho mas por hacer. Hay opiniones como las de Tapia, J. (2015) que
manifestd que la falta de liquidez es un tema generalizado y que abarca todos
los mercados de nuestra economia (mercado de capitales, laborales,
empresariales, etc.), otra importante opinion es la de Arias, L. (2016) quien
sostiene que si queremos realmente que las MYPE puedan crecer se tiene
que poner en accién un shock simplificador destinado a desembrollar el
complicado IGV correspondiente, permitiendo declaraciones trimestrales y
diferidas; eliminando multas, intereses, moras y acabar con el sistema de
detracciones. Por consiguiente, el Estado debe ampliar sus esfuerzos en
conocer y comprender la realidad econdémica empresarial en toda su
magnitud y ante ese diagnostico aplicar las medidas mas idéneas para las
MYPE.
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Con respecto a las ventas al crédito, hemos confirmado que esta modalidad
si limita a las MYPE en el cumplimiento de sus obligaciones corrientes.
Segun, Mendoza (2014), menciona que a pesar del riesgo que el
otorgamiento de crédito representa en términos de costos, es una politica
necesaria porque apoya y estimula las ventas, logrando asi el desarrollo de
los negocios en el mediano y largo plazo con el cliente. Estamos de acuerdo
con este aporte, aunque sera un constante desafio para las MYPE establecer

convenientes politicas de crédito, producto de un adecuado analisis.

Si queremos conocer la salud financiera de una empresa, veamos cComo
manejan o administran el capital de trabajo. Segun nuestros resultados,
cuando las MYPE pagan el IGV de ventas aun no cobradas, estan
perjudicando gravemente el capital de trabajo ya comprometido para su
inversion 'y funcionamiento. Segun el criterio de Chavez (2014) la
administracion del capital de trabajo es particularmente importante para las
empresas pequeias, debido al acceso limitado que tienen estas a los

mercados de capital a largo plazo.

En alusién al principio de equidad tributaria, hemos determinado que las
MYPE no consideran justo el pago del IGV de sus ventas al crédito. Desde el
punto de vista econdmico, segun Tapia (2015) no estima conveniente que el
Estado tenga un trato preferencial con las MYPE, “para todas las empresas o
para ninguna’, “para todas debe ser igual”’; en cambio, la equidad nos
permitird buscar la justicia en la igualdad, por ello consideramos que las
MYPE deben ser atendidas de forma mas personalizada. En México, tal como
lo sefiala Trejo (2010) es un claro ejemplo de cédmo los cambios en la
causacion del IVA de devengado a flujo de efectivo, ha tenido efectos

positivos en la recaudacion.

Ante una economia dinamica y competitiva al cual anadiremos la “mochila
pesada” de la ley tributaria, el empresario MYPE siempre sera tentado a
bordear y salir del circulo legal. Prueba mas fehaciente es el 60% de
empresas no registradas, informales (Direccion de Estudios Econdémicos del
Ministerio de la Produccion, 2014).
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5.2Conclusiones

a)

b)

d)

El pago del IGV en las MYPE que venden al crédito, es un
obstaculo determinante en su liquidez, mellando de esta manera
el capital de trabajo indispensable para la vida de estas

empresas.

Las MYPE que venden al crédito estan en evidente desventaja.
El problema puede acrecentarse al no disponer del efectivo
suficiente para cumplir con sus obligaciones del dia a dia. Sin
embargo, entre sus obligaciones a corto plazo, realizan un
esfuerzo por cumplir con el pago de sus impuestos y evitar

problemas con la SUNAT.

El enfoque de equidad tributaria no esta aplicado en nuestro pais
para el caso de las ventas al crédito. El criterio del devengado es
el que impera y las MYPE operan bajo este método. Pagar el IGV
sobre el criterio de lo percibido seria trascendental para ellas,
asi el IGV se abonaria al fisco cuando efectivamente se cobre

por el producto o servicio prestado.

Demostrada la iliquidez que afrontan las MYPE, es puerta abierta
para que incurran en acciones no formales. El no emitir
comprobante de pago ya realizada la venta asi como lo

contempla la ley, es un indicador de irregularidad e informalidad.
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5.3Recomendaciones

a)

b)

d)

Que las MYPE puedan establecer politicas de crédito convenientes. El
tema de crecimiento depende mucho de la gestion que realicen y de la
vision que puedan tener. La falta de liquidez es un problema imperante
para todos en las diferentes circunstancias pero hay que estar
preparados. Asi mismo, que busquen y aprovechen toda capacitacion
gratuita promovida por los entes publicos.

Que el Estado pueda continuar con las investigaciones referentes a las
empresas, evidenciando de esta manera informacién relevante sobre las
causas y efectos que afectan a estos pilares que son la base de nuestra
economia. Que pueda conocer mucho mas la situacion y realidad que
afrontan nuestras empresas para establecer leyes mas idéneas para las
MYPE. También, que estudie los modelos de leyes extranjeras favorables

para las empresas y que analicen su aplicacion para nuestro contexto.

De aprobarse la Ley de Prérroga del Pago de IGV para la Micro y Pequeiia
Empresa — “IGV justo”, sera necesario unificar los criterios de los expertos
en la materia para determinar la forma més adecuada de reflejar
correctamente los hechos econdmicos teniendo en cuenta los cambios que

surgiran al diferir el pago del IGV hasta 90 dias.

Que la SUNAT, realice convenios con las universidades para trabajar en
proyectos donde alumnos y alumnas del 4° al 7° ciclo participen con el
propésito de informar y asesorar a las MYPE de los distintos distritos de
Lima. Que promuevan de manera mas evidente (TV, radio, internet)
capacitaciones gratuitas para los pequefios empresarios. De esta manera,

el porcentaje de informalidad disminuiria.
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10.

ANEXO N° 02

ENTREVISTA

A su juicio ¢Existe equidad impositiva en la aplicacion del Impuesto
General a las Ventas en las micro y pequeias empresas que venden al
crédito?

¢ considera que nuestro sistema tributario peruano, es justo en cuanto a
la distribucién de la carga impositiva en las grandes, pequefias y
microempresas respecto del IGV?

Para el caso de las MYPE, ¢Debe aplicarse siempre el criterio del
devengado para el reconocimiento de los hechos econémicos y el pago
del IGV?

Cree usted que ¢El considerar el método de lo percibido para el pago
del IGV, favoreceria en la liquidez de las MYPE?

En su opinion, ¢Considera que existan causas que harian inviable el
diferir el pago del IGV para las ventas al crédito?

¢, Considera que el pago del IGV en las MYPE que venden al crédito
afecta significativamente su capital de trabajo?

¢Una adecuada politica tributaria aplicada a las MYPE, permitirian que
esta se desarrollaran mas plenamente?

En su opinion, ¢Al tener el empresario MYPE que pagar un IGV aun no
habiendo percibido la cobranza, lo animaria de algin modo a recurrir a
acciones informales?

¢Es necesario una normativa mas flexible conforme a la capacidad
contributiva de las MYPE?

Siguiendo los modelos de Chile, Argentina y Espafia ¢Existe la
posibilidad de permitir el pago del IGV en funcién de la cobranza de las
operaciones afecta a las MYPE?

107



ANEXO N° 03

ENCUESTA

ASPECTOS GENERALES:

RUC: ...

1. ¢, Qué actividad realiza su empresa?

2. ¢, Desde cuando su empresa es formal?

3. ¢, Cuantos trabajadores laboran en su empresa?

4. ¢, Te encuentras inscrito en el REMYPE?

5. ¢, Qué porcentaje de tus ventas las realizas al crédito?

VARIABLE: IGV

1.

¢ Conoces la ley del Impuesto General a las Ventas?
a. Si
b. No
c. No sabe/ no opina

¢Emite el comprobante en el momento de la venta?
a. Si
b. No

¢ Cuanto tiempo de crédito das a tus clientes?
a. Hasta 30 dias
b. De 30 a 60 dias
c. Més de 60 dias

¢ Tienes alguna politica establecida para dar crédito a tus clientes?
a. Si
b. No
c. No damos crédito

¢ Estas de acuerdo con el pago del IGV para operaciones realizadas al crédito?
Te parece justo?

a. Si

b. No

c. No sabe/ No opina

Durante los afios 2015 y 2016, ¢ pag6é mensualmente el IGV?
a. Si
b. No
c. Aveces

¢Pagaste el IGV oportunamente? (segln cronograma de vencimientos)
a. Si
b. No
c. Aveces

¢ Qué efectos genera en su empresa el pago del IGV?
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a. Escasez de efectivo
b. Deudas pendientes
c. Pocainversion
d. Otros..................
9. | ¢Dejas de pagar alguna obligacion significativa de tu proceso productivo para
priorizar el pago del IGV?
a. Si
b. No
c. Mas o menos
10. | ¢Conoces el nivel de las sanciones impuestas por SUNAT por no pagar el IGV?

a. Si
b. No
c. Mas o menos
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VARIABLE: LIQUIDEZ

1.

¢Después de pagar el IGV, tiene problemas para pagar a sus proveedores?
a. Si
b. No
c. Mas o menos

¢ Después de pagar el IGV, tiene problemas para pagar a su personal?
a. Si
b. No
c. Mas o menos

¢ Su empresa solicita financiamiento crediticio de terceros para sus obligaciones
corrientes?

a. Si

b. No

c. Oftros............

¢Después de pagar el IGV, tiene problemas con el capital de trabajo en su
empresa?

a. Si

b. No

c. Més o menos

¢El pago del IGV le genera problemas en la liquidez de su empresa?
a. Si
b. No
c. Mas o menos

¢Considera Ud. que sus facturas por sus operaciones al crédito incurrirdn en
problemas de morosidad?

a. Si

b. No

c. Maés o menos

¢Maneja un flujo de caja proyectado?
a. Si
b. No
c. No conoce

¢Maneja un presupuesto de ingresos y gastos?
a. Si
b. No
c. No conoce

¢Logras pagar mensualmente total o parcial el IGV resultante?
a. Total
b. Parcial
c. Nopaga

10.

¢ Tiene 6rdenes de pago pendientes de cancelacién por concepto de IGV?
a. Si
b. No
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